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My major difficulty was the way I processed emotion through vocal variety. I am second-
generation Italian-American and I am accustomed to STRESS-ing certain words to add COL-
or and EMPH-asis. Unfortunately, this habit of mine unintentionally altered [Taiwanese]
tones and consequently changed what I said.

[Ma difficulté majeure était la facon dont je traitais 'émotion a travers la variété
de voix. Je suis la seconde génération Italiano-Américaine, et je suis habituée a
accentuer certains mots afin d’ajouter la couleur et d’insister. Malheureusement, cette
habitude de ma part a altéré, sans intention, les tons (taiwanais), et par conséquent cela
a changé ce que je venais de dire.]

(Petrucelli, 2000: p.162, missionnaire américaine a Taiwan, cité par Pavlenko 2005, p.52.
traduit par 'auteur.)
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1.Avant Propos : 'Expressive Speech Project

1.1. Présentation générale

Le projet « Expressive Speech Project» (ESP) a permis la collaboration entre deux
laboratoires de recherche : GIPSA-lab, département Parole et Cognition (ex-Institut de la
Communication Parlée) et le laboratoire japonais ATR (Advanced Technology Reseach).
Ce projet a abouti a été financé grace a un contrat CREST établit en 2001 pour une

période de 5 ans.

Ce projet a pour propos l'analyse et la simulation des parameétres acoustiques
émotionnels et attitudinaux de la parole pour différentes langues maternelles/

étrangeres.

11 vise a montrer 'importance et le role des informations émotionnelles véhiculées
dans la communication parlée puisque ces informations cohabitent de fait avec les
informations linguistiques de la parole. En outre, le projet ESP permet de s’interroger
sur la communication homme-machine par le biais des simulations d’expressions
émotionnelles. Des voix de synthése dotées d’émotions pourraient transformer les
relations homme-machine encore peu naturelles et peu efficaces. Ainsi, des énoncés
synthétisés sur la base d’expressions naturelles faciliteraient le décodage humain. On
sait que tout énoncé naturel est inconsciemment accompagné de données émotionnelles :
ne pas prendre en compte l'expression des émotions pourrait conduire a une

désorientation de 'auditeur humain.
Le projet ESP porte sur 'analyse de la fonction expressive dans trois langues : le
francais, l'anglais et le japonais. Le japonais est principalement traité par I'équipe

japonaise.

1.2. La place de nos travaux au sein du projet ESP

Les travaux de thése que nous présentons ici s’inscrivent dans le cadre du projet
ESP.

Selon le modeéle développé par V. Aubergé au sein de GIPSA-lab, département
Parole et Cognition, trois types de fonctions prosodiques distinctes sont postulées, selon
la nature du contrdle exercé par le locuteur : l'expressivité émotionnelle (expression

indirecte des émotions), les expressions attitudinales (expression directe des affects par
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un controle volontaire et intentionnel du locuteur) et les fonctions linguistiques (fonction

d’encodage des informations linguistiques liées au discours).

L’ensemble de ces fonctions prosodiques ont déja été I'objet de travaux effectués
au sein du GIPSA-lab. A la suite des études consacrées aux attitudes du francais (Morlec,
1997 ; Morlec et al., 1997 ; Grépillat, 1996) et de l'anglais (Diaferia, 2002), ce sont les
attitudes du japonais que nous traitons principalement. Le projet ESP vise a obtenir des
résultats pouvant étre utilisés dans 'enseignement systématique des langues étrangéres
et nourrir de nouvelles perspectives de recherche concernant la didactique de

I'interculturel.
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2.Introduction

2.1. Communiquer

Tentons de retourner concréetement a une description, au sens figuratif du terme,
de ce quest la communication a travers deux exemples épiques: 'un emprunté au
monde animal, I'autre au monde humain plus précisément, a la société adolescente

japonaise.

Le premier cas concerne deux singes : le premier se fait chercher les puces par le
second. Le temps passe lentement ; ils ne se regardent méme pas mais le « skinship »! a
valeur d’entraide sociale et de plaisir qu'aucun singe du groupe n’aurait envie de refuser.
Nous choisissons d’utiliser le mot japonais « skinship » pour caractériser ce contact
physique, terme que les Japonais ont emprunté a Dlanglais pour désigner un
comportement culturellement inhabituel au Japon mais qui entre doucement dans les

moeeurs en tant que mode de communication.

Second cas enfin : deux lycéennes rentrant chacune chez elles, venant a peine de
se séparer aprés les cours, se parlent sur leur téléphone portable. Les sujets de
conversation s’enchainent et se ressemblent mais qu'importe. Leur parler d'une époque
sans téléphone portable est peine perdue : c’est déja le prolongement naturel de leur

main...

I’objectif commun a ces deux types de communication physique et verbale est
d’entretenir un contact au sein de la communauté et il est clair que ces échanges sont
loin de répondre a un besoin de survie, mais visent plutot a tisser des liens « tampons »

qui relayent les échanges laconiquement informatifs.

Nous avons montré ici deux exemples de mode de communication et, dans le
méme ordre d’idée, mais 4 un niveau micro, la parole - mode de communication verbale -
en plus de véhiculer des discours, est le reflet des sentiments, des émotions, des états

mentaux et des intentions de chaque interactant.

Cette compétence communicative que nous avons acquise depuis I'enfance peut
étre a lorigine de problémes de communication a I’étranger ou lorsqu’on communique
avec des gens qui ne partagent ni la méme langue ni la méme culture car la facon (ou le

mode) de communiquer peut étre tout a fait différent de celle de I'interlocuteur.

1 « Communication affective & travers un contact physique » (Japanese language dictionnary, Daijirin, 2006,

traduit par I'auteur).
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Introduction

C’est pourquoi, lorsqu'on apprend une langue étrangere, il est indispensable
d’apprendre comment on exprime un sentiment, une intention par un comportement

gestuel, facial et/ou verbal adapté.

2.2. L’enseignement de la communication verbale

Le mode verbal de communication en langue étrangeére est enseigné sur la base de
la description de leur fonctionnement linguistique. A l'oral, si la correction phonétique a
donné lieu a4 nombre de méthodes, trés peu sont proposées pour l'enseignement de la
prosodie. On ne peut pas s’en étonner puisque le statut méme de la prosodie est sujet de
discussions encore abondantes en linguistique et phonétique, et que les connaissances
sur son fonctionnement sont sans doute trop peu objectives pour alimenter le champ

didactique de I'enseignement.

On constate qu’en frangais par exemple, les méthodes les plus abouties de
Ienseignement de la prosodie proposé par G. Calbris et D. Callamand s’insérent
clairement dans une approche théorique trés « gestaltiste » de la prosodie, ouverte par P.
Delattre puis Y. Fonagy. Les fonctions attitudinales de la prosodie y sont mises en avant :
le locuteur apporte a son discours oral des informations sur ses intentions pendant son

interaction verbale.

L’hypothése que nous proposons est que ces valeurs ne sont pas a proprement
parler du domaine des émotions, mais sont propres a la langue elle-méme. En
conséquence les expressions de ces attitudes, voire les valeurs de ces attitudes, doivent
étre acquises par 'apprenant étranger pour éviter le danger d'un faux savoir implicite
qui consisterait a projeter sur la langue cible les prosodies attitudinales de sa langue
maternelle, avec tous les problemes d’incompréhension, voire, de confusion que cela

implique.

Notre objectif global dans cette thése est d’envisager des caractéristiques
prosodiques des attitudes prototypiques de plusieurs langues-cibles: le japonais, le
francais et l'anglais, et d’identifier de potentiels « décalages» de la perception des
attitudes parmi ces trois groupes de sujets qui ne partagent pas ni la méme langue ni la

méme culture.

Notre travail se base sur deux études préalables établies a Gipsa-lab,
département Paroles et Cognition (ex-ICP), sur les attitudes de 'anglais (Diaferia, 2002)
et du francais (Grépillat, 1996 ; Aubergé et al., 1997). C’est dans ce cadre méthodologique
que nous envisageons d’étudier les attitudes du japonais en les comparant avec celles de

Ianglais et du francais a travers des expérimentations perceptives.

Dans la premiére partie de la thése, nous présenterons briévement la phylogenése
de la terminologie « attitude » dans le domaine de la psychologie sociale en la comparant

a celle d’« émotion », puis nous en ferons la description dans le cadre linguistique telles
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L’enseignement de la communication verbale

qu’elle est exprimée par la prosodie. Par la suite, nous exposerons trois fonctions de la
prosodie dans le systéme de la communication parlée, et surtout la conception de la

fonction attitudinale de la prosodie sur laquelle nos recherches sont basées.

Dans la deuxiéme partie, nous présenterons les travaux effectués sur les attitudes
du francais (Grépillat, 1996 ; Aubergé et al., 1997) et sur celles de I'anglais (Diaferia,

2002) en complétant certaines analyses statistiques.

Dans la troisiéme partie, nous aborderons les attitudes japonaises : nous avons
d’abord établi un repérage prosodique japonais a partir de deux types de littératures :
des données provenant de domaines variés tels que la linguistique, la sociolinguistique et
la phonétique et des données issues de la didactique du japonais langue étrangere. Apres
la sélection de 12 attitudes représentatives (y compris des attitudes spécifiques de la
culture japonaise), puis leur validation auprés de natifs (de langue maternelle japonaise),
nous avons orienté nos recherches en vue de comprendre le réle et I'influence des deux
modalités communicationnelles que sont 'audition et la vision, dans la perception des
attitudes. Parallélement, nous avons effectué un test de perception dans le paradigme du
gating (ou de dévoilement progressif) aux contours prosodiques de phrase afin de tester I’
« anticipation » des auditeurs et surtout d’identifier 4 quel moment (point d'unicité) ils
sont capables de reconnaitre une attitude. Les résultats obtenus sont comparés avec les

valeurs acoustiques extraites du corpus validé.

Dans la quatriéme partie de cette thése, nous nous sommes concentrés sur une
série de tests perceptifs des attitudes en francais, en anglais et en japonais effectués
aupreés de publics non natifs de chacune de ces langues : des Frangais, des Américains et
des Japonais. L’objectif de cette comparaison interculturelle des attitudes prosodiques
était de mettre a jour les points communs et les décalages d’'interprétations entre ces

trois publics de langue et culture différentes.

Enfin, la derniére partie de cette thése est consacrée a la description du
comportement perceptif d’attitudes prosodiques dans un cadre didactique restreint. Il
s’agissait d’examiner 'évolution du comportement perceptif des attitudes japonaises chez
des sujets francgais étudiants en japonais langue étrangére ayant différents niveaux

d’acquisition.
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3.Analyse de 'état de l'art

3.1. Les émotions et les attitudes

Dans de nombreux ouvrage sur I'expression affective, les deux termes « émotion »
et « attitude » sont confondus ou parfois utilisés comme synonymes. La cause de cette
confusion doit étre due aux définitions de ces deux termes qui varient selon les auteurs
car ces deux notions sont, en fait, tres complexes et difficiles a évaluer de maniére

objective.

Il nous semble utile de présenter briévement les études effectuées sur ’émotion et

Pattitude dans le champ de la psychologie afin de mieux les cerner.

Ensuite, nous allons discuter des étiquettes des attitudes.

3.1.1. Les émotions

Voyons d’abord quatre principaux courants théoriques dans la discipline de la
psychologie : les perspectives évolutionnistes, physiologique, cognitive et la perspective

du constructivisme social.

3.1.1.1. La perspective évolutionniste

Les premiéres études effectuées sur le statut des émotions remontent a 1872
lorsque Darwin publie « The Expression of Emotion in Man and Animals » qui pose les
fondements de la théorie évolutionniste. Darwin considére 1'émotion sur les plans
biologique et adaptatif et spécialise ses recherches sur la fonction communicative des
émotions et surtout sur les expressions faciales. Les recherches de Darwin établissent
que les émotions sont a envisager comme des phénomeénes évolués qui trouveraient
racines dans les fonctions de survie. Finalement, 'aspect primitif des émotions prend
tout son sens autant du point de vue phylogénétique (évolution de notre espéce)

qu’ontogénétique (expérience personnelle).

A la suite de Darwin, d’autres théoriciens appelés les néo-darwiniens, comme
Tomkins, Izard, Ekman ou encore Plutchik, ont complété la taxonomie des émotions et
ont tenté d’en montrer I'aspect universel. Quil s’agisse « d’émotion de base » (Ekman,
1999), « d’émotions fondamentales » (Izard, 1971) ou encore « d’émotions primaires »
(Plutchik, 1984), six émotions (étudiées chez la majorité des chercheurs mais de facons
différentes) apparaissent incontournables au point d’étre appelées « The Big Six » par

Cornelius (2000) : 1a joie, la colére, la tristesse, la peur, le dégotit et la surprise.
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Les émotions et les attitudes

3.1.1.2. L’approche physiologique des émotions
W. James tente d’associer les états émotionnels aux perceptions corporelles.

Selon W. James (1902), les émotions ne sont pas assimilées & une cause (le
stimulus), mais elles constitueraient plutét un effet (les changements physiologiques).
Autrement dit, une fois que 'homme percoit un stimulus venant de 'extérieur, c’est la
perception des changements physiologiques périphériques qui constituerait '’émotion.
Dans cette optique, 'émotion n’est pas déterminée par un centre spécifique du cerveau,
mais par différents patrons physiologiques. Par conséquent, W. James ignore totalement
les processus cognitifs et situationnels. Quant a C. Lange (1895), il considére, comme
James, que ’émotion est une résultante des changements physiologiques, a la suite d'un
stimulus externe. Cependant, contrairement a James, C. Lange admet l'existence d'un
centre spécifique émotionnel. Malgré cette différence, ces deux auteurs insistent sur les

manifestations physiologiques qui accompagnent systématiquement les émotions.

3.1.1.3. L’approche cognitive des émotions

En ce qui concerne les recherches faites sur les émotions, 'approche cognitive
sous-tend que cognition et émotion sont inséparables. De fait, le déroulement et le
déclenchement de la séquence émotionnelle constituent le point d’orgue de cette
perspective. Arnold (1960) a établi un schéma récapitulant les liens entre le sujet et la
situation qui lenvironne. Le sujet est considéré selon son expérience, son état
physiologique etc., tandis que la situation est traduite selon toutes les caractéristiques
qui la composent. Ce schéma correspond aux processus cognitifs mis en place par

I'individu pour appréhender les événements extérieurs (sont-ils bons ou mauvais ?)

En 1962, Schachter et Singes proposent leurs théories de I'évaluation. Selon eux,
c’est 'action physiologique accompagnant une activité cognitive qui méne a un processus
émotionnel. Ainsi, une activation physiologique pourrait étre le moteur d'une émotion en
considérant également la cognition du sujet. Arnold (1960) reprend cette notion
d’évaluation dans un module comprenant divers mécanismes psychologiques qui
transforment l'appréhension d’une situation ou d'un événement en un stimulus de

chercheurs d’évaluation.
D’autres recherches de cette approche tentent de décrire les évaluations
correspondantes aux émotions les plus exprimées.
3.1.1.4. La perspective du constructivisme social.
D’un point de vue social et culturel, les émotions n’ont été que peu étudiées.

Averill (1980) est I'un des théoriciens a penser les émotions dans le cadre du
« constructivisme social », pour lequel les émotions s’intégrent dans le contexte social

environnant.
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Les constructions sociales permettent a I'individu de trouver une signification et
une cohérence a son environnement. Dans cette optique, 'émotion est le résultat de

normes sociales existantes dans un contexte social précis.

3.1.2. Les attitudes

Voyons la phylogénése de la notion d’attitude au sein de la psychologie sociale, du

modéle unidimensionnel au modeéle multidimensionnel.

3.1.2.1. La perspective unidimensionnelle

Le concept d’attitude a été introduit au sein de la psychologie sociale a la fin du
siécle dernier. Le terme « attitude » est alors utilisé pour pouvoir expliquer les réactions
des individus face a une situation donnée. Les attitudes sont envisagées a partir de
processus mentaux qui déterminent une réaction motrice (Thomas & Znaniecki, 1918).
Selon cette théorie, les attitudes sont considérées comme des dispositions
comportementales. Il s’agit, autrement-dit, d'une tendance générale vers ou contre
certaines actions sociales. Dans cette perspective unidimensionnelle, I'attitude peut étre
mesurée selon des criteres positif/négatif ou favorable/défavorable. De ce point de vue
comportementaliste, les processus mentaux n'ont été évalués qu'a partir de l'acte
effectué envers un objet ou une action, et ce qui n’est ni observable ni mesurable a

travers une réaction (par exemple, I'attitude) n’appartient pas au domaine scientifique.

Ainsi, peu a peu, apparait un « décalage » entre une attitude et la disposition a
passer a 'action réelle qu'on mesure (voir par exemple les travaux conduits par LaPiere,
1934). Mais la relation entre l'attitude évaluée et l'action qui la suit n’a pas été

clairement prouvée.

Dans cette situation, Allport (1935) a réclamé, par exemple, la nécessité d’une
conception qui tiendrait compte de 'analyse et de I’évaluation qualitative des attitudes.

Il définit le terme « attitude » comme suit :

An attitude is a mental and neural state of readiness which exerts a
directing influence upon the individual’s response to all objects and
situations with which it is related?

(Allport 1935, p.810)

Dans cette perspective, la notion d’attitude est fondée par l'expérience dun
individu, et ce concept ne fait que guider un comportement envers un objet ou un
événement, en étant tout de méme indispensable afin d’expliquer un comportement.
Selon cette définition, il congoit 'attitude comme un état mental et nerveux d’'une part et,

d’autre part, comme une notion distincte de ’émotion ou de l'instinct avec qui elle est

2« Une attitude est un état mental et neuronal de disposition a passer a l'action, exercant une influence
directive sur les réponses de I'individu a tous les objets ou situations auxquels il est confronté » (traduit par

lauteur).
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Les émotions et les attitudes

souvent confondue car 'attitude est un concept fondé par 'expérience, individuelle au
sein de la société a laquelle I'individu appartient. Il reste cependant une part encore
incompléte dans la notion d’état mental et nerveux. Ainsi, qu'en est-il du support

physiologique et psychologique des attitudes ?

3.1.2.2. La théorie multidimensionnelle

Le concept d’attitude est principalement défini par rapport a sa représentation en
mémoire ainsi qu'a son évaluation dans le temps. De fait, toutes les tentatives de
définition du concept d’attitude du point de vue de ses propriétés intrinseques ont été

évacuées.

Il en résulte que les recherches actuelles traitent la notion d’attitude dans un

cadre strictement opérationnel et formel (Stoezel, 1963) :

* une attitude caractérise un comportement dont lorientation dépend d’une
action liant un sujet a un objet. Une attitude est donc extrémement versatile et
ne peut étre confondue avec un trait de caractére.

+ Tlorientation d’une attitude varie d’'un extréme positif a un extréme négatif.

* une attitude est le résultat d’'une acquisition au sein d'une société et dépend

donc de 'environnement du sujet.

Measurable Measurable
xndependent Intervening dependent
variables variables variables

r—-— _/ Sympathetic nervous
|AFFECT! responses
DR | Verbal statements of
affect
STIMULI (individuals,
situations, social issues, e (m—————— _/ Perceptual responses
social groups, and
social groups, and other (3= ATTITUDES 3= COGNITION  yerbal statements of
jects :
x beliefs

_____ Overt actions

!_E}E_l—l_Al/l_O_R | Verbal statements
concerning behavior

Figure 1 :@ Trois composants pour lattitude selon Rosenberg & Hovland, Attitude
Organization and Change. (Ajzen & Fishbein, 1980 p.19)

Rosenberg & Hovland (1960) ont adopté le modéle multidimensionnel afin
d’évaluer lattitude. Dans cette conception, l'attitude s’articule selon un processus
complexe de trois paramétres interagissant entre eux : l'affect (sentiment), la cognition
et la conation, et on utilise ces trois paramétres pour évaluer systématiquement les

objets suivants. L’affect évalue un sentiment envers cet objet, la cognition, quant a elle,
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est un composant qui évalue la croyance a propos de cet objet. Enfin, la conation est un
composant qui nous sert a évaluer les diverses tendances d’action envers cet objet
(Figure 1)

Afin d’évaluer la multidimensionalité de l'attitude selon ces trois composants,
Osgood (1966) a développé un modéle nommé « semantic differential » Il s’agit dune
évaluation systématique de l'attitude qui peut étre observée selon les trois dimensions
suivantes : évaluation (positive / négative), activation (forte / faible) et controle
(volontaire / involontaire). Celle échelle d’évaluation de lattitude est exploitée par
Pakosz (1982) dans ses travaux traitant des caractéristiques de I'intonation pour des
attitudes.

Chacun semble donc admettre I'acquisition des attitudes chez chaque sujet selon
son expérience au sein de son environnement, ce qui les distingue des émotions ou de
Iinstinct. Elles se construisent au contact de situations externes ou de stimuli. Elles
présupposent un tandem sujet-objet opérant selon trois axes:@ cognitif, affectif et
comportemental. I’axe cognitif traite de I'idée que le sujet se fait de son environnement,
comment il 'évalue. L’axe affectif procéde des ajustements affectifs du sujet. Enfin, 'axe
comportemental se rapporte a une réaction adoptée par le sujet, corrélative aux stimuli

physiques et sociaux.

3.1.2.3. L’approche linguistique

Comme il a été vu précédemment, les émotions et les attitudes sont, selon les
psychologues et les sociologues, toujours exprimées par les sujets au moyen de deux
types de canaux comportementaux: physique (expressions du visage, gestualité) et
langagier (langage et parole). De fait, les émotions et les attitudes font partie intégrante
du langage.

On remarque alors que les recherches sur les attitudes et les émotions nécessitent
d’explorer les rapports existants entre 1’état des émotions et des attitudes et 'expression
de celles-ci dans le langage. Il en résulte une grande variabilité : les états émotionnels et
attitudinaux sont bien plus variés et complexes qu'on ne le postule souvent dans les
modéles de base d’émotions fondamentales et discrétes (Scherer, 1996, 1998). En réponse
a ce folsonnement, nombreux sont les spécialistes des attitudes et des émotions qui
tentent de se rassembler au tour dun «continuum attitude-émotion» dont
I'intentionnalité et l'universalité seraient les critéres majoritaires d’expression des

attitudes et des émotions.

Ohala (1996), lui, tient compte de l'aspect ethnologique des attitudes et des

émotions :
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« Finally, at another level, one can recognize ways that humans convey
their attitudes about the receiver, about the content or referent of their

utterance, or about themselves »®

Cette définition démontre que 'expression attitudinale, réservée aux humains, a
pour objet de signaler ce que 1l'émetteur pense d'un objet, de son interlocuteur, du
contenu du message, ou de lui-méme. Contrairement aux expressions qui portent des
valeurs de survie (par exemple, montrer les dents pour la menace vs. non menace :
sourire afin de montrer que l'émetteur n’est pas dangereux), les expressions
attitudinales telles que l'ironie, le sarcasme, etc. ne semblent pas servir a la survie de
I'individu. Aussi, Ohala suppose que ce niveau expressif fait I'objet d'un apprentissage et

qu'il varie par conséquent d’'une culture a 'autre, voire d’'un individu a l'autre.

En outre, seulement ce troisiéme type d’expression émotionnelle aurait besoin
d’'une grande quantité de contexte pragmatique et linguistique de haut niveau pour étre

communiqué adéquatement.

3.1.3. Définition des attitudes et des émotions

A travers les diverses présentations des théories existantes sur les émotions et les

attitudes, les caractéristiques de ces deux termes ont émergé :

Les émotions sont innées chez l'individu. Ce sont donc des caractéristiques
universelles que possédent les hommes pour la survie. Ce type d’affect émerge de

maniére involontaire.

A contrario, le terme « attitude » est utilisé essentiellement pour déterminer
I'intention, et cette intention est en elle-méme déterminée par la croyance, I'affect et le
comportement. Ces trois facteurs qui encadrent 'intention d’'un individu sont fortement
influencés par (1) la société a laquelle appartient l'individu et par (2) la situation qui
Penvironne. Ce fait nous rappelle que les attitudes sont acquises, et non pas innées. C’est
pourquoi les attitudes peuvent changer d’'une culture & une autre. Les attitudes sont
donc caractérisées par un contréle volontaire, une intention encadrée par les aspects

socioculturels.

3.1.4. Probléme des étiquettes données aux attitudes

Une fois définie la différence entre émotions et attitudes, nous pouvons classer les

étiquettes utilisées au sein de chacune de ces deux catégories.

Comme il existe une confusion entre les termes « émotion » et « attitude » parmi
les chercheurs, les étiquettes utilisées en tant qu’attitude varient selon les auteurs.
O’Conner (1973) parle du manque d’accord au niveau des catégorisations et des termes

afin de traiter les attitudes. Il n’est pas rare de trouver des étiquettes telles que

3« Enfin, a un autre niveau, on peut déterminer les moyens par lequel les humains transmettent leurs
attitudes par rapport a l'interlocuteur, par rapport au contenu ou par rapport au référant de ’énoncé ou
encore par rapport & eux-mémes » (Ohala, 1996, p.1815. traduit par 'auteur).
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Pangoisse, la tristesse ou la joie dans la catégorie « attitude » plutét que dans la catégorie

« émotions ».

Les définitions que nous avons vues au paragraphe précédent (supra) ménent a

diviser les étiquettes en deux classes différentes.

Nous considérons que la joie, la tristesse, 'angoisse, la colére, le dégott etc. sont
des étiquettes réservées a la catégorie des émotions en accord avec la définition citée ci-
dessus.

En revanche, l'irritation, l'ironie, la sincérité, le doute, la politesse etc. sont des
étiquettes évaluées dans le cadre des attitudes. Les étiquettes des attitudes peuvent étre
nombreuses et parfois, une langue peut posséder des étiquettes attitudinales spécifiques

(par exemple, la séduction pour I'anglais, une des formes de politesse en japonais etc.).

En ce qui concerne les deux étiquettes que sont la surprise et 'admiration, elles
peuvent étre classées dans les deux catégories car celles-ci peuvent étre aussi bien

volontaires qu’'involontaires.

3.2. La prosodie

Historiquement, les phénoménes prosodiques ont été étudiés dans les domaines
de la phonétique, de la phonologie et de la stylistique. Les linguistes du début du siécle
les ont considérés comme des phénomeénes « paralinguistique », « extralinguistique », ou
de « style vocal ». Ces termes nous indiquent que la prosodie était percue comme un fait
marginal, sans importance pour les linguistes de 1’époque. De nos jours, nous estimons
que la prosodie joue un roéle essentiel dans la communication parlée, en tant qu’élément
a part entiére de la structure linguistique d’une part, et en tant qu’expression vocale des
émotions et des attitudes d’autre part.

Nous présenterons d’abord sa définition, puis son r6le dans le systéme de
communication et enfin une approche fonctionnelle des faits prosodiques (Aubergé, 2002).
3.2.1. Tentative de définition de la prosodie

Le terme « prosodie » est largement utilisé parmi les linguistes, les phonéticiens,
les phonologues etc.. Cependant, sa définition est parfois changeante. I’origine de cette
diversité est due a la difficulté de distinguer ce qui reléve du niveau prosodique de ce qui

émerge du niveau segmental ou phonématique.

Malgré ce désaccord sur la définition de la prosodie, les spécialistes utilisent trois

paramétres physiques afin de donner les caractéristiques prosodiques d'une langue.

C’est ainsi qu’au niveau phonétique, la prosodie est mesurée par 1’évolution

temporelle de quatre paramétres acoustiques : la fréquence fondamentale (F0), la
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durée, I'intensité et la qualité de voix. Ces quatre paramétres se définissent

comme suit :

La fréquence fondamentale @ fréquence de base qui donne lIa
périodicité d’un son périodique complexe dont les harmoniques sont les
multiples entiers. La fréquence fondamentale dun son périodique
complexe dont on connait les harmoniques est égale au plus grand
commun diviseur de ces harmoniques (PGCD). La fréquence est mesurée
en Herz (Hz) ou nombre de périodes par seconde.

(Rossi 1999, p.206)

La durée correspond a la mesure d’un intervalle de temps nécessaire pour
émettre le signal de parole; elle concerne donc 'organisation temporelle du
message et comprend le débit de parole (nombre de syllabes par seconde),
le tempo (accélération ou ralentissement du débit a l'intérieur d’'un groupe
prosodique) et les pauses.

(Lacheret-Dujour et al. 1999, p.12)

L’intensité - lintensité mesure ce quon appelle le volume dans le
langage courant ; elle est une mesure logarithmique de I'énergie du signal.
L’intensité se mesure en décibels (dB). Le seuil différentiel d’intensité pour
la parole est d'environ 3 dB : augmenter une voyelle de 3 dB équivaut a
augmenter son amplitude de 40% et a doubler sa puissance.

(Rossi 1999, p.206)

La qualité de voix @ Voice quality is conceived here in a broad sense, as
the characteristic auditory colouring of an individual speaker’s voice, [...]
Both laryngeal and supralaryngeal features will be seen as contributing to
voice quality.*

(Laver 1980, p.1)

Parmi ces quatre parametres, c’est la fréquence fondamentale qui est la plus
étudiée car la FO est la plus significative et la plus facile a percevoir. Cependant ces
quatre paramétres prosodiques ne varient pas indépendamment au niveau phonétique.
Au contraire, ils montrent une corrélation entre eux : ils sont dépendants les uns par

rapport aux autres du fait des contraintes physiologiques.

Au niveau linguistique, le ton, le stress, le rythme et I'intonation naissent de la
modulation des trois premiers paramétres physiques. Certains théoriciens incluent le

ton et le stress dans la prosodie, alors que d’autres (Aubergé, 1997) considérent qu’ils

4 La qualité de voix est congue ici dans un sens large, comme la caractéristique auditive colorée par la voix

d’un locuteur, [...] les traits laryngés et supralaryngés contribuent & la qualité de voix. (traduit par lauteur).
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relevent de l'ordre lexical. Nous signalons ici que le présent travail de recherche a été
effectué dans cette derniére perspective. En ce qui concerne la qualité de voix, elle est
étroitement liée avec les affects sociaux (Campbell & Mokhtari, 2003 ; Brown & Levinson,
1986 ; Ito, 2001 ; Laver, 1980 ; Fénagy, 1991 etc.).

3.2.2. La Prosodie et les attitudes

11 faut remonter a la fin du XIXéme siécle pour trouver les premiéres recherches
effectuées sur les attitudes du frangais. Dans son étude sur les contours mélodiques du

mot « oui », P. Passy fait état de 7 contours différents (Léon, 2000).

Voici quelques exemples de ces attitudes :

Oui/ [C’est mon avis].

Ouif/ [Jaffirme cela].

Ouit [Est-ce vrai ?]

Ouift monté forte [Pas possible !

Oui/t [C’est possible mais j'en doutel].
Ouit/ [C’est bien clair].

Ouit|t [Sans doute, au premier abord ; mais...]

(P. R. Léon 2000, p.134)

Il est a noter que cette description a été établie uniquement a partir du trait
mélodique alors que les autres paramétres perceptifs tels que la longueur ou l'intensité
n’étaient pas pris en compte. Bien que cette description des attitudes du francais nous
semble trop simpliste, cette approche nous parait significative : elle signe les débuts des

recherches sur les attitudes.

Comment les travaux sur la prosodie des attitudes ont-ils évolué par la suite ?
I’approche didactique de D. Callamand et P. Delattre traite des attitudes comme moyen
de communication. Dans cette perspective, leurs recherches sont centrées sur la stratégie
pragmatique au cours de acte de parole. Cette conception de I'attitude est complétée par
I'approche biologique de Fénagy (1991) ou neurophysiologique de Damasio (1994).

3.2.3. L’approche didactique

L’approche globale de la prosodie a été notamment exploitée par des didacticiens
afin de pouvoir enseigner aux apprenants l'aspect pragmatique de la prosodie. Les
contours globaux sont attribués et classés selon des fonctions linguistiques des énoncés.

Nous présentons d’abord les travaux de D. Callamand, puis P. Delattre.

Callamand (1987) s’est intéressé aux aspects pragmatiques des attitudes du
francais dans un but didactique. Pour la description des attitudes du francais, elle a
choisi une approche empirique. C’est-a-dire qu’elle a interprété des attitudes prosodiques

par impression auditive, puis leur a attribué des valeurs communicatives pour des

38



La prosodie

raisons pragmatique et didactique correspondant a 'enseignement de la langue frangaise

aux apprenants étrangers.

Aprés T'observation perceptive de la conversation ou du discours de différentes
sources (par exemple, une interview a la radio ou a la télévision), D. Callamand a évalué
les contours prosodiques globaux qui expriment chaque attitude dans un contexte donné.
C’est ainsi qu’elle montre cing attitudes qui permettent au locuteur d’informer autrui sur

ses réactions personnelles et d’exprimer une position face a un message :

. Ie [ton bas — ton haut — ton bas] caractérise I'ironie,

. le ton mélodique est indissociable de I'expression des sentiments,
. le ton suraigu traduit I'évidence ou I'indignation,

. le ton de justification,

. le [ton bas + chuchotement] dévoile une attitude méprisante.

(Callamand 1987 p.6)

S’ensuivent des caractéristiques individuelles qui peuvent constituer des indices

d’appartenance socioculturelle ou témoigner du désir de produire un effet :

+ lallongement de la syllabe finale et la montée de la hauteur d’oui nait une
impression de légereté calculée pour la séduction,
* on peut ajouter 'allongement sur la derniére syllabe du groupe manifestant

un ton affecté.

P. Delattre (1966) est un précurseur des travaux sur l'intonation du francais. Sa
théorie est basée sur une approche globale. Cette théorie a pour principe le classement
des contours globaux selon des critéres fonctionnels et perceptifs qu’il nomme
« intonémes ». Delattre (1966) a procédé a des tests perceptifs de discrimination auditive
entre deux courbes et a identifié dix intonations de base, distinctives, a valeur
linguistique qui servent a exprimer l'interrogation, 'exclamation etc.. Ces intonations
sont représentées par des contours globaux dessinés a partir du décalage du niveau de
hauteur du plus grave (1) au plus aigu (4). Chaque intonation est porteuse de sens sans
se référer au contenu sémantique de la phrase. P. Delattre considére que pour
I'identification de chaque contour global, il suffit de discerner les informations
suivantes : la direction d’un contour (montant, descendant ou plat), le nombre et le type
de niveaux traversés par les contours (par exemple, I'exclamation passe du niveau 4 au
niveau 1) et la forme dun contour (concave ou convexe). Clest ainsi que les dix
intonations sont catégorisées en 7 intonémes différents; (1) continuation mineure, (2)
continuation majeure, (3) question, (4) implication, (5) finalité, (6) interrogation,

commandement et exclamation, (7) parenthése et écho.

Selon les caractéristiques des traits distinctifs, ces intonémes sont classés en trois
types. (1)-(4) se trouvent dans la classe ascendante. (5) et (6) appartiennent a la classe
descendante. En ce qui concerne l'interrogation, le commandement et l'exclamation,

Delattre considére qu’ils ne sont pas distinctifs entre eux. Quant au (7), il est supposé
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comme une classe en plateau. C’est ainsi que la parenthése et ’écho sont en distribution

complémentaire.

I’approche didactique concerne surtout les études pragmatiques visant des actes
de parole. Les méthodes de description utilisée dépendent principalement de 'impression
auditive de l'auteur (didacticien). Cette méthode intuitive n’a pas été validée

perceptivement dans le cadre expérimental.

3.2.4. L’approche « biologique »

C’est ainsi que Y. Fonagy a effectué des tests perceptifs des énoncés avec des

attitudes différentes afin de définir les prosodies attitudinales en rapport physiologique.

Y. Fénagy (1991) attribue un caractére biologique au phénoméne de la fonction
expressive. Les différents types de mouvements des organes phonatoires se greffent sans
perturber ou décaler le sens du message verbal pour que ce message soit expressif. Y.
Fénagy considére que la glotte est 'organe phonatoire indispensable pour transmettre
non seulement un message verbal articulé, mais aussi les affects dans la voix en
montrant les variations de tension subglottique. Par exemple, la contraction musculaire
corporelle dans une situation tendue peut entrainer des effets sur la prosodie et amener
a exprimer sa colere involontairement. En revanche, la décontraction musculaire dans
une situation agréable, détendue génére une « tendresse » dans la voix. Ce fait implique
que les organes phonatoires sont avant tout destinés a satisfaire des fonctions
biologiques (respiration, alimentation etc.) avant de transmettre des messages

linguistiques.

3.2.5. La prosodie dans le systéme de communication
parlée

Certains modeéles théoriques des affects considérent que les expressions affectives
peuvent étre contrdlées dans les différents niveaux des processus cognitif (Scherer &
Ellring, 2007), du contrdle involontaire au contrdle intentionné, délibérément des
expressions contrdlées des attitudes du locuteur (Danes, 1994 ; Ohala, 1996). Notre
position (Aubergé, 2002) est de distinguer attitudes vs. émotions comme une différence
en terme de nature du contréle de la part du locuteur (volontaire vs. involontaire), ce qui
n'est pas la valeur affective véhiculée par les expressions. Selon Damasio (1994), les
émotions spontanées sont produites dans une « body loop », et peuvent étre effectuées
sans impliquer de changements physiologiques. Notre hypothése est que cette
compétence d'imitation des émotions peut étre utilisée pour les émotions simulées et que
des processus de nature différente existent pour des expressions authentiques vs.
simulées. Dans cette perspective, une émotion produite a I'extérieur de la « body loop »,
que le locuteur soit sincére ou non, est un type de contréle similaire aux affects
attitudinaux produits spécifiquement par / pour la langue et la culture. C’est pourquoi
tous les outils encodés socialement, tels que les expressions attitudinales, doivent étre
acquis pendant les phases développementales des enfants, et doivent étre appris par les
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apprenants des langues étrangéres lorsque ces attitudes ne sont pas partagées par la
langue maternelle (Danes, 1994).

3.3. Un modéle de systéme de communication

évenements émotionnels
externes a la situation de
communication

changements
evgnements emotionnel: d’états
internes émotionnels

< N

=
“ expressions
_ /

systéme sonore

gestualité
du corps

Figure 2 @ Architecture cogﬁftive du syéféme de communication (Aubergé, 2004)

Selon le modéle sur lequel nos recherches sont basées (Aubergé, 2002), le systéme
de la communication parlée utilise un ensemble de fonctions évaluées globalement pour
le systéme (Figure 2). Ce systéme se compose de modules dont 'organisation interactive
est basée sur la coopération entre les modules. Il s’agit, ici, de « rendez-vous » structurels
(Aubergé, 1999).

Dans ce systéme de communication, les fonctions linguistique et émotionnelle de
la prosodie émergent dans l'interaction parallélement a des agents tels que la syntaxe, la

morphologie, le lexique, la pragmatique, les expressions faciales...

3.3.1. Les trois niveaux prosodiques du systéme de
communication parlée

Selon ce modeéle, la prosodie réalise trois types de fonctions (figure 3).
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3.3.1.1. Les fonctions linguistiques

Les fonctions linguistiques de la prosodie prennent en charge la segmentation et
la hiérarchisation de 1’énoncé. Ici, la prosodie joue un rdle d’indicateur des frontieres
syntagmatiques et paradigmatiques dordre syntaxique. La prosodie entretient
également la distinction entre le théme et le rhéme. Il s’agit donc d'une focalisation en

tant que marque discursive.

La modélisation telle que la question totale, la question partielle, la déclaration

ou encore I'exclamation, est aussi considérée comme une des fonctions linguistiques

Ces fonctions de la prosodie sont étroitement liées (et partagées) avec les autres

agents des modules de la communication.

fonctions fonctions fonctions
émotionnelles attitudinales linguistiques
—~ -

+ limbique + cortical
contréle involontaire ~———s= contréle volontaire

o SXprime pour agir sur géﬁ:/eesnstl'grr:nelle our
"primaires" : l'interlocuteur ; o '[ t F’t ur
pour réagir a apprentissage social encoder |es structures :
I'environnement hiérarchisation/
capturée par segmgnta;:on
l'interlocuteur modaﬁsaﬂon
focalisation
émotions

"secondaires"
pour réagir a
I'environnement,
exprimée pour
l'interlocuteur

Figure 3 @ Les trois fonctions de la ‘prbsodie V(Arubergé,ﬂ2000)

3.3.1.2. Les fonctions émotionnelles

Les fonctions émotionnelles de la prosodie sont caractérisées par le contréle direct
et involontaire de la parole dans la sphére du locuteur. Les valeurs émotionnelles
données par la fonction prosodique sont primordiales parmi tous les modules de la
communication car la prosodie qui caractérise I’état d’esprit, I’émotion, se situe en dehors
du cadre linguistique. Dans cette perspective, la prosodie joue un réle fondamental

accompagné des changements physiologiques et faciaux.

3.3.1.3. Les fonctions attitudinales

Les fonctions attitudinales de la prosodie prennent en charge des attitudes

intentionnées de la part du locuteur dans une situation donnée. Ces fonctions sont
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définies selon des critéres issus expérimentalement du domaine de la didactique mais
qui n'ont jamais été validées sur le plan perceptif ni méme linguistique. Elles sont
caractérisées par un contrble direct et volontaire dans le domaine pragmatique et
socioculturel (Callamand, 1987). Des énoncés véhiculés par les fonctions attitudinales de
la prosodie peuvent étre le fait d’états affectifs, cognitifs, ou d’'une stratégie d’interaction
par le biais de sa composante comportementale. Cette prosodie attitudinale est acquise
assez tardivement dans l'interaction sociale (Clément, 1999). La prosodie n’est pas le
seul agent permettant I'encodage de cette fonction (par exemple, la morphosyntaxe y
participe également).

Dans cette perspective, les attitudes sont définies comme affects construits par et
pour le langage, et ces faits de langue sont acquis dans l'interaction sociale. Puisque les
attitudes sont acquises au sein de la société au cours de I'enfance (ou de I'adolescence),
les attitudes d'une langue donnée reflétent les aspects culturels fort. La figure 4 illustre

le paradigme des études sur les attitudes selon le modele sur lequel nos travaux sont

basés.
attitudes attitudes
en language & en language B
concepts \
concepts partages (universaux 7) concepts
en langue & / \ en langue B
seulement . EXPressions seulement
EXPrEssions
opposables agalogues / \
(universelles)
reconnues par R rECONNUES par rECONNUES par
les natifs "¢ faux-amis » les natifs les natifs
seulement L et I'autre groupe seulement
4—)

Figure 4 @ Paradigme d’études sur les attitudes selon le modéle développé au Gipsa-lab.

Dans ce paradigme, certains concepts des attitudes de la langue A peuvent ne pas
exister ou ne pas étre conventionalisés dans une autre langue® sur le plan cognitif. Méme
si les langues / cultures partagent le méme concept des attitudes telles que la surprise, le
doute etc., ces attitudes peuvent étre produites d’'une fagon tout a fait différente sur le

plan expressif. Enfin, au niveau de la reconnaissance de ces attitudes, I'expression d'un

5 Par exemple, le concept de la politesse existe dans chaque culture, mais le concept de certains types de la

politesse d'une langue / culture n’existe peut-étre pas d'une maniére conventionnelle dans une autre culture.
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concept spécifiquement culturel ou d’'un concept partagé peut étre reconnue autant chez
les natifs que les non natifs. Dans ce cas, cette expression peut étre une attitude

universelle.

A contrario, une expression dun concept spécifiquement culturel peut étre
identifiée uniquement chez les natifs. De méme, un concept partagé parmi plusieurs
langues / cultures peut étre identifié paradoxalement, uniquement chez les natifs
malgré lexistence du méme concept dans ces cultures concernées. Dans ce cas, cette
expression renvoie en fait a un concept tout a fait différent chez les non natifs. Il s’agit,
ici, de «faux-amis». Ce terme désignant différentes formes (lexicale, prosodique,
gestuelle) renvoie & un concept cognitif différent selon la langue et la culture. Par
exemple le terme « déception » posséde la méme forme lexicale en frangais et en anglais,
mais « deception» en anglais signifie « mensonge » en frangais. Un autre exemple est
Iexpression d'une des politesses japonaises réalisée avec la voix rauque mais pergue chez
les Chinois comme de I'indifférence. Ce « décalage » de la perception est particuliérement
appuyé dans la didactique des langues car ce décalage peut créer une perturbation
considérable lorsqu'on communique en langue étrangére a cause de l'interférence de la

langue maternelle.

Enfin le troisiéme cas que l'on peut imaginer est qu'une expression dun concept
spécifiquement culturel ou d’'un concept partagé soit reconnue seulement par les natifs
mais que cette expression n’interfére avec aucun concept dans lautre culture. Dans ce

cas, cette attitude est supposée comme inconnue dans cette langue et culture.

Les études interculturelles sont une facon idéale d’identifier des attitudes
universelles (mais non innées comme les émotions), des « faux-amis» et des attitudes
inconnues chez les non natifs (Kramer, 1964 ; Sherer et al., 2001 ; Maekawa & Erickson,
2001 ; Erickson, 2006 ; Albelin & Allwood, 2000, 2002 ; Nakamichi et al., 2003 ; Shigeno,
2001). Les aspects interculturels de la reconnaissance des attitudes sont
particuliéerement étudiés dans le chapitre 3 de cette theése, mais avant cela, nous allons
regarder dans le chapitre suivant les travaux sur les expressions des attitudes traitées
initialement au sein de GIPSA-lab afin d’envisager les caractéristiques prosodiques des
attitudes francaises (Morlec, 1997 ; Aubergé et al., 1999 ; Grépillat, 1996) et anglaises
(Diaferia, 2002).
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4.Les attitudes francaises et anglaises a I'I.C.P.

Les fonctions attitudinales de la prosodie frangaise ont d’abord été étudiées par
Grépillat (1996), Morlec (1997), Aubergé et al. (1997) et Morlec et al. (1999) qui ont
effectué des tests de reconnaissance sur quatre attitudes et deux modalités (la
déclaration, I’évidence, I'exclamation de surprise, le doute/incrédulité, ironie de soupcon
et la question simple) en utilisant des stimuli naturels et synthétiques. Dans ce chapitre,
nous allons d’abord nous intéresser rapidement aux travaux de T. Grépillat qui ont
permis de valider les expressions attitudinales frangaises précitées. Puis, nous nous
pencherons plus attentivement sur la validation d’'un nouveau corpus contenant ces six
attitudes accompagnées de six autres. Ces 12 attitudes sont celles utilisées dans le
chapitre 4 de cette thése.

Nous rappellerons ensuite les travaux menés sur les attitudes anglaises par M.L.
Diaferia (2002) qui ont permis de valider l'expression de 11 attitudes de l'anglais

britannique. Nous compléterons ce travail par des analyses statistiques supplémentaires.

4.1. Etudes des attitudes prosodiques du Francais

T. Grépillat (1996) a travaillé sur six attitudes du francais. Elle a présenté, dans
son mémoire de Mastére, deux études perceptives d’attitudes francaises. La premiére
expérimentation a permis d’évaluer 'identification des six attitudes véhiculées par la
prosodie. La seconde expérimentation consiste a dévoiler progressivement ces
expressions attitudinales afin de confirmer la prédictibilité et la stabilité de

I'identification précoce de la prosodie attitudinale.

Nous présentons ici sa premiére expérimentation perceptive qui est en rapport

direct avec les tests perceptifs que nous présentons plus tard dans cette thése.

Come nous l'avons déja dit, T. Grépillat a travaillé sur quatre attitudes et deux
modalités (c-a-d, ironie de soupcon, doute-incrédulité, évidence, exclamation de surprise,
déclaration et question-simple), choisies sur la base de travaux en didactique du francais
langue étrangére (Callamand, 1973 ; Calbris & Porcher, 1989).

Ces six expressions ont été produites par un locuteur masculin de langue
maternelle frangaise, expert en prosodie. Il a enregistré 19 phrases différentes avec pour

chacune les six expressions attitudinales, soit un total de 114 stimuli.

Ces 19 énoncés sont construits sur des contenus lexicaux relativement neutres

tout en respectant une variabilité systématique de leur structure syntaxique.

45



Les attitudes francaises et anglaises a I'l.C.P.

Lors du test de perception, les stimuli sont présentés dans un ordre aléatoire

différent pour chaque sujet. Chaque phrase est présentée deux fois aux sujets.

Ainsi, un nombre total de 228 stimuli (114 x 2 fois) ont été testés auprés de 12
auditeurs (étudiants entre 20 et 27 ans, tous de langue maternelle francaise). Afin de
tester un éventuel effet d’apprentissage®, ces auditeurs sont répartis en deux groupes de
6 : le premier groupe effectue une phrase d’apprentissage tandis que le second commence

le test directement.

Les résultats montrent que la plupart des attitudes ont été correctement
identifiées (taux de bonnes réponses en dessus de 69%) sauf l'ironie de soupcon pour les

sujets sans entrainement.

La «déclaration », I'« évidence» et la « question simple» ont été trés bien
reconnues, méme sans apprentissage. Elles n’entretiennent aucune confusion avec les

autres attitudes.

En revanche, le « doute-incrédulité », '« exclamation de surprise » et I« ironie de
soupgon » ont été percues différemment par les auditeurs entrainés et ceux non-
entrainés. En effet, les auditeurs non-entrainés ont moins bien percu ces trois attitudes
(70% pour I'exclamation de surprise, 69% pour le doute-incrédulité et 51% pour l'ironie
de soupcon). L’écart du taux d’identification entre les auditeurs entrainés et non-

entrainés est d’environ 20%.

Parmi les trois attitudes les moins bien pergues, le « doute-incrédulité » et
I«ironie de soupgon» sont fréquemment confondues entre elles. L'« exclamation de
surprise » a été confondue avec le « doute-incrédulité », mais ce phénoméne n’a pas été
identifié dans l'autre sens. Cest-a-dire que le « doute-incrédulité » n’a pas été confondu

avec |’ « exclamation de surprise ».

4.2. Validation des attitudes francaises

Ces travaux permettent donc de valider I'expression de six attitudes largement
enseignées en didactique du frangais langue étrangére :@ ironie de soupgon, doute-
incrédulité, évidence, exclamation de surprise, déclaration et question-simple. 11 nous
semble maintenant nécessaire d’élargir ce choix d’attitudes a un ensemble plus large,
reflétant mieux les expressions utilisées par les frangais dans la vie courante. Cette
nouvelle étape va permettre d’étudier la morphologie des nouvelles attitudes d’'une part,
et d’autre part, l'observation des phénomeénes de confusion parmi ce large choix

d’attitudes afin d’identifier les tendances de comportements similaires.

6 Que l'on pourrait aussi appeler 'effet d’enquéte.
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4.2.1. Objectif du test perceptif

A la suite des travaux sur les attitudes francaises développés au sein du GIPSA-
lab, nous avons donc ajouté six nouvelles attitudes, soit un corpus de 12 attitudes
francaises afin de les valider et d’identifier des catégories d’attitudes a travers

lobservation de comportements perceptifs similaires.

4.2.2, Choix des attitudes du francais

En plus des six attitudes francaises validées précédemment : ironie, doute-
incrédulité, évidence, exclamation de surprise, déclaration et question-simple, nous
avons ajouté les six attitudes suivantes : autorité, irritation, mépris, séduction et
politesse a la liste des attitudes traitées dans cette expérimentation. Ces six étiquettes
sont tirées du corpus de I'anglais britannique. En effet, il nous a semblé pertinent de les
reprendre afin de faciliter et consolider nos travaux interculturels que nous verrons au
chapitre quatre. De méme, lors de la discussion avec la locutrice du corpus frangais, ses
élicitations étaient satisfaisantes au niveau de I'expressivité en vue des natifs. Certaines
de ces attitudes nous semblent spécifiques ou particuliéeres a la culture occidentale,
notamment celle de séduction de la part des hommes qui peut étre difficile a éliciter en
japonais. De plus, I'ironie sarcastique, la politesse ou le mépris peuvent aussi étre les

attitudes qui possédent des aspects culturels forts.
4.2.3. Définition des attitudes
Voici les définitions des 12 attitudes francaises.
- Déclaration :
Le locuteur fait part d'une simple information, sans exprimer aucun point de vue.
- Question-simple :

Le locuteur demande une information, sans exprimer de point de vue, et sans attendre

autre chose qu'une simple réponse.

- Exclamation de surprise :

Le locuteur exprime son étonnement tout en parlant.
- Evidence :

Le locuteur parle de quelque chose dont il est certain.
- Doute-incrédulité :

Le locuteur exprime son incertitude ou son manque de conviction concernant une
information donnée par l'interlocuteur. Il exprime sa suspicion en reprenant dans son

énoncé cette méme information.
- Autorité :

Le locuteur veut influencer ou imposer son avis ou son désir a I'interlocuteur.
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- Irritation :

Le locuteur est fortement mécontent par ce qui a été dit et proteste a travers cette

contrariété.
- Ironie sarcastique :

Le locuteur remet en question (voire s’oppose) a I'affirmation de l'interlocuteur. Il veut
montrer son désaccord et méme la contrariété occasionnée par ce qu’il a entendu. Il
réprouve des paroles ou une situation en utilisant une intonation contraire a ce qu’il

pense et qui reviendrait a : «Oui, c’est exactement ¢a... »
- Mépris :

Le locuteur parle de facon arrogante et méprisante, montrant qu’il considére ce qui a été

dit comme nul.
- Politesse :

Quelque soit le statut social du locuteur par rapport a I'interlocuteur, cette attitude est

utilisée pour exprimer la politesse et la courtoisie.
- Séduction :

Le locuteur s'exprime de maniére a attirer son interlocuteur (cas dune relation de

séduction)
- Admiration :

Le locuteur exprime son sentiment de plaisir, émerveillement et approbation.

4.2.4. Composition du Corpus

Le corpus est construit sur un ensemble de phrases isolées, comme c’est le cas
pour d’autres travaux sur les attitudes francaises (Grépillat, 1996 ; Morlec, 1997), sur le
hollandais (Van Heuven & al, 1997) ou sur le danois (Thorsen, 1980).

Toutes les phrases utilisées pour les tests de perceptions sont choisies parmi les
phrases utilisées dans les travaux précédemment effectués (Grépillat 1996). Ces phrases
sont soit un mot isolé, soit un Groupe Nominal (GN) suivi d'un Groupe Verbal (GV)
réduit a la forme simple du verbe. Enfin la structure peut étre composée d'un GN suivi
d’'un GV avec un Complément en fin de phrase. Voici les trois structures syntaxiques

différentes pour les énoncés :
- Structure A : Mot isolé
- Structure B:N +V
- Structure C: Det + N + C

Quant a la longueur syllabique de I'énoncé, pour les phrases monosyllabiques,
dissyllabiques, elle sera de cinq et de sept syllabes pour le test perceptif.
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Tableau 1 : Corpus des attitudes frangaises ' quatre phrases de longueur variée.

Syllabes Phrase Structure
1 I’eau mot isolé
2 I’eau bout N+V
5 L’auto dérapait N+V
7 Les gars coupaient des ronding N+V+C
4.2.5. Enregistrement
Locuteur

Un chercheur féminin, expert de la prosodie frangaise, a été choisi comme

locutrice. Il s’agit d'une locutrice frangaise native, chargée de recherche au CNRS.
Dispositif et procédure expérimentale

Le corpus a été enregistré sur une cassette DAT (échantillonné a 44,1 kHz, 16bits)
dans la chambre sourde du GIPSA-lab, département parole et cognition., Les textes des
phrases a enregistrer ainsi que l'attitude ont été envoyés de l'extérieur de la chambre
sourde grace a un fichier Power Point sur un écran faisant face a locutrice. Toutes les

phrases ont ainsi été enregistrées, attitude par attitude, dans 'ordre suivant :

. Déclaration

. Question simple

. Exclamation de surprise
. Evidence

. Doute-Incrédulité

. Autorité

. Irritation

. Ironie sarcastique

© 00 3 O Ot = W N

. Mépris

10. Politesse
11. Séduction
12. Admiration

Nous avons par la suite procédé au transfert des données audio grace au logiciel
de traitement du son « Cool Edit», puis découpé les énoncés produits sur le logiciel
« Praat ver.4.1. ».

4.2.6. Validation perceptive

4.2.6.1. Méthodologie expérimentale
a- Stimuli

Les stimuli du test de perception sont donc constitués des quatre énoncés de

longueurs différentes produits avec les 12 attitudes, soit un nombre total de 48 stimuli.
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b- Matériel

L’interface du test perceptif a été réalisée grace au logiciel « Revolution ». Cette
interface comporte, de fagon permanente, la consigne du test perceptif, le choix fermé des
12 attitudes possibles et les définitions de ces attitudes.

c- Procédure

Le test perceptif a été conduit sujet aprés sujet, individuellement. Lors du test, le
sujet est assis en face d'un écran, et écoute les stimuli selon un ordre de présentation
aléatoire différent pour chaque sujet. Pendant le test, le sujet doit juger quelle attitude il
percoit, a I'intérieur du choix fermé des 12 attitudes possibles. Chaque stimulus ne peut

étre écouté qu'une seule fois.

Lors du commencement du test perceptif, les sujets lisent la consigne affichée sur
Iécran. Ensuite, des explications plus détaillées leur sont données a l'oral, ainsi que la
définition des 12 attitudes et des explications supplémentaires pour s’assurer que chaque
attitude soit bien comprise. Enfin, a la fin du test perceptif, nous avons interrogé le sujet
a propos des attitudes afin de savoir quelles attitudes étaient difficiles a distinguer ou

s’1ls avaient pergu d’autres attitudes qui n’étaient pas proposées.
d- Sujets

Trente sujets (14 sujets masculins et 16 sujets féminins) ont participé a ce test
perceptif. L’adge moyen des sujets est de 22,5 ans. Aucun sujet n’a fait état de troubles de

l'audition.

Tous les sujets ayant participé a ce test sont de langue maternelle francaise, et
habitent dans l'agglomération grenobloise. Certains sujets ont séjourné a I'étranger

avant la passation du test perceptif, mais la période de ce séjour ne dépasse pas deux ans.
4.2.17. Résultats du test perceptif

4.2.7.1. Distribution des réponses par rapport au hasard

Nous allons commencer la description des résultats par ’analyse des distributions
des réponses par rapport au hasard avant d’entreprendre de plus amples études
statistiques. Pour comparer cette répartition par rapport a une répartition au hasard, le
test du 2 est utilisé. Nous observons que la répartition différe significativement du

hasard avec une probabilité p. < 0.01 (Tableau 2).

Ce premier résultat montre qu’en formulant leur jugement, les auditeurs utilisent
une stratégie cohérente : nous allons maintenant tenter de mieux comprendre ce qu’ils
ont percu. Or, comme chaque attitude recgoit un score d’identification supérieur au seuil
du hasard (110 / 12 < 8,4%), on peut en inférer en premiére approximation que chaque
attitude a été en partie reconnue par les auditeurs francgais. Nous allons maintenant
décrire plus précisément leffet des différents facteurs controlés durant ce test de
perception, sur les réponses des sujets.
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Tableau 2 @ Résultats du test de x? sur les réponses moyennes par attitude (toutes

Iongueurs confondues) par rapport au hasard.

Attitude x2
Admiration (AD) 131.2 (ddl: 11, p.<0.01)
Autorité (AU) 521.8 (ddl: 11, p.<0.01)
Déclaration (DC) 522.2 (ddl: 11, p.<0.01)
Doute-incrédulité (DO) 294 4 (ddl: 11, p.<0.01)
Evidence (EV) 356 (ddl: 11, p.<0.01)
Exclamation de surprise (EX) 465.4 (ddl: 11, p.<0.01)
Irritation (IR) 246.6 (ddl: 11, p.<0.01)
Mépris (ME) 209.8 (ddl: 11, p.<0.01)
Politesse (PO) 335.4 (ddl: 11, p.<0.01)
Question-simple (QS) 289 (ddl: 11, p.<0.01)
Ironie-sarcastique (SA) 116.2 (ddl: 11, p.<0.01)
Séduction (SE) 301.8 (ddl: 11, p.<0.01)

4.2.7.2. Effet de la longueur des énoncés

Pour observer si la longueur de la phrase a pu avoir un effet sur la stratégie de
réponses des sujets, nous avons effectué un test de x? sur les résultats moyens obtenus
par chaque longueur de phrases, et ceci entre les phrases de 1 et 2 syllabes, de 2 et 5

syllabes et de 5 et 7 syllabes, toutes attitudes confondues.

Le test de x2sur les résultats moyens entre les phrases de 1 et 2 syllabes, toutes
attitudes confondues, ne donne pas d’effet significatif (ddl = 11, x2= 9.25, p. > 0.05). En
revanche pour les phrases de 2 et 5 syllabes, toutes attitudes confondues, le test de %2
montre des distributions significativement différentes entre les deux longueur de phrase
(ddl = 11, x2 = 36.70, p. < 0.05). Enfin pour les phrases de 5 et de 7 syllabes, toutes
attitudes confondues, le test %2 ne donne pas d’effet significatif (ddl = 11, 2= 18.97, p. >
0.05).

Ce résultat montre un effet réduit de la longueur de I’énoncé sur la stratégie des
auditeurs pour donner leur réponse : seules les phrases de 2 et 5 syllabes obtiennent des

distributions de résultats significativement différentes.

4.2.7.3. Taux d’identification des attitudes

La figure 5 présente le pourcentage de reconnaissance de chacune des attitudes
évaluées, et les résultats complets sont disponibles dans la matrice de confusion
présentée au tableau 3. La ligne pointillée de la figure 5 indique le seuil du hasard. Cette
figure indique que les auditeurs francophones ont reconnu toutes les attitudes au-dessus
du seuil du hasard, méme si certains scores restent particulierement bas. Il ne faut
cependant pas négliger la complexité de la tache pour les auditeurs, et il sera surtout
intéressant de détailler quelles ont été les confusions montrées par les auditeurs entre

les attitudes, au dela du score brut de reconnaissance.
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Taux d'identification des attitudes frangaises
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Figure 5 @ Taux didentification (pourcentage) de chaque attitude par 30 auditeurs
frangais. La ligne pointillée indique le seuil du hasard (8,4%). Signification des
étiquettes - DC (déclaration), QS (question-simple), EV (évidence), IR (irritation), AU
(autorité), ME (mépris), SA (ironie-sarcastique), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation
de surprise), SE (séduction), PO (politesse) et AD (admiration).

Tableau 3. Matrices de confusion des 30 auditeurs frangais. Les valeurs présentées en
gras dans le sens diagonal sont identifiées au dessus de hasard (8,4%). Signification des
étiquettes - DC (déclaration), QS (question-simple), EV (évidence), IR (irritation), AU
(autorité), ME (mépris), SA (ironie-sarcastique), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation
de surprise), SE (séduction), PO (politesse) et AD (admiration).

Attitudes présentées
Attitudes percues AD AU DC DO EV EX IR ME PO QS SA SE

Admiration 25% 0% 0% 1% 1% 3% 0% 2% 5% 1% 1% 1%
Autorité 1% 53% 3% 0% 13% 1% 13% 3% 0% 2% 12% 0%
Déclaration 4% 2% 65% 3% 14% 0% 12% 41% 51% 18% 15% 8%
Doute-Incrédulité 10% 1% 3% 23% 3% 13% 0% 0% 3% 9% 3% 13%
Evidence 8% 2% 8% 0% 53% 0% 7% 16% 17% 4% 23% 5%
Surprise 26% 0% 0% 32% 0% b59% 0% 2% 2% 3% 2% 1%
Irritation 1% 40% 5% 0% 7% 0% 43% 4% 1% 5% 11% 1%
Mépris 0% 3% 11% 0% 4% 1% 19% 15% 3% 4% 23% 2%
Politesse 1% 0% 4% 1% 0% 0% 1% 8% 16% 0% 1% 11%
Question 14% 0% 0% 37% 3% 19% 1% 0% 0% 48% 0% 4%
Ironie-Sarcastique 3% 0% 1% 3% 2% 3% 6% 7% 2% 7% 10% 4%
Séduction 8% 0% 1% 1% 0% 1% 0% 4% 3% 0% 1% 50%
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On peut remarquer sur cette figure que les expressions de déclaration, question-
simple, évidence, irritation, autorité, exclamation de surprise et séduction recoivent les
meilleurs scores de reconnaissance. Par contraste, les taux d’identification obtenus par
mépris, ironie sarcastique, doute-incrédulité, politesse et admiration restent faibles.
Ironie sarcastique semble, selon cette figure, Pattitude la plus difficile a percevoir. Sur ce
point, nous nous rappellerons que le pourcentage de reconnaissance d’ironie sarcastique
était déja le plus faible chez les sujets non entrainés dans les résultats obtenus par
Grépillat (1996).

4.2.7.4. Note sur ’analyse statistique des données perceptives

Afin d’observer le comportement perceptif des sujets frangais, il semble
particuliéerement important d’analyser les confusions perceptives montrées par les
auditeurs entre les attitudes. Pour cela, nous ne pouvons pas nous permettre de
travailler uniquement sur le résultat de reconnaissance de chaque attitude (c-a-d, les
résultats présentés par la figure 5), mais nous devons au contraire mener une analyse
statistique sur les matrices de confusions obtenues en sortie du test de perception. Les
données contenues dans une telle table sont de beaucoup plus riches, car elles
permettent de mieux comprendre les erreurs de perception, et d’avoir une idée plus
précise des proximités perceptives existant entre les différentes expressions
attitudinales. Malheureusement, de telles données ne peuvent pas s’analyser a l'aide
d’'une analyse de variance (ANOVA). Ce probléme est récurrent a 'ensemble de nos
travaux de these, et il nous a fallut recourir a des méthodes d’analyses de données
multidimensionnelles plus complexes, telles que ’Analyse en Composantes Principales,
la classification hiérarchique ou I’Analyse des Correspondances, en fonction du type
d’information que nous chercherons a obtenir des données, et bien entendu en fonction
du type des données sur lesquelles nous aurons a travailler. On trouvera par exemple
dans l'ouvrage de Benzecri (1973) une excellente description de ces deux derniéres
méthodes. L’analyse des données des tests de perception sera faite grace a une Analyse
des Correspondances et a une classification hiérarchique des différentes expressions
attitudinales, car les matrices de confusion obtenues lors du test sont des tableaux de
contingence ou l'on compte le nombre de fois qu'une attitude est reconnue sous une

certaine étiquette.

L’Analyse des Correspondances (AC) permet de calculer les distances perceptives
existant entre les différentes attitudes présentées, et entre I'image que se font les
auditeurs des 12 étiquettes attitudinaux qui leur ont été présentés. Dans les graphiques
présentant la distribution des résultats obtenus grace a ’AC, nous aurons donc a chaque
fois deux séries de points. Les uns, figurés par des triangles rouges, représentent les
stimuli présentés aux auditeurs — et donc les réalisations des attitudes par chaque
locuteur. Les seconds, figurés par des cercles noirs, représentent les étiquettes
attitudinaux proposés aux auditeurs. La position des triangles rouges par rapport aux
cercles noirs permet donc de représenter graphiquement la distance perceptive existante

entre la réalisation d'une attitude par un locuteur (triangles rouges) et la représentation
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cognitive qu’ont de cette méme attitude un ensemble de sujet a partir de son étiquette et
de sa définition (cercle noirs). Plus ces deux points sont proches, plus la réalisation est
conforme aux attentes perceptives des sujets. Cela permet également d’observer des
catégories des comportements similaires par rapport aux attitudes pergues. Il est
cependant nécessaire de noter que ces représentations graphiques sont réalisées selon
des dimensions abstraites, calculées a partir des données des tests de perception, comme
expliquant la plus grande part de la variance. Les positions des points sur un nombre
réduit de ces dimensions montrent uniquement une projection de la distribution réelle
des données. Lors de nos tests de perception, les données forment un espace a 12
dimensions (ou 11 pour les 11 attitudes de I'anglais), et nous présenterons généralement
les résultats pour les quatre premieres dimensions de l'analyse, a l'aide de deux
graphiques en deux dimensions. Certaines proximités présentes sur les graphiques
peuvent donc étre tout a fait fortuites, et dues a la projection de certains points au méme
endroit sur une dimension, alors quune autre de ces dimensions permettrait de les
différencier. C’est pour cela que I'analyse ne peut se passer des données réelles contenues
dans les matrices de dispersion, et qui seules permettent de dire si une proximité sur un
graphique correspond réellement a une proximité perceptive entre attitudes. La
classification hiérarchique permet aussi de mieux répondre a cette question du
regroupement des attitudes en « clusters». La création d’arbres de classification
hiérarchique permet donc d’obtenir une autre vision des données, complémentaire des
distributions dans l'espace obtenues grace a I’AC. Notons pour finir que I'analyse en
Composantes Principales (ACP) permet le méme type d’analyse de ’AC, mais doit étre
réalisée sur des mesures continues et non pas sur un tableau de contingence. Nous

I'utiliserons donc pour traiter I’analyse des données prosodiques.

4.2.7.5. Analyse des résultats grace a I’A.C.

Selon PAC menée sur ce test de perception, les quatre premiéres dimensions
expliquent 81% de la variance. La figure 6 représente les résultats de ce test
respectivement projetés sur les deux premiéres dimensions, puis sur les dimensions 3 et
4 de TAC. On peut y observer que sept attitudes (déclaration, séduction, évidence,
question-simple, exclamation de surprise, autorité, et irritation) sont assez bien
reconnues par les auditeurs francophones. En particulier, les expressions de déclaration,

d’évidence et de séduction sont parfaitement reconnues, sans confusions particuliéres.

On observe par contre des rapprochements entre les attitudes d’exclamation de
surprise, de doute-incrédulité, d’admiration et de question-simple d’'une part et les
expressions de lautorité et de lirritation d’autre part. Ces regroupements sont
intéressants car ils témoignent d’'une certaine proximité cognitive entre ces expressions,

méme si cela n'empéche pas les auditeurs de les différencier.
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Figure 6 : distribution des résultats des 30 auditeurs frangais pour les 12 attitudes
francgaises obtenus par I'AC (la figure du haut présente les dimensions 1 et 2 et celle du

bas les dimensions 3 et 4). Les triangles rouges correspondent aux stimuli, les ronds

noirs correspondent aux catégories d’attitudes. Les cercles bleus indiquent les attitudes

les mieux reconnues, tandis que les disques violets soulignent les principales confusions

entre attitudes. Les autres couleurs indiquent les principales confusions.
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Les confusions les plus importantes concernent les attitudes de mépris, d’ironie
sarcastique et de politesse. A la fois mépris et politesse sont principalement pergus
comme une simple déclaration. Ce qui souligne la difficulté pour les auditeurs a donner
un sens précis a ces expressions. Quant a ironie sarcastique, le point de stimulus étant
localisé prés de lorigine, il semblerait que les sujets pergoivent une expression, mais ont
du mal a la qualifier. On notera cependant la relative proximité des expressions d’ironie
sarcastique, de mépris et d’évidence, ce qui fait ressortir les similitudes qui existent

entre ces notions et ces expressions.

4.2.7.6. Classification hiérarchique

L’analyse des résultats grace a la classification hiérarchique (cf. figure 7) fait
apparaitre les regroupements suivants. Au plus haut niveau, on obtient trois grands

groupes d’expressions attitudinales :

- autorité, évidence, irritation, et ironie sarcastique
- déclaration, mépris et politesse

- question-simple, admiration, doute-incrédulité et exclamation de surprise
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Figure 7 @ dendrogramme résultant de la classification hiérarchique des expressions
attitudinales du corpus de frangais, obtenue en utilisant la distance de Ward pour

calculer les distances interclasses.

L’expression de séduction reste a part. Chacun de ces trois groupes montrent des

expressions ayant des points communs : soit un degrés d'imposition de son opinion a son
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interlocuteur fort (premier groupe) ou faible (troisiéme groupe); ou un taux élevé de

confusions avec la déclaration dans le cas du second groupe.

Si T'on s’'intéresse aux expressions montrant les plus faibles distances entre elles,
on retrouve, mis a part le cas de mépris et de politesse déja traité, (1) la perception
d’ironie-sarcastique comme d’évidence ou d’irritation et (2) les confusions des expressions
de doute-incrédulité et d’exclamation de surprise entre elles et avec l'expression de
question-simple et la perception d’admiration comme d’exclamation de surprise ou de

question simple.

4.2.8. Conclusion :

A la suite des travaux sur les attitudes francaises développés au sein du GIPSA-
lab, il nous a semblé nécessaire d’augmenter le nombre d’attitudes du corpus afin de
mieux refléter les différentes expressions que les francophones utilisent
quotidiennement, attitudes qu’il nous a fallu valider perceptivement. I’observation des
confusions au sein de ce plus large choix d’attitudes nous a permis d’identifier les

expressions les plus proches et celles les mieux différenciées.

De cette étude, il est possible de conclure tout d’abord que la distribution
moyenne des attitudes est différente d’'une distribution au hasard, selon un test de khi
deux. On peut par ailleurs noter un effet de la longueur de I’énoncé existant uniquement
entre les phrases de 2 et de 5 syllabes. Finalement, le pourcentage de reconnaissance
obtenu par chaque attitude étant supérieur au seuil du hasard, on peut supposer que les
auditeurs ont per¢u chacune des attitudes, méme si certaines recoivent des scores
particuliéerement bas. Les analyses multidimensionnelles permettent de mieux
comprendre comment sept attitudes sont bien identifiées par les auditeurs ; comment
certaines expressions se regroupent en ensembles d’expressions plus génériques et
cohérents ; et comment certaines attitudes entretiennent d'importantes confusions avec
d’autres — mais ces confusions restent logiques au vu des regroupements d’attitudes : il

n’y a pas de contresens dans la reconnaissance des expressions proposées.

Le regroupement des expressions d’irritation, d’ironie-sarcastique, d’ évidence et
d’autorité montre que les auditeurs francais percoivent au travers de ces expressions
I'imposition de son opinion personnelle. Les confusions observées a l'intérieur de ce

groupe peuvent donc s’expliquer ainsi.

Ce corpus de 12 attitudes francaises est ainsi validé. L’évaluation des
comportements perceptifs des auditeurs non natifs (Américains et Japonais) pour ces
attitudes francgaises sera présentée plus loin afin d’extraire les similitudes et les

décalages d’interprétations entre ces trois publics de langue et culture différentes.
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4.3. Validation des attitudes anglaises

4.3.1. Objectif du test perceptif

A la suite de la validation des attitudes frangaises, nous allons suivre ici les
travaux de M.L. Diaféria (2002) sur la validation des attitudes anglaises en ajoutant des
analyses statistiques supplémentaires. L’objectif de ses travaux était d’analyser et
d’évaluer la production et la perception d'un ensemble d’expressions attitudinales de

Panglais britannique.

4.3.2. Choix des attitudes de ’anglais

Un ensemble de 11 attitudes représentatives de 'anglais (voir Diaferia, 2002 pour
les détails d’élaboration du corpus) a été sélectionné a partir de la littérature sur les
attitudes anglaises (Crystal, 1997; Trask, 1996). Un corpus a été élaboré a l'aide d’un
expert de langue maternelle anglaise, enseignant d’anglais langue étrangére et
spécialiste de prosodie. Ce sera ce corpus qui va nous servir a tous les tests perceptifs
menés sur les expressions attitudinales de langlais britannique dans la suite de ce

travail.

Sur I'ensemble de ces onze expressions attitudinales (cf. infra), certaines sont
spécifiques a la culture britannique, notamment I'expression de séduction masculine, que
I'on pourrait difficilement transposer dans un contexte culturel japonais. De plus, I'ironie
sarcastique, la politesse ou le mépris constituent aussi des attitudes fortement marquées
culturellement.

4.3.3. Définition des attitudes

Les attitudes sélectionnées sont les suivantes (les noms sont donnés en anglais

avec la traduction et leurs abréviations entre parenthéses)” :
Doubt-incredulity (doute-incrédulité, DO) :

Le locuteur exprime son incertitude ou son manque de conviction concernant une
information donnée par l'interlocuteur. Il exprime sa suspicion en reprenant dans son

énoncé cette méme information.

Evidence (évidence, EV) :

Le locuteur parle de quelque chose et dont il est certain.
Surprise (exclamation de surprise, SU) :

Le locuteur exprime son étonnement tout en parlant.

7 La définition originale, en anglais est présentée en annexe.
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Command-authority (autorité, CO) :
Le locuteur veut influencer ou imposer son avis ou son désir a I'interlocuteur.
Irritation (irritation, IR) :

Le locuteur est fortement mécontent par ce qui a été dit et proteste a travers cette

contrariété.
Sarcastic irony (ironie sarcastique, SI) :

Le locuteur remet en question (voire s’oppose) a I'affirmation de I'interlocuteur). Il veut
montrer son désaccord et méme la contrariété occasionnée par ce qu’il a entendu. Il
réprouve des paroles ou une situation en utilisant une intonation contraire a ce qu’il

pense et qui reviendrait a : «Oui, c’est exactement ¢a... »
Scorn-aloofness (mépris, AL) :

Le locuteur parle de fagcon arrogante et méprisante montrant qu’il considére ce qui a été

dit comme nul.
Seduction (seduction, SE) :

Le locuteur s’exprime de maniére a attirer son interlocuteur (cas dune relation de

séduction)
Politeness (politesse, PO) :

Quelque soit le statut social du locuteur par rapport a I'interlocuteur, cette attitude est

utilisée pour exprimer la politesse et la courtoisie.

En plus de ces attitudes se trouvent deux modalités : l'interrogation et la
déclaration. Elles peuvent étre assimilées a des attitudes n’ayant pas de composante

affective ou en ayant une totalement neutre. Elles servent également de référence.
Declaration (déclaration, DC) :
Le locuteur donne I'information simplement, sans exprimer aucun point de vue.
Interrogation (question-simple, IN) :
Le locuteur demande une information, sans exprimer de point de vue, et sans attendre
autre chose qu'une réponse simple.

4.3.4. Composition du Corpus

Le corpus est construit sur un ensemble de phrases isolées, sur le méme principe
que pour les travaux sur les attitudes francaises (Grépillat, 1996 ; Morlec, 1997), ou sur
le hollandais (Van Heuven & al, 1997) et sur le danois (Thorsen, 1980).

Toutes les phrases utilisées pour les tests de perceptions sont constituées dun
Groupe Nominal (GN) suivi d’un Group Verbal (GV) réduit a la forme simple du verbe.
La structure syntaxique du GN (N, Det + N, Det + Adj + N) a été systématiquement
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variée. Suite a ces opérations, quatre structures syntaxiques différentes ont été obtenues

pour les énoncés :
- Structure A : Mot i1solé, si GN ou GV =0
- Structure B:N +V
- Structure C:Det + N +V

- Structure D : Det + Adj+ N +V

Tableau 4 : Corpus des attitudes anglaises, basé sur douze phrases de longueurs

variées avec les différentes positions de l'accent lexical marquées par un astérisque.

Syllabes Utterance Structure

2 Ma*ry mot isolé

2 Beware* mot isolé

2 Men* work* N+V

2 Man* counts* N+V

5 Li*beralizes mot isolé

5 Unpre*cedented mot isolé

5 Interroga*tion mot isolé

5 Man* commu*nicates N+V

5 A man®* ma*nages Det+ N+V
5 Anew* man* ar*gued Det + Adj+ N
5 A new* hu*man counts* Det + Adj + N
5 Tele*phony works* N+V

De plus, l'existence d’un accent lexical en anglais peut perturber la prosodie. Ainsi
le nombre et la position de l'accent lexical ont été systématiquement controlés et
distribués. Finalement, la longueur syllabique de I’énoncé a été systématiquement variée
dans le corpus complet. Pour le test de perception, un sous-ensemble de phrases de deux
et de cing syllabes a été sélectionné (cf. tableau 4).

4.3.5. Enregistrement

4.3.5.1. Locuteur

Le locuteur enregistré pour ce corpus est un homme de langue maternelle
anglaise, enseignant d’anglais a l'université. Il est spécialiste de la prosodie et des
phénomeénes intonatifs. Ses travaux de recherche portent sur l'enseignement de la

prononciation et de I'intonation de 'anglais.

4.3.5.2. Dispositif et procédure expérimentale

Le corpus a été enregistré sur une cassette DAT (numérisé a 44,1 kHz, 16 bits)
dans la chambre sourde du GIPSA-lab, département parole et cognition. De lextérieur
de la chambre sourde, la phrase a produire ainsi que l'attitude étaient affichée sur un
écran faisant face au locuteur. Les attitudes ont été réalisées une a une pour 'ensemble

des phrases, selon 'ordre suivant :
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Sarcastic irony

Surprise Command / Authority
Politeness

Evidence

Scorn / Aloofness

Doubt / Incredulity

Irritation

Seduction

Declaration

Interrogation

Le corpus a été par la suite transféré sur un support informatique grace au
logiciel de traitement du son par « Cool Edit », puis les énoncés produits ont été découpés

a laide du logiciel « Praat ver.4.1. ».
4.3.6. Validation perceptive

4.3.6.1. Méthodologie expérimentale

Nous rappelons que ce test perceptif est détaillé ici, pour des raisons de clarté de
I'exposé, mais qu’il a été mené a bien par M.L. Diaferia (2002): nous renvoyons donc le
lecteur a ce travail pour de plus amples détails. Nous avons par contre repris les
analyses statistiques afin de présenter les résultats suivant la méme méthodologie que

pour les autres tests perceptifs.

1.1.1.1. Stimuli

Les douze phrases présentées dans la table 4, produites avec chacune des onze
attitudes ont servi de stimuli, soit un nombre total de 132 stimuli qui ont été utilisés

pour le test de perception.

4.3.6.2. Matériel

L’interface du test perceptif a été réalisée grace au logiciel « SuperCard ». Cette
interface présente aux sujets de maniére permanente la consigne du test perceptif, le
choix fermé des 11 attitudes possibles et les définitions des attitudes présentées (cf.

figure 8).

4.3.6.3. Procédure

Le déroulement expérimental du test de perception est le suivant. Chaque sujet a
passé le test de maniére individuelle. En face de 1’écran d’'un ordinateur, chaque sujet,
aprés lecture des consignes écrites et une explication orale supplémentaire fournie par
lexpérimentatrice, doit écouter (a4 l'aide d’'un casque) chaque stimulus et juger de
Pattitude qu’il a pergue, parmi les onze attitudes possibles qui lui sont présentées.
L’ordre de présentation des stimuli est aléatoire et change pour chaque sujet. Chaque

stimulus ne peut étre écouté qu'une seule fois. A la fin du test perceptif, les sujets
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répondent a un bref interrogatoire a propos des attitudes afin de savoir lesquelles leur
semblaient difficiles a distinguer ou s’ils avaient per¢u d’autres expressions qui n’étaient

pas proposées.

Hello!

You are going to listen to a series of sentences pronounced with different types of attitudes on the part of the
speaker (i.e. the speaker expresses an intention when saying the sentence), by using intonation. Do not pay attention
to the comtent or meaning of the sentence itself: focalize your attention on the mtonation). This time, please choose
one of the 11 attitudes proposed, which you think best corresponds to the intention of the speaker.

interlocutor has saicd. He wants to show he doesn’t agree and even that
he’s annoved with what he’s hearing, he condanms what is saicl or what
happened, by using an intonation contow which could mean : Yeah, swe!
I believe you ... (meaning, I don't)'. (ex: 'Yeah, swe! he's a vegetarian..!)
Surprise :
The spealer expresses his swprise at the moment he speals (g3 'Ohl he's a
vegetarian 'y

() Scorn / Aloofness Cé?nmmnd { authority :
() Sarcastic irony The spealer expresses lumself m orcler to mfluence other people or to
impose his view or whish. He acts with authority and gives oiders that
must be obeyed. (gx: "You must absolutely be a vegetarian!!!)

_ Doubt / Incredulity Politeness :

O Surprise The spealzer says something in a polite way. (ex: ‘1 hope you don't mind: I
am a vegetalian')
Evidence :

O Irritation The speaker says something he feels is self-evident. (ex: he's a vegetarian,

(> Command / authority for sure')
Scorn [ aloofness :
The spealer says something in an annogant, aloof way, showing he gives
no crecht to what has been said. (ex: 'Poor stupid guy! he is a vegetaiian.
") Politeness How pathetic!) N
Doubt / Incredulity :

The spealer expresses a feelng of bemg uncertain about something or of
not beleving something; he expresses a suspicion about what has
previously been expressecd
) Evidence (ex: 'T'm not real sure he's a vegetarian')

. Irritation :

) Question The spealzer expresses his ititation towards what has been said; he protests
because of this n1itation (ex: 'He 's a vegetarian, and it really initates me!l)
Seduction :

The spealzer says something to seduce his mterlocutor (secluction

. Sarcastic irony :
Listen The spealer calls into question (and even contraclicts) a statement his

Attitude :

" Seduction

"y Declaration

Declaration : neutral declarative sentence (gx: 'he's a vegetarian’
Question : neutral internogative sentence (ex he's a vegetarian?)

[ Mot sounl

relationship
(ex: T am a vegetarian, and I lmow you can not 1esist it : be mine|)

Figure 8 : interface du test de perception en anglais pour les sujets britanniques
(Diaferia, 2002).

4.3.6.4. Sujets

Dix auditeurs de langue maternelle anglaise britannique (avc un accent
londonien) ont participé a la validation de ce corpus (6 sujets masculins et 4 sujets
féminins). Leur age moyen est de 31 ans. Aucun sujet n’a fait état de trouble auditif. La
plupart des sujets habitaient en France depuis quelques années lors de la passation du

test de perception.
4.3.17. Résultats du test perceptif

4.3.7.1. Distribution des réponses par rapport au hasard

De la méme maniére que pour 'analyse des résultats du test précédent, le test du
chi-deux est utilisé pour vérifier si les distributions des résultats correspondent ou non a
une distribution au hasard. La répartition observée (cf. les résultats dans la table 5) est
bien significativement différente du hasard avec une probabilité p. < 0.01. Comme les
sujets ne donne pas leur réponse au hasard, et que chacune des attitudes recgoit un score

d’identification supérieur au seuil du hasard (qui est ici de 9%), on peut en inférer que
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les sujets ont significativement reconnu chacune des expressions attitudinales. Nous

verrons par la suite lesquelles sont les mieux reconnues, et lesquelles montrent le plus

de confusions.

Tableau 5 @ Matrices de confusion des 10 auditeurs anglais. Les valeurs présentées en
gras sont identifiées au dessus de hasard (9%). Signification des étiquettes :
DC(declaration), IN(interrogation), SU(surprise), DO(doubt-incredulity), EV(evidence),
CO(command-authority), IR(irritation), PO(politeness), AL(scorn-aloofness),
SE(seduction) et Sl(sarcastic irony).

Attitudes présentées
Attitudes percues CO DC DO EV IN IR PO SI SC SE SU

Command 3% 3% 0% 3% 0% 8% 2% 12% 1% 3% 2%

Authority

Declaration 15% 57% 0% 30% 3% 31% 16% 15% 7% 5% 0%

Doubt 0% 0% 43% 2% 20% 2% 16% 2% 1% 2% 27%
Evidence 12% 13% 2% 42% 1% 33% 9% 15% 7% 2% 5%

Interrogation 0% 0% 20% 1% 48% 0% 13% 1% 0% 1% 7%

Irritation 14% 5% 0% 7% 2% 17% 8% 19% 10% 1% 1%

Politeness 0% 16% 2% 13% 6% 2% 24% 3% 3% 3% 3%

Sarcastic Irony 2% 3% 12% 0% 4% 8% 7% 16% 25% 8% 5%

Scorn Aloofness 4% 1% 3% 1% 1% 2% 3% 15% 43% 3% 3%

Seduction 0% 3% 0% 0% 2% 0% 0% 3% 3% 73% 0%
Surprise 0% 0% 19% 2% 14% 0% 3% 0% 1% 0% 48%

Taux d'identification des attitudes anglaises
80% 74.2%
70%
L 60,0%
60% [5T.5%
5000 45.000 1) 3% 1) 8%
40%
30% S
24.2%

500 18.3% 18.3%
10% — J

0%

EV R AL SU

Figure 9 : pourcentage d1dent1ﬁcat10n de chaque att1tude par ]es 10 auditeurs anglais.
La ligne pointillée indique le seuil du hasard (9%) (Diaferia, 2002)
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4.3.7.2. Taux d’identification des attitudes

La figure 9 présente le pourcentage de reconnaissance de chacune des attitudes,
d’aprés les travaux de M.L. Diaferia (2002). La ligne pointillée horizontale indique le
seuil du hasard. Cette figure indique que les auditeurs anglophones britanniques ont
reconnu chaque attitude au-dessus du seuil du hasard, ce qui permet de valider le choix
et la réalisation des expressions attitudinales par ce locuteur, pour des auditeurs
anglophones. Cependant, la large variabilité des scores de reconnaissance obtenus par

les différentes attitudes nous pousse détailler cette analyse.

Certaines expressions obtiennent des pourcentages de reconnaissance élevés :
declaration, interrogation, evidence, command-authority, scorn-aloofness, doubt-
incredulity, surprise et seduction. L’attitude de seduction est particuliérement bien

reconnue.

En revanche, irritation, sarcastic irony et politeness sont les attitudes les moins
bien reconnues par les auditeurs anglais méme si ces attitudes ont regu un taux

d’identification supérieur au seuil du hasard.

Diaferia (2002) donne comme explication possible a cette faible reconnaissance le
fait que certaines attitudes telles qu’irritation ou sarcastic irony ont pu étre produites
par le locuteur avec une intensité moindre, du fait de l'effet de liste provoqué lors de
Penregistrement. Elle reléve également l'influence du contenu sémantique des phrases
utilisées. Certains sujets se sont dits génés par le décalage sémantique entre le mot

« beware » et certaines des attitudes exprimées.

Nous allons maintenant procéder a des analyses statistiques supplémentaires,
selon la méme procédure que celle utilisée pour les attitudes francaises (par analyse des
correspondances et classification hiérarchique — cf. supra), et qui sera aussi appliquée

dans toute la suite de notre travail.

4.3.7.3. Analyse des résultats grace a I’A.C.

Selon TAC menée sur les résultats, les quatre premiéres dimensions de 'analyse
expliquent 85% de la variance. La figure 10 présente les distributions des expressions
attitudinales et des catégories d’attitudes telles qu’elles sont projetées sur les premiére

et deuxiéme dimensions (en haut) et les troisiéme et quatriéme dimensions (en bas).

La plupart des expressions attitudinales sont proches de la catégorie
correspondante, ce qui indique une bonne reconnaissance des attitudes par les locuteurs,
sauf pour lexpression de sarcastic irony qui semble la moins bien reconnue. Cette
attitude est majoritairement reconnue comme une expression de politeness (politesse) ou

de scorn-aloofness (mépris).

Les plus importantes confusions inter-attitudes sont observées entre les

expressions d’interrogation, de surprise et de doubt-incredility, toutes ces expressions

64



Validation des attitudes anglaises

exprimant une dimension de questionnement. On peut relever aussi que la seduction est

effectivement l'attitude la mieux différenciée de toutes les autres expressions.
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Figure 10 : distribution des résultats des 10 auditeurs anglais pour les 11 attitudes
anglaises par I'AC (figure du haut  dimensions 1 et 2 ; figure du bas : dimensions 3 et 4).
Les triangles rouges correspondent aux stimuli, les ronds noirs correspondent aux
catégories d’attitude. Les cercles bleus indiquent les attitudes les mieux reconnues ; les
disques violets soulignent les principales confusions inter-attitudes. Les autres couleurs

indiquent les principales confusions.
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4.3.7.4. Classification hiérarchique

L’analyse des résultats (cf. figure 11) grace a la procédure de classification
hiérarchique permet de mettre en évidence les regroupements suivants. Au plus haut
niveau, deux grands groupes d’attitudes sont distingués, en plus de lattitude de

seduction, reconnue sans confusions avec les autres expressions.

- declaration, command, sarcastic irony, aloofness, evidence et irritation

- doubt-incredulity, surprise, interrogation et politeness

On retrouve entre ces deux groupes une distinction, déja relevée pour les
expressions francaises, entre des expressions fondées sur le degrés d’imposition de son
opinion par le locuteur : ce degrés est élevé dans le premier groupe, tandis qu’il est bas

dans le second groupe.

Dans le premier groupe, les expressions de sarcastic irony et de scorn-aloofness
montrent beaucoup de confusions entre elles et avec I'expression de command-authority,
qui est quant a elle bien reconnue ; et l'expression d’irritation est confondue avec la

declaration et I'evidence, elle méme confondue avec la declaration.

Pour le second groupe, les expressions de doubt-incredulity, de surprise et
d’interrogation entretiennent de nombreuses confusions entre elles, tandis que la

politeness est confondue, mais a un degrés un peu moindre avec ces expressions.
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Figure 11 : dendrogramme résultant de la classification hiérarchique des expressions
attitudinales du corpus anglais, obtenue en utilisant la distance de Ward pour calculer

les distances interclasses.
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4.3.8. Conclusion

Nous avons récapitulé les travaux de Diaferia (2002) en ajoutant les analyses
supplémentaires afin d’évaluer des comportements perceptifs des auditeurs anglais pour

11 attitudes anglaises britanniques.

En évaluant ce corpus des 11 attitudes anglaises britanniques, Diaferia reléve les
points suivants. Tout d’abord, la distribution des réponses par les sujets est différente
d’une distribution au hasard, selon un test khi-deux. Ensuite, aucun effet de la longueur

de I'énoncé n’est enregistré sur ces stimuli.

Le taux de reconnaissance de chaque attitude indique une bonne compréhension
des attitudes par les sujets, ce qui implique une validation des expressions choisies et de
leur réalisation par le locuteur. Par ailleurs, les confusions réalisées entre les attitudes
sont cohérentes vis-a-vis de la sémantique de chaque ensemble d’expressions : on a vu
que le critéere du degré d'imposition permettait de séparer les expressions en deux

groupes, sil’'on excepte la seduction, qui ne montre pas de confusion particuliere.
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Aprés avoir validé et étudié les attitudes francaises et anglaises, nous proposons
au sein de ce chapitre d’aborder les attitudes japonaises. Pour commencer, nous en
ferons le repérage a partir de deux types de littératures : des données provenant de
domaines variés tels que la linguistique, la sociolinguistique et la phonétique et des
données provenant de la didactique du japonais langue étrangére. Aprés la sélection de
12 attitudes représentatives (y compris des attitudes spécifiques a la culture japonaise),
puis leur validation auprés de natifs (Japonais), nous orienterons nos recherches en vue
de comprendre le role et I'influence des deux modalités communicationnelles que sont
Paudition et la vision, dans la perception des attitudes. Paralléelement, nous avons
effectué un test de perception suivant le paradigme du gating, ou du dévoilement
progressif, au niveau des contours prosodiques de phrase afin de tester I’ « anticipation »
des auditeurs et afin surtout d’identifier & quel moment (point d’unicité) ils sont capables
de reconnaitre une attitude. Les résultats obtenus sont comparés avec les valeurs

acoustiques extraites du corpus validé.

5.1. Introduction

Les fonctions prosodiques du japonais n’ont été étudiées que tardivement. C’est a
partir des années 1980 que de nombreux chercheurs (Sugito, 1997 ; Kori, 1997 ; Fujisaki,
1989 etc.) commencent & s’y intéresser. La plupart des travaux effectués sur la prosodie
concernent surtout la fonction linguistique (par exemple, segmentation, hiérarchisation,
focalisation etc.). En ce qui concerne les études sur la fonction attitudinale de la prosodie,
ce champ est longtemps resté plus ou moins abandonné (Maekawa, 2004). Cette fonction
prosodique est souvent traitée comme une sous-catégorie de la modalité ou dans le cadre
socioculturel. Pour le travail présent, nous proposons préalablement de faire la
description de la structure phonétique du japonais (c’est a dire présenter la notion de
more et le systéme accentuel du japonais). Nous compléterons cette description par la
présentation de travaux effectués sur certaines expressions attitudinales du japonais
traitées initialement dans la méthode d’enseignement du Japonais Langue Etrangére
par Mizutani & Mizutani (1979).
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5.2. Description de la structure phonologique du
japonais.

5.2.1. Présentation générale

La langue japonaise est la langue officielle de environ 120 millions d’habitants
dans larchipel japonais. Cette langue japonaise est, en effet, constituée de divers
dialectes. Lorsqu’on se focalise sur le dialecte de Tokyo, cette langue est souvent décrite
comme une langue tonale (Abe, 1998) qui est caractérisée par l'intonation qui porte le
role distinctif au niveau morphologique (un mot portant la méme structure syllabique,
mais prononcé différemment renvoie un sens différent). Cependant, le trait distinctif du

ton n’est pas réalisé a I'intérieur d’'une syllabe comme la langue chinoise.
5.2.2. La structure phonologique du dialecte de Tokyo

5.2.2.1. La notion de « more »

La « more » est 'unitée phonologique minimale du dialecte de Tokyo. La structure
d’une more est [(C)V]. La more posséde les caractéristiques suivantes, qui le distinguent
de la syllabe : une consonne nasale en position de coda dans la structure syllabique
forme une more indépendante. Par exemple, le mot « San » [monsieur] comprend une
syllabe mais deux mores. De plus, la derniére moitié d’'une voyelle longue ou dune
diphtongue, de méme que la premiére consonne dans une structure CCV de deux mémes
consonnes sont aussi percues comme une more supplémentaire. Dans cette perspective,
I'unité moraique est vue comme unité minimale pour créer la rythmicité du dialecte de
Tokyo (Kubozono 1997).

5.2.2.2. Le systéme accentuel de Tokyo

Sur le plan du systéme (ou de la structure) accentuel, on peut les regrouper selon
cinq types différents: «accent de Tokyo», «accent variant de Tokyo», «accent du

Kansai », « accent variant du Kansai » et « sans accent lexical ».

L’accent de Tokyo, le plus répandu, ne désigne pas les formes accentuelles
utilisées uniquement chez les habitants de la ville de Tokyo. Il s’agit ici du systéeme
accentuel disséminé dans la province de « Chugoku» (Ouest du Japon), de « Chubu »
(centre) et la moitié de I'Ouest du « Kanto» (région de Tokyo) pour des raisons

historiques.

La structure accentuelle du dialecte de Tokyo est dite « 'accent libre » (Shibata

1961). Autrement-dit, I'accent peut se situer sur n'importe quelle more du mot.

Cet accent lexical est réalisé par la disposition relative de deux tons (haut et bas)
perceptibles phonologiquement pour chaque mot lexical (Kindaichi 1956). Par exemple,

le mot « hashi» ne correspond pas a la méme entrée lexicale selon que « ha » est réalisé
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avec un ton haut et « shi » avec un ton bas (dans ce cas il signifie « une baguette ») ou que

« ha » est réalisé avec un ton bas et « shi » avec un ton haut (« un pont »).

Par ailleurs, selon Hattori (1955), pour la description phonologique de l'accent de
Tokyo, il suffit d’identifier le « nucleus accentuel », porteur du ton « haut », qui entraine
I'abaissement du ton suivant. Ce « nucleus accentuel » est donc la derniére more avec un

ton haut du mot.

T TR

. e

%

Figure 12 : La djstrjblu-tjon géographique des 4 types principaux de formes accentuelles
(Hirata 1960). La couleur qui encadre la région signifie : rouge ; la forme accentuelle de
Tokyo, bleue; la forme accentuelle de Kansai, vert; forme accentuelle variante de
Kansali et gris ; 'absence totale d’accent lexical.

L’accent de Tokyo se caractérise par les régles suivantes ;
I’accent est une combinaison de tons : haut et bas.
Les tons haut et bas ne peuvent étre intervertis a 'intérieur d’'une seule more.

Lorsque le ton haut n’est pas aligné sur la premiére more du mot, cette premiére more

porte toujours le ton bas, toujours suivi du ton haut.

Un mot donné, ne peut porter quun seul accent. En d’autre termes, le passage du ton

haut au ton bas ne peut avoir lieu qu'une fois dans un mot.
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Une fois que le ton haut fait place au ton bas, ce ton bas ne remontera jamais dans

I'intérieur du mot.

Toutes les mores spécifiques®, ainsi que les mores dans lesquelles la voyelle est dévoisée

ne peuvent pas étre porteuses de I'accent.

Un mot peut recevoir un nombre N+1 (ot N est le nombre de mores dans le mot) de
formes accentuelles distinctes. Par exemple, un mot constitué de deux mores peut avoir
trois types de formes accentuelles différentes (1 more accentuée, 2¢me more accentuée,

pas d’accent).

Parmi ces regles, la régle 3 ne nous semble pas étre une caractéristique de
Paccent lexical. En effet, lorsqu’'on étudie un syntagme ou une phrase, I'occurrence de la
montée du ton bas sur la premiére more au ton haut sur la deuxiéme more n’apparait
pas systématiquement. Cette montée du ton apparait plutét en début de syntagme afin
de marquer une frontiére syntagmatique (Uwano 1989)9. Ce phénoméne caractérise donc

plutét un fait prosodique que lexical.

Au niveau phonétique, Fujisaki & Sudo (1971) ont travaillé sur la réalisation de
l'accent japonais produite par six locuteurs japonais homme et femme (Figure 13). La
réalisation phonétique de 'accent japonais est similaire pour tous les locuteurs étudiés :
le contour de FO monte du début jusqu'a la more accentuée ou la valeur de FO est
maximale, puis le contour baisse progressivement jusqu’a la fin de ’énoncé. Il est a noter
que le pic de FO n’est pas toujours situé a la position finale de la more accentuée, méme

si la transition du ton haut vers le ton bas est pergue a cette position.

300 ! =

(zH) sjejudWEpUO} BoUBNbYI

0 0.1 0.2 0.3 0.4 0.5

0.6

Durée normalis ée  'sec)

Figure 13 @ Réalisation phonétique de l'accent japonais avec la phrase /amearare/ par

six locuteurs japonais. L’accent lexical est localisé en 1¢" more. Le contour de FO en ligne

8 Une consonne nasale en position de coda, la derniére moitié d’'une voyelle longue et d'une diphtongue et la
double consonne sont considérés comme des mores spécifiques.

9 Ex. « kono akai sakana » [ce poisson rouge] se compose de trois mots lexicaux, cependant la montée du ton
apparait seulement en début de phrase (entre ko et no) sauf dans le cas ou « akai» ou « sakana » sont
focalisés.
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pointillée indique la voix féminine, le contour en noir signifie la voix masculine. (Fujisaki
& Sudo, 1971)

En prenant compte de ces aspects lexicaux et linguistiques, voyons maintenant

les travaux effectués sur les expressions attitudinales du japonais.

5.3. Les expressions attitudinales du japonais

5.3.1. Six « attitudes » dans l’enseignement du japonais
langue étrangere.

Initialement la description impressionniste des attitudes japonaises fut traitée
dans la didactique du Japonais Langue étrangeére bien avant que les phonéticiens et les
linguistes s’y intéressent comme objet de recherche car les enseignants du japonais
savaient que l'enseignement du lexique (incluant 'enseignement de I'accent lexical), et
de la syntaxe n’était pas suffisant pour pouvoir communiquer dans le bain linguistique.
L’importance a été donnée a 'enseignement des attitudes dans le cadre d’actes de parole
pour des raisons pragmatiques, c’est-a-dire, pour que les apprenants puissent parler en

langue cible avec 'expressivité appropriée.

Dans leur manuel d’enseignement du japonais, Mizutani & Mizutani (1979)
présentent six « attitudes»1°. Il g’agit d’ « admiration », « déception», « suspicion »,
« indifférence », « neutre » (ou déclaration) , « focalisé ». Bien qu’il n’y ait ni description
phonétique de chacune des attitudes ni définition claire pour ces six expressions, cette
méthode qui exige des apprenants de pouvoir les discriminer a partir d’'une perception

audio était trés innovante dans le monde de la didactique de I’époque.

5.3.2. Caractéristiques phonétiques des six attitudes

Ces six attitudes!! ont été reprises comme véritables objets d’analyse afin d’étre

mesurées phonétiquement dans les travaux de Maekawa (1998, 2004).

Pour ces travaux, Maekawa a demandé a trois enseignants natifs (deux hommes
et une femme) de langue japonaise parlant le dialecte de Tokyo d’éliciter trois phrases
n’ayant aucune connotation particuliére selon les six « attitudes » précitées, en chambre

sourde. Les locuteurs ont répété 10 fois chaque énoncé selon un ordre aléatoire.

10 Dans le manuel, les auteurs nomment les phrases portant des valeurs communicatives comme des phrases
« émotives ».

11 1 emploie le terme «information paralinguistique» emprunté & Fujisaki (2004), défini
ainsi:“paralinguistic information is not inferable from the written counterpart and is deliberately added by
the speaker. Second, the strength of a given paralinguistic information type can vary continuously within
one and the same category” (Maekawa 1998 p.635). Cette définition ressemble a celle du terme “attitude”,
nous employons donc « attitude » a la place de « information paralinguistique » afin de faciliter la lecture.
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Un test perceptif a ensuite été effectué aupres de 17 japonais avec tous les
énoncés enregistrés. Les auditeurs avaient pour tache d’identifier quelle était 'attitude

exprimée pour chaque énoncé, parmi les six attitudes possibles.

Selon les résultats obtenus, toutes les « attitudes » sauf « focalisé » ont obtenu un
taux d’identification de plus de 80% en moyenne. Parallélement, 'analyse acoustique a
montré que la durée d’ « admiration », « déception » et « suspicion » est plus longue que
« indifférence », « neutre » et « focalisé ». On observe aussi une grande variation de la
durée entre la premiére et la derniére more dans tous les énoncés et chez tous les

locuteurs.

En ce qui concerne le mouvement de FO, K. Maekawa a identifié une large
amplitude de FO pour «admiration», «suspicion» et «focalisé», mais celle de
« déception » reste plate. Quant a l'attaque de FO, « admiration» et « suspicion »
montrent une attaque trés basse tandis I'énoncé « neutre» a une montée de FO

nettement plus tardive.

De méme, lapparition temporelle du pic de FO (c-a-d, FO max.) est
significativement en retard pour « admiration », « déception » et « suspicion » par rapport
a « neutre » ou « focalisé » (p.<.001). L’attitude « d’admiration » est surtout caractérisée

par une longue durée de la derniére more.

Enfin K. Maekawa compare le timbre de la derniére voyelle de chacune des
attitudes : « admiration » et « déception » montrent des valeurs de F1 et F2 plus basses
comparées a « suspicion» et «indifférence». K. Maekawa identifie notamment une
différence systématique du deuxiéme formant pour toutes voyelles et toutes consonnes
entre «suspicion» et «admiration». La valeur du deuxiéme formant est
significativement plus élevée pour « suspicion » plutét que pour « admiration ». C’est-a-
dire que la position de la langue est localisée a l'avant du conduit vocal pour la
« suspicion », et plutét en arriére pour « admiration ». Cette différence de gestualité
articulatoire est confirmée parle systéme EMA (Maekawa & Kagomiya, 2000). On
observe également la saturation du signal (changement de la qualité de voix) pour la
premiére more de « suspicion», occasionnellement pour celui d’ « admiration» et

« déception ».

A la suite de K. Maekawa, Kori (1997) s’intéresse a la relation entre le contour de
fO en fin de phrase et les attitudes exprimées. Il décrit ainsi une typologie fonctionnelle

des attitudes japonaises par l'indice du contour final de f0.

5.3.3. L’approche fonctionnelle a partir du contour final

S. Kori est 'un des premiers a avoir décrit les formes et les fonctions de
Iintonation japonaise. Dans son ouvrage « Japanese intonation — forms and fonctions »
(1997), sont présentées trois fonctions différentes de la prosodie : la fonction linguistique,

la fonction émotive et la fonction socioculturelle.
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Selon lui, la « modalité »2ou attitude est considérée comme une des fonctions
linguistiques de I'intonation. Pour la description des différents types de « modalités »,
Kori se focalise sur le mouvement du contour prosodique en fin de phrase. En japonais,
I'attitude prosodique du locuteur est souvent exprimée par des particules finales (ka / ne
/ yo | yone / wa) qui, sont des marqueurs d'informations individuelles telles que le sexe
du locuteur ou/et diverses « modalités ». Cependant, Kori note bien que les attitudes
exprimées uniquement par la prosodie sans influence des particules finales existent en
japonais. Il considére que ces attitudes sont facilement identifiables perceptivement par
les caractéristiques prosodiques de fin de phrase. C’est ainsi qu’il présente 5 types de
traits intonatifs différents en fin de phrase: contour montant, contour montant

emphatique, contour descendant, contour montant-descendant et contour plat.

* Le contour « montant » est utilisé principalement pour la question simple.
Lorsque ce contour est utilisé pour 'exclamation de surprise, la montée de FO
est plus large et la durée de la derniére syllabe est plus longue.

* Le contour « montant emphatique » en fin de phrase est généralement utilisé
pour I'insistance ou l'affirmation d’un droit.

* Le contour « descendant » est utilisé principalement pour ’étonnement face a
des informations inattendues. La déception ou l'«amaé ¥ » peuvent étre
exprimés également par ce contour.

* Le contour « montant-descendant » en fin de phrase sous-entend une incitation.

* Le contour plat ne porte pas d’attitude particuliére.

En ce qui concerne l'aspect socioculturel de la prosodie, Kori considére que la
prosodie joue un réle important dans la politesse. Sur ce point, il montre un exemple. Il
s’agit d’expressions conventionnelles (par exemple, les salutations, les remerciements,
les excuses etc.) liées directement & un contour de FO prototypique. Ce contour est ainsi
figé. Toutefois, ces mouvements de FO conventionnels peuvent changer d’'une région a
une autre, selon la culture locale. C’est pourquoi, si un sujet venant de Tokyo emprunte
un contour global de FO sur la phrase conventionnelle dans la région d’Osaka, sa parole

risque d’étre percue comme manquant de sincérité ou comme impolie.

En outre, Kori (1989) explique briévement la contribution de différentes qualités
de voix, en particulier la voix pressée. Selon Kori, la voix pressée peut étre associée aux
émotions (ou attitudes) d’exclamation, surprise, dégotit, irritation et colére » (Kori
1989 p.331 traduit par moi-méme).

Nous avons suivi jusqu’ici la description des attitudes selon les trois fonctions
prosodiques proposées par S. Kori. Il a envisagé que le mouvement de FO en fin d’énoncé

ainsi que la qualité de voix jouent un réle important. Cependant cette description est

12 Kori (1997) définit la modalité comme « I'attitude mentale intentionnée du locuteur. Dans cette perspective,
la fonction attitudinale est intégrée dans les deux fonctions (linguistique et socioculturelle).

13]] faut noter que '« amae » est une attitude particuliére, utilisée pleinement chez les Japonais. T. Doi,
psychologue, définit dans son ouvrage intitulé de « Le jeu d’indulgence », que cette attitude confére un
sentiment de sécurité identique a celui qu’éprouve I'enfant dans le giron de sa mére (Doi, 1976).
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limitée. Par conséquent, il reste a savoir s’il existe des effets prosodiques a I'intérieur de
b

I’énoncé pour déterminer chaque attitude.

5.3.4. Le mouvement du contour intonatif de
I'interrogation japonaise

D’un point de vue perceptif, la montée du contour intonatif en fin de phrase prend
en charge la fonction de « question simple!' » en japonais. Etonnamment, la description
du contour global de FO pour plusieurs types d’interrogations, plus objective et
mesurable, n’a attiré 'attention des chercheurs que récemment (Ayusawa 1992). En fait,
les linguistes se sont focalisés sur le contour intonatif montant en fin de phrase lié
directement a la fonction linguistique de I'interrogation. Par conséquent, ils ont plus ou
moins négligé les variations du contour global de F0. A ce propos, examinons plus en
détails les travaux de deux phonéticiens japonais, T. Ayusawa (1992, 2001) et M. Sugito
(1990) qui ont envisagé la description des phrases interrogatives d’un point de vue

phonétique / phonologique.

5.3.5. Le role de la fréquence fondamentale pour 4 types

d’interrogations

T. Ayusawa (1992) a interrogé 15 Japonais (six hommes et neuf femmes) parlant
le dialecte de Tokyo et qui ne sont pas des acteurs. L’expérimentation a été effectuée
dans une chambre sourde. Les sujets avaient pour tache d’oraliser un dialogue dans
lequel quatre types de phrases interrogatives (question simple, question « Tag », question
a choix multiples et question avec un mot interrogatif) étaient présentées. L’objectif de
cette recherche était de déterminer les caractéristiques acoustiques des quatre types de

phrases interrogatives.

Les résultats montrent qu’en fin de phrase, la courbe et le point de départ de la
montée de FO varient selon les sujets. Cependant, aucune différence significative entre
les quatre types de phrases interrogatives n’a été identifiée en fin de phrase. De plus, le
pattern du mouvement de FO en fin de phrase n’est pas corrélé avec la longueur de

I'ensemble de la phrase.

En ce qui concerne la durée de la derniére more, elle peut étre presque deux fois
plus importante dans certains cas. En fait, lorsque la derniére more de la phrase
interrogative porte la chute de FO due a l'accent ainsi que la montée de FO due a
Iinterrogation, la durée de cette more passe presque du simple au double. La chute de FO
a été identifiée dans la premiére moitié de cette more allongée, alors que I'autre moitié

présente une montée de FO.

Quant a la phrase interrogative du type « Tag», l'intérieur de la phrase est
marqué par une FO plus élevée. C’est-a-dire que, lorsqu’'une more au milieu du mot porte

Paccent, on observe une FO élevée sur cette more accentuée, mais cela n’a pas d'influence

14 Ce terme est utilisé comme équivalent de « Yes-No question » en anglais.
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significative sur la réalisation de la montée de FO en fin de phrase. Cette amplitude de la
FO pour la question « Tag » est mentionnée également dans les travaux de Sugito (1990).
Par ailleurs, ce phénomene est réservé a la question « Tag» et aucune valeur
significative du mouvement de FO a I'intérieur de la phrase dans les trois autres types de

phrases interrogatives n’a été identifiée.

5.3.6. Etude comparative de la phrase interrogative
(anglais vs. japonais)

Sugito (1990) a travaillé sur le contour interrogatif de FO en deux langues cibles
(I'anglais américain et le japonais). L’objectif de cette recherche était d’étudier les
caractéristiques acoustiques d’'une phrase véhiculée par des modalités différentes qui
peuvent étre réalisées différemment en japonais et en anglais américain. Pour cette
expérimentation, une Japonaise parlant le dialecte de Tokyo et deux Américaines
(Tennessee, Nebraska) qui parlent couramment en japonais ont été choisies comme
sujets. Ces trois sujets ne sont pas des acteurs. L’expérimentation a été effectuée par la
lecture oralisée d'une phrase sémantiquement neutre « Mie wa Nara wo aruku» [Mie se
proméne a Naral pour le sujet japonais et les sujets américains, et la phrase « Are you
going to America » pour les sujets américains seuls. Les sujets japonais et américains ont
oralisé ces énoncés avec trois modes différents (affirmatif, question « Tag» et question

simple) dans une chambre sourde.

Le résultat de cette expérimentation montre que les sujets japonais produisent
une plus grande amplitude de FO dans la question « Tag» par rapport a la question
simple, aussi bien a l'intérieur de la phrase qu’en fin de phrase. Cela est significatif de
Iabsence de « catathesis!'® » dans la phrase. Quant aux sujets américains, elles montrent,
en anglais, une grande amplitude de FO dans la question « Tag» par rapport a la
question simple. Le contour de question simple en japonais produite par les sujets
américains est relativement plat du début jusqu’a la moitié de la phrase par rapport a
celui des natifs qui montrent plus de relief dG aux accents. Une fois que FO baisse

brutalement, il monte en fin de phrase.

Par la suite, Sugito a modulé les valeurs de FO a la fin des phrases en japonais
produite par les deux Américaines. Pour la manipulation, elle a réduit la valeur de FO
jusqu’a la moitié de loriginal sans moduler la durée et l'intensité. Ces phrases
synthétisées ont été présentées a des auditeurs japonais natifs, et ces auditeurs les ont
percues comme des questions simples, naturelles malgré le contour plat du début de
phrase. Cela implique que l'intonation en fin de phrase joue un role important pour la

modalité interrogative.

15 C’est un processus phonologique qui réduit les valeurs de tons aprés chaque accent. Auntrement-dit, cette
régle implique la compression de ’écart de FO sur chaque accent. (J. B. Pierrehumbert & M. E. Beckman
1988)
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5.3.7. Discussion

Les linguistes japonais ont voulu, depuis longtemps, lier Iinterrogation
uniquement au phénoméne de montée de FO en fin de phrase. Ayusawa (1992) confirme
que, quel que soit les différents types de linterrogation, le contour de FO monte
systématiquement en fin de phrase. Cependant, Ayusawa (1992) ainsi que Sugito (1990)
ont découvert une absence de « catathesis» (c-a-d, I'absence de la compression de la
valeur du ton aprés chaque accent) pour la question du type « Tag». Ayusawa a
également envisagé que d’autres fonctions phonologiques telles que la focalisation ou les
accentuations peuvent influencer le contour global de FO et la durée de la derniére more
dans la phrase interrogative. Sugito (1990), quant a elle, confirme également que le
contour montant de FO en fin de phrase est l'indicateur déterminant de I'interrogation
japonaise. Pour justifier cette importance du contour de FO en fin de phrase, elle a utilisé
une phrase en japonais produite par deux Américaines. Elle a modulé uniquement la fin
de ce contour de FO pour que le contour final de FO ressemble a celui du japonais. Apres
Pexpérimentation perceptive, on a découvert que méme si le contour de FO tout au long
de la phrase ne semble pas étre celui du japonais natif, les auditeurs japonais

considerent que cette phrase leur semble naturelle.

5.3.8. La politesse japonaise

5.3.8.1. Présentation générale

Parmi les travaux effectués sur les expressions attitudinales, nous portons une
attention particuliére aux recherches qui traitent du lien entre la politesse et la prosodie
en japonais. En effet la politesse joue un réle important dans la société japonaise. Outre
le contenu sémantique qui détermine le degré de politesse, la prosodie attitudinale sous-
tend aussi le degré de politesse selon l'age, le statut social, le sexe et la situation

contextuelle du locuteur lui-méme ainsi que ceux de 'interlocuteur.

5.3.8.2. « Code de fréquence » (J. J. Ohala)

J. J. Ohala (1984, 1996) s’intéresse aux similarités interculturelles d’utilisation de

FO0 dans la perspective éthologique.

Une des hypothéses suggérées par J. J. Ohala (1984) est qu'une moyenne de FO
élevée est liée avec la subordination sociale, la déférence et I'absence de menace alors
quune FO plus basse correspond, elle, a de la menace, de I'agression, de la dominance
etc... Ohala considére que ce « code des fréquences » est inné' et suppose alors que cet

usage est partagé par toutes les langues du monde.

Sans aborder l'aspect universel de ce « code de fréquence », si on suppose, au

moins, qu’il est applicable a la langue japonaise, les japonais venant de toutes les régions

16 Ohala définit I'innéisme comme “having a genetic predisposition which, however, may require extensive

postnatal stimulation for its full development and implementation” (Ohala 1984 p.10).
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et de n'importe quel 4ge devraient associer I'attitude polie (c-a-d, la subordination sociale,
la déférence et I'absence de menace) & une FO élevée. En revanche, une attitude plutét

impolie (c-a-d, la menace, Pagression, la dominance) sera exprimée par une FO basse.

5.3.8.3. Les attitudes de courtoisie et I’impolitesse/’arrogance

Il s’agit maintenant de savoir si le «code des fréquences» est applicable en
japonais. Reportons-nous aux travaux de deux phonéticiens, T. Kawano (1993) et M. Ko

(1993) qui ont traité les attitudes « Teinei » (polie) et «Zondai» (impolie ou arrogant).

Kawano (1993) s’est concentré sur les caractéristiques acoustiques (FO et durée)
de la phrase € polie ». Il a enregistré quinze sujets japonais de différentes régions (cinq
femmes de Tokyo, Osaka et Nagoya : un public tout-venant c’est-a-dire que ce ne sont pas
des acteurs) en chambre sourde. Trois phrases différentes « doomo» (excusez-moi),
« doozo» (je vous en prie) et « dooro» (la route) sont préalablement choisies. On a
demandé aux sujets d’oraliser ces phrases avec trois degrés de politesse différents tels

que poli (teinei), ordinaire et impoli (zonzai).

L’analyse PARCOR!” a montré que le degré de politesse (poli, ordinaire et impoli)
présente une corrélation avec la fréquence fondamentale maximale et avec la durée de la
phrase, ceci pour les trois dialectes (excepté pour les mots « doozo» et « dooro» du
dialecte d’Osaka). Ceci implique que lorsque une phrase relativement neutre au niveau
sémantique est prononcée poliment, la FO est plus élevée et la durée plus importante par
rapport a la politesse ordinaire. D’'un autre point de vue, l'attitude “impolie” est réalisée
par une FO plus basse et une durée plus courte par rapport a la politesse ordinaire.

I’expérimentation perceptive a porté sur la valeur moyenne de la FO de chaque
phrase de degré de politesse “ordinaire” dans chaque dialecte. Au total 25 stimuli ont été
synthétisés a partir de ces phrases “ordinaires”. La durée a été modifiée a cinq niveaux
espacés d’'un intervalle de 20 ms (+ 20 ms, + 40 ms, - 20 ms et - 40 ms) sur la premiére et
la deuxiéme voyelle. Simultanément, la FO a été modifiée a cinq niveaux espacés dun
intervalle de 15Hz (+ 15 Hz, + 30 Hz, - 15 Hz et - 30 Hz) tout au long de la phrase.

C’est avec ces 75 stimuli (C = 25 stimulix3 phrases) que Kawano a procédé a
lexpérimentation perceptive aupres de 17 étudiants résidant a Tokyo pour les stimuli du
dialecte de Tokyo, 21 étudiants résidant a Kyoto pour ceux du dialecte d’Osaka et 20
étudiants qui résident a Nagoya pour ceux du dialecte de Nagoya. Lors de
lexpérimentation, les auditeurs ont noté le degré de politesse exprimé par chaque

stimulus de -2 a +2.

Le résultat confirme les effets acoustiques identifiés dans l'analyse précédente
pour les trois régions différentes. En effet une durée plus longue et une FO plus élevée
donnent aux auditeurs une impression “plus polie”. Entre ces deux parameétres, la durée

de I'énoncé influence davantage le choix de la politesse. Parallélement, une autre

17 I’analyse PARCOR (Partial Auto Correlation) est un algorithme qui mesure la durée, FO max., FO min. et
FO range.
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expérimentation perceptive avec les stimuli du dialecte de Tokyo a été effectuée aupres
des seize sujets étudiants de la région d’Osaka. Le résultat montre que les auditeurs du
dialecte d’Osaka donnent une valeur de politesse nettement plus faible que les auditeurs
du dialecte de Tokyo pour les stimuli du dialecte de Tokyo a 'exception des stimuli avec
« dooro » (la route). Seuls ces stimuli avec la phrase « dooro » avaient un effet similaire

pour les deux groupes d’auditeurs de différentes provenances.

Cependant, les caractéristiques envisagées dans les travaux de Kawano
concernent uniquement des corpus de femmes. C’est pourquoi M. Ko (1993) a taché
d’envisager les caractéristiques acoustiques (FO et durée) de la phrase polie parmi les
deux sexes. Une conversation quasi spontanée de six étudiants japonais (soit 3 X2
étudiants en binéme) a été enregistrée. Soit trois femmes et trois hommes a qui on a
imposé deux situations : formelle/informelle!8. Parmi ces données, six phrases utilisées
par tous les sujets pour les deux situations différentes ont été sélectionnées. Ensuite, a
partir des 80 stimuli, une expérimentation perceptive a été effectuée aupres de 314
Japonais de la région de Tokyo (177 hommes et 137 femmes. 19,7 ans en moyenne). Lors
de l'expérimentation, les sujets ont choisi un degré de politesse parmi quatre choix

proposés (1.impoli, 2.1égérement poli, 3.poli, 4.trés poli) pour chaque stimulus entendu.

L’analyse des résultats montre que les énoncés qui portent les caractéristiques
suivantes ont été jugés comme phrase « polie » auprés des 314 sujets ; (1) moyenne de FO
plus élevée, (2) durée plus longue, (3) pause plus longue et (4) contour intonatif en fin de
phrase qui respecte le contour conventionnel lié avec l'acte de parole (par exemple
I’énoncé de remerciement, salutation etc...). Ces caractéristiques de politesse ont été
identifiées non seulement dans les signaux des femmes, mais aussi dans ceux des

hommes.

Ces résultats confirment I’hypothése du < code des fréquences » d’Ohala : les
femmes et les hommes utilisent une FO plus élevée pour marquer la déférence. Cette FO

plus élevée est corrélée avec Paugmentation de la durée de la phrase.

En outre, Ko montre que le contenu sémantique du type « expression
conventionnelle » telle que les salutations est directement lié a4 un contour de FO
prototypique. Ce contour est figé : utiliser un autre type de contour global de FO sur cette

phrase est immédiatement percu comme « Zonzai » (impoli).

5.3.8.4. Les travaux des sociolinguistes pour le role de FO

A contrario, d’autres études tendent a prouver qu’il existe une différence de
stratégie entre les hommes et les femmes japonais lorsque ceux-ci veulent exprimer un
degré élevé de politesse. Ces travaux sont été réalisés par des sociolinguistes : L.
Loveday ainsi que R. Van Bezooijen et Y. Ohara qui s’intéressent surtout a la valeur

sociosémiotique de FO.

18 Cependant, il n’a y a pas de précision s’ils ont parlé entre hommes, entre femmes ou en binémes mixtes.
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L. Loveday (1981) a analysé la parole produite par les deux sexes, et affirme que
les hommes et les femmes utilisent une stratégie différente pour exprimer la politesse en

japonais.

Dans le cadre de recherches sur la contribution de la hauteur de FO pour la
politesse dans deux langues (Uanglais et le japonais) il a mis au point un dialogue en
japonais et un dialogue en anglais pouvant étre pratiqués dans des situations
relativement formelles : des conversations entre deux personnes qui ne se connaissent
pas bien, en l'absence de hiérarchie sociale définie. Cing locuteurs japonais (trois
hommes et deux femmes) pour deux dialogues en anglais/japonais, et cinq locuteurs
anglais (trois hommes et deux femmes) pour le dialogue en anglais seulement ont été
enregistrés. Les phrases examinées «aa, konnichiwa» (oh bonjour), «arigato

gozaimas » (merci) et « sayonara » (au revoir) ont été extraites.

L’analyse acoustique montre que les femmes japonaises, les anglaises et les
hommes anglais adoptent une FO élevée pour exprimer la politesse. Notamment, les
femmes japonaises adopte une FO extrémement élevée (fréquence minimale de 280 Hz et
maximale de 377 Hz en moyenne) par rapport aux femmes anglaises (fréquence
minimale de 163 Hz et maximale de 250 Hz en moyenne). Cela signifie que
contrairement aux femmes anglaises, dans une situation polie, les femmes japonaises
adoptent un niveau de FO extrémement plus élevé pour exprimer leur politesse. Quant
aux hommes japonais, ils adoptent un niveau de FO nettement plus bas (écart entre 80 -
120 Hz), et ils utilisent probablement une stratégie différente afin d’exprimer la politesse.
Quant aux sujets anglais, le niveau de FO que les femmes anglaises adoptent pour
exprimer la politesse n’est pas tellement différent de celui des hommes anglais. Il en
résulte quune FO plus élevée, utilisée dans une situation polie est le moyen d’exprimer

adéquatement la politesse pour les Anglais des deux sexes.

Mais Loveday confirme seulement 'application de la déférence telle que définie
par le « code des fréquences » pour les femmes japonaises. Y. Ohara (1992) a également
observé des phrases en japonais et en anglais produites par six hommes et six femmes

japonaises pour des résultats similaires a ceux de Loveday.

Y. Ohara (1992) s’intéresse aussi au role des différents niveaux de FO utilisés par
les hommes et les femmes japonais. Elle considére que la hauteur de FO est étroitement
lié a la culture a laquelle les sujets appartiennent ainsi qu’au sexe des sujets. Afin de
déterminer ces aspects socioculturels de I'utilisation de la FO, elle a enregistré la lecture
oralisée de dix phrases en japonais et de dix phrases en anglais américain qui ont été

produites par douze Japonais (six hommes / six femmes) qui étudient 2 Hawai.

Les résultats montrent que les femmes ont utilisé une FO plus élevée pour les

phrases en japonais par rapport a celles en anglais. Cet écart variait entre 16 et 49 Hz.

Cette tendance n’a pas été confirmée chez les hommes japonais. En fait, parmi les
six hommes, seuls trois ont utilisé une FO plus élevée. Les autres ont plutét montré une

FO plus basse pour les phrases en japonais.
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Ohara conclut ainsi que “I'idéal de la féminité dans la société japonaise est ainsi
d’'une importance cruciale pour une locutrice au point que le pattern féminin du
comportement devient une partie de sa personnalité” (Ohara 1992, p.474 traduit

lauteur).

Bien que les travaux de ces deux sociolinguistes aient pu mettre en évidence
I'utilisation d’'une FO élevée pour exprimer la déférence chez les femmes japonaises, en
accord avec I'hypothése du « code des fréquences », une telle tendance n’a pas pu étre
observée de fagon aussi claire chez les hommes japonais. Ces auteurs concluent donc que
cet usage d’'une FO élevée n’est ni universel ni inné, et que le niveau de FO est nettement

distinct entre les deux sexes car bien défini par la société a laquelle nous appartenons.

Bien que la pratique du niveau de FO est distinct entre les deux sexes dans la
société japonaise, R. Van Bezooijen (1995) montre que les hommes et les femmes

partagent, d'un point de vue perceptif, la valeur du « code des fréquences ».

R. Van Bezooijen (1995) a essayé de cerner les aspects socioculturels de I'usage de

différents degrés de la FO chez des Japonaises et des Néerlandaises.

Dans cette étude, auteur a tout d’abord taché de valider le « Code de fréquence »
dans les deux cultures. En d’autres termes, son premier objectif était de retrouver le lien
entre une fréquence FO élevée et les connotations telles que petitesse, faiblesse,
dépendance, modestie etc.. Ensuite, elle prédisait qu’en ce qui concerne 1'i'déal masculin
(puissant) et féminin (faible), il y aurait une forte différence entre les deux cultures.
Cest ainsi qu’il précise que les femmes japonaises préférent utiliser une FO élevée et les

femmes néerlandaises, quant a elles, plutét une FO moyenne ou basse.

Huit femmes néerlandaises parlant le néerlandais standard et ayant 33 ans en
moyenne et huit femmes japonaises parlant le dialecte de Tokyo et ayant 29 ans en

moyenne ont été sélectionnées.

L’enregistrement a été effectué a partir de la lecture oralisée dun texte
sémantiquement neutre (la description d’une maison) qui dure treize secondes. La FO
moyenne des signaux produits par les Néerlandaises étaient 180Hz (147Hz — 209Hz) et
celle des Japonaises était de 185Hz (164 Hz — 209Hz). En plus de ces données originales,

deux versions (FO plus élevée et FO plus basse) ont été créées.

La moyenne de FO des trois versions chez les Néerlandaises était de 150 Hz pour
la FO la plus basse, 180Hz pour loriginal, 212Hz pour la FO la plus élevée. La FO
moyenne des trois versions chez les Japonaises était de 155 Hz pour la FO la plus basse,

185Hz pour l'original, 218Hz pour la FO la plus élevée.

C’est ainsi que 48 stimuli (8 locutrices x 2 cultures x 3 niveaux de F0) ont été
évalués auprés de 30 étudiants néerlandais (15 hommes et 15 femmes) et de 30
étudiants japonais (15 hommes et 15 femmes). Tout d’abord, les auditeurs devaient juger
chaque stimulus selon cing critéres, sur une échelle allant de 1 a 7. Les critéres utilisés

étaient les suivants : la taille de la locutrice (petit — grand), la puissance (fort — faible), la
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dépendance (indépendant — dépendant), la modestie (modeste — arrogant) et l'attirance
(attirant — inintéressant). Ensuite, les auditeurs devaient choisir un des 2 extrémes
définissant le mieux le stimulus entendu pour chacun des critéres mentionnés
précédemment, excepté lattirance. Les quatre qualificatifs obtenus devaient former le

type idéal masculin puis le type idéal féminin.

Cette expérimentation valide 'hypothése du « code des fréquences ». Ainsi une FO
basse est associée aux impressions suivantes : « grand», « fort», «indépendant» et
«arrogant ». En revanche, une FO élevée est associée aux impressions suivantes :
« petit », « faible », « dépendant » et « modeste ». Cette valeur est confirmée parmi les

deux sexes des deux cultures différentes sans aucune valeur contrastive significative.

En ce qui concerne I'étude des idéaux-types féminin et masculin pour les deux
cultures, le résultat montre quun large écart est identifié dans les trois critéres (fort —
faible, indépendant — dépendent, arrogant — modeste) parmi les sujets japonais selon
qu’ils sont hommes ou femmes, ce qui n’est pas le cas pour les sujets néerlandais. La
comparaison interculturelle des idéaux-types pour un sexe donné ne fait pas apparaitre
de différence significative entre le type idéal des japonaises et celui des néerlandaises.
En revanche le type idéal des hommes japonais est fortement différent de celui des
néerlandais. Van Bezooijen consideére que c’est la société japonaise qui insiste, de nos
jours, sur la masculinité chez les hommes au lieu d’insister sur la féminité chez les

femmes.

En fait, ce travail de R. Van Bezooijen montre que le « code des fréquences » est
réalisé parmi les deux sexes dans la société japonaise. Les sociolinguistes tels que L.
Loveday, Y. Ohara et Van Bezooijen ont décodé ce « code des fréquences », et ils ont donné
les étiquettes suivantes. Une moyenne de FO plus élevée est liée avec « déférence » et
«féminité » (Loveday et Ohara), « petit», « dépendant », « faible » et « modeste » (Van
Bezooijen). En revanche, une moyenne de FO plus basse est associée aux

aspects « grand », « indépendant », « fort » et « arrogant » (Van Bezooijen).

Cependant, considérant ce «code des fréquences» dun point de vue plus
pragmatique, les sociolinguistes se sont rendu compte de 'exigence de la société dans la
détermination de son usage, et par conséquent, les femmes ont tendance a utiliser
naturellement une moyenne de FO plus élevée dans la vie quotidienne. Or les hommes
ont plus de facilité a utiliser une FO basse.

Discussion

Les phonéticiens, M. Ko et T. Kawano, ont envisagé les caractéristiques
acoustiques de la phrase polie en japonais. Ils ont conclu quune moyenne de FO plus
élevée associée a une durée plus longue est 'indicateur déterminant de la perception de

la politesse en japonais.

Du point de vue des sociolinguistes, les recherches se complétent. R. Van

Bezooijen (1995) s’est interrogée sur la reconnaissance du « code de fréquence » tandis
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que Y. Ohara (1992, 2001) et L. Loveday (1981) ont fait des recherches sur l'utilisation du

« code de fréquence ».

Bien que la reconnaissance du « code de fréquence » soit partagée parmi les deux
sexes, seules les femmes japonaises empruntent le niveau d'une FO élevée pour exprimer
I'attitude polie ou I'image de la féminité (Loveday 1981, Ohara 1992, 2001). Ce résultat
implique que les hommes et les femmes utilisent une stratégie différente pour la
politesse en japonais. Cest-a-dire que les femmes ont tendance a exprimer la politesse
avec une FO plus élevée. En revanche, les hommes ont tendance a éviter une stratégie de

FO élevée pour exprimer la politesse.

5.3.8.5. La stratégie de politesse chez les hommes japonais

Si la tendance de l'utilisation de la moyenne de FO plus élevée associée a la
politesse chez les hommes japonais n’est pas confirmée, y a-t-il d’autres stratégies pour

Pexprimer ?

Pour répondre a cette question, voyons les travaux d’Ofuka et al. (2000) qui se
sont focalisé sur les caractéristiques acoustiques de la prosodie pour la politesse a partir

de voix masculines.

E. Ofuka et al. (2000) ont taché d’envisager les caractéristiques acoustiques de la
politesse en japonais a partir de données de voix masculines. Dans cette optique, six
hommes japonais de différentes régions dans lesquelles le systéme accentuel est
équivalent a celui du dialecte de Tokyo, et n’ayant pas eu d’entrainement particulier ont
été enregistrés en chambre sourde. Les auteurs ont procédé a I'expérimentation par jeu

de role selon les deux scénarii suivants :

* un jeune inspecteur de la douane adresse la parole a un gentleman (poli) ou a un

jeune étudiant (amical) dans une ambiance tendue.

* un jeune employé du service public adresse la parole a un gentleman ou a un

jeune étudiant au téléphone.

Apreés avoir expliqué ces consignes, les sujets qui se connaissaient bien travaillent
en binome, I'un prend le role du locuteur et 'autre prend le role de I'interlocuteur. Apreés
un moment de conversation spontanée sur le théme du jeu de réle, on donne aux sujets
un dialogue écrit a oraliser. Dans ce dialogue apparaissent deux phrases cibles : 1.
« Nimotsuwa koredake deska ? » (Est-ce tout comme bagages ?) et 2. « Moshimoshi,
Akagi-san no otaku deska ? » (All6, je suis bien chez M. Akagi ?)

I’analyse acoustique de ces données n’a pas permis d’identifier une tendance dans
la relation entre la moyenne de FO et le degré de politesse. Un seul des six sujets a
adopté une moyenne de FO plus élevée pour la phrase polie dans les deux situations. Ce
résultat est en accord avec les résultats de Loveday (1981) et Ohara (1992). Cependant,
ils ont identifié une différence significative entre le degré de politesse et le débit de la

phrase. Les phrases polies de tous les sujets étaient réalisées avec un débit plus lent.
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Pour les aspects temporels de la politesse, ce résultat est en accord avec les résultats de
Kawano (1993) et Ko (1993).

Ensuite, une expérimentation a été menée afin d’identifier le role de la FO en fin

de phrase et celui du débit de parole pour la phrase polie.

La réalisation des deux niveaux de politesse (polie et ordinaire) sur la phrase
« Nimotsuwa koredake deska ? » produite par deux sujets venant de Kyushu et de
Yokohama ont été utilisées comme sources. En ce qui concerne la production de la
phrase « polie » du premier locuteur, la FO initiale de la derniére voyelle est de 110 Hz,
puis elle diminue a la vitesse de 54 demi-tons par seconde sur 120 ms. Pour le deuxiéme
locuteur, la FO initiale de la derniére voyelle de la phrase « polie » est également de
110 Hz, puis elle augmente a la vitesse de 28 demi-tons par seconde sur 70 ms. Quant a
la phrase amicale, la FO initiale de la derniére voyelle est de 117 Hz, puis elle diminue a
la vitesse de 9 demi-tons par seconde sur environ 70% de la durée totale de la voyelle
(240 ms), avant d’augmenter de 56 demi-tons par seconde sur le reste. Pour le deuxiéme
locuteur, la FO initiale de la derniére voyelle de la phrase « amicale » est de 101 Hz, puis
elle augmente de 20 demi-tons par seconde sur 130 ms. Cette derniére more /ka/ de la
phrase est resynthétisée en manipulant la durée (longue: 240 ms pour le premier
locuteur et 130 ms pour le deuxiéme / courte : 120 ms pour le premier locuteur et 70 ms
pour le deuxiéme) et la FO (montante : + 25 demi ton par seconde du début jusqu'a la fin /
descendante : - 25 demi ton par seconde jusqu'a la fin) sur la voyelle finale [a] & partir

des deux phrases “polie / amicale” des deux locuteurs.

Au début de l'expérimentation perceptive, les deux phrases, “polie et amicale”,
produites par les deux locuteurs sont présentées a vingt Japonais (douze hommes et huit
femmes de 20 a 36 ans) pour qu’ils puissent en évaluer le degré de politesse. Ensuite, les

sujets devaient écouter les 164 stimuli et évaluer le degré de politesse.

Dans la plupart des cas, un stimulus ayant une durée plus courte et un contour
montant de FO en fin de phrase est pergu comme plus poli pour les deux types « poli » et
« amicale ». Les auteurs concluent que la prosodie (surtout la durée) de la voyelle finale
de I’énoncé a une forte influence sur I'identification de la politesse. Autrement dit, si on
allonge la derniére voyelle et qu’on réalise un contour descendant dans la phrase
prononcée poliment (c’est-a-dire avec un débit plus lent), cela risque d’étre percu comme
«impoli». Par ailleurs, dans certains cas, la durée et le mouvement de la FO sur les
derniéres 100 ms pouvaient changer le degré de politesse attribué a l'ensemble de
Pénoncé.

Aprés ces deux expérimentations, Ofuka et al. (2000) ont conclu que le
mouvement de FO sur la partie finale (dernier 100 ms) de I'énoncé ainsi que le tempo de
I’énoncé, étaient les ultimes déterminants dans les deux scénarii. Ces deux facteurs sont
ainsi des indicateurs importants pour différencier la phrase polie et la phrase ordinaire

parmi tous les sujets.

Discussion :
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Ofuka et al. (2000) se sont concentrés sur les stratégies utilisées par les hommes

japonais pour exprimer la politesse japonaise.

De méme que Loveday (1981) et Ohara (1992), Ofuka et al. (2000) n’ont pas
identifié de lien entre la moyenne de FO et le degré de la politesse chez les hommes
japonais. Par contre, ils ont confirmé une relation significative entre le degré de la
politesse et le débit de la phrase : la phrase polie est prononcée plus lentement que la
phrase « ordinaire » et elle est donc plus longue. Ce résultat renforce ceux qui ont été mis

en évidence par Kawano (1993) et Ko (1993) sur 'aspect temporel de la phrase.

Ofuka et al. (2000) ont également étudié I'effet de la durée et I'effet de la FO en fin
de phrase. A ce propos, ils affirment que la prosodie (surtout la durée) de la voyelle finale
de I'énoncé influence fortement lidentification de la politesse. C’est ainsi que
lallongement de la derniére voyelle dans un énoncé dont le contour de FO est descendant

est percu comme poli.

5.3.8.6. Stratégie de politesse des hommes japonais en parole
spontanée

Les caractéristiques prosodiques des expressions de la politesse que nous avons
vues jusqu’ici ont été étudiées en laboratoire uniquement. Les corpus plus ou moins
manipulés (un enregistrement a partir de jeux de réle, des phrases synthétisées, de la
lecture oralisée etc.) posent le probléme du « naturel » de la parole (Campbell 2000). C’est

pourquoi M. Ito a procédé a 'analyse de phrases extraites d'une conversation spontanée.

Ito (2002) a étudié les caractéristiques prosodiques des expressions de la politesse
chez les hommes japonais. Quatre sujets masculins parlant le dialecte de Tokyo ont été
préalablement sélectionnés. Ces quatre sujets travaillent dans une méme équipe de
recherche. Ils sont intimes mais respectent la hiérarchie sociale entre eux. On leur a
donné une tache a résoudre en binéme. D’abord, un sujet supérieur dans la hiérarchie
prend le r6le de navigateur tandis que Pautre sujet, inférieur dans la hiérarchie, prend le
role de celui qui suit les instructions de navigation du supérieur avant d’inverser les
roles. La conversation durant la réalisation de cette tache a été enregistrée dans une

chambre sourde. Ito a extrait des phrases cibles de deux sujets.

Afin d’évaluer le corpus, elle a mesuré le niveau de FO moyen, le débit de parole
ainsi que le débit articulatoire (mores/sec) des phrases cibles. Les résultats montrent
qu'un sujet a eu recours a des stratégies paralinguistiques utilisant le niveau moyen de
FO et le débit de parole pour marquer la politesse. Ce sujet a marqué sa politesse envers
le supérieur en élevant la FO et en articulant plus lentement. En revanche, on n’a pas pu
identifier d’effet paralinguistique dans les énoncés de I'autre sujet. Cela signifie que la
moyenne de FO et le débit de parole n'ont pas été identifiés comme les indicateurs

déterminants de la politesse dans la parole spontanée.
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5.3.8.7. La stratégie de I’aspiration ?

M. Ito (2002) n’ayant pas établi le réle des caractéristiques prosodiques
mentionnées ci-dessus (la moyenne de la FO et le débit de parole) pour exprimer les

degrés de politesse, elle a orienté ses recherches du cété de la qualité de voix.

Au niveau perceptif, Laver (1980) note sept différentes qualités de voix : voix
modale, voix soufflée, voix pressée, voix craquée, voix rauque, voix nasale et voix tendue.
Ce changement de qualité de voix est réalisé principalement par un contréle des muscles

laryngés et supralaryngés.

En fait, des recherches précédentes montrent qu’il existe des langues présentant
une fonction contrastive au niveau lexical'® ou une fonction démarcative en changeant la

qualité de voix.

En ce qui concerne la langue japonaise, elle n’a pas ces deux caractéristiques,
mais ses caractéristiques de qualité de voix peuvent affecter les attitudes du locuteur
afin d’exprimer ses intentions (Campbell & Mokhtari 2003). Quant a la contribution de

la qualité de voix a 'expression de la politesse, peu de travaux ont été réalisés?0.

Ito, donc, dans le but de déterminer la contribution de la qualité de voix a
Iexpression de la politesse japonaise, a sélectionné sept sujets masculins parlant le
dialecte de Tokyo. Ces sept sujets se connaissaient tous, et ils avaient tous plus ou moins
la méme formation ainsi que la méme expérience professionnelle. Ils étaient tous
membres du méme groupe de recherches. Les corpus étaient enregistrés dans une
chambre sourde selon la consigne de « map task » dans laquelle les sujets supérieurs

dans la hiérarchie prennent le role de navigateur et donnent des instructions.

Ito a extrait 16 phrases incluant le mot cible /hidari/, mélangées avec 16 phrases
de controle, soit un total de 32 phrases produites par cinq locuteurs. Ces phrases ont été
utilisées comme stimuli pour le test perceptif dans lequel le degré de politesse est évalué
par 22 sujets (15 sujets sans expérience professionnelle, et 7 sujets avec). Parallélement,
elle a extrait la voyelle /a/ a partir de chaque phrase cible, puis elle a mesuré la bande
passante du premier formant (BW1) et la pente spectrale (H1-A3) calculée comme la
différence entre 'amplitude du premier harmonique (H1) et celle du troisiéme formant
(A3). Indépendamment, elle a filtré les voyelles autour du troisiéme formant en utilisant
un filtre passe-haut de 400 Hz. Ensuite, elle a demandé a deux auditeurs d’évaluer le
taux de bruit sur une échelle de 0 (pas de bruit) & 10. Il y a peu d’évidence de la
périodicité.

Les résultats du test perceptif et de ’analyse acoustique montrent que le degré de
politesse évalué par les auditeurs et le niveau du BW1 sont fortement corrélés pour

quatre locuteurs sur cing. C’est-a-dire que 'augmentation de la valeur de BW1 entraine

19 Par exemple, un des dialectes du Mazatec qui s’appelle Jalapa de Diaz présente une paire minimale entre
la voix modale, la voix craquée et la voix soufflée (Ladefoged & Maddieson, 1996).
20 Voir par exemple Campbell & Mokhtari (2003) pour le degré du « soin » avec la voix soufflée.
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un degré de politesse percue plus élevé. Cette variation de BW1 peut étre un indicateur
de la voix soufflée, de la voix chuchotée et de la nasalité, mais ce résultat seul ne nous
permet pas d’identifier quelle qualité de voix est corrélée avec le degré de politesse. Cest
pourquoi Ito a analysé la corrélation entre le taux de bruit percu et les valeurs de pente
spectrale (H1-A3). Les résultats montrent une corrélation entre le taux de bruit et les
valeurs de pente spectrale pour les productions des cinq locuteurs. Le taux de bruit et
H1-A3 ont un effet significatif sur les valeurs de BW1 pour un seul des deux locuteurs.
I’autre locuteur adopte plutot la voix tendue et modale pour exprimer un degré de
politesse plus élevé. Elle conclut que ces deux qualités de voix (la voix soufflée et la voix
tendue) peuvent étre utilisées afin d’exprimer un degré élevé de politesse chez les

hommes japonais.

5.3.8.8. Stratégie de « Kyoshuku » et « sincérité/sérieux »

Parallelement a M. Ito, T. Sadanobu, linguiste spécialisé en sémantique, a

envisagé les fonctions linguistiques de la voix pressée chez les Japonais des deux sexes.

Dans les travaux de Sadanobu (2003, 2004a), treize heures de conversation
spontanée de onze japonais natifs (quatre hommes et sept femmes de dix ans a soixante-
dix ans) de différentes régions ont été enregistrées, locuteur aprés locuteur dans une
salle calme. Ce corpus a été analysé par dix Japonais (y compris I'auteur) selon la

méthode d’introspection de leur propre parole.

Le résultat montre que la voix pressée est pratiquée fréquemment dans la
conversation spontanée des quatre sujets suivants ; une femme de 70 ans, un homme de
60 ans, une femme de 40 ans, et un homme de 30 ans. Cependant, trois sujets (un
homme de 40 ans, une femme de 30 ans, une femme de 20 ans) n’ont pas utilisé la voix
pressée lors de l'enregistrement. Puisque ces trois sujets étaient issus de régions
différentes de celle des autres, habitants la région du Kansai, on peut peut-étre conclure
que dans ces régions on n’utilise pas la voix pressée pour exprimer certaines attitudes.

Toutefois, ils étaient tous capables d’identifier la présence de la voix pressée.

Ensuite, une expérimentation perceptive a été conduite a partir des treize stimuli
composés des phrases dans lesquelles la voix pressée est utilisée. Parallélement,
Sadanobu a enregistré les mémes phrases avec la voix modale, soit un total de 26 stimuli
(13 phrases avec la voix pressée et 13 phrases avec la voix modale). Ces stimuli ont été
présentés aux dix sujets précédents, tout d’abord en voix modale puis en voix pressé. Il
était ensuite demandé aux sujets de dire quelle était I'intention du locuteur, parmi cing

choix proposés.

Le résultat montre que les attitudes exprimées par la voix pressée étaient
parfaitement identifiées par les sujets des régions autres que le Kansai. Seules deux
phrases produites par deux sujets ont été jugées comme exprimant des attitudes
différentes, mais les 128 autres stimuli présentaient une correspondance parfaite.

Sadanobu a donc conclu que les sujets, quelles que soient leurs régions d’origine, sont
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sensibles au sens apporté par la voix pressée dans les phrases, méme si eux-mémes ne

I'utilisent pas.

Sadanobu (2004a) a observé les données recueillies dans Sadanobu (2003). Aprés
Panalyse linguistique de ces données, il a tenté de montrer une des caractéristiques de la
voix pressée. Cette caractéristique a un rapport avec la stratégie de politesse japonaise,

qu’il nomme lexpressivité de « kyoshuku ».

Cette attitude qui est un mélange de souffrance honteuse et d’embarras est une
stratégie utilisée pleinement par les Japonais (les hommes et les femmes) de statut
inférieur (par exemple, employé vs. client, employé vs. son supérieur) afin d’atténuer
laspect arrogant et impoli dans la situation de demander une faveur ou de refuser
Popinion de l'interlocuteur socialement supérieur. Cette attitude est exprimée par la voix

pressée et un visage exprimant la difficulté.

Par ailleurs, la voix pressée est utilisée dans un autre contexte de « kyoshuku ». 11
s’agit du contexte d’admiration, par exemple devant un interlocuteur trés proche au
niveau relationnel et sachant bien jouer au tennis. Cette attitude « d’admiration » est
exprimée par la phrase « umainaa » (vraiment bien joué !) prononcée avec la voix pressée.
Rejoignant T'attitude de « kyoshuku », cette attitude est utilisée par le locuteur qui veut
exprimer sa profonde sincérité. Dans un autre contexte, par exemple un locuteur
racontant une anecdote personnelle et souhaitant profondément que ses interlocuteurs
soient convaincus de ses dires, utilisera aussi cette voix pressée. Il est a noter que ces
trois attitudes sont interconnectées les unes aux autres dans la langue japonaise du fait
de la polysémie lexicale des items qui portent ces attitudes (par exemple le terme

« unaru » porte deux sens : 'admiration et la souffrance).

Enfin, la voix pressée s’utilise aussi pour l'attitude « sincérité/sérieux » qui fait
émerger des effets variables (admiration, politesse de kyoshuku ou sincérité/sérieux)
dans l'interaction entre les contenus linguistiques et les contextes sociaux. C’est-a-dire
qu’en utilisant la voix pressée, le locuteur montre qu’il est si sincére que sa parole ne

peut étre mise en doute.

5.3.8.9. Les particules honorifiques vs. la prosodie

Le japonais du dialecte de Tokyo posséde quelques particules finales telles que
/mel, Iyol, /yone/ qui marquent la modalité d'un ensemble de phrase. La politesse est
exprimée soit par des particules (par exemple, « 0 », ou « go» dans « o-namae » (votre
nom), « go-ryooshin », (vos parents)), soit par la prosodie. En revanche, il n’existe pas de
particule finale qui marque le degré de politesse. K. Maekawa (1999) s’est intéressé au
dialecte de Kumamoto qui est un des rares dialectes n’ayant pas d’accent lexical et

possédant trois particules finales de politesse.

Les travaux de K. Maekawa (1999) ont pour but d’étudier la contribution du
contenu sémantique et les facteurs prosodiques dans la perception de la politesse

japonaise dans le dialecte de Kumamoto.
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Pour cette expérimentation, un japonais d’'une cinquantaine d’année s’exprimant
en dialecte de Kumamoto et, n’étant pas acteur, a été enregistré dans une chambre
sourde. Il est a noter qu’en 'absence d’accent lexical dans le dialecte de Kumamoto, le pic
de FO peut étre aligné sur n'importe quelle syllabe a 'intérieur de la phrase. Le recueil
de données a été effectué grace a la lecture oralisée d'une phrase interrogative (WH-
question) « dore ni noboru» (Ou voulez-vous monter ?) avec trois particules qui
marquent le degré de la politesse (/na/ est la plus polie, suivie de /to/, /ya/ est la moins

polie).

Sont ainsi enregistrées différentes compositions de dix huit stimuli: Les trois
particules ont été combinées avec six contours de FO, pour un total de 18 stimuli. Ces
stimuli ont été présentés en paires selon chacun des 2 ordres possibles et les sujets ont
choisi dans chaque paire le stimulus qui leur semblait étre le plus poli. 306 paires au
total ont ainsi été testées auprés de 99 Japonais du dialecte de Kumamoto, se

répartissant en trois groupes (20 adultes salariés, 29 étudiants et 50 collégiens).

Concernant 'usage des trois particules, la particule /na/ est peu utilisée chez les
jeunes sujets qui 'ont considéré lors de 'entretien comme démodée. L’'expérimentation
perceptive a permis d’identifier une forte influence de 'intonation et des particules dans
la détermination de la politesse pour les trois groupes d’age examinés. En effet, les
contours intonatifs qui montent en fin de phrase sont pergus comme plus polis que les
contours descendants. Quant aux particules, lordre de la politesse est /to/ (la plus polie)
> /na/ > /ya/ (la moins polie) par I'influence de I'intonation. Rappelons que le degré de la
politesse du terme lexical était dans l'ordre de /na/ (la plus polie) > /to/ > /ya/ (1a moins
polie). On remarque donc que ces deux fonctions (prosodique et lexique) ne montrent pas
le méme degré de politesse en réalité. L’utilisation des particules comme marqueur de la
politesse est plus marquée dans le groupe des adultes que dans les deux autres groupes.
En revanche, les jeunes sujets se servent surtout du contour intonatif afin d’exprimer les

degrés de politesse.

Enfin, Maekawa conclut que le mécanisme de perception de la politesse intonative
existe malgré lexistence des particules honorifiques, et que notamment les jeunes
habitants de Kumamoto ont tendance a percevoir leurs degrés de politesses en montant

la FO en fin de phrase.

5.4. Validation des attitudes japonaises

N

A partir des enseignements tirés de la littérature et des travaux antérieurs
réalisés sur les expressions attitudinales dans d’autres langues, nous avons sélectionné
un certain nombre d’attitude pour le japonais, que nous allons maintenant décrire et

évaluer. Le but de ce travail est d’obtenir un ensemble d’attitudes représentatives de la
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langue japonaise, puis de valider ces expressions stéréotypiques pour des auditeurs

japonais.

5.4.1. Choix des attitudes du japonais

Nous avons retenu un ensemble de 12 attitudes représentatives du japonais selon
la littérature de ce domaine détaillée ci-dessus (Kori, 1989 ; Ofuka et al., 2000 ;
Sadanobu 2003, 2004a ; Maekawa, 1998, 2004 ; Ito, 2003 etc.), mais surtout sur la base
de méthodes denseignement du japonais (Mizutani & Ayusawa, 1991;
Mizutani&Mizutani, 1979). Il s’agit des attitudes suivantes : doute-incrédulité, évidence,
exclamation de surprise, autorité, irritation, arrogance-impolitesse, sincérité-politesse,
admiration, kyoshuku, politesse-simple, déclaration et question-simple. Certaines de ces
attitudes sont spécifiques ou particuliéres a la culture japonaise, notamment celles qui
sont liées a la stratégie de politesse japonaise : politesse-simple, sincérité-politesse et
kyoshuku vs. arrogance-impolitesse. L’attitude de sincérité-politesse apparait lorsqu'un
locuteur considéré comme inférieur communique avec un interlocuteur considéré comme
supérieur dans la société japonaise. Le locuteur inférieur exprime que son intention est
sérieuse et sincére a travers cette attitude prosodique. L’attitude de kyoshuku (il n'existe
pas d’entrée lexicale pour traduire ce terme en francais ou en anglais) est une attitude
typique de la culture japonaise : méme si des situations d’interactions sociales
semblables se produisent dans toutes les cultures, la langue japonaise a choisi de coder
cette situation particuliére en tant qu’« attitudinéme ». Elle apparait quand le locuteur
est dans une situation ou son statut social est inférieur a celui de son interlocuteur, et
quand il a de plus un avis contraire ou qu’il désire lui demander un service. Elle est
décrite par T. Sadanobu comme “a mixture of suffering ashamedness and
embarrassment, (which) comes from the speaker’s consciousness of the fact that his/her

utterance of request imposes a burden to the hearer’ (Sadanobu, 2004a p.34).

5.4.2. Définition des attitudes
Voici leurs définitions en francais :
%2 (doute - incrédulité) :

Le locuteur exprime son désaccord total ou partiel en reprenant dans son énoncé une

affirmation que vient de donner I'interlocuteur.
H B (évidence) :

Le locuteur donne une information qui lui semble vraie, naturelle, et dont il est trés sur.

# % (exclamation de surprise) :

L’expression en réaction a quelque chose de soudain et d’'inattendu.
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BJER (autorité) :
Le locuteur veut imposer son autorité a son interlocuteur.
5 (irritation) :

Lorsqu’un événement contrarie fortement le locuteur, au point qu’il éprouve le besoin de

Pexprimer.
B> (admiration) :

L’expression utilisée pour manifester que l'on a beaucoup apprécié une chose vue,

entendue ou encore goutée.

Z A &\ (arrogance-impolitesse) :

L’expression impolie d'un sentiment de supériorité vis-a-vis de son interlocuteur.
A (sincérité-politesse)

Cette attitude japonaise est en relation avec le statut social. Le locuteur est socialement
inférieur a son interlocuteur et exprime par cette attitude que son intention est sérieuse

et sincere.
245 (kyoshuku) :

Cette attitude est typique de la culture japonaise. Elle apparait quand le locuteur est
dans une situation ou son statut social est inférieur a celui de son interlocuteur, mais
dans laquelle il a cependant un avis contraire a son interlocuteur, ou encore il désire lui
demander un service. Dans ce contexte, le locuteur doit montrer sa souffrance honteuse
et son embarras afin d’atténuer l'aspect arrogant et impoli qu'engendre sa

désapprobation ou sa demande.
T (politesse-simple) :

Quelque soit le statut social du locuteur par rapport a son interlocuteur, cette attitude

est utilisée pour exprimer la politesse et la courtoisie.

Parmi ces attitudes, se trouvent deux attitudes qui ne montrent aucune intention

du locuteur : déclaration et question-simple.

4% (déclaration) :

Le locuteur donne I'information simplement, sans exprimer aucun point de vue.
%R (question-simple) :

Le locuteur demande une information, sans exprimer de point de vue, et sans attendre

autre chose qu'une réponse simple.

Il est a noter que ces définitions sont présentées en langue maternelle (c-a-d, en
japonais) lors du test perceptif mené sur les sujets japonais (voir en annexe les

définitions en japonais).
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5.4.3. Composition du Corpus

Le corpus est construit sur un ensemble de phrases isolées car la fonction
attitudinale sera réalisée au niveau phrastique. On visera plus tard 'apprentissage des

contours prototypiques porteurs de attitude par les apprenants du japonais.

Pour ce test, nous avons choisi sept phrases sans connotation particuliére, quelle
que soit la région du Japon. Lors de la sélection des phrases, nous avons évité les trois
points suivants : d’abord, nous avons exclu toute phrase portant un contenu sémantique
significatif « attitudinalement » afin de ne pas interférer dans la production et la
perception des attitudes véhiculées. Nous avons également évité les phrases
conventionnelles (par exemple, la salutation, le remerciement, 'excuse etc...) car contour
prototypique et expression conventionnelle sont indissociables?' ; l'expression des
attitudes en aurait été limitée. Notons de plus que les effets socioculturels liés a l'origine
régionale des sujets japonais sont inévitables. Enfin, nous n’avons pas choisi d’énoncés
constitués d’'un agent (GN) suivi d'un prédicat (GV) (par exemple, « M. Tanaka mange. »).
Contrairement a certaines langues européennes, une telle phrase en japonais ne nous
semble pas naturelle : lorsque le contexte est explicite, le sujet de I’énoncé est souvent
omis en japonais. C’est pourquoi nous avons choisi plutét un lieu (GN) suivi dun
prédicat (GV) (par exemple, « Narae ikimas » ((....) vais / vas / va / allons / allez / vont a

Nara). Quant a la longueur moraique de I’énoncé, la longueur varie d'une a huit mores?2.

Tableau 6 © Corpus des attitudes japonaises : sept phrases de longueur variée avec les

différentes positions de l'accent lexical marquées par un astérisque.

nb more Phrase Traduction
1 Me L’oeil.
2 Na*ra Nara.
5 Na*rade neru I1 dort a Nara.
8 Na*goyade nomimas [ul I1 boit a Nagoya.
8 Nara*shide nomimas [ul I1 boit dans la ville de Nara.
8 Matsuri*de nomimas [u] I1 boit a la soirée.
8 Naniwade nomimas [u] I1 boit a Naniwa.

Concernant laccent lexical du japonais, sa présence peut perturber les
caractéristiques prosodiques sur le reste de I'’énoncé. De ce fait, il est préférable de
prendre compte de 'influence de 'accent lexical a 'aide du dictionnaire de I'accent lexical
japonais (Hirata, 1960). C’est ainsi que, en ce qui concerne des énoncés composés de 8
mores, un accent lexical est positionné sur la 1¢re, 2éme oy 3éme more, ou encore la phrase
est construite sans accent. Afin d'exprimer certaines attitudes comme le doute ou la
surprise, la voyelle [u] est insérée en fin de phrase, et dans ce cas un accent lexical est

réalisé sur la septiéme more.

21 Voir par exemple les résultats de Ko (1997) et Kori (1997) pour le japonais.

22 Pour 'explication de la notion de more, voir supra.
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5.4.4. Enregistrement

5.4.4.1. Locuteur

Les attitudes produites par un acteur risqueraient d’étre en décalage avec la
réalité (Campbell, 2000), c’est pourquoi un enseignant universitaire (un homme,
originaire de la région de Yamaguchi, parlant avec l'accent de Tokyo) professeur de
japonais langue étrangere, de langue maternelle japonaise, a été choisi comme locuteur
de ce corpus. En effet, les apprenants d'une langue étrangére doivent acquérir les
attitudes prosodiques de la langue et de la culture cible, et les enseignants de langue ont
Pexpérience de produire différents types d'attitudes pour des raisons didactiques et

pragmatiques.

5.4.4.2. Dispositif et procédure expérimentale

L’enregistrement du corpus a été effectué dans la chambre sourde du GIPSA-lab.
De T'extérieur de la chambre, les phrases a produire ainsi que lattitude étaient envoyés
sur un écran faisant face au locuteur. Les sept énoncés a oraliser étaient affichés dans un
ordre aléatoire pour chaque attitude. Afin de controler au mieux le parameétre d’'intensité
un micro-casque a été utilisé pour éviter les variations de distance entre le micro et la
bouche du locuteur. Ces données ont été enregistrées sur DAT (échantillonnées a 44,1
kHz, 16 bits). Parallélement, la vibration des cordes vocales a été enregistrée a l'aide
d’un électroglottographe (EGG) afin de faciliter de futures analyses de la qualité de voix,
qui contribue largement a I'identification des attitudes japonaises d’apres la littérature
(voir Ito, 2002 ; Sadanobu 2004a).

I’ensemble du corpus a été enregistré 2 fois afin pallier d’éventuels problémes
durant I'enregistrement. Le corpus final est donc composé de 168 énoncés au total (2 fois

x 7 énoncés x 12 attitudes) soit :
14 énoncés (7x2) * doute-incrédulité
14 énoncés (7x2) * évidence
14 énoncés (7x2) * exclamation de surprise
14 énoncés (7x2) * autorité
14 énoncés (7x2) * irritation
14 énoncés (7x2) * admiration
14 énoncés (7x2) * arrogance-impolitesse
14 énoncés (7x2) * sincérité-politesse
14 énoncés (7x2) * kyoshuku
14 énoncés (7x2) * politesse-simple

14 énoncés (7x2) * déclaration
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14 énoncés (7x2) * question-simple

Nous avons par la suite procédé au transfert des données audio grace au logiciel
de traitement du son « Cool Edit », puis découpé et segmenté a la main les 168 énoncés

produits sur le logiciel Praat 4.123, au niveau phonémique.
5.4.5. Validation perceptive

5.4.5.1. Problématique

Un test de perception a été effectué aupres de sujets japonais natifs parlant avec
Iaccent de Tokyo. L'objectif premier de ce test perceptif est de valider les 12 attitudes

aupres des sujets japonais.

5.4.5.2. Méthodologie expérimentale
a- Stimuli

Parmi les 168 énoncés du corpus, la meilleure réalisation parmi les deux

disponibles a été sélectionnée a 'aide d'une écoute informelle.

Le corpus est donc composé de sept énoncés différents produits avec les 12

attitudes, soit un nombre total de 84 stimuli.
b- Matériel

Le test perceptif a été effectué sur une interface développée a l'aide du logiciel
« Revolution ». Cette interface comporte, de fagon permanente, la consigne du test
perceptif, le choix fermé des 12 attitudes possibles et les définitions des attitudes
présentées. Cette interface a été créée en langue maternelle des sujets2t (c-a-d, en

japonais).
c- Procédure

La procédure expérimentale est la méme que celle décrite lors des expériences de
validation des corpus francais et anglais (cf. supra). Chaque sujet passe le test sur un
ordinateur dans une piéce calme. Aprés avoir lu les consignes et obtenu des informations
supplémentaires a l'oral sur les attitudes et le déroulement du test, le sujet doit juger de
Pattitude qu’il percoit pour un stimulus présenté a I'aide d’'un casque audio. Tous les
stimuli sont présentés dans un ordre aléatoire, différent pour chaque sujet, et ne peuvent

étre écouté qu'une seule fois.

A la fin du test perceptif, nous avons interrogé le sujet sur leur perception des
attitudes afin de savoir lesquelles étaient difficiles a distinguer ou s§’il avait pergu

d’autres attitudes qui n’étaient pas proposées.

23 « Praat » est un logiciel gratuit qui permet d’analyser et synthétiser la parole sur un ordinateur. Ce logiciel
est développé par Paul Boersma et David Weenink qui travaillent au sein du Département de Phonétiques a
I'Université d’Amsterdam.

24 Linterface utilisée est présentée en annexe.
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5.4.5.3. Sujets

Quinze auditeurs japonais (3 sujets masculins et 12 sujets féminins) ont passé le
test. L’age moyen de ces 15 sujets est de 29,5 années. Aucun sujet n’a fait état de trouble
auditif.

Les sujets sont tous de langue maternelle japonaise et parlent avec l'accent de
Tokyo. Ils habitent tous dans la région grenobloise depuis moins d'un an. Deux sujets
masculins ont habité 1 4 2 années aux Etats-Unis avant d’arriver en France et un sujet
féminin y a habité 9 mois a 'age de 20 ans, mais la plupart des sujets n’avaient pas
séjourné a l'étranger avant leur arrivée en France. La plupart sont étudiants dans un

centre d’apprentissage de la langue francaise.

5.4.6. Analyse des résultats

Les résultats obtenus lors de ce test de perception sont analysés selon la méme
procédure statistique que celle mise en place pour l'analyse des précédents tests (cf.
supra) ; analyse des répartitions des réponses a I'aide du test du khi deux ; analyse des

correspondances puis analyse de classification hiérarchique.

5.4.6.1. Distribution des réponses par rapport au hasard

La comparaison des réponses obtenues par chaque attitude par rapport a une
distribution au hasard par le test du khi-deux donne les résultats résumés par le tableau
7. Toutes les distributions de réponse obtenues par chaque attitude sont
significativement différentes du hasard — ce qui implique un stratégie cohérente de la

part des sujets.

Tableau 7 © Résultats du test de x? sur les distributions moyennes des réponses par

attitude (toutes longueurs et toutes positions d’accent lexical confondues) par rapport au

hasard.
Attitude %2
Admiration (AD) 111,3 (ddl: 11, p.>.001)
Arrogance-impolitesse (AR) 579.0 (ddl: 11, p.>.001)
Autorité (AU) 293,1 (ddl: 11, p.>.001)
Déclaration (DC) 478,0 (ddl: 11, p.>.001)
Doute-incrédulité (DO) 353,0 (ddl: 11, p.>.001)
Evidence (EV) 249,4 (ddl: 11, p.>.001)
Exclamation de surprise (EX) 392,9 (ddl: 11, p.>.001)
Irritation (IR) 838,2 (ddl: 11, p.>.001)
Kyoshuku (KYO) 127,3 (ddl: 11, p.>.001)
Politesse-simple (PO) 453,7 (ddl: 11, p.>.001)
Question simple (QS) 657,9 (ddl: 11, p.>.001)
Sincérité-politesse (SIN) 176,5 (ddl: 11, p.>.001)
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Ce premier résultat, allié au fait que chaque attitude regoit un score
d’identification supérieur au niveau du hasard (8,3%), tend a montrer les capacités des

sujets a bien reconnaitre les expressions qui leur sont proposées.

Nous allons maintenant nous pencher sur 'analyse des facteurs ayant une action
potentielle sur les réponses des sujets : la longueur de 'énoncé et la position de I'accent

lexical.

5.4.6.2. Effet de la longueur des énoncés

Afin d’observer leffet de la longueur pour le choix des attitudes, nous avons
effectué un test de 2 sur les distributions moyennes des résultats, par longueur, toutes

attitudes confondues. Le test donne un résultat significativement différent du hasard
(dd1=33, x2= 157.5 p. < 0.05).

On peut donc constater que la longueur de I’énoncé influence le choix de I'attitude.
Afin de savoir entre quelles longueurs on peut observer des différences, nous avons
effectué un test de y?sur les résultats moyens entre les phrases de 1 et 2 mores, de 2 et 5
mores et de 5 et 8 mores, toutes attitudes confondues. Du fait du petit nombre de
réponses regues par attitude d’admiration, les conditions d’application du %2 ne sont pas
remplies. Nous avons donc mené le test du x> en enlevant les réponses de lattitude

d’admiration.

Les résultats de cette analyse ne montrent aucun effet significatif entre les
énoncés de 1 et 2 mores (ddl = 11, x2= 10.0, p. > 0.05). Par contre, entre les phrases de 2
et 5 mores et celles de 5 et 8 mores, un effet significatif de la longueur est observé (2 et 5
mores - ddl = 11, x2= 21.3, p. < 0.05 ; 5 et 8 mores sauf admiration - ddl = 10, x2= 34.5, p.
< 0.05). Ces résultats montrent que la longueur de 1’énoncé peut influencer la
distribution des réponses des sujets, méme si toutes les différences de longueur ne
recoivent pas des distributions significativement différentes. Il sera donc intéressant de
regarder les résultats du test de dévoilement progressif (cf. infra) pour tenter de mieux

comprendre pourquoi de telles différences peuvent survenir.

5.4.6.3. Effet de ’accent lexical

L’influence de la position de l'accent lexical sur la perception des attitudes
choisies a été évaluée a I'aide d’'un test de 2 sur les distributions des résultats moyens
toutes attitudes confondues, pour chaque position d’accent lexical, pour les phrases de 8
mores (celles qui présentent plusieurs positions de I'accent lexical). Ce test été mené sur
toutes les attitudes sauf « admiration » (car le nombre de réponses pour cette attitude est
trop petit par rapport aux critéres d’application du khi-deux) : aucun effet significatif
(ddl = 10, 2= 16.5, p. > 0.05). On ne peut donc pas conclure & un effet significatif de la
position de I'accent lexical dans le décodage des expressions attitudinales — ce qui revient
a dire que les sujets semblent a méme de séparer les informations relatives a la place de

Paccent de celles qui concernent 'expressivité.
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5.4.6.4. Taux d’identification des attitudes

La figure 14 montre le taux de reconnaissance des attitudes. La ligne pointillée
indique le seuil du hasard. Cette figure permet de constater que les auditeurs japonais
ont reconnu chacune des attitudes, ce qui permet de valider les expressions enregistrées

dans ce corpus.

Taux d'identification des attitudes japonaises
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Figure 14 ° pourcentage de reconnaissance de chaque attitude par les 15 auditeurs

japonais. La ligne pointillée indique le seuil du hasard (8,4%)

Il existe cependant d'importantes disparités entre les taux de reconnaissance de
ces attitudes. Ainsi l'attitude d’irritation est celle qui est le mieux identifiée. La plupart
des autres attitudes sont elles-aussi largement reconnues : Il s’agit des expressions de
déclaration, question-simple, évidence, arrogance-impolitesse, autorité, doute-incrédulité,

exclamation de surprise et politesse-simple.

En revanche, les deux attitudes culturelles d’expression de la politesse (kyoshuku
et sincérité-politesse) et lattitude d’admiration recoivent des scores largement plus bas

que ceux des neuf autres attitudes.

Plusieurs explications sont envisageables pour les scores de reconnaissance les
plus faibles. Les faibles taux de reconnaissance peuvent étre expliqués par un effet des
stratégies individuelles au niveau pragmatique. En effet, il est possible que les différents

locuteurs d'une méme langue choisissent des stratégies différentes pour exprimer des
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attitudes comme le kyoshuku ou 'admiration (on pourra obtenir des éléments de réponse
a cette suggestion au travers de I'analyse des résultats de I'expérience sur 'expression
audio-visuelle des attitudes, qui est basée sur deux locuteurs — cf. infra). Lorsqu'un écart
important peut étre observé entre la stratégie prosodique véhiculée par le corpus et leur

propre stratégie, les auditeurs peuvent avoir du mal a reconnaitre ces attitudes.

Ces stratégies individuelles sont dissociables de leffet dialectal 1ié a chaque
auditeur. Sur ce point, Sadanobu (2004a) montre que certains locuteurs ayant participé a
son expérimentation n’utilisaient pas la méme stratégie que les autres afin d’exprimer la
méme attitude. Ce phénomeéne n’est pas étonnant car l'attitude est une stratégie acquise

au sein de la société a laquelle on appartient.

Une seconde raison possible de cette variation des scores de reconnaissance est
liée a un possible effet du contenu sémantique des phrases. Malgré les phrases que nous
avons sélectionnées et qui ont été construites pour étre le plus neutre possible
sémantiquement, certains auditeurs ont ressenti un « décalage» entre le contenu
sémantique (neutre) de I'énoncé et les attitudes exprimées. Autrement dit, les auditeurs
n’arrivaient pas a conceptualiser la situation dans laquelle un énoncé associé a une
attitude. Cette difficulté peut provenir justement du caractére neutre des phrases du
corpus. On verra (cf. infra) qu'un changement des phrases utilisées pour I'’enregistrement

peut induire une modification des performances de reconnaissance.

Tableau 8 :@ Matrice de confusion des 15 auditeurs japonais. Signification des
étiquettes © AD (admiration), PO (politesse-simple), KYO (kyoshuku), SIN (sincérité-
politesse), AR (arrogance-impolitesse), AU (autorité), IR (irritation), DO (doute-
incrédulité), EX (exclamation de surprise), QS (question-simple), EV (évidence) et DC

(déclaration).

Attitudes présentées
Attitudes per¢cues AD AR AU DC DO EV SU IR KYO PO QS SIN

Admiration 22% 0% 0% 0% 2% 0% 1% 0% 2% 5% 0% 4%
Arrogance 2% 72% 6% 10% 6% 21% 0% 3% 2% 0% 1% 0%
Autorité 0% 10% 51% 3% 1% 10% 1% 11% 15% 0% 2% 1%
Déclaration 5% 6% 10% 66% 0% 12% 0% 0% 3% 9% 2% 10%
Doute-Incrédulité 0% 0% 0% 0% 56% 0% 14% 0% 0% 1% 4% 0%
Evidence 9% 6% 17% 8% 0% 46% 6% 0% 10% 2% 1% 4%
Surprise 10% 0% 0% 0% 14% 5% 59% 0% 1% 2% 1% 2%
Irritation 1% 6% 5% 1% 13% 3% 5% 86% 12% 0% 1% 1%
Kyoshuku 11% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 25% 10% 1% 28%
Politesse 27% 1% 5% 11% 0% 1% 0% 0% 3% 65% 9% 17%
Question 0% 0% 0% 0% 8% 3% 14% 0% 0% 1% T7% 2%

Sincérité-Politesse 14% 0% 6% 1% 0% 0% 0% 0% 27% 7% 2% 32%

Nous tenterons d’apporter des éléments de réponses a ces deux hypothéses par la

suite, en réalisant de nouveaux tests de perception sur la base de données nouvelles qui
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prennent en compte ces difficultés et permettent donc de les tester — ce qu’il n’est pas

possible de faire maintenant.

Nous allons maintenant approfondir l'analyse des résultats en étudiant les
confusions percues entre les attitudes (cf. tableau 8), ce qui nous donnera des pistes de

compréhension des difficultés de perception des attitudes les moins bien reconnues.

5.4.6.5. Analyse des résultats grice a l’analyse des

correspondances

Selon l'analyse des correspondances (AC), les deux tiers de la variance sont
expliqués par les quatre premiéres dimensions (voir en annexe les résultats détaillés de

I'AC).

La figure 15 est une représentation graphique due a I’AC. La partie haute de la
figure représente la projection des points sur les deux premiéres dimensions de analyse.
La partie basse représente la projection de ces points sur les dimensions 3 et 4. Les
attitudes les mieux identifiées sont entourées par des cercles bleus. Il s’agit des sept
attitudes suivantes:@ arrogance-impolitesse, déclaration, doute-incrédulité, politesse-
simple, exclamation de surprise, irritation et question-simple qui n’ont pas eu de

confusion particuliére.

Les attitudes pour lesquelles des confusions se font jour sont désignées sur la
figure par des disques violets. Il s’agit des cinq expressions suivantes : autorité, évidence,
kyoshuku, sincérité-politesse et admiration. Nous allons maintenant détailler comment

et avec quelle logique se sont produites ces confusions.

L’autorité a été confondue avec I'évidence, qui a elle-méme été confondue avec
larrogance-impolitesse. A la suite du test perceptif, deux sujets féminins nous ont
indiqué avoir hésité entre les attitudes d’évidence et d’arrogance-impolitesse car
Pexpression d’évidence montre que le locuteur est sir de lui-méme et cette expression de
certitude peut parfois étre percue comme irrespectueuse vis-a-vis de l'interlocuteur. En
effet, dans la société japonaise, méme si 'on est sGr de soi, il faut éviter d’afficher
franchement cette certitude car cela risque d’étre interprété comme une sorte
d’imposition. Par conséquent, cette confusion de I'évidence avec I'arrogance-impolitesse
est logique, de méme que la confusion de lautorité avec I'évidence, qui sont deux

expression d'imposition (on énonce avec autorité ce dont on est str).

Deux attitudes spécifiques de la culture japonaise, les expressions de politesse
sincérité-politesse et kyoshuku, ont été largement confondues entre elles par les
auditeurs. Bien que le contexte d’utilisation de ces deux attitudes soit différent, la
sincérité-politesse et le kyoshuku ressortissent essentiellement de la méme catégorie
d’attitudes (Sadanobu, 2003, 2004a). Elles servent en effet essentiellement & montrer son
humilité face a une personne supérieure dans la hiérarchie sociale. Il est a noter que la

sincérité-politesse est également confondue avec la politesse-simple, tandis que
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kyoshuku ne montre pas cette confusion, ce qui indique tout de méme un traitement

différencié de ces deux types d’expressions par les auditeurs.
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Figure 15 : distribution des résultats de 15 auditeurs japonais pour les 12 attitudes
japonaises obtenus par I'AC (Ia figure du haut présente les dimensions 1 et 2, et celle du
bas les dimensions 3 et 4). Les triangles rouges correspondent aux stimuli, les ronds
noirs correspondent aux catégories d’attitudes. Les cercles bleus indiquent les attitudes
les mieux reconnues, tandis que les disques violets soulignent les principales confusions

entre attitudes.
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L’attitude d’admiration est assez largement confondue avec la politesse-simple.
I’expression de 'admiration et les expressions de politesse sont interconnectées les unes
aux autres dans la société japonaise, ce que montre la polysémie lexicale des items

« Sonkee » (admiration / politesse-simple) et « Keifuku » (admiration / politesse-simple).

Au-dela des regroupements qui viennent d’étre analysés, '’AC oppose les
expressions de question-simple, d’exclamation de surprise et de doute-incrédulité a
I'ensemble des autres attitudes (cf. la premiére dimension de 'AC). Ces trois attitudes,
qui sont identifiées sans confusion importante entre elles, partagent pourtant des
caractéristiques similaires qui les rapprochent entre elles et les opposent aux autres.
Toutes trois ont une intonation montante en fin de phrase. Elles véhiculent aussi un sens
général similaire, qui renvoie a l'interlocuteur une interrogation qui se décline (1) en
question par rapport a la sémantique de la phrase (dans le cas de la question-simple), ou
en réaction a ce que vient de dire I'interlocuteur : (2) réaction de surprise ou (3) réaction
de doute.

La deuxiéme dimension de ’AC oppose les attitudes exprimant I'« attention » du
locuteur (sincérité-politesse, politesse-simple, admiration et I'expression de kyoshuku),
aux expressions « d'imposition » de soi (autorité, arrogance-impolitesse, irritation). Il est
important de noter que le point correspondant & la notion de kyoshuku (c-a-d, le vecteur
de réponses kyoshuku donnée par les sujet en réponse a chaque type d’attitude) est situé
entre les expressions « d’attention » et celles « dimposition », indiquant un nombre
comparable de réponses kyoshuku pour les deux types d’expressions. Cela souligne la
complexité de cette attitude, et renvoie a la proximité acoustique existant entre
kyoshuku et irritation du point de vue de la qualité vocale des deux types d’expressions
(cf. infra). Cette opposition entre « attention » et « imposition » renvoie a la notion de «

care » (c-a-d, d’attention) proposée par Campbell (2005).

5.4.6.6. Classification hiérarchique

L’analyse des résultats grace a la classification hiérarchique (cf. figure 16) fait
apparaitre un certain nombre de regroupements, qui correspondent aux analyses déja
proposés (cf. supra). Au plus haut niveau, trois principaux groupes d’expressions

attitudinales existent :

- évidence, autorité, déclaration, arrogance-impolitesse
- kyoshuku, sincérité-politesse, admiration, politesse

- exclamation de surprise, doute-incrédulité, question-simple

L’expression d’irritation, trés bien reconnue, reste a part. Chacun de ces trois
groupes correspond aux oppositions décrites grace a l'analyse des correspondances, et
donc a trois grandes catégories expressives : les expressions « d’'imposition » de soi ; les

expressions « d’attention » ; et les expressions « interrogatives » au sens large.

Les proximités les plus importantes entre deux attitudes que cette analyse

permet de relever concernent les attitudes de kyoshuku et de sincérité-politesse, qui
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renvoient toute les deux a une politesse marquée. Méme si ces deux expressions
correspondent a des contextes bien particuliers, il semblerait qu’a partir d'une phrase ou
justement le locuteur n’a aucun moyen de retrouver le contexte d’énonciation,
Pexpressivité seule puisse difficilement suffire a réaliser une nette distinction entre les
deux, méme si les caractéristiques acoustiques sont clairement différentes (surtout en ce
qui concerne la qualité de voix — cf. infra). On verra aussi que des indices dans d’autres
modalités (e.g. expressions faciales) peuvent venir en aide aux auditeurs pour distinguer

ces deux types d’expressions (cf. infra).
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Figure 16 @ résultats de l'analyse de classification hiérarchique, obtenue grace a la

distance de Ward sur les réponses moyennes de chaque attitude.

5.4.7. Analyse acoustiques

5.4.7.1. Paramétre prosodiques et analyse

Dans ce paragraphe, nous allons analyser le lien entre les caractéristiques
acoustiques et les catégories perceptives que nous avons identifiées dans les paragraphes

précédents.

Pour cela, nous avons extrait les valeurs acoustiques telle que la durée, I'intensité
et la fréquence fondamentale de chaque more de chaque phrase du corpus d’'une part, et
d’autre part, une mesure d’indices perceptifs de la qualité de voix. A savoir une mesure
de la présence des catégories de qualité de voix données par Laver (1980) : la voix modale,

soufflée, rauque, tendue, nasale et dévoisée. Ces mesures ont été réalisées en notant
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pour chaque voyelle de chaque phrase et pour chaque attitude, la présence (valeur 1) ou
I'absence (valeur 0) de chacune de ces qualité de voix. Cette description perceptive de la
qualité de voix des stimuli vient pallier la grande complexité d'une analyse acoustique
précise et automatique de ces qualités de voix. Différents corrélats acoustiques sont
proposés dans la littérature, comme la différence entre les deux premiéres harmoniques,
ou le « spectral tilt » (pour une étude détaillée, voir d’Alessandro, 2006), mais la liaison
entre les descriptions de qualité de voix faites par Laver (1980) et ces paramétres
acoustiques est encore a I’heure actuelle un sujet de recherche a part entiére (cf. Garnier
et al., 2007). Par ailleurs, les procédures de traitement du signal permettant d’extraire
ces paramétres sont complexes et peu (voir pas) automatisées. Ces corrélats acoustiques
de la qualité de voix ne constituent donc pas a I’heure actuelle des parameétres ni faciles
a extraire de maniére fiable, ni exempts de variations importantes dues au contexte
phonémique par exemple (voir par exemple, les travaux de Rossato et al., 2004, sur la

mesure du paramétre de NAQ).

Nous avons donc choisi de baser cette analyse de la qualité de voix sur une
mesure perceptive des qualités de voix proposées par Laver (1980), plutot qu'utiliser des
procédures d’analyse acoustique complexes et encore discutées par les spécialistes de ce
domaine. Notons quil est, bien entendu, extrémement intéressant (et cela est d’ailleurs
prévu pour la suite de nos travaux) d’extraire des corpus de cette thése un ensemble de
parameétres acoustiques de la qualité de voix, afin de mieux comprendre leur pertinence.
Cela est d’autant plus vrai que nous avons réalisé tous ces corpus en enregistrant les
signaux d’électroglotogrammes pour ce but précis. Les contraintes temporelles liées a ce

travail de thése nous empéchent de le faire dans le présent document.

5.4.7.2. Extraction des parameétres prosodiques

Les paramétres acoustiques de la prosodie sont extraits automatiquement par les
signaux étiquetés manuellement, avec les scripts Matlab en utilisant lalgorithme
d’extraction de la fréquence fondamentale (f0) « yin » (Cheveigné & Kawahara, 2002).
Trois paramétres acoustiques sont extraits : la FO (en demi-tons avec comme valeur de
référence 1 Hz), la durée moraique (en secondes) et I'intensité (en dB). Pour le paramétre
de FO, trois valeurs sont extraites pour chaque voyelle en début, milieu et fin de la
voyelle — plus précisément a 10, 50 et 90% de la longueur de la voyelle, afin d’éviter les

variations de FO dues aux phénomeénes microprosodiques.

Pour chaque phrase un ensemble d’indices est calculé sur la base de ces trois
parameétres acoustiques. Une partie de ces indices sont inspirés par les travaux de
Scherer et de son équipe (Banse & Scherer, 1996 ; Scherer & Ellring, 2007) : il s’agit de
la valeur moyenne et de I'écart type des valeurs de FO, de la durée moraique et de
I'intensité. Ces indices donnent un aper¢u général des valeurs des parametres
acoustiques pour chaque phrase et chaque attitude. En plus, des indices portant sur la

forme du contour des parameétres tout au long de la phrase ont été ajoutés. Il s’agit de :
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- la pente de FO, calculée comme la différence entre la valeur moyenne de la
derniére voyelle voisée de la phrase (si elle existe) et la valeur moyenne de la
premiére voyelle de la phrase ;

- la pente de FO de la derniére voyelle voisée, calculée comme la différence
entre la derniére et la premiére valeur de FO de la derniére voyelle voisée de la
phrase (si elle existe) ;

- I’allongement de la derniére more, calculée comme la différence de durée
entre la derniére et 'avant-derniére more ;

- la pente d’intensité, calculée comme la différence entre la valeur d’'intensité

de la derniére voyelle moins la valeur de la premiére voyelle.

Ces dix paramétres prosodiques (résumés dans la table 9) sont extraits pour

chaque expression attitudinale et pour chaque phrase.

Tableau 9 - liste des indices prosodiques calculés a partir des mesures acoustiques de
FO, durée moraique et intensité et de qualité vocale, ainsi que les abréviations utilisées
pour les désigner par la suite et le type de ces indices (c-a-d, sil s’agit d'une mesure
globale a la phrase ou d'une mesure permettant de juger de I'évolution d’'un paramétre,
de la forme d’un contour)

Paramétre Abréviation Mesure acoustique Type
pente de FO FOslope FO forme
pentg\de FO de la FOslope_lastVoy Fo forme
derniere voyelle
moyenne de FO FOmean FO global
écart-type de FO FOstd FO global
allog,gfement de la AlgtFinal durée moraique forme
derniére more
moyenne de durée DURmean durée moraique global
écart-type de durée DURstd durée moraique global
pente d’intensité INTslope intensité forme
moyenne d’'intensité INTmean intensité global
écart-type d’'intensité INTstd intensité global
modal modal qualité de voix global
soufflée breathy qualité de voix global
rauque harsh qualité de voix global
tendu tendu qualité de voix global
nasalisé nasal qualité de voix global
dévoisé dévoisement qualité de voix global

Les mesures de la qualité de voix se sont faite selon la procédure suivante. Dans
un premier temps, nous avons fait écouter nos stimuli a un spécialiste travaillant sur
lanalyse de la voix parlée et chantée, et s’intéressant particuliérement aux
problématiques de qualité de voix et de modélisation de la source vocale. Celui-ci a donc
noté pour chaque type d’expressions attitudinales les types de qualité de voix qu’il

percevait. A partir de ce premier travail, nous avons réécouté ’ensemble de nos corpus.
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Pour chaque more de chaque phrase, réalisée dans chaque attitude, nous avons noté par
0 (absence) ou 1 (présence) de chacune des qualités de voix suivantes : modale, soufflée,
rauque, tendue, nasale, dévoisée. Par la suite, pour chaque phrase, un score moyen est
attribué, d’aprés la moyenne des scores obtenus pour chaque more de la phrase. On
obtient ainsi une matrice donnant pour chaque phrase et pour chaque attitude une

mesure de la qualité de voix.

L’ensemble de ces valeurs est utilisé en entrée des analyses en composantes

principales (ACP) et la classification hiérarchique qui sont présentées ci-apres.

5.4.7.3. Analyse en composantes principales & classification
hiérarchique

En utilisant les indices prosodiques décrits dans le paragraphe précédent, nous
avons mené des analyses statistiques pour tenter de mesurer 'apport de ces différents
indices a la perception des différentes attitudes. Ces analyses sont basées d’une part sur
une Analyse en Composantes Principales (ACP) qui permet de visualiser 'importance
relative des différents indices acoustiques pour la réalisation de chaque attitude. D’autre
part, 'analyse est faite grace a une classification hiérarchique des attitudes d’aprés leurs
caractéristiques acoustiques afin de mesurer les distances acoustiques existantes entre
ces différentes expressions et de pouvoir vérifier si ces distances recoupent les distances

perceptives.

Ces analyses sont faites sur les paramétres décrits ci-dessus. Or la nature des
parameétres que nous avons a notre disposition différe : les indices prosodiques tirés de la
mesure acoustique de la FO, de la durée et de I'intensité sont des parameétres continus,
tandis que I’évaluation de la qualité de voix est basée sur un code binaire. Afin de rendre
ces deux types de mesure comparables, nous nous sommes basés sur la méthode utilisée
par Scherer & Ellring (2007) dans un cas similaire, pour créer deux nouvelles variables
(binaires) a partir de chaque indice prosodique, sur la base du z-score : pour chaque
indice prosodique (par exemple FOslope), une variable est créée pour les valeurs faibles
de cet indice (par exemple FOslopePT), et une autre variable pour les valeurs élevées
(par exemple FOslopeGD). Ainsi si le z-score de I'indice est inférieur a -0.5, la variable de
notre exemple FOslopePT recevra la valeur 1, et elle recevra 0 si le z-score est supérieur
a -0.5. De méme, FOslopeGD recevra la valeur 1 si le z-score dépasse 0.5, et recevra 0
sinon. Dans le cas d’'un z-score compris entre -0.5 et 0.5, les deux variables seront a 0.

Du fait de cette divergence dans la nature des indices mesurés, qu’ils soient
prosodiques ou de qualité de voix, trois analyses différentes seront présentées. La
premiére présentera l'apport des indices prosodiques (continus) seuls, la seconde
présentera l'apport des seuls parameétres de qualité de voix, tandis que la troisiéme
prendra en compte I'ensemble de ces deux types de parameéetres, selon le recodage
présenté ci-dessus. Cela est fait pour ne pas perdre I'information plus fine apportée par

Ianalyse acoustique des paramétres prosodiques.
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Figure 17 : Deux dimensions principales de '’ACP pour les indices prosodiques. Les
étiquettes rouges représentent les projections des vecteurs d’indices sur les deux
premiéres composantes de 'ACP. Les attitudes (abréviations noires) sont projetées sur

ces deux principales composantes, qui représentent 76% de la variance.

5.4.7.4. Résultats de ’ACP sur les paramétres prosodiques

I’ACP basée sur les indices prosodiques continus montre les caractéristiques

distinctives suivantes.

Un niveau élevé de la FO moyenne et de l'intensité moyenne caractérisent
Iexclamation de surprise et lirritation; tandis que les valeurs les plus basses sont

obtenues la politesse simple et la déclaration.

L’écart type d’intensité, opposé a la pente d’intensité, permet de distinguer la
politesse simple et la déclaration d’'une part (qui montrent plus de variabilité de
I'intensité) des expressions de doute-incrédulité, d’irritation et d’exclamation de surprise

d’autre part (qui montrent la pente d’'intensité la plus grande).

La pente de FO (sur I'ensemble de '’énoncé comme sur la derniére syllabe) oppose

trés clairement l'expression de doute-incrédulité (qui montre une montée finale trés
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importante) aux expressions dautorité et d’évidence (ayant une FO clairement

descendante)

Toutes les mesures d’allongement de la durée (durée moyenne et écart-type ou
allongement final), de méme que I'écart-type de la FO, opposent le doute-incrédulité (et a
un niveau beaucoup plus faible avec 'admiration, I'irritation et I'exclamation de surprise
et la question) aux expressions de déclaration, d’autorité, d’évidence, d’arrogance-

impolitesse, de kyoshuku, de sincérité-sérieux et de politesse.

Tableau 10 : Proportion de la variance expliquée par chaque composante de I'ACP sur
les indices prosodiques.

Importance of components:

Dimension PC1PC2PC3PC4PC5PC6 PC7 PC8 PC9 PC1(
Standard deviation 2,481,231,070,690,610,44 0,39 0,08 0,07 0,0:
Proportion of Variance 61%15%12% 5% 4% 2% 1% 0% 0% 0%
Cumulative Proportion 61%76%88%93%96%98% 100%100%100%1009
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Figure 18 @ classification hiérarchique des attitudes a partir de leurs indices
prosodiques.

5.4.7.5. Classification hiérarchique des paramétres prosodiques

La classification hiérarchique des 12 attitudes d’aprés les valeurs indices
prosodiques permet de faire les regroupements et les distinctions suivantes (cf. figure 18).
La constatation la plus évidente et la différence majeure qui existent entre 'expression

de doute-incrédulité et toutes les autres attitudes, ce qui confirme les résultats de ’ACP.
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Les attitudes qui entretiennent le plus de confusions entre elles sont les
expressions de déclaration et de politesse simple; celles de kyoshuku et de sincérité-

politesse ; et celles d’exclamation de surprise et d’irritation.

L’expression d’autorité est assez bien distinguée des autres, tandis que les
expressions d’arrogance-impolitesse, d’admiration, d’évidence et de question montrent
des oppositions assez claires, méme si elles restent loin des valeurs extrémes des indices

prosodiques de lattitude de doute-incrédulité.

BREATHY

0.6

AD

0.4
2

0.2
1

EX

dévoisement

NASAL

0.0
|

PO,

PC2

as DC
AR
N DO -
- EV
< ] AU '
KYO HARSH
TENDU MODAL

A4 o
o 1
I

e 7
?

T T T T
-0.6 -0.4 -0.2 0.0 0.2 0.4 0.6

PC1
Figure 19 '@ représentation des deux premiéeres dimensions de 'ACP pour la qualité de
voix. Les étiquettes rouges indiquent la projection des parameétres de qualité de voix ;
tandis que les attitudes (en noir) sont projetées sur ces deux mémes dimensions qui

expliquent presque 80% de la variance.
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Tableau 11 © Proportion de la variance expliquée par chaque composante de 'ACP sur
la qualité de voix.

Importance of components:

Dimension PC1l PC2 PC3 PC4 PC5 PCé6
Standard deviation 1,751 1,268 0,893 0,62 0,3337 0,18953
Proportion of Variance 51% 27% 13% 6% 2% 1%
Cumulative Proportion 51% 78% 91% 98% 99%  100%
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Figure 20 ‘ catégorisation des attitudes a partir de la similarité des valeurs de qualité

de voix, obtenue par une classification hiérarchique.

5.4.7.6. Analyse de la qualité de voix

Les six différentes qualités de voix mesurée au travers de nos corpus (modale,
soufflée, rauque, tendue, nasale et dévoisement) permettent de différencier les attitudes

de la maniére qui suit.

Les résultats de I'ACP (cf. figure 19) montrent que la voix soufflée est
principalement utilisée pour exprimer la sincérité-politesse et ’admiration. Elle apparait
aussi, mais trés rarement pour l'exclamation de surprise. L’attitude de kyoshuku est
caractérisée par une voix rauque et tendue, ainsi que Uirritation a un degré légérement
plus faible ; mais le kyoshuku est aussi fortement dévoisé, alors que lirritation V'est
beaucoup moins. [autorité est marquée par une voix uniquement tendue. Quant a
lParrogance-impolitesse, elle est plus nasalisée que les autres attitudes. Les autres
attitudes ne sont pas marquées par une qualité de voix particuliére — si ce n’est qu’elles

sont généralement percues comme plus ou moins modales.
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Figure 21 : représentation des deux premieres dimensions de 'ACP pour les indices de
prosodie et de qualité de voix. Les étiquettes rouges indiquent la projection des
paramétres acoustiques ; tandis que les attitudes (en noir) sont projetées sur ces deux

mémes dimensions qui n'expliquent que 56% de la variance.

5.4.7.7. Classification hiérarchique de la qualité de voix

A partir de cette distribution des parameétres de qualité de voix pour chaque
attitude, une classification hiérarchique (cf. figure 20) permet de distinguer avant tout
lexpression de kyoshuku. Les deux expressions : sincérité-politesse et d’admiration, sont
elles aussi trés bien différenciées des autres, mais trés proches I'une de l'autre. Les
expressions d’exclamation de surprise, d’autorité, d’irritation et d’arrogance-impolitesse
utilisent elles aussi des jeux de paramétres qui leur sont proches, et permettent de les
séparer des autres. On retrouve finalement I’ensemble des attitudes modales (question,

déclaration, politesse-simple, doute-incrédulité et évidence) mélangées ensembles.
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5.4.7.8. Analyse prosodie et qualité de voix

Nous avons finalement regroupé les indices prosodiques avec la mesure de la
qualité de voix, selon le principe expliqué ci-dessus, afin de mieux décrire ces expressions
attitudinales. I’ACP (cf. figure 21) menée sur ces paramétres montre effectivement une
meilleure distribution des 12 attitudes dans ’espace des deux premiéres composantes. Il
serait cependant hasardeux de risquer ici une analyse de lapport relatif de chaque
parameétre a chaque attitude, étant donné la complexité de cet espace
multiparamétrique : les deux premiéres composantes expliquent seulement 56% de la

variance, et il faut tenir compte des 4 premiéres pour en expliquer 78%.
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prosodiques et de qualité de voix par une classification hiérarchique.

Cependant l'utilisation conjointe de I'ensemble de ces parameétres permet une
meilleure classification des expressions attitudinales (cf. figure 21 & 22). En effet, seules
les attitudes de déclaration et de politesse-simple sont peu différenciées par les
paramétres extraits du corpus. Toutes les autres attitudes sont assez bien différenciées

les unes des autres.

Les mieux reconnues sont cependant les expressions de doute-incrédulité, celles
de kyoshuku et de sincérité-politesse? et 'admiration. Les autres, méme si elles sont

assez bien distinguées, montrent des proximités qui sont dues a l'utilisation dun (ou

25 Ces deux attitudes, de maniére intéressante, partagent des parameétres prosodiques

semblables, mais sont bien différenciées par la qualité de voix.
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plusieurs) indice prosodique ou de qualité de voix commun (comme des valeurs de FO
moyen et d’intensité moyenne similaires pour l'autorité et I'évidence et aussi pour

I'exclamation de surprise et 'irritation).

Cette analyse permet donc d’extraire un ensemble pertinent d’indices prosodiques

et de qualité de voix, qui permettent de qualifier les douze expressions attitudinales.

5.4.8. Conclusion

A la suite des recherches développées sur les attitudes prosodiques (Aubergé et al.,
1997 ; Morlec, 1997 pour les attitudes frangaises, Diaferia, 2002 pour langlais
britannique), nous avons intégré les attitudes japonaises dans ce cadre de recherche. Si
l'on compare aux résultats obtenus pour les attitudes occidentales?® testées, les Japonais,
qui proviennent dune culture distincte, maitrisent des attitudes qui ne sont pas

conventionalisées dans la culture occidentale.

Apreés avoir effectué un large travail bibliographique sur les attitudes japonaises,
et notamment sur les travaux extrémement intéressant qui traitent de 'expression de la
politesse en japonais (Sadanobu 2004a, Ofuka, 2002; Ito, 2003 etc.), nous avons
sélectionné 12 attitudes représentatives de la langue japonaise, puis nous avons validé

ces expressions aupres de quinze auditeurs japonais parlant le dialecte de Tokyo.

Une série de tests de khi-deux ont permis de relever les points suivants. D’abord,
les distributions des réponses données pour chaque attitude par les sujets est
significativement différente du hasard. Un second point important est que la position de
Paccent lexical du japonais, qui est réalisé par une importante montée de fréquence
fondamentale, n’a pas d’influence significative sur le comportement perceptif des
auditeurs japonais. En revanche, ce test statistique montre un effet significatif de la
longueur des énoncés. Certaines phrases recoivent des scores significativement
différents : c’est le cas entre les phrases de 2 et de 5 mores, ou de 5 et de 8 mores. Notons
que cet effet « de longueur » pourrait aussi étre d au contenu lexical des phrases, méme
si celui-ci a été sélectionné pour étre le plus neutre possible (cf. discussion supra sur

I'influence possible de 'absence de contexte affectif sur les réponses des sujets)

Dans un premier temps, les analyses perceptives menées sur des auditeurs
japonais valident globalement la qualité du corpus. Le taux d’identification de 12

attitudes étant systématiquement supérieur a celui du hasard.

I’analyse des distributions et des regroupements entre attitudes a 'aide des deux
méthodes statistiques proposées (analyse des correspondances et classification
hiérarchique) a permis de mettre en évidence les expressions les mieux reconnues et
celles qui montrent le plus de confusions. Les sept attitudes suivantes sont bien
reconnues par les sujets, sans confusions importantes avec d’autres expressions :

arrogance-impolitesse, déclaration, doute-incrédulité, politesse-simple, exclamation de

26 Les attitudes occidentales signifient, dans cette thése, les attitudes francaises et anglaises.
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surprise, irritation et question-simple. Par contre, les cinq attitudes suivantes ont été
largement confondues avec d’autres attitudes : autorité, évidence, kyoshuku, sincérité-

politesse et admiration,.

Si nous prétons une attention plus particuliére aux expressions de politesse, le
kyoshuku et la sincérité-politesse ont été largement confondus I'un avec 'autre par les
sujets japonais. Pourtant ces deux attitudes sont réalisées, dans notre corpus, a 'aide de
deux qualités de voix différentes (une voix rauque pour le kyoshuku et la voix soufflée
pour la sincérité-politesse), cependant elles sont pragmatiquement reliées par la méme
notion d’humilité que leur utilisation en face dun interlocuteur supérieur socialement
implique. C’est cette similitude d’utilisation pragmatique qui a sans doute primé pour
que les locuteurs regroupent ces deux catégories. L’attitude de sincérité-politesse est
confondue avec l'expression de kyoshuku, mais aussi avec la politesse-simple. C’est-a-
dire qu’elle montre des confusions avec 'ensemble des expressions sociales de la politesse
japonaise. Ces trois expressions de politesse, plus l'expression d’admiration sont
regroupées par la procédure de classification hiérarchique, montrant qu’elles
entretiennent pour les auditeurs des proximités cognitives de haut niveau, au-dela de

leur taux d’identification propre.

Les trois attitudes de question-simple, d’exclamation de surprise et de doute-
incrédulité, chacune bien identifiée, sont cependant regroupées par les analyses, et
clairement séparées de I'ensemble des autres attitudes. Les sujets japonais opposent
donc clairement ces trois attitudes, ce qui permet de souligner qu’elles ont en commun
un intention similaire de la part du locuteur qui « interroge » son interlocuteur. Cette
similitude d’intention est soutenue par la présence pour ces trois attitudes dune

intonation montante en fin de phrase.

De maniére similaire, les attitudes d’autorité, d’arrogance-impolitesse et
d’irritation, bien reconnues individuellement, sont elles aussi regroupées dans une

catégorie plus générale unie par la notion d'imposition de son avis a 'interlocuteur.

Parallélement, 'analyse objective basée sur les indices prosodiques et de qualité

de voix de 'ensemble de ces attitudes nous donne les informations suivantes.

- En premier lieu, 'exclamation de surprise et Uirritation sont caractérisées par
le niveau élevé de I'intensité moyenne et de FO moyenne, et par une voix tendue.

- L’expression de doute-incrédulité est caractérisée par les indices suivants : une
importante pente montante de FO sur 'ensemble de ’énoncé et sur la derniére
more, de méme qu’un écart type de FO élevé, un allongement important de la
derniére more et un grand écart type de la durée moraique ainsi qu'une durée
moyenne plus longue.

- Les attitudes de kyoshuku et de sincérité-politesse sont réalisées avec des
caractéristiques prosodiques tres proches, tandis que leur qualités de voix sont
nettement distinctes : kyoshuku est caractérisé par une voix rauque et tendue,

tandis que sincérité-politesse utilise une voix soufflée.
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Iadmiration est elle aussi exprimée grace a une voix soufflée.

- Quant a larrogance-impolitesse, elle montre dimportantes variations

d’intensité, et utilise une qualité de voix nasalisée.

- Enfin, déclaration et politesse-simple sont réalisées avec beaucoup de

variabilité de l'intensité et avec une voix modale.
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5.5. Reconnaissance Audio-visuelle des attitudes

5.5.1. Introduction

Dans cette partie de la thése, nous présentons les travaux effectués sur

Pexpression et la perception multimodale de ces 12 attitudes japonaises.

Les recherches sur les expressions multimodales des affects (en sens large)
forment encore un domaine assez récent pour lequel les travaux de Scherer (par exemple
Scherer, 2003 ; Scherer & Ellring, 2007) sont emblématiques. Dans cette littérature,
seules quelques études se penchent spécifiquement sur la question de l'expression
multimodale des affects sociaux, traités indépendamment des émotions (Granstrém &
House, 2005). Pourtant la nature multimodale des informations affectives est reconnue,
de méme que la bimodalité (audio et visuel) de la prosodie (Swerts & Kramer, 2005).
Dans cette perspective, Shigeno (1998) a effectué un test de perception des expressions
japonaises dans deux modalités (audio seul, visuel seul et audio-visuel) avec des sujets
natifs. Ses résultats montrent que les informations visuelles influencent davantage la

perception des expressions affectives plutot que les informations audio seules.

C’est pourquoi aprés la validation du corpus des attitudes japonaises, il nous
semble important d’orienter nos recherches vers 'expression multimodales des attitudes
japonaises, en vue de comprendre le role et I'influence de chacune de ces deux modalités
que sont 'audition et la vision, pour la perception des attitudes japonaises, de méme que
les effets de synergie éventuelle que I'on pourrait observer entre les deux. Nous nous
placons dans la continuité des travaux exposés jusqu’a maintenant, et donc nous
conserverons les mémes méthodologies expérimentales et continuerons a travailler sur le
méme ensemble de douze expressions attitudinales japonaises (cf. supra), mais
enregistrées dans un nouveau corpus. Par ailleurs, comme nous l'avons signalé durant
I'analyse des résultats du test de validation perceptive du corpus japonais (cf. supra), la
stratégie individuelle du locuteur peut avoir un effet important dans la production et la
reconnaissance des affects sociaux. Afin d’avoir une premiére évaluation de I'importance
de cette stratégie, nous avons enregistré deux locuteurs différents dans ce nouveau
corpus. Si ce nombre de deux locuteur reste, bien entendu, réduit pour analyser la
variabilité possible des expressions attitudinales japonaises, il permet tout de méme
d’avoir une premiére évaluation des possibles divergences en choisissant deux locuteurs

ayant des expériences tres différentes dans ce domaine.

5.5.2. Enregistrement du corpus audio-visuel

Deux locuteurs masculins (A et B), de langue maternelle japonaise ont enregistré

ce corpus. Locuteur A?7 est enseignant de langue japonaise étrangere, entrainé a

27 C’est le méme locuteur qui a produit le corpus japonais déja validé (cf. supra).
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I'expression des attitudes japonaise pour le public de sa classe (cf. supra). Le locuteur B
est un homme de trente deux ans, parlant avec l'accent du Kansai, qui n’a aucune
expérience particuliére de I'enseignement de sa langue. Ces deux locuteurs ont produit
les sept phrases utilisées pour le corpus précédent avec méme douze attitudes dans une
chambre sourde du LIMSI (a Orsay, France).

Un total de trois sessions ont été enregistrées pour chaque locuteur, avec des
pauses entre chaque prise, durant lesquelles les locuteurs avaient le loisir de vérifier
leur performance afin de corriger d’éventuel défauts expressifs. Durant 'enregistrement,
les locuteurs répondent a une question de l'autre locuteur, selon un ensemble de petits
scénarios mis au point pour fournir un contexte plausible a la production de chacune des
attitudes enregistrées (cf. annexe). Cette méthodologie d’enregistrement a été préférée a
la méthodologie précédemment utilisée, basée sur une lecture, et possible grace a
Iexpérience du locuteur du premier corpus. Comme dans ce cas, I'un des deux locuteurs
n’a pas d’expérience particuliére d’enregistrement de corpus, il nous a semblé préférable
de le mettre dans une situation ou il pourrait plus simplement répondre a une
sollicitation d’un interlocuteur, et en espérant une meilleure naturalité que ce que nous
aurions pu obtenir a l'aide d’'une simple tache de lecture avec lattitude a produire en

consigne.

Pour 'enregistrement du corpus, les locuteurs sont debout devant la caméra, avec
un micro omnidirectionnel AKG C414B placé a quarante centimetre de distance de leur
bouche. Le microphone est connecté a un dispositif audio « USBPre » qui numérise le son
(a 44,1kHz, 16b bits) et le transmet & un ordinateur situé a l'extérieur de la chambre
sourde, sur lequel sont stockés les enregistrements sonores. La gestuelle faciale des
locuteurs (la face et le haut du buste sont cadré par la caméra) est enregistrée grace a la
caméra (mini DV digital Canon XM1 3CCD). Un claquement des mains aprés la
production de chaque énoncé permet de donner un indice de synchronisation fiable entre
la caméra et le signal sonore. Ceci nous a permis, grace a un post-traitement des données
enregistrées, de remplacer le son de basse qualité enregistré par la caméra par le son de

haute qualité enregistré par le microphone

Toutes les séquences vidéo sont numérisées dans une série de petites séquences

vidéo, a I'aide du codec « cinepack » avec une résolution vidéo de 784 x 576 pixels.

5.5.3. Perception des attitudes audio-visuelles

Afin de comprendre le réle et 'importance relative de chaque modalité dans la
perception et la production des attitudes, un test de perception a été effectué aupres de
sujets japonais natifs parlant avec 'accent de Tokyo. I’objectif du test perceptif étant de
controler 'apport des deux modalités communicatives (c-a-d, audio et visuelle) en
mesurant le degré d’identification de chacune des attitudes, soit sur des informations
incomplétes (audio seule ou visuelle seule), puis de comparer les résultats de chaque

modalité, soit sur les deux modalités ensemble afin de mesurer les effets de synergie.
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5.5.3.1. Méthodologie expérimentale
a- Modalité

Afin d’évaluer l'influence de chacune des deux modalités et des deux ensemble,
nous avons effectué ce test perceptif selon trois conditions expérimentales différentes,
chacune présentant une modalité particuliére : audio seule, visuelle seule et audio-
visuelle. Dans la condition « audio seul », les auditeurs doivent juger de lattitude
exprimée a l'aide des seules informations véhiculées par la voix; dans la condition
«visuel seul», les sujets jugent de l'attitude exprimée grace aux seules informations
véhiculées par la gestualité faciale et du haut du buste ; enfin dans la condition « audio-
visuel », les auditeurs formulent leur jugement sur la base de ces deux informations
combinées. Ces trois conditions expérimentales sont passées par les sujets dans les deux
ordres suivants : un premier groupe de sujet passe en premier la condition « audio seul »,
puis la condition « visuel seul », pour finir avec la condition « audio-visuel » ; tandis quun
second groupe de sujets passe en premier la condition « visuel seul », puis « audio seul »,
pour finir par «audio visuel». Ces deux ordres de passation des trois conditions
expérimentales servent a contrebalancer un éventuel effet de 'ordre de présentation des
modalités.

b- Choix des stimuli

Parmi les trois séquences d’enregistrement du corpus audio-visuel, nous avons
sélectionné la performance que nous avons jugée globalement la plus expressive pour
chaque locuteur. Ensuite, une seule phrase a été retenue pour chaque locuteur, réalisée
avec les douze attitudes: la phrase de 8 mores avec l'accent lexical réalisé sur la
premiére more (Nagoya de nomimasu — il boit & Nagoya), car cette longueur de phrase a
obtenu de bons résultats durant le précédent test, pour 'ensemble des attitudes. Nous
avons choisi de n’utiliser qu'une seule phrase pour ce test perceptif car nous cherchons
ici a tester uniquement l'effet de la modalité (et dans une certaine mesure l'effet du
locuteur), sur des expressions attitudinales et des phrases qui ont déja été validées
précédemment. Ainsi, une phrase de 8 mores produite selon 12 attitudes et présentée
sous trois modalités, pour deux locuteurs, donne déja 72 stimuli, et il était par
conséquent difficile de tester d’autres hypothéses sur cette méme expérience de

perception sans augmenter la charge cognitive des sujets.
c- Interface du test perceptif

Le test perceptif a été effectué sur une interface développée a l'aide du logiciel
« Revolution », pour Windows XP. Cette interface comporte, de fagon permanente, la
consigne du test perceptif, le choix fermé des 12 attitudes possibles et les définitions de
ces attitudes. De plus, avant la passation du test, nous avons distribué un document
papier décrivant plus en détail chaque attitude, en ajoutant des exemples afin de

faciliter I’évocation du contexte dans lequel ces attitudes peuvent étre exprimées.
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d- Procédure expérimentale

Le test perceptif a été passé par deux groupes de sujets, chaque groupe passant
les trois conditions expérimentales dans un ordre précis (cf. supra). Pour chacun de ces
groupes, les sujets sont assis devant I'écran d'un ordinateur et doivent juger, pour
chaque stimulus qui leur est présenté, l'attitude qu’ils pensent avoir pergue, parmi les
douze attitudes possibles. Pour cela, ils doivent sélectionner I'un des douze curseurs a
leur disposition (celui qui correspond a I'attitude choisie) et le placer sur la position qui
correspond a l'intensité percue de I'attitude, sur une échelle libre allant de « difficilement
perceptible » a « trés marqué ». Cette intensité est encodée sur une échelle de 1 a 100, en

donnant la valeur 0 aux onze attitudes non sélectionnées.

A Tlintérieur de chaque condition expérimentale, l'ordre de présentation des
stimuli est aléatoire et différent pour chaque sujet. Le sujet ne pergoit qu'une seule fois
chaque stimulus pour chaque modalité, et doit répondre, sans limitation de son temps de
réflexion, avant de passer au stimulus suivant. Au début du test perceptif, les sujets
doivent lire la consigne ainsi que les définitions des attitudes. Ensuite, la tache leur est
expliquée plus en détail a Toral. A la fin du test perceptif, nous avons interrogé le sujet a
propos des attitudes afin de savoir lesquelles étaient difficiles a distinguer ou ¢’ils

avaient percu d’autres attitudes qui n’étaient pas proposées.
e- Sujets

Un total de 46 sujets, tous étudiant dans des universités de la région de Tokyo et
parlant le dialecte de Tokyo, ont été divisés en deux groupes différents pour cette
expérimentation. Les participants du premier groupe (28 sujets, dont 4 hommes et 24
femmes, d’Age moyen de 18,8 ans) ont passé les trois conditions dans cet ordre : « audio
seul », puis « visuel seul », et enfin « audio-visuel ». Le second groupe (18 sujets, dont 7
hommes et 11 femmes, d’Age moyen de 18,6 ans) a passé les trois conditions
expérimentales dans cet ordre : « vidéo seul », puis « audio seul », et enfin « audio-visuel ».

Aucun participant n’a signalé de trouble de 'audition ni de la vision.

5.5.3.2. Résultats du test perceptif

Ainsi que nous l'avons déja dit, les sujets donnent leur réponses en donnant deux
informations différentes : un simple choix catégoriel sur lattitude pergue ou l'intensité
percue pour l'expression de cette attitude. Ainsi, ’analyse statistique des résultats de ce
test de perception peut se faire sur la base des mesures suivantes.

- Le taux de reconnaissance de chaque attitude, exprimé soit comme le
pourcentage de bonne réponse au choix catégoriel, soit comme l'intensité
moyenne obtenue par ces bonnes réponses.

- Des matrices de confusions, exprimées soit comme un tableau de contingence
des choix catégoriels, soit comme la proportion des scores d’intensité obtenue
par chacune des catégories de réponse possibles, par rapport a la somme des

valeurs d’intensité donnée pour un stimuli.
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Tableau 12 : résultats de I'ANOVA pour les sujets japonais, sur les réponses
catégorielles. Les facteurs utilisés sont Grp pour les deux groupes dordre de passation
des trois conditions ; Spk pour les deux locuteurs ; Mod pour les trois modalités. Les

facteurs ayant un effet significatif sur les résultats (a p<.01) sont marqués d’une étoile.

Facteur ddl F p
Grp 1 0.08 0.779
Spk 1 163.6 0.000 *
Grp:Spk 1 0.02 0.899
Mod 2 44.8 0.000 *
Grp:Mod 2 1.2 0.299
Att 11 23.5 0.000 *
Grp-Att 11 1.5 0.134
Spk:Mod 2 6.8 0.000 *
Grp:Spk:Mod 2 0.15 0.856
Spk:Att 11 11.0 0.000 *
Grp-Spk:Att 11 1.4 0.188
Mod:Att 22 3.7 0.000 *
Grp-Mod:Att 22 1.2 0.227
Spk:Mod:Att 22 7.3 0.000 *
Grp:-Spk:Mod:Att 22 0.95 0.522

Seuls les résultats exprimés a partir des réponses catégorielles seront détaillés
dans la suite de ce travail, car aucune différence n’a été observée entre les deux types de

mesure.

L’analyse des résultats de ce test est faite dans un premier temps grace a une
analyse de la variance (ANOVA), dont les résultats sont détaillés dans la table 12, qui va
nous permettre de déterminer I'influence des différents facteurs du test perceptif sur les
réponses des sujets. En particulier, nous regarderons comment l'ordre de passage des
trois conditions expérimentales influence les réponses. Ensuite, nous analyserons leffet
des locuteurs, et enfin celui des modalités. Dans un second temps, et de maniére
similaire aux analyses réalisées précédemment, la dispersion des résultats sera analysée

grace aux méthodes statistiques d’analyses multidimensionnelles déja présentées.
a- Effet de I’ordre de présentation des modalités

Les résultats de TANOVA montrent que les deux groupes de sujets, passant les
trois conditions expérimentales dans deux ordres différents, obtiennent des résultats
comparables. L’effet de 'ordre de présentation des modalités n’est pas significatif. La
figure 23 montre le taux de reconnaissance obtenu par chacune des douze attitudes pour

les deux groupes de sujets ; scores de reconnaissance similaires pour chaque attitude.
a- Effet du locuteur

Le second facteur pris en compte dans PTANOVA est le locuteur ayant produit
chacune des attitudes. Les résultats montrent I'influence significative de la performance

des locuteurs sur le taux de reconnaissance des douze attitudes. La figure 24 présente le
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taux de reconnaissance des douze attitudes pour chacun des deux locuteurs. On y
observe clairement que les auditeurs ont globalement mieux identifié la performance du
locuteur A que celle du locuteur B, pour une majorité d’attitudes, et en particulier pour

celles d’autorité et d’exclamation de surprise.
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Figure 28 ° taux de reconnaissance des 12 attitudes selon les groupes dordre de

présentation des modalités. Les attitudes sont présentées sur l'axe des abscisses, et les

taux d’identification en ordonnée.

b- Effet de 1a modalité

Le facteur modalité (c-a-d, celle des trois modalité avec laquelle le sujet percoit les
attitudes, parmi « audio seul », « vidéo seul » et « audio-vidéo ») montre une influence
significative sur les choix catégoriels moyens des sujets. La figure 25 illustre ce taux de
reconnaissance moyen obtenu par chacune des attitudes dans les trois modalités
différentes. Selon cette figure, il est clair que les résultats obtenus en condition audio-
visuelle montrent les meilleurs taux d’identification pour toutes les attitudes sauf
Parrogance-impolitesse. Le taux de reconnaissance de 'arrogance-impolitesse, du doute-
incrédulité et de la sincérité-politesse en condition visuelle seule est presque identique a
celui de la condition audio-visuelle, ce qui indique une prédominance de I'information

visuelle par rapport aux informations audio pour ces expressions.
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Figure 24 : effet de la performance des locuteurs sur la perception des attitudes. Les

attitudes sont présentées en abscisse et le taux de reconnaissance moyen en ordonnée.
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Figure 25 : effet du locuteur et de la modalité sur les taux d’identification des attitudes.

Les attitudes sont présentées en abscisse et les scores de reconnaissance en ordonnée.
Inversement, l'attitude d’irritation est mieux reconnue grace aux informations

audio qu’avec les informations visuelles. Pour la plupart des attitudes: admiration,

autorité, déclaration, évidence, kyoshuku, politesse-simple, question-simple et
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exclamation de surprise, I'information audio et visuelle coopérent, se complétent, comme
Iindique le taux d’identification audio-visuel, meilleur que ceux de chacune des deux

modalités.
c- Analyses des confusions

I’analyse de confusions et des regroupements d’attitudes est réalisée pour les 46
sujets japonais, selon chaque modalité et selon chaque locuteur par l'analyse de
correspondance et de lanalyse factorielle (les résultats des deux analyses seront
présentés conjointement, dans un souci de concision). Les résultats des deux groupes de
sujets sont mélangés, étant donné qu’aucun effet significatif de 'ordre de présentation

des modalités n’a été mis en évidence.
Modalité « audio seul »

La figure 26 représente la dispersion des résultats des 46 auditeurs pour les 12
attitudes dans la condition « audio seul » obtenus grace a 'analyse des correspondances.
La figure 27 présente les résultats de la classification hiérarchique sur les mémes
données. Les résultats de chaque analyse sont présentés séparément pour chaque
locuteur. I’analyse de la dispersion et des principaux regroupements d’attitudes pour la

modalité « audio seul » permet d’arriver aux conclusions suivantes.

Pour le locuteur A, les résultats sont les suivants. Chaque attitude est bien
reconnue individuellement (figure 26), sauf les deux expressions d’admiration et de
sincérité-politesse. Les douze attitudes sont regroupées, au plus haut niveau de
différenciation, en trois catégories (figure 27). La premiére regroupe sincérité-politesse,
kyoshuku, politesse-simple et déclaration — 'ensemble des expressions de politesse plus
la déclaration. La seconde contient les expressions de question-simple, de doute-
incrédulité et d’exclamation de surprise, c’est-a-dire les expressions d’interrogation. La
troisieme catégorie est composée de lirritation, de lautorité, de I'évidence, de
I'arrogance-impolitesse et de 'admiration. Toutes ces attitudes sauf I'admiration (qui est

mal reconnue), expriment 'imposition de 'opinion du locuteur.

Pour le locuteur B, les résultats sont les suivants. L’AC (figure 26) montre que les
auditeurs reconnaissent bien toutes les attitudes sauf lautorité et 1'arrogance-
impolitesse. La classification hiérarchique permet d’extraire au plus haut niveau trois
catégories perceptives pour les 12 attitudes (figure 27), différentes des catégories
obtenues par le locuteur A. La premiére catégorie regroupe sincérité-politesse, politesse-
simple, déclaration, autorité et arrogance-impolitesse. Les expressions d’autorité et
d’arrogance-impolitesse y sont regroupées avec celles de politesse moins le kyoshuku. La
seconde catégorie contient la question-simple, le doute-incrédulité et 1'exclamation de
surprise, toutes les attitudes qui expriment de l'interrogation de la part du locuteur. La
troisieme catégorie est composée de lirritation, de 1'évidence, du kyoshuku et de

ladmiration, et mélange donc aussi les expressions d'imposition et de politesse.
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Figure 26 : résultats de I'AC pour les attitudes japonaises produites par le locuteur A
(en haut) et par le locuteur B (en bas) a la condition « audio seul ». Les triangles rouges
correspondent a la perception des stimuli, les ronds noirs indiquent les catégories
d’attitude.
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Figure 27 : résultats de la classification hiérarchique pour les attitudes japonaises
produites par le locuteur A (en haut) et par le locuteur B (en bas) dans la condition

« audio seul ».

Pour le locuteur B, les résultats semblent donc en nettement moins cohérents que
ceux obtenus par le locuteur A: deux catégories regroupent des expressions qui sont
opposées d'un point de vue pragmatique — et 'on ne peut mettre en cause la performance
des auditeurs, qui reconnaissent bien les expressions réalisées par le locuteur A. Comme,
de plus, la performance globale du locuteur B est significativement moins bonne que
celle du locuteur A (cf. résultats de TANVOA, supra) et que le locuteur B n’avait aucune
expérience particuliére dans 'enregistrement de corpus affectifs, il semblerait que nous
devions remettre en cause directement la qualité de ses performances. Vérifions cela

pour les autres modalités.
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Modalité « vidéo seul »

La figure 28 représente la dispersion des résultats des 46 auditeurs pour les 12
attitudes dans la condition « vidéo seul » obtenus grace a 'analyse des correspondances.
La figure 29 présente les résultats de la classification hiérarchique sur les mémes
données. Les résultats de chaque analyse sont présentés séparément pour chaque
locuteur. I’analyse des dispersions et des principaux regroupements d’attitudes pour la

modalité « vidéo seul » permet d’arriver aux conclusions suivantes.

Pour le locuteur A, les résultats sont les suivants. Chaque attitude est bien
reconnue individuellement (figure 28), méme si deux expressions (surprise et kyoshuku)
particuliéerement bien reconnues, expliquent la plus grande part de la variance pour les
deux premiéres dimensions, ce qui resserre les points des autres expressions. Les douze
attitudes sont regroupées, au plus haut niveau de différenciation, en trois catégories
(figure 29). Ces trois catégories sont les mémes que celles identifiées pour la modalité
audio : expressions de politesse, de questionnement et dimposition. La principale
différence réside dans le fait que les deux expressions reconnues sans aucune confusion

en modalité visuelle (surprise et kyoshuku) ne font partie d’aucune catégorie.

Pour le locuteur B, les résultats sont les suivants. La figure 28 montre que les
expressions d’évidence, d’ exclamation de surprise, d’autorité et de déclaration sont assez
mal identifiées avec les seules informations visuelles, les autres restants correctement
identifiées. Les douze attitudes sont regroupées, au plus haut niveau de différenciation,
en trois catégories (figure 29). La premiére regroupe les expressions de politesse-simple,
de sincérité-politesse, de déclaration et d’admiration. La seconde contient les expressions
de kyoshuku, d’évidence, d’interrogation, et d’exclamation de surprise, et regroupe donc
Iensemble des expressions qui montrent le plus de confusions. La troisiéme catégorie est
composée de lirritation, de lautorité et de l'arrogance-impolitesse. L’expression de
doute-incrédulité ne montre pas de confusion particuliére. Ces résultats pour le locuteur

B confirment ses performances assez basses sur la modalité vidéo.
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Figure 28 : résultats de I'AC pour les attitudes japonaises produites par le locuteur A

(en haut) et par le locuteur B (en bas) a la condition « vidéo seul ». Les triangles rouges

correspondent a la perception des stimuli, les ronds noirs indiquent les catégories

d’attitude.
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Figure 29 : résultats de la classification hiérarchique pour les attitudes japonaises
produites par le locuteur A (en haut) et par le locuteur B (en bas) dans Ia condition

« vidéo seul ».
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Modalité « audio-visuel »

La figure 30 représente la dispersion des résultats des 46 auditeurs pour les 12
attitudes dans la condition « audio-vidéo » obtenus grace a 'analyse des correspondances.
La figure 31 présente les résultats de la classification hiérarchique sur les mémes
données. Les résultats de chaque analyse sont présentés séparément pour chaque
locuteur. I’analyse des dispersions et des principaux regroupements d’attitudes pour la

modalité « vidéo seul » permet d’arriver aux conclusions suivantes.

Pour le locuteur A, les résultats sont les suivants. Chaque attitude, sans
exception, est bien reconnue individuellement en modalité audio-visuelle (figure 30). Les
douze attitudes sont regroupées, au plus haut niveau de différenciation, en trois
catégories (figure 31), qui sont les mémes que celles obtenus dans la condition audio
seule : une catégorie de d’expressions de politesse, une catégorie d’expressions de
questionnement et une catégorie d’expression d’imposition, dans laquelle vient se
rajouter l'expression d’admiration qui, méme si elle est bien reconnue comme telle,

montre toujours des confusions avec ces expressions.

En revanche pour le locuteur B, les résultats different de ceux observés pour les
deux autres conditions. Tout d’abord, chaque attitude, sauf 1'arrogance-impolitesse, est
bien reconnue individuellement (figure 30). Les douze attitudes sont regroupées (figure
31), au plus haut niveau de différenciation de la méme maniére que pour les expressions
en modalité audio seule, sauf pour les expressions de kyoshuku et d’évidence qui forment
une quatrieme catégorie, a part. La synergie des deux modalités permet donc aux sujets
de mieux reconnaitre les expressions du locuteur B, mais ne leur permet pas de réaliser
des regroupements pragmatique auxquels ont pourrait d’attendre: dimportantes

confusions demeurent.

Par ailleurs, dans cette condition expérimentale qui méle les deux modalités, on a
pu observer un tendance a reproduire les résultats obtenus dans la condition « audio
seul ». Cette possible prédominance perceptive de 'audio sur le visuel pour la perception
de ce type d’attitude est intéressante, mais serait a analyser plus avant. Elle est tout de
méme cohérente avec les résultats observés sur les attitudes francaises audio-visuelles
(Rilliard et al., 2008).
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Figure 30 : résultats de I'AC pour les attitudes japonaises produites par le locuteur A
(en haut) et par le locuteur B (en bas) a la condition « audio-vidéo ». Les triangles rouges
correspondent a la perception des stimuli, les ronds noirs indiquent position des
catégories d’attitude.
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Figure 31 : résultats de la classification hiérarchique pour les attitudes japonaises
produites par le locuteur A (en haut) et par le locuteur B (en bas) dans Ia condition

« audio-vidéo ».

5.5.3.3. Paramétres objectifs — acoustiques et visuels

Nous allons maintenant analyser les réalisations des expressions attitudinales
multimodales de ce corpus — a la fois les caractéristiques acoustiques de la prosodie et les
gestes faciaux. Par la suite, nous tenterons de faire le lien entre ces caractéristiques

objectives et les catégories perceptives qui viennent d’étre identifiées.

Pour cela, seules les attitudes produites par le locuteur A seront analysées, car
nous avons vu que les expressions produites par le locuteur B sont souvent mal
reconnues par les auditeurs. Il est donc de peu d’'intérét d’analyser des parameétres qui

ne sont pas pertinents perceptivement.
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a- Paramétres objectifs
Extraction des parameétres acoustiques

Les parameétres acoustiques de la prosodie sont extraits automatiquement a
partir des signaux étiquetés manuellement, a l'aide de scripts Matlab utilisant
I'algorithme « yin » pour lextraction de la fréquence fondamentale (de Cheveigné &
Kawahara, 2002). Trois paramétres acoustiques sont extraits: la fréquence
fondamentale (FO — en demi-ton par rapport a 1Hz), la durée moraique (en secondes) et
I'intensité (en dB). Pour les deux paramétres de FO et d’intensité, trois valeurs pour

chaque voyelle sont calculées.

Pour chaque parameétre, nous avons calculé le maximum, le minimum, la
moyenne et le registre (différence entre la valeur maximum et la valeur minimum), et
également la pente de la courbe (c-a-d, I’écart entre la valeur moyenne de la premiére
voyelle et la valeur moyenne de la derniére voyelle). Ces cinq valeurs pour chacun des
trois parameétres acoustiques sont extraites pour chaque expression attitudinale, et elles

sont utilisées en entrée d’'une analyse en composantes principales (ACP).
Extraction des « Action Units »

Les parametres de l'expressivité faciale ont été extraits en terme « d’Action
Units » (Ekman et al., 2002), dans le cadre d’'un travail collaboratif sur l'expression
audio-visuelle des attitudes francaise et japonaise (cf. Rilliard et al., en révision). Un
chercheur spécialisé dans les expressions multimodales s’est basé sur le systéeme
d’Ekman (« Facial Action Coding System (FACS) »28) pour analyser les vidéos. Pour
chaque séquence vidéo ont été annotés quelles « Action Units » (AU) apparaissaient en

haut du visage et en bas du visage, en plus des positions de la téte.
b- Analyse des parameétres audio

En utilisant les paramétres objectifs de la prosodie décrits dans le paragraphe
précédent, une ACP a été menée afin d’identifier 'importance des différents composants

pour véhiculer les différentes attitudes.

Cette analyse (cf. figure 32) permet d’associer les caractéristiques suivantes aux

différentes attitudes :

I’attitude d’admiration est principalement liée aux paramétres de durée : c’est
cette attitude qui montre les plus longues mores, la plus importante différence de durée
et aussi I'allongement le plus important tout au long de la phrase (paramétre de pente).
Cette attitude montre aussi le plus important registre de FO. Les attitudes de doute-
incrédulité et dirritation montrent les mémes caractéristiques, mais dans une moindre
mesure. Ce constat différe de celui fait a partir du corpus précédent (cf. supra), dans
lequel cest lattitude de doute-incrédulité qui montrait (et de loin) les plus grandes

variations de durée. L’expression de la surprise est caractérisée dans ce corpus par une

28 Cependant, ce codeur n’est pas certifié en tant que codeur officiel de FACS.
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FO et une intensité élevée (FO moyenne élevée, ainsi quimportante valeur de FO
maximum), ainsi que par une intensité moyenne élevée. L’autorité est principalement
liée a une intensité élevée, mais avec une FO basse et assez constante, ainsi quun débit
élevé. Les expressions de sincérité-politesse, de kyoshuku, d’interrogation et d’évidence
partagent un débit qui s’accélére légérement, et une intensité et une FO moyennes. La
déclaration, I’arrogance-impolitesse et la politesse quant a elles ont une pente de FO et

d’intensité importante.
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Figure 32 : résultats de FACP sur les paramétres prosodiques des différentes attitudes
du locuteur A. Ces deux premieres dimensions de '’ACP expliquent 64% de la variance.

Certains de ces parametres s’expliquent par les variations de réalisation
phonémique des différentes attitudes. Par exemple, une pente de durée positive
correspond systématiquement a des énoncés pour lesquels la derniére more est composée
d’un simple [s], sans y ajouter la voyelle [u] : arrogance-impolitesse, autorité, déclaration,

sincérité-politesse et kyoshuku.

Les résultats de la classification hiérarchique (cf. figure 33) montrent la capacité

des parameétres prosodiques calculés a séparer efficacement les expressions de doute-
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incrédulité, de surprise, d’ autorité et d’évidence. Dans une moindre mesure, 'arrogance-
impolitesse et le kyoshuku sont aussi des expressions portant des caractéristiques
prosodiques propres. Par contre, les expressions de sincérité-politesse, déclaration et
politesse (notons la présence de deux expressions de politesse) d’une part, et celles
d’interrogation, d’admiration et d’irritation d’autre part, sont moins efficacement

différenciées sur la base de ces critéres.
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Figure 33 @ résultats de la classification hiérarchique menée sur les données
prosodiques des 12 attitudes du corpus audio-visuel.

Notons tout de suite que nous n’avons pas eu le temps de réaliser I'analyse de la
qualité de voix de ces stimuli — ce qui nuit indubitablement a lefficacité de la
discrimination des 12 attitudes sur la base de critéres audio seuls. On I'a vu (supra), la
qualité de voix permet d’améliorer nettement les performances des seuls paramétres
prosodiques pour différencier certaines attitudes. Par exemple, 'irritation est réalisée

avec une qualité de voix qui la différencie de 'admiration.
c- Analyse des paramétres vidéo

L’analyse des parameétres expressifs vidéo, faite a 'aide de la description du
corpus en termes d’AUs, permet d’obtenir les résultats suivants. Pour 'ACP (cf. figure
34)

- Les expressions d’irritation et de kyoshuku sont largement séparées des
autres par des AUs qui leur sont propres.

- Les expressions de surprise, de doute-incrédulité et d’interrogation (et
I'évidence dans une moindre mesure) sont caractérisées par un ensemble

d’AUs proches, et en ont plusieurs en commun.
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- Les expressions d’admiration, de politesse, de sincérité-politesse et
d’arrogance-impolitesse sont elles aussi trés proches.
- Finalement, les expressions d’autorité et de déclaration ne sont pratiquement

pas marquées par I'analyse des expressions faciales qui a été réalisée.
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Figure 34 - résultats de TFACP menée sur les AU, montrant la dispersion des attitudes

obtenue a partir des informations faciales.

La classification hiérarchique de ces expressions faciales permet de montrer que
les expressions d’irritation, de kyoshuku et de doute-incrédulité sont chacune
parfaitement bien caractérisées. Les expressions de sincérité-sérieux et d’arrogance-
impolitesse et celles d’admiration et de politesse ont exactement les mémes
caractéristiques, et ces deux groupes d’attitudes sont en outre assez proches (froncement
des sourcils). Finalement, les expressions de surprise, d’évidence, et d’interrogation

partagent 'AUS tout en conservant certains traits caractéristiques.
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Figure 35 : résultats de la classification hiérarchique des 12 attitudes a partir de leur

description en AUs.

d- Analyse et comparaison avec les résultats subjectifs

La liaison entre les évaluations objective et subjective de ce corpus audio-visuel
n’est pas évidente. I’étude similaire menée sur six attitudes audio-visuelles du frangais
(Rilliard et al., en révision) donne une liaison entre ces deux niveaux beaucoup plus
claire. Dans ce travail, la FO, la durée et les AUs permettent de distinguent clairement
ironie de soupcon des autres attitudes (déclaration, question-simple, doute-incrédulité,
exclamation de surprise et évidence). Ils identifient également l'opposition entre les

expressions déclaratives et interrogatives a I'aide de ces parameéetres.

L’analyse de nos données japonaises donne quelques indices concernant les
caractéristiques principales de la prosodie attitudinale, mais la description des
parameétres prosodiques nous semblent insuffisante afin de cerner la complexité de
toutes les expressions. Deux mesures devront étre analysées : une mesure de la qualité
de voix qui apporte des caractéristiques importantes pour la perception de certaines
attitudes japonaises telles que kyoshuku (cf. supra pour plus de détails); et une
description de I'intonation en terme de contours, indépendamment des valeurs extraites
sur les énoncés (cf. supra les paramétres prosodiques utilisés). On notera que le résultat
sensiblement meilleur obtenu sur le francais avec le méme ensemble de parameétres peut
s’expliquer par (1) le plus petit nombre d’attitudes et (2) par 'usage beaucoup moins

important de la qualité de voix pour les expressions attitudinales du francgais.

Nous avons toutefois identifié un ensemble d’AU caractéristique des expressions
attitudinales du japonais. Curieusement, la déclaration n’utilise pas d’AU spécifique,

mais elle est reconnue en modalité visuelle seule, ce qui pourrait étre interprété comme
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la reconnaissance par les sujets d'une expression sans expressivité particuliere :
Pexpression « neutre » que l'on retrouve dans tant d’étude sur les affects. De plus, les
attitudes « interrogatives » sont produites avec une montée de FO a la fin de 1’énoncé, et
elles utilisent PAU1+2 (c-a-d, une activation musculaire dans la portion intérieure et

extérieure des sourcils).

5.5.3.4. Conclusion

L’objectif de cette partie de thése est d’envisager comment les auditeurs japonais
reconnaissent les expressions attitudinales dans les modalités audio et visuelle, d'une
part ; et d’autre part de réaliser une premiére mesure de '’éventuelle redondance (ou de
la complémentarité) de ces deux modalités pour chaque attitude représentée. Les
résultats montrent 'importance de la performance du locuteur, de la modalité et une

large variabilité due aux attitudes exprimées.

Presque toutes les attitudes sont reconnues au-dessus du seuil de hasard dans
chacune des modalités de présentation, méme si globalement, la bimodalité donne le
meilleur taux d’identification pour toutes les attitudes, ce qui montre la bonne synergie
existant entre ces deux modalités. Cependant, pour certaines attitudes, une seule
modalité (c-a-d, soit l'audio seule soit le visuel seul) apporte déja la méme quantité

d’information qu’en bimodal : 'autre modalité est alors redondante.

Généralement les auditeurs regroupent un ensemble de 12 attitudes en trois
catégories perceptives (pour le locuteur A). Le premier groupe est alors composé des
expressions de politesse, le second des attitudes « interrogatives », et le troisiéme des
expressions d’imposition de lopinion du locuteur. Les attitudes de kyoshuku et
exclamation de surprise sont particuliérement bien reconnues grace aux informations

visuelles pour le locuteur A.

Les attitudes produites par le locuteur B sont nettement moins bien reconnues et
montrent beaucoup de confusions, qui peuvent avoir plusieurs facteurs : I'inexpérience
du locuteur B, les différences de stratégies expressives (les attitudes de B sont plus
subtiles et moins intenses). Tout cela montre aussi I'importance du contexte discursif
dans la reconnaissance des affects sociaux. La différence d'intensité expressive entre A et

B refléte bien cela.

I’analyse objective du locuteur A montre que les parameétres observés semblent
insuffisants pour expliquer les performances des auditeurs. Cela peut avoir plusieurs
origines. D’abord les paramétres eux-mémes, qui sont cependant assez proches de ceux
utilisés dans I'analyse du premier corpus de japonais et donnaient de meilleurs résultats.
Mais surtout le petit nombre de phrases impliquées dans ce test de perception — ce qui
donne des mesures sans aucun doute moins fiables que celles obtenues a partir de
Panalyse d’un corpus complet. Par ailleurs, 'analyse de la qualité de voix nous parait

nécessaire.
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5.6. Test de gating sur les attitudes japonaises

5.6.1. Introduction

Nous venons de montrer dans les sections précédentes que les analyses
statistiques de la perception des attitudes japonaises permettent de mieux comprendre le
comportement perceptif des locuteurs japonais pour les 12 attitudes. I analyse
acoustique nous a également permis d’extraire des caractéristiques prosodiques pour
chaque attitude du locuteur. I’enjeu essentiel de cette partie de thése est d’étudier
comment l'information linguistique est répartie sur ces contours stéréotypiques de
phrase, en ayant conscience que certaines parties de ces contours peuvent porter plus

d’information que d’autres.

Les auditeurs utilisent les informations passées et présentes, non seulement pour
analyser la phrase jusqu’au point atteint par le locuteur, mais également pour prédire
les informations a venir. Afin de tester cette « anticipation » des auditeurs et surtout afin
d’identifier & quel moment (point d’unicité) ils seront capables de reconnaitre 'attitude
appropriée du locuteur, nous avons appliqué le paradigme du gating (c-a-d, du

dévoilement progressif) aux contours prosodiques de phrase (cf. Grosjean, 1985).

Le paradigme de gating consiste a dévoiler progressivement aux auditeurs un
stimulus de parole depuis son commencement jusqu'a sa présentation complete. Ce
stimulus peut étre constitué dune more (dans le cas du japonais), d'un mot, d'un
syntagme ou méme d’'une phrase compléte suivant le type de test que 'on veut réaliser.
Le découpage du stimulus peut étre temporel (Grosjean 1985, Cotton & Grosjean 1984,
Dupoux 1989) en présentant une portion du signal avec un intervalle de temps régulier,
ou syllabique en découpant le signal a la fin de chaque more, syllabe voir par mot
(Thorsen 1980, Grépillat 1996, Morlec et al. 1999). Quel que soit la facon de découper le

stimulus, cette portion de signal sera nommeée gate.

Aubergé et al. (1997), Grépillat (1996), Morlec et al. (1999) ont effectué un test de
perception en utilisant ce paradigme de gating avec les six attitudes frangaises validées
dans les travaux déja présentés (cf. supra). Pour ce test perceptif, ils ont sélectionné trois
phrases de deux syllabes et six phrases de cing syllabes prononcées avec six attitudes
pour chaque phrase. Ensuite, ces phrases ont été découpées a la fin de chaque syllabe :
jusqu’a la derniére syllabe d’'une phrase. Le reste de la phrase était masqué par un bruit
blanc d'une intensité similaire a celle de la phrase. Ensuite, 'ensemble des stimuli ont
été présentés au sujet, par nombre de gate croissant (d’abord tous les stimuli dun gate,
puis ceux de deux gate...). Douze auditeurs ont cherché a identifier I'attitude véhiculée
par ces stimuli. [’analyse montre que globalement les auditeurs ont mieux reconnu les
attitudes sur les phrases de cing syllabes plutét que sur celles de deux syllabes. Les

résultats montrent une identification progressive (une croissance continue du taux de
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reconnaissance) pour cinq attitudes (doute-incrédulité, évidence, exclamation de surprise,
question-simple et ironie de soupcon). Cependant, les auteurs observent une baisse du
score (25-47%) au quatriéme gate pour le doute-incrédulité sur la phrase de cing syllabes,
puis au cinquiéme gate, le taux d’identification monte a 80%. En ce qui concerne la
déclaration, cette attitude est bien reconnue dés le premier gate, et ce taux

d’identification demeure similaire jusqu’au dernier gate.

Nous allons maintenant présenter une série de tests perceptifs pour les attitudes
japonaises basée sur ce paradigme du gating. Plusieurs tests ont été nécessaire, car la
complexité de la tache nous a poussé a modifier légerement les stimuli ou le paradigme
expérimental afin d’étre a méme de répondre aux questions soulevées par les différentes

expérimentations.
5.6.2. Premier test de gating

5.6.2.1. Corpus

Nous avons réalisé ce test sur la base du premier corpus de douze expressions
attitudinales japonaises présenté dans cette thése (cf. supra). Dans cette
expérimentation, nous avons sélectionné deux phrases extraites de ce corpus,
respectivement de deux et de cinq mores (cf. tableau 13), qui ont été validées (supra). Ces

phrases portent un accent lexical sur la premiére more (cf. Hirata 1960).

Ces deux phrases, produites avec les 12 attitudes du japonais, ont été découpées
en deux ou cing gates, more aprés more. La partie masquée de la phrase a été remplacée
par un bruit blanc, d'une longueur calculée afin que tous les stimuli aient la méme durée.
Cela a été fait afin que les sujets ne puissent pas inférer la durée restante de la phrase a
partir de la durée du stimulus. A 1a suite de cela, nous avons donc obtenu un ensemble
de 84 stimuli (7 gates — 2 pour la phrase de 2 mores et 5 pour celle de 5 mores — x 12

attitudes) qui ont été utilisés pour le test perceptif.

Tableau 13 : phrases du test de dévoilement progressif.

nb de more Phrase Traduction
2 Na*ra Nara
5 Na*ra de neru Il dort a Nara

5.6.2.2. Protocole expérimental

Les stimuli sont présentés aux auditeurs par groupes croissant de gate (d’abord
les stimuli de un gate, puis ceux de deux gates...), jusqu’a leur présenter la phrase en
entier. Le test perceptif se déroule en face d'un écran, les sujets portant des casques
HDA200 Sennheiser dans une salle calme. Le test est effectué grace a une interface
développée a T'aide du logiciel « Runtime revolution », avec un ordinateur PC Windows
XP professional. L’'interface du test présente les 12 attitudes avec leurs définitions.
Avant le début du test, nous avons distribué une feuille aux sujets sur laquelle se trouve

la définition de chaque attitude, additionnée d’exemples de contextes possibles, dans le
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dessein de lever de possibles ambiguités de compréhension de ces 12 attitudes. Aucun
sujet n’a rapporté avoir eu des difficultés pour comprendre les concepts sous-jacents aux
attitudes.

Tous les sujets ayant participé a cette expérimentation ont écouté chaque
stimulus une fois seulement. Pour chaque stimulus, ils doivent juger de l'attitude pergue
parmi les 12 possibles. L'ordre de présentation des stimuli était aléatoire et différent

pour chaque sujet.

Le test de perception est effectué auprés de 31 Japonais natifs (19 femmes et 12
hommes) qui habitent dans la région centrale du Japon (Chubu) depuis toujours. L’Age
moyen des sujets est de 20,6 ans. Aucun sujet n’habitait a I'étranger avant la passation

de ce test perceptif. Aucun auditeur n’a signalé de trouble de 'audition.

5.6.2.3. Résultats
a- Analyse de la variance

Une ANOVA a deux facteurs a été menée sur les résultats du test de perception :
le facteur gate, qui rend compte de l'influence du nombre de gate sur la reconnaissance
des attitudes, et le facteur « attitude », qui rend compte de I'influence de I'expression sur
les performances des sujets. Les résultats montrent une influence significative du gate
sur les réponses, pour les deux longueurs de phrases (F = 44.4 p. < .01 pour la phrase de
2 mores et F = 13.311 p. < .01 pour la phrase de 5 mores). Un effet significatif de
I'attitude est également observé pour les deux phrases (F = 11.125 p. < .01 pour la phrase

de 2 mores et F = 18.621 p. < .01 pour la phrase de 5 mores).
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Figure 36 : taux de reconnaissance des attitudes pour les phrases de 2 et de 5 mores.
Les attitudes sont présentées en abscisse, et le taux de reconnaissance au dernier gate

en ordonnée, pour les 31 auditeurs japonalis.

139



Etude des attitudes japonaises

b- Taux de reconnaissance des 12 attitudes

La figure 36 présente le taux de reconnaissance de chacune des 12 attitudes pour
les phrases complétes de 2 et de 5 mores. Les auditeurs montrent un comportement
presque similaire pour toutes les attitudes entre deux phrases de la longueur différente
sauf pour lattitude d’exclamation de surprise, admiration et de sincérité-politesse.
Parmi les attitudes testées, évidence, autorité, sincérité-politesse et kyoshuku sont

généralement mal percus.

ra . . ’ .
c- Evolution du taux de reconnaissance en dévoilement

progressif

La figure 37 illustre clairement la croissance progressive du taux de
reconnaissance avec I'’évolution du nombre de gates, toutes attitudes confondues. Ce
résultat suggeére que la reconnaissance des attitudes se fait progressivement tout au long

de I’énoncé.
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Figure 87 @ évolution du taux de reconnaissance toutes attitudes confondues pour les
phrases de 2 et 5 mores. Les abscisses indiquent le gate, I'ordonnée indique le taux de

reconnaissance m oyen.

Pourtant, cette augmentation du taux d’identification avec 1’évolution du gate
n'est pas vérifiée sur toutes les attitudes. Selon un test post-hoc (« simple main effect
analysis »), l'effet du gate pour la phrase de deux mores est présent pour les expressions
de question-simple (F = 42.654, p<.00), doute-incrédulité (F = 21.762, p<.00), irritation (F
= 13.928, p<.00), admiration (F = 11.703, p<.00) et arrogance-impolitesse (F = 11.703,
p<.00). Nous avons également effectué le méme test statistique pour la phrase de 5
mores, et nous avons identifié un effet du gate pour les attitudes de question-simple (F =
23.383, p<.00), doute-incrédulité (F = 9.788, p<.00), irritation (F = 10.347, p<.00),
politesse-simple (F = 5.318, p<.00) et arrogance-impolitesse (F = 6.891, p<.00). Ces
résultats montrent que le gate influe sur un certain nombre d’attitudes (presque toujours

les mémes), sauf pour 'admiration et la politesse-simple.
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d- Effet du gate par attitude

La figure 38 représente 1’évolution progressive de la reconnaissance pour 3
attitudes pour lesquelles a été montré un effet du gate. Il s’agit des attitudes de:
politesse-simple, admiration et arrogance-impolitesse. Pour ces expressions, plus une
portion importante de la phrase est présentée, et mieux les auditeurs reconnaissent ces

deux attitudes.
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Figure 38 ‘@ taux de reconnaissance par gate pour politesse-simple (PO), arrogance-
impolitesse (AR), admiration (AD), pour les phrases de 2 et 5 mores. L’abscisse présente

le gate, I'ordonnée le taux de reconnaissance.

En ce qui concerne question-simple, doute-incrédulité et irritation (cf. figure 39),
le taux d’identification pour ces trois attitudes monte brutalement au dernier gate. Cela
implique que l'information prosodique portée par la derniére more joue un roéle décisif

pour 'identification de ces trois attitudes.

En revanche, le taux d’identification des trois attitudes d’autorité, de déclaration
et d’exclamation de surprise, et d’environ 40 a 60 % dés le premier gate, contrairement
aux autres attitudes (supra). Ce résultat indique que les auditeurs reconnaissent ces

deux attitudes trés tot (dés le début) de I’énoncé.

En ce qui concerne les deux expressions culturelles de la politesse (kyoshuku et
sincérité-politesse), le taux de reconnaissance reste faible jusqu’a la fin de phrase (cf.
figure 41). Pourtant cette figure ne nous permet pas de savoir si les auditeurs ont pu
identifier globalement la notion de politesse car ces graphes ne prennent pas en compte
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la confusion des attitudes pergues. C’est pourquoi nous avons analysé la perception
globale de la notion de politesse?® pour ces deux attitudes de politesse. La figure 42
montre la perception globale de la notion de politesse pour les stimuli de kyoshuku et
sincérité-politesse. Selon ces graphes, le taux de la reconnaissance de la notion de
politesse pour l'expression de kyoshuku reste similaire aux résultats de 'identification
de cette attitude mentionnés dans le paragraphe précédent. Cette attitude est
principalement confondue avec Uirritation ou lautorité. En revanche, sincérité-politesse
a bien été percue comme une expression de politesse des le premier gate avec le taux de
40 %, puis ce taux d’identification reste plus ou moins stable jusqu’a la fin de phrase. Ce
résultat nous indique que méme si les auditeurs reconnaissent mal sincérité-politesse,

cette expression est pergue comme une expression de politesse dés le début de I'énoncé.
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Figure 89 @ taux de reconnaissance par gate pour question-simple (@S) en haut a
gauche, doute-incrédulité (DO) en haut a droite et irritation (IR), pour les phrases de 2 et

5 mores. L’abscisse présente le gate, I'ordonnée le taux de reconnaissance.

29 La réponse des sujets est pour les stimuli de kyoshuku et sincérité-politesse correspondent a politesse-

simple, kyoshuku ou sincérité-politesse.
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Figure 40 ' taux de reconnaissance par gate pour déclaration (DC), autorité (AU) et
exclamation de surprise (EX, pour les phrases de 2 et 5 mores. L'abscisse présente le

gate, l'ordonnée le taux de reconnaissance.
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Figure 41 @ taux de reconnaissance par gate pour les expressions de politesse des
phrases de 2 et 5 mores. Le graphe de gauche pour le stimulus de kyoshuku, celui de
droite la sincérité-politesse) L’abscisse présente le gate, l'ordonnée le taux de

reconnaissance.
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Figure 42 :@ taux de reconnaissance par gate pour les expressions de politesse
regroupées ensembles, pour les phrases de 2 et 5 mores. Le graphe de gauche pour le
stimulus de kyoshuku, celui de droite la sincérité-politesse) L’abscisse présente le gate,

lordonnée le taux de reconnaissance.

5.6.2.4. Conclusion

L’objectif de ce test perceptif préliminaire était de savoir si les auditeurs japonais
sont capables d’identifier 'attitude exprimée avant la fin de la phrase.

IANOVA sur les résultats montre qu'une influence significative du gate a été
identifiée pour les deux phrases de la longueur différente ; un effet significatif du choix
des attitudes est également observé pour les deux phrases. Pourtant, le méme test
statistique indique que l'effet du gate est présent uniquement pour question-simple,
doute-incrédulité, irritation et arrogance-impolitesse pour deux phrases de longueurs
différentes, et sur admiration pour la phrase de 2 mores ou politesse-simple pour celle de

5 mores.

Parmi les attitudes montrant un effet du gate, question-simple, doute-incrédulité
et irritation sont reconnues seulement au dernier gate. Cela implique que l'information
prosodique est portée par cette more. En ce qui concerne politesse-simple, admiration et
arrogance-impolitesse, ces expressions montrent une croissance progressive du taux de

reconnaissance avec ’évolution du gate.

En revanche, trois attitudes n’ont pas d’effet du gate : autorité, déclaration et

exclamation de surprise, qui sont reconnues immédiatement dés le premier gate.

Les deux expressions culturelles de la politesse (kyoshuku et sincérité-politesse)
pour lesquelles il n’y a pas d’effet du gate, montrent un taux de reconnaissance faible du
début a la fin de la phrase. En effet, attitude de kyoshuku est fortement confondue avec
irritation ou autorité du fait d’'un biais lexical des phrases testées. Par contre, I'attitude
de sincérité-politesse est percue immédiatement comme une expression de politesse dés

le début de I’énoncé.
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5.6.3. Deuxiéme test de gating

Lors du premier test de gating avec les phrases de 2 et de 5 mores, nous avons
observé la confusion importante entre lattitude de kyoshuku et celles d’irritation ou
d’autorité. Nous constatons que cela est da a l'influence du contenu sémantique qui a
géné les auditeurs pour percevoir une telle attitude dans ce contexte. C’est pourquoi nous
présentons maintenant ce second test, réalisé avec une nouvelle phrase dont le sens est

plus facilement adaptable au contexte du kyoshuku.

5.6.3.1. Corpus

Afin de pourvoir comparer les résultats obtenus avec ceux du test précédent
(phrases portant un accent lexical sur la premiére more), nous avons utilisé la phrase de
8 mores accentuée sur la premiére more (cf. tableau 14), validée supra. Nous avons
également retenu la phrase de 8 mores sans accent lexical afin de tester une éventuelle

influence de I'accent lexical (qui n’a pas été observée pour I'instant).

Tableau 14 : phrases sélectionnées pour le test de dévoilement progressif.

nb de more Phrase Traduction
8 Na*goya de nomimasu I1 boit & Naogya
8 Naniwa de nomimasu Il boit 4 Naniwa

Les stimuli sont préparés selon la méme procédure que pour lexpérience
précédente : chaque phrase est découpée en gate, more par more, et la partie finale de
I’énoncé est masquée par un bruit blanc. On obtient ainsi un ensemble de 192 stimuli (8

gates x 2 phrases x 12 attitudes x 1 locuteur) utilisés pour ce second test perceptif.

5.6.3.2. Protocole expérimental

Les stimuli sont présentés aux auditeurs par nombre croissant de gate, jusqu’a la
phrase entiére, et sont mélangés en ordre aléatoire a I'intérieur de chaque groupe de gate.
Les tests perceptifs se déroulent devant un écran, les sujets portant des casques HDA200
Sennheiser dans une salle calme. Tout le test est effectué sur une interface développée
grace au logiciel « Runtime revolution » avec un ordinateur PC Windows XP professional.
La procédure du test perceptif est exactement le méme que celle du test précédent

(supra).

Le test de perception est effectué auprés de 10 Japonais natifs (6 femmes et 4
hommes) qui habitent dans la région centrale du Japon (Chubu) depuis toujours. L’Age
moyen des sujets est de 25,3 ans. Aucun sujet n’habitait a I'étranger avant la passation

de ce test perceptif. Aucun auditeur n’a signalé de trouble de 'audition.
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5.6.3.3. Résultats

a- L’analyse d’ANOVA (8 facteurs: gate x attitudes x
accent lexical)

Tout d’abord, I'effet du gate sur les résultats de réponses est évalué par TANOVA.
Les résultats montre que l'influence de l'accent lexical sur les réponses n’est pas
observée (F = 0.031, p. > .01), mais nous avons identifié un effet significatif du choix des
attitudes (F=13.237, p.<.01). Un effet significatif du gate sur les réponses des auditeurs
est également observé (F = 11.965, p. < .01). L'interaction entre deux facteurs (facteur
gate et facteur d’accent lexical) ne donne pas d’effet significatif (F = 1.118, p. > .01), mais
celle entre le facteur des attitudes et le facteur d’accent lexical donne un effet significatif
(F =5.461, p. <.01).

b- L’évolution du taux de reconnaissance en dévoilement

progressif

La figure 43 représente 'augmentation du taux d’identification des attitudes avec
Iévolution de la position du gate. Ce graphe illustre la croissance linaire du taux global
de reconnaissance pour toutes les attitudes confondues avec I’évolution de la position du
gate. Ce résultat nous confirme leffet du gate pour lidentification des attitudes,
autrement dit, plus les auditeurs écoutent une portion importante de 'énoncé, mieux ils

reconnaissent l'attitude exprimée.

0,60

0,50

0,40

0,30

0,20

Estimated Marginal Means

0,10

0,00

Figure 43 croissance progressive de la reconnaissance globale pour toutes les
attitudes confondues sur les phrases de 8 mores. Les abscisses indiquent I'évolution du

gate, les ordonnées le taux de reconnaissance moyenne de 10 auditeurs japonais.

Pourtant, cette augmentation du taux d’identification avec 1’évolution du gate

n’est pas justifiée pour toutes les attitudes. Nous avons alors effectué un test post-hoc
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(simple main effect analysis) en mettant le facteur gate sur chacune des attitudes. Les
résultats montrent que l'effet du gate est observé précisément pour sept attitudes
suivantes : déclaration (F = 3.026, p. < .01), question-simple (F = 8.166, p. < .01),
exclamation de surprise (F = 2.878, p. < .01), doute-incrédulité (F = 6.392, p. < .01),
irritation (F = 11.598, p. < .01), politesse-simple (F=5.074, p.<.01) et arrogance-
impolitesse (F = 7.183, p. < .01).

c- L’effet du gate sur la reconnaissance de chacune des
attitudes

La figure 44 représente le taux de la reconnaissance de chaque position du gate
pour quatre attitudes dans lesquelles nous avons identifiées l'effet du gate. Selon ces
graphes, lattitude du doute-incrédulité, irritation, politesse-simple et arrogance-

impolitesse montrent la croissance linaire du taux d’identification.
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Figure 44 @ croissance linaire du taux d’identification pour quatre attitudes dans
lesquelles I'effet du gate est identifié :° doute-incrédulité [DO] (en haut a gauche),
irritation [IR] (en haut a droite), politesse-simple [PO] (en bas a gauche) et arrogance-
impolitesse [AR] (en bas a droite) pour les phrases de 8 mores. Les abscisses indiquent
I'évolution du gate, les ordonnées le taux de reconnaissance moyenne de 10 auditeurs

japonais.
Lorsqu'on regarde les détails pour l'identification de chaque attitude, on voit

d’abord, une différence significative entre deux phrases testées pour doute-incrédulité (F
= 14.109, p. < .01). Cette attitude exprimée par la phrase sans accent lexical est
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identifiée dés la position du second gate (70%) tandis que la méme attitude exprimée par
la phrase avec un accent lexical en premiére more atteint le méme taux d’identification
seulement en fin de phrase. [’attitude de politesse-simple enregistre la baisse du score
en position de 7¢me gate. Enfin, arrogance-impolitesse exprimée par deux phrases montre
le taux d’identification presque identique en chaque position du gate sauf en position du
5eéme gate,

100% 100% A
90% 90% -
80% 80%
70% 70%
60% 60%
50% —4—QS_L8 0 50% —e—DC_L8_0
40% —@—-QS_L8_ 1 40% —@—DC_L8_1
30% 30%
20% 20%
10% 5 IR { 10%
0% T T 0%

100%

80% A ~

o /\

60%

50% M \ ——EX_L8.0
40% \7 —W—EX 181
30%

20%

10% *

1 2 3 4 5 6 7 8

Figure 45 : Le mouvement du taux d’identification en chaque position du gate pour
trois autres attitudes dans lesquelles I'effet du gate est identifié : question-simple [QS]
(en haut a gauche), déclaration [DC] (en haut a droite) et exclamation de surprise [EX]
(en bas) pour les phrases de 8 mores. Les abscisses indiquent I'évolution du gate, les

ordonnées le taux de reconnaissance moyenne de 10 auditeurs japonais.

Nous voyons maintenant le mouvement du taux d’identification pour trois autres
attitudes dans lesquelles nous avons reconnu leffet du gate (cf. figure 45). D’abord,
question-simple est reconnu uniquement en derniére position du gate. Ce résultat avec
les phrases de 8 mores confirme le méme phénomeéne avec les phrases de 2 et de 5 mores

présenté supra.

Le taux de reconnaissance pour déclaration montre la diminution du début vers la
fin pour deux phrases testées. Une explication possible pour ce phénomeéne est que les
auditeurs ont tendance a choisir déclaration lorsqu’ils ne savaient pas identifier d’autres
attitudes surtout en position du 1¢*¢ gate. Enfin, pour l'attitude d’exclamation de surprise,
nous avons identifié une différence significative du taux de reconnaissance entre deux
phrases testées (F = 7.462, p. < .01). Comme pour l'attitude de doute-incrédulité, cette
attitude exprimée par la phrase sans accent lexical est mieux identifiée dés la position

du second gate (60%) tant dit que la méme attitude exprimée par la phrase avec un
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accent lexical en premiére more atteint le méme taux d’identification seulement en 7éme

position du gate.

Par ailleurs, trois attitudes pour lesquelles nous n’avons pas pu identifier leffet
du gate sont présentées en figure 46. Parmi ces trois attitudes, deux attitudes:
admiration et évidence montrent une différence significative du taux de reconnaissance
entre deux phrases testées (F = 10.523, p. < .01 pour admiration, et F = 10.523, p. < .01
pour évidence). Admiration exprimée avec la phrase de 8 mores sans accent lexical n’est
pas du tout reconnue (0%) sauf en position du 1% et 62me gate. Afin de comprendre la
cause de cette faible reconnaissance pour cette attitude avec la phrase de 8 mores sans
accent, nous voyons la matrice de confusions pour cette attitude (cf. tableau 15). Selon le
tableau, admiration est confondu avec déclaration jusqu’a la 4¢e position du gate, mais
cette attitude est mélangée avec les expressions de politesse (politesse-simple, kyoshuku
et sincérité-politesse).

Quant a évidence, nous observons un fort écart du degré d’identification entre
deux phrases en 2¢me g 4¢me pogition du gate. En général, la phrase avec 1'accent lexical
est mieux reconnue dans ces portions du gate par rapport a la phrase sans accent, mais
nous voyons 'augmentation du taux de reconnaissance pour ces deux phrases en fin de

phrase (2 partir de la position de 6¢me gate).

Tableau 15 : réponses des 10 auditeurs japonais a chaque gate, pour le stimulus
d’admiration exprimé avec la phrase de 8 mores sans accent lexical. Les chiffres en gras
italique indiquent le taux de reconnaissance, et les chiffres en gras désignent un degré

de confusion important.

8 mores sans Nombre de gate présentés aux sujets
accent 1/8 2/8 3/8 4/8 5/8 6/8 7/8 8/8

Admiration 30% 0% 0% 0% 0% 10% 0% 0%
Arrogance 20%
Autorité
Déclaration 50% 30% 20% 20%
Doute-incrédulité
Evidence 30%
Surprise
Irritation
Kyoshuku 20% 20% 20%
Politesse 40% 40% 30% 40% 50%
Question 20% 20% 20%
Sincérité-Politesse 20% 20% 20%

Pour lattitude d’autorité, nous n’avons pas identifié l'effet significatif de 'accent
lexical pour l'identification de I'attitude (F = 4.198, p. > .01), mais nous observons tout de

méme un différent degré du taux d’identification entre les deux phrases en position de
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7eme et 8¢me position du gate. Le taux d’identification de cette attitude exprimée en phrase
sans accent lexical chute en position de septiéme gate (50% a 0% d’identification), mais
elle est reconnue surtout comme irritation (30% de confusion) ou arrogance-impolitesse
(30% de confusion) en derniére position du gate. Cela veut dire que les auditeurs
percoivent I'imposition de I'avis du locuteur (autorité, arrogance-impolitesse et irritation)

avec le taux de 70% en derniére position du gate des deux phrases.
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Figure 46 °© Trois attitudes pour lesquelles nous n’avons pas pu identifier l'effet du
gate : admiration [AD] (en haut a gauche), évidence [EV] (en haut a droite) et autorité
[AU] (en bas) pour les phrases de 8 mores. L’axe des abscisses indique I'évolution du gate,

lI'axe des ordonnées montre le taux de reconnaissance moyen des auditeurs japonais.

En ce qui concerne les expressions culturelles de la politesse (kyoshuku et
sincérité-politesse), le taux de reconnaissance varie au alentour de 10% - 30% pour
Pattitude kyoshuku, et 10% a 20% pour sincérité-politesse sauf trois derniéres positions
du gate (cf. figure 47). Il est a noter que le taux de reconnaissance pour l'attitude de
kyoshuku augmente en position de septiéme gate. Quant a sincérité-politesse, le taux
d’identification reste faible jusqu’au dernier gate, puis ils reconnaissent mieux en

derniére position du gate.

Cependant, nous ne pouvons pas savoir si les auditeurs ont identifié globalement
la notion de politesse a partir de ces graphes car ces graphes ne prennent pas en compte
la confusion des attitudes percues. La figure 48 montre la perception globale de la notion

de politesse pour deux expressions de politesse. Selon ces graphes, la reconnaissance de
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la notion de politesse pour 'expression de kyoshuku augmente progressivement du début
jusqu’au dernier gate contrairement aux résultats des phrases de 2 et de 5 mores dans
lesquelles les auditeurs n’arrivaient pas a) identifier cette attitude. Lorsqu’ils écoutent
jusqu’au dernier gate (c’est-a-dire la phrase entiére) de la phrase de 8 mores, environ
60 % des auditeurs pergoivent kyoshuku comme l'expression de politesse. En ce qui
concerne sincérité-politesse, cette attitude a été bien pergue comme expression de
politesse dés la 2¢me position du gate avec le taux de 60 %, puis ce taux d’identification
croit vers le dernier gate. Ce résultat nous indique que méme si les auditeurs
reconnaissent mal sincérité-politesse, cette expression est percue tout de suite comme

une expression de politesse au début de I'énoncé.
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Figure 47 : La reconnaissance pour les expressions culturelles de la politesse pour les
phrases de 8 mores. Le graphe a gauche pour le stimulus de kyoshuku, et sincérité-
politesse a droite. La ligne bleue indique la phrase de 8 mores sans accent lexical, et celle
en rouge indique la phrase avec un accent sur la 1¢¢ more. L’axe des abscisses indique

I'évolution du gate, I'axe des ordonnées montre le taux de reconnaissance moyen des

auditeurs japonais.
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Figure 48 ‘ la reconnaissance globale de la politesse pour les phrases de 8 mores. Le
graphe a gauche pour le stimulus de kyoshuku, et sincérité-politesse a droite. La ligne
bleue indique la phrase de 8 mores sans accent lexical, et celle en rouge indique la
phrase avec un accent sur la 1°¢¢ more. L'axe des abscisses indique I'évolution du gate,

l'axe des ordonnées montre le taux de reconnaissance moyen des auditeurs japonais.
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5.6.3.4. Conclusion

Dans le test perceptif précédent avec les phrases de 2 et de 5 mores, nous avons
observé la confusion importante entre lattitude de kyoshuku et irritation ou autorité.
Nous constatons que c’est di a l'influence du contenu sémantique qui a donné la
difficulté aux auditeurs de soumettre une telle attitude dans le contexte donné. Cest
pourquoi dans ce second test perceptif, nous avons choisi la phrase compléte (GN + GV)
qui convient davantage au contexte dans lequel ce type de politesse est pratiqué. Pour ce
test perceptif dans le paradigme du gate, 10 Japonais natifs ont participé. Deux
phrases composées de 8 mores : celle avec un accent lexical sur la 1°*¢ more et celle qui
n’a pas d’accent lexical, sont sélectionnées a partir du corpus validé supra. Les phrases

sont découpées en chaque position du gate approprié en y ajoutant du bruit blanc.

L ANOVA (trois facteurs: accent, attitude, gate) sur les résultats montre que
leffet d’accent lexical sur les réponses n’est pas observé. En revanche, l'influence
significative du gate a été identifiée. Lorsqu’on observe le taux d’identification de toutes
les attitudes confondues, nous voyons la croissance linaire du taux global de
reconnaissance avec I'évolution de la position du gate. Ce résultat nous confirme leffet
du gate pour l'identification des attitudes, autrement dit, plus les auditeurs écoutent le

reste d’énoncés, plus ils reconnaissent I'attitude exprimée.

Pourtant, le « simple main effect analysis » indique que leffet du gate est identifié
uniquement sur sept attitudes suivantes : déclaration, question-simple, exclamation de
surprise, doute-incrédulité, irritation, politesse-simple et arrogance-impolitesse. Parmi
ces attitudes qui ont subit 'influence significative du gate, 'attitude du doute-incrédulité,
irritation, politesse-simple et arrogance-impolitesse montrent la croissance linaire du

taux d’identification avec I’évolution de position du gate.

Parmi trois autres attitudes influencées par la position du gate, question-simple
est reconnu uniquement en derniére position du gate. Ce résultat avec les phrases de 8
mores confirme le méme phénomeéne avec les phrases de 2 et de 5 mores présenté supra.
La déclaration, quant a elle, est de moins en moins bien reconnue pour les deux phrases
testées. Une explication possible pour ce phénomeéne est que les auditeurs ont tendance a
choisir déclaration lorsqu’ils ne savent pas identifier d’autres attitudes surtout en
position du 1¢° gate. Pour 'attitude d’exclamation de surprise, nous avons identifié une
différence significative du taux de reconnaissance entre deux phrases testées. Cette
attitude exprimée par la phrase sans accent lexical est mieux identifiée dés la position
du second gate (60%) tant dit que la méme attitude exprimée par la phrase avec un
accent lexical en premiére more atteint le méme taux d’identification seulement en 7éme

position du gate.

En ce qui concerne les attitudes qui n’ont pas eu d’influence du gate, sans doute,
c’est admiration qui montre le plus fort contraste du taux de reconnaissance entre deux
phrases testées. Parmi ces deux phrases, admiration exprimée avec la phrase de 8 mores
sans accent lexical n’est pas identifiée correctement (0%). Cette attitude est reconnue
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plutét comme expression de politesse (politesse-simple, kyoshuku et sincérité-politesse)
chez les auditeurs. Pour 'attitude d’autorité, nous observons un différent degré du taux
d’identification entre les deux phrases testées en derniére position (7éme et 8éme position)
du gate. Le taux d’identification de cette attitude exprimée en phrase sans accent lexical
chute en position du 7éme gate (50% a 0% d’identification) en montrant des confusions
avec irritation (30%) ou arrogance-impolitesse (30%) en derniére position du gate. Cela
veut dire que les auditeurs pergoivent tout de méme I'imposition de I'avis du locuteur
(autorité, arrogance-impolitesse et irritation) en derniére position du gate des deux

phrases.

Deux expressions culturelles de la politesse (kyoshuku et sincérité-politesse) qui
n‘ont pas deffet du gate, montrent un taux de reconnaissance faible sauf aux trois
derniéres positions du gate. Cependant, la reconnaissance de la notion de politesse pour
Pexpression de kyoshuku augmente progressivement du début vers la fin de phrase, en
registrant le taux d’identification de 60% a la derniere position du gate. Quant a
Pattitude de sincérité-politesse, elle est percue immédiatement comme l'expression de
politesse dés la 2éme position du gate avec le score de 60% d’identification. Ce résultat
confirme la prédiction rapide de la notion de politesse pour 'expression de sincérité-

politesse que nous avons identifié supra.
5.6.4. Troisiéme test de gating

5.6.4.1. Introduction

Dans les deux tests perceptifs, Iattitude de kyoshuku et admiration (cf. supra) ont
été mal reconnues par les auditeurs natifs. Nous pensons que la faible identification de
ces attitudes est due au biais de 'influence du contenu lexical des phrases utilisées. Cest
pourquoi nous avons effectué un 3¢™e test de perception dans le cadre du gating avec des

phrases ayant un contenu lexical qui s’adapte mieux au contexte de la vie quotidienne.
5.6.4.2. Méthodes

a- Sélection de 12 attitudes japonaises

Un ensemble de 12 attitudes japonaises validées supra a été utilisé pour le test
perceptif.
b- Corpus

Dans cette expérimentation, nous avons sélectionné des phrases qui consistent en
trois phrases de 2, 5 et 8 mores (cf. tableau 16). La structure syntaxique des phrases est
soit une phrase est soit une phrase elliptique réduite a un mot simple, soit une structure

simple de type « verbe-objet ».

En ce qui concerne la position d’accent lexical, nous n’avons identifié aucune

influence significative dans le test perceptif précédant (cf. supra). C’est pourquoi nous

153



Etude des attitudes japonaises

n’avons pas examiné l'influence d’accent lexical sur la réponse des sujets. Pour toutes les

phrases, la position de I'accent lexical est alignée sur la premiére more (Hirata, 1960).

Afin d’exprimer certaines attitudes, la cinquiéme voyelle [i] de la phrase de 8
mores qui est normalement dévoisée en déclaration peut étre voisée. En revanche, la

septiéme voyelle [i] est dévoisée pour toutes les attitudes exprimées.

Les phrases ont été construites afin de n'avoir aucune connotation sémantique
particuliéere dans quelle que soit la région du Japon. Cependant ces phrases nous
semblent étre utilisées assez fréquemment dans un contexte dans lequel les 12 attitudes
sont exprimées. Comme le corpus précédant, chaque phrase est produite avec les douze
expressions attitudinales par un enseignant natif de la langue japonaise qui a aussi

produit le corpus précédant.

Tableau 16 : Phrases sélectionnées pour le 3°™¢ test de dévoilement progressif.

nb de more Phrase Traduction
2 Na*ra Nara
5 Na*ra no machi La ville de Nara
8 Na*ra e ikimashita Il est allé a Nara

Un ensemble de 36 énoncés (3 phrases x 12 attitudes x 1 locuteur) est enregistré
en numérique a 44,1 kHz, 16bits dans une chambre sourde au LIMSI, a Paris. Le
locuteur est debout devant le micro AKG C414B qui est placé a 40 cm de distance par
rapport a la bouche du locuteur. Ce micro est relié avec un « USBPre sound device » vers

un ordinateur qui se situe en dehors de la chambre sourde.

Ensuite, les 36 énoncés enregistrés ont été découpés a la fin de chaque more ; la
fin de I’énoncé, aprés chaque gate, est remplacé par du bruit blanc. La durée de ce bruit
a été fixée de facon a obtenir des stimuli d'une durée constante égale a la durée de la

phrase entiére de 8 mores.

Ainsi un ensemble de 180 stimuli (15 gates x 3 phrases x 12 attitudes) ont été

utilisés pour le test perceptif suivant.
c- Protocole expérimental

Afin de déterminer a quel moment les auditeurs japonais reconnaissent chaque
attitude exprimée, les stimuli sont présentés aux auditeurs a partir en commencant par

le premier gate jusqu’au dernier gate (c-a-d, écouter la phrase entiére).

Le test perceptif est effectué auditivement avec des casques Victor ML-H200 dans
une salle calme. Tout le test est effectué sur l'interface développée sous le logiciel
« Runtime revolution » avec un ordinateur PC Windows XP professional. L'interface du
test affiche 12 choix des attitudes avec leurs définitions. Avant le démarrage du test,
nous avons distribué une feuille avec la définition pour chaque attitude et des exemples

de contextes d’occurrences possibles des attitudes, afin d’éviter de possibles ambiguités
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de compréhension. Ainsi aucun sujet n’a affirmé avoir éprouvé des difficultés pour

comprendre les concepts référés par les étiquettes des attitudes.

Tous les sujets ayant participé a cette expérimentation ont écouté chaque
stimulus une fois seulement. Pour chaque stimulus, nous leur avons demandé de choisir
Pattitude percue parmi les 12 possibles. L'ordre de présentation des stimuli était

aléatoire et différent pour chaque sujet.

Le test de perception est effectué auprés de 33 Japonais natifs (24 femmes et 9
hommes) parlant le dialecte du Tokyo. I’age moyen des sujets est de 19 ans. Aucun
auditeur n’a fait état de trouble d’audition.

5.6.4.3. Résultats
a- L’effet du gate

Tout d’abord, l'effet du gate sur les résultats de réponses est évalué par TANOVA.
Les résultats montrent que l'influence significative du gate a été observé sur trois
différentes phrases (F=29.333 p.<.01 pour la phrase de 2 mores, F=22.196 p.<.01 pour la
phrase de 5 mores et F=12.201 p.<.01 pour la phrase de 8 mores ). L’effet significatif du
choix des attitudes est également observé pour les trois phrases (F=6.9283 p.<.01 pour la
phrase de 2 mores, F=18.751 p.<.01 pour la phrase de 5 mores, F=24.754 p.<.01 pour la
phrase de 8 mores ). Par contre, l'effet de la longueur de la phrase sur la perception des
attitudes n’est pas confirmé (F=4.4 p.>.01). Cela veut dire, comme illustré dans la figure
49, que lorsque les auditeurs écoutent la différente longueur des phrases, leur

comportement perceptif dépend des attitudes plutét que la longueur de la phrase.
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Figure 49 ® taux de reconnaissance des attitudes pour trois longueurs différentes (la
phrase de 2, 5 et 8 mores respectivement). L’'axe des abscisses indique les attitudes.

L’axe des ordonnées indique le taux d’identification moyenne de 33 auditeurs japonais.

Selon la figure 50, le graphe de chaque longueur de phrase illustre clairement une
corrélation positive entre I'évolution de la position de gate et la croissance du taux global

de reconnaissance pour toutes les attitudes confondues. Ce résultat nous suggére que
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plus les auditeurs écoutent une partie importante de I'’énoncé, mieux ils reconnaissent

Pattitude exprimée.
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Figure 50 : croissance linaire de la reconnaissance globale pour toutes les attitudes
confondues sur les phrases de 2, 5 et 8 mores. L’axe des abscisses indique I'évolution du
gate, l'axe des ordonnées est le taux de reconnaissance moyenne de 33 auditeurs

japonais.

Pourtant, cette augmentation du taux d’identification avec 1’évolution du gate
n’est pas justifiée pour toutes les attitudes. La figure 51 représente I'évolution
globalement linaire de la reconnaissance pour cing attitudes. Selon ces graphes,
Pattitude d’admiration, arrogance-impolitesse, déclaration, doute-incrédulité et évidence
montrent une croissance linaire du taux d’identification, mais ce phénoméne n’est pas

confirmé pour les autres cinq attitudes.

Par exemple, le taux d’identification pour lattitude d’autorité et d’exclamation de
surprise marque environ 50 ou 60 % dés le premier gate contrairement aux autres
attitudes (cf. figure 52). Ce résultat indique que les auditeurs reconnaissent

probablement ces deux attitudes trés tot (dés le début) de I’énoncé.

En revanche, le taux de reconnaissance pour question-simple reste toujours tres
faible jusqu’a avant-dernier gate, puis le taux d’identification monte brutalement juste
au dernier gate (cf. figure 53). Ce phénoméne nous permet de conclure que la perception
du dernier gate contient les informations déterminantes pour reconnaitre l'interrogation
japonaise. De plus, la perception pour irritation nous semble de montrer le pattern

similaire que question-simple sauf pour la phrase du 8 mores dans laquelle les
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informations déterminantes ne sont pas localisées sur le dernier gate, mais plutot au

alentours du sixiéme gate ou le taux de reconnaissance accroit du 30% a 65%.

100,0% 100,0%
90,0% 90,0%
80,0% 80,0%
70,0% 70,0%
60,0% A 60,0%
S00% )4 y /- =4=A401 S0 =4=AR1
0 / J & 7 =i-A02 o / g ks =i-ARY
W " ~ LY /'/ a3
Y R— 200% - /L
10,0% i 10,0% —
0,0% T 0,0% T ,
Gatel  Gate2  Gated  Gated  Gated  Gateb  Gate?  Gated Gatel  Gate2  Gated  Gated  Gated  Gateb  Gate7  Gated
100,0% 100,0%
90,0% 90,0%
80,0% 80,0%
70,0% 70,0%
60,0% 60,0%
i / T =t 001
- / : _, 00| o = 8002
ik '/\*/r\ ol 06 | 4 003
20,0% +—— 20,0% / /-
10,0% 10,0% ( /
0,0% 0,0% T T T
Gatel Gatel Gate3 Gated Gate§ Gate6 Gate7 Gate§ Gatel Gate2 Gate3 Gated Gate5 Gate6 Gate7 Gate§
100,0% +
90,0%
80,0%
70,0% +
60,0% -
S0 | ==Vl
0 | /\' e ¢ -&-£V2
30,0% + A 4 .
2005 ﬁé‘: ' / :
100 —FF—
0,0% + V T |
Gatel Gatel  Gated  Gated Gate5  Gateb  Gate7  Gated

Figure 51 @ croissance linaire de la reconnaissance de cinq attitudes (admiration,
arrogance-impolitesse, déclaration, doute-incrédulité et évidence) pour les phrases de 2,
5 et 8 mores. L’axe des abscisses indique I'évolution du gate, I'axe des ordonnées est le

taux de reconnaissance moyenne de 33 auditeurs japonais.
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Figure 52 : attitudes pergues dés le premier gate : autorité et exclamation de surprise,

pour les phrases de 2, 5 et 8 mores. L’axe des abscisses indique I'évolution du gate, I'axe

des ordonnées est le taux de reconnaissance moyenne de 33 auditeurs japonais.
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Figure 53 : attitudes reconnues a un gate précis (le dernier, sauf lirritation de 8

mores): interrogation et irritation, phrases de 2, 5 et 8 mores. Les abscisses indiquent le

gate et les ordonnées le taux de reconnaissance moyen des 33 auditeurs japonais.
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Figure 54 ° attitudes de politesse pour les phrases de 2, 5 et 8 mores. En haut a

gauche : kyoshuku ; en haut a droite - politesse-simple ; en bas ‘ sincérité-politesse. Les

abscisses indiquent le gate et les ordonnées le taux de reconnaissance moyen.
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En ce qui concerne les expressions de la politesse (kyoshuku, politesse-simple et
sincérité-politesse), le taux de reconnaissance reste presque plat depuis le premier gate
jusqu’au dernier gate en montrant une faible reconnaissance (cf. figure 54). Mais nous ne
pouvons pas savoir si les auditeurs ont identifié globalement la notion de politesse a
partir de ces graphes car ces graphes ne prennent pas en compte la confusion des
attitudes pergues. La figure 55 montre la perception globale de la notion de politesse
pour ces trois expressions de politesse. Selon ces graphes, la reconnaissance de la notion
de politesse pour I'expression de kyoshuku augmente progressivement du début jusqu’au
dernier gate. Surtout lorsqu’ils écoutent jusqu’au dernier gate (c’est-d-dire la phrase
entiére) de la phrase de 8 mores, 90 % des auditeurs percoivent kyoshuku comme
Pexpression de politesse. En ce qui concerne sincérité-politesse, cette attitude a été bien
percue comme expression de politesse dés le premier gate avec le taux de 60 % pour la
phrase de 8 mores, puis ce taux d’identification croit vers le dernier gate. Ce résultat
nous indique que méme si les auditeurs reconnaissent mal sincérité-politesse, cette

expression est percue immédiatement comme l'expression de politesse dés le début de

I’énoncé.
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Figure 55 @ reconnaissance globale de la politesse pour les phrases de 2, 5 et 8 mores.
Le graphe en haut a gauche pour le stimulus de kyoshuku, politesse-simple en haut a
droite et la graphe pour le stimulus de sincérité-politesse est en bas). L’'axe des abscisses
indique I'évolution du gate, I'axe des ordonnées est un taux de reconnaissance moyenne

de 33 auditeurs japonais.
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Quant a la politesse-simple, le taux du degré global de politesse reste aux
alentours de 30 & 40%, sans montrer d’identification progressive (cf. figure 55 en haut a
droite) comme le graphe de lidentification de cette attitude (cf. figure 54 en haut a
droite). La matrice de confusion pour cette attitude montre une confusion importante
pour cette attitude avec d’autres expressions de politesse contrairement aux deux autres
types de politesse que nous avons mentionnés ci-dessus (cf. tableau 17). Cette attitude a
majoritairement confondu avec la simple déclaration. Nous allons confirmer ce point

dans le paragraphe suivant.

Tableau 17 : résultats des 33 auditeurs japonais pour chaque gate, pour la politesse
exprimée avec la phrase de 8 mores. Les chiffres en gras italique indiquent le taux de

reconnaissance, et les chiffres en gras désignent un degré de confusions important.

Phrases de 8 Nombre de gate présentés aux sujets

mores 1/8 2/8 3/8 4/8 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 3% 12% 6% 6% 6% 3% 6% 3%
Arrogance 3% 6% 3% 3% 3% 0% 3% 0%
Autorité 3% 3% 0% 0% 0% 3% 0% 3%
Déclaration 27% 27% 24% 39% 33% 54% 48% 54%
Doute-Incrédulité 6% 9% 6% 0% 0% 3% 3% 0%
Evidence 9% 6% 9% 0% 12% 3% 6% 9%
Surprise 3% 0% 3% 3% 0% 0% 3% 0%
Irritation 15% 3% 6% 6% 0% 0% 0% 0%
Kyoshuku 6% 3% 6% 6% 6% 0% 0,00% 0%
Politesse 6% 27% 16% 12% 18% 21% 30% 24%
Question 15% 0% 3% 3% 6% 3% 0% 0%
Sincérité-
Politesse 3% 3% 18% 21% 15% 9% 0% 6%

b- Reconnaissance des attitudes par 1’analyse de
correspondance.

Dans ce paragraphe, nous voulons observer le degré d’identification de chaque
attitude lorsque les auditeurs écoutent la phrase entiére, en plus de I'étude de la
distribution des attitudes et des principales confusions inter-attitudes.

Afin de confirmer un degré d’identification des attitudes observées dans le
paragraphe précédent, nous avons appliqué cet outil statistique aux résultats des
énoncés du dernier gate avec touts les longueurs de phrase confondues (c-a-d, aux
phrases entiéres qui contiennent toutes les informations prosodiques). Cette analyse
nous permet de présenter la distance entre des objets (ou comportement humain) sous
forme des points calculés en espace de deux dimensions. Cela permet également
d’observer la distance entre le point du stimulus et le point perceptif d’'une attitude

donnée.
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Selon les résultats obtenus, plus de 80% de variance sont expliquées dans les
quatre premiéres dimensions. La figure 56 (en haut) représente la distribution des points
perceptifs et points stimuli pour les deux premieres dimensions. Toutes les attitudes sauf
politesse-simple ont été trés bien identifiées, et elles sont indiquées sur le graphe en
cercles bleus. En ce qui concerne ces attitudes, les points stimuli se situent trés proche
de points perceptifs. Cela explique que les auditeurs japonais ont reconnu ces attitudes
correctement. Quant a politesse-simple, le point du stimulus pour cette attitude est
proche du point perceptif de déclaration plutot qu’étre prés des autres expressions de la
politesse. Par contre le point perceptif de politesse-simple est prés des autres expressions

de politesse plutot que celui de la déclaration.

Quant aux attitudes ayant des confusions avec d’autres attitudes, nous voyons
que les attitudes confondues se situent pres de ces attitudes, et un ensemble de ces
attitudes se forment des catégories des attitudes, et elles sont dans les cercles remplis
par la couleur violette. Selon la figure 56, quatre catégories sont globalement observées

par analyse de correspondance.

Les expressions de la politesse (kyoshuku, sincérité-politesse et politesse-simple)
et admiration se situent en bas a gauche du graphe, et elles se forment une catégorie
perceptive. Il est a noter que le phénoméne de l'interconnexion entre la politesse
japonaise et 'admiration a été déja observé supra, et cette interconnexion est justifiée
par un entré lexical du japonais qui comporte le sens de la politesse et de 'admiration
(par exemple, « Keifuku» est un terme employé au sens de l'admiration et de la

politesse).

Les attitudes de doute-incrédulité, exclamation de surprise et question-simple
sont localisées en haut a gauche du graphe. Toutes ces attitudes de cette catégorie

réclament la « réponse » de la part du locuteur.

Les attitudes d’autorité et d’irritation sont placées au milieu a droite du graphe.

Cette catégorie d’attitudes impose I'opinion du locuteur aux autres.

Les attitudes d’évidence et d’arrogance-impolitesse se situent au milieu du graphe.
Nous avons déja vu dans le passage de validation (supra) que évidence a une tendance
d’étre interprétée comme arrogance-impolitesse car évidence montre que le locuteur est
sur de lui-méme et cette expression de la certitude peut parfois étre percue comme

irrespectueux vis-a-vis de I'interlocuteur.

La figure 56 (en bas) représente la distribution des points perceptifs et points
stimuli en 3¢me et 4¢me dimensions. Selon le graphe présenté, exclamation de surprise qui
est située en haut, et admiration localisée en bas a gauche du graphe sont bien
distinguées par rapport aux autres attitudes qui sont concentrées a droite du graphe.
Cela signifie que les auditeurs ont trés bien discriminé ces deux attitudes par rapport

aux autres.
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1o 4th Dim

Figure 56 : distribution des points perceptifs et des points stimuli en deux dimensions
calculées par l'analyse de correspondance. Les étiquettes en rouge correspondent aux
distributions de chaque stimulus, les étiquettes abrégées en noir Iindiquent les
distributions de chaque catégorie d’attitude. Les cercles bleus indiquent la bonne

perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur violette signifient des

“1st Dim

T
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catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.
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5.6.4.4. Paramétres prosodiques et analyse

Dans ce paragraphe, nous allons analyser le lien entre les caractéristiques
acoustiques et les catégories perceptives de chaque position du gate afin de déterminer

une (ou des) partie(s) clef(s) pour la perception de chacune des attitudes exprimées.

Pour cela, nous avons extrait les valeurs acoustiques telles que la durée,
Iintensité et la fréquence fondamentale de chaque more des phrases utilisées lors du test
perceptif d'une part, et d’autre part, la description auditive de la qualité de voix telle que
la voix modale, soufflée, rauque, tendue, nasale et dévoisée, pour chaque voyelle de

phrase est aussi intégrée dans cette analyse.

5.6.4.5. Extraction des paramétres prosodiques

Les paramétres acoustiques (la pente de FO, la pente en derniére voyelle de FO,
Pécart type de FO, la moyenne de FO, allongement de la derniére more, I’écart type de la
durée, la durée moyenne, la pente d’intensité, I’écart type de I'intensité et la moyenne
d’intensité) de la prosodie sont extraits automatiquement par la méthode présentée
supra. Toutes ces valeurs extraites sont utilisées comme les entrées pour 'analyse en

composantes principales (ACP) et pour la classification hiérarchique.

5.6.4.6. ACP et classification hiérarchique.

En utilisant les parameétres objectifs décrits dans le paragraphe précédent comme
les caractéristiques, nous les avons analysé par 'ACP et la classification hiérarchique
afin d’identifier quel facteur (ou composant) peut véhiculer un tel comportement des

auditeurs.

Les résultats de TACP représentent I'identification des parameétres corrélés avec
chacune des attitudes exprimées. Ensuite, la classification hiérarchique permet de
regrouper les attitudes en catégories partageant un ensemble de caractéristiques

similaires.

5.6.4.7. ACP sur les parameétres prosodiques

IACP basée sur les paramétres prosodiques montre les caractéristiques
distinctives suivantes. Le niveau élevé de l'intensité moyenne, ’écart type de l'intensité
fort et I’écart type de FO fort caractérisent évidence et autorité, et irritation a un moindre
degré. [’attitude de kyoshuku est exprimée par la grande pente d’intensité et également
par la grande pente de FO sur la derniére voyelle. Question-simple, doute-incrédulité et
sincérité-politesse aussi montrent une pente d’intensité assez importante. L attitude
d’admiration est caractérisée par la grande pente de FO, la grande pente en derniére
voyelle de FO, la durée moyenne plus longue, la forte variabilité de durée par I'indice de
Iécart type, l'allongement de la derniére more plus long et FO moyenne plus élevée.
L’attitude d’irritation porte les mémes caractéristiques prosodiques qu’admiration, mais

a un degré beaucoup moins fort.
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Tableau 18 :@ L’importance des composants sur chaque dimension pour les résultats de
I’ACP pour les paramétres acoustiques. Les deux premiéres dimensions expliquent 73%
de la variance.
Importance of components:
Dimension PC1 PC2 PC3 PC4 PC5 PCe PC7 PC8 PC9 PC10
Standard deviation 2,031,791,050,870,710,41 0,28 0,19 0,08 0,0¢
Proportion of Variance 41%32%11% 8% 5% 2% 1% 0% 0% O%
Cumulative Proportion 41%73%84%92%97%99% 100%100%100%100%
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Figure 57 @ Deux dimensions principales de 'ACP pour les paramétres prosodiques.
Les étiquettes en rouge indiquent les paramétres pris en compte pour I'ACP. La
distribution des attitudes qui sont abrégées et indiquée en noir. En ce qui concerne les
vecteurs rouges, ils indiquent I'importance de paramétre. Paramétres pris en compte ' la
pente de FO (FOslope), la pente en derniére voyelle de FO (FOSlopelastVoy), I'écart type
de FO (FOStd), la moyenne de FO (FOMean), allongement de la derniére more (DURalgt),
D'écart type de la durée (DURStd), la durée moyenne (DURMoy), la pente d’intensité
(INTSlope), I'écart type de I'intensité (INTStd) et la moyenne d’intensité (INTMean).
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5.6.4.8. Classification hiérarchique des paramétres prosodiques

Ensuite, nous avons classé les 12 attitudes en plusieurs groupes a partir de la
similarité des valeurs de parameétres prosodiques par la classification hiérarchique.
Selon la figure 57, 'autorité est distinct des autres attitudes par les caractéristiques
acoustiques telles que l'intensité moyenne forte, la forte variation de FO et de 'intensité.
Le groupe des quatre attitudes: doute-incrédulité, kyoshuku, question-simple et
sincérité-politesse, est caractérisé par 'intensité moyenne faible, la faible variation de FO
et de I'intensité d’'une part, et d’autre part la grande pente de I'intensité, la grande pente
de FO et la grande pente de FO en derniére more. Le groupe des attitudes : exclamation
de surprise, admiration et irritation, porte une similaire caractéristique de I’écart type
de l'intensité. Surtout irritation et admiration montrent des caractéristiques spécifiques
en fin de phrase selon TACP (la grande pente en derniére voyelle de FO et 'allongement
de la derniére more plus long). En revanche, le groupe d’évidence, politesse-simple,
arrogance-impolitesse et déclaration, est caractérisé par la faible pente de FO, la durée
moyenne plus courte, 'écart type de durée plus faible et un faible allongement de la

derniére more.
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Figure 58 : Catégories des attitudes a partir de la similarité des valeurs de paramétres
prosodiques selon la classification hiérarchique (AR).

5.6.4.9. ACP sur les attitudes et la qualité de voix

Les six parametres de la qualité de voix : la voix modale, soufflée, rauque, tendue,
nasale et le dévoisement pour toutes les voyelles ont été évalués par impression auditive
par l'auteur, et toutes les valeurs sont normalisées afin de les traiter dans une ACP. Les

résultats montrent que la voix soufflée est fortement corrélée avec sincérité-politesse,

165



Etude des attitudes japonaises

admiration et exclamation de surprise. L’attitude de kyoshuku est caractérisée par la

voix rauque et tendue. Elle est fréquemment dévoisée aussi. Irritation posséde la méme

caractéristique, mais degré plus faible. Quant a arrogance-impolitesse, elle est plus

nasalisée que les autres attitudes.
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Figure 59 : deux dimensions principales de 'ACP pour les paramétres de qualité de

voix. Les étiquettes rouges indiquent les paramétres de I'ACP. La distribution des

attitudes qui sont abrégées et indiquée en noir. En ce qui concerne les vecteurs rouges,

ils indiquent I'importance de paramétre. Breathy (= soufflée), Harsh (= rauque).

Tableau 19 :@ L’importance des composants sur chaque dimension pour les résultats de

I’ACP pour les paramétres de la qualité de voix.

Importance of components:

Dimension

PC1 PC2 PC3 PC4 PC5 PC6

Standard deviation

Proportion of Variance
Cumulative Proportion

1,671,250,950,79 0,34 0,05
47%26%15%10% 2% 0%
47% 73% 88% 98% 100%100%
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5.6.4.10.Classification hiérarchique de la qualité de voix

A la suite de TACP, la classification hiérarchique permet de regrouper
globalement les attitudes en trois groupes d’expressions attitudinales différenciées par
leur qualité de voix. Selon la figure 60, exclamation de surprise, admiration et sincérité-
politesse se trouvent dans le méme groupe qui partage une caractéristique de la voix
soufflée. Le second groupe est composé d’irritation et de kyoshuku et est caractérisé par
la voix rauque et tendue selon ’ACP. Les autres attitudes partagent la caractéristique de
la voix modale, mais autorité est exprimée par la voix plus tendue que les autres
attitudes du méme groupe, et arrogance-impolitesse est exprimée par la voix plus nasale

que les autres attitudes.
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Figure 60 :@ Catégories des attitudes a partir de la similarité des valeurs de paramétres

de la qualité de voix selon la classification hiérarchique.

5.6.4.11.Analyse de la prosodie et de la qualité de voix

Enfin nous avons observé des catégories d’attitudes qui partagent les mémes
caractéristiques prosodiques et de qualité de voix par la classification hiérarchique.
L’analyse conjointe de ces résultats nous permet dextraire certains groupes des
expressions attitudinales. D’abord, deux expressions culturelles de politesse (kyoshuku
et sincérité-politesse) se situent dans le méme groupe. C’est probablement I'influence des
parameétres prosodiques plutot que le facteur de la qualité de voix qui est nettement
distinguée entre les deux attitudes. Le groupe des attitudes : exclamation de surprise,

admiration et irritation, porte une caractéristique similaire d’écart type de l'intensité.
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Surtout irritation et admiration possédent les caractéristiques similaires en fin de
phrase. Une autre catégorie des attitudes : évidence et autorité, est caractérisée par le
niveau élevé de I'intensité moyenne, 'écart type de l'intensité fort et 'écart type de FO
fort. Le groupe composé de politesse-simple, déclaration et arrogance-impolitesse partage
les mémes caractéristiques acoustiques, mais arrogance-impolitesse est exprimée par la
voix plus nasale que les deux autres attitudes. Doute-incrédulité et question-simple sont
tous les deux caractérisés par la grande pente de FO en derniere more et la grande pente
de I'intensité.
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Figure 61 :@ Catégories des attitudes a partir de la similarité des valeurs de paramétres

prosodiques et de la qualité de voix selon la classification hiérarchique.
5.6.4.12.Relations entre prosodie et perception

Selon les résultats du test perceptif, nous avons observé trois facons différentes
d’identifier les attitudes présentées.

1. La perception progressive des attitudes (majorité des attitudes)
2. La perception immédiate (autorité et exclamation de surprise)

3. La perception déterminée sur une partie de I'énoncé (question-simple et

irritation)

Nous considérons que pour les attitudes de la catégorie 1, il n’y a pas de partie
déterminante afin d’identifier Pattitude exprimée. Autrement dit, les caractéristiques

globales de I’énoncé sont directement liées a I'identification de lattitude exprimée. Par
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contre, la perception immédiate, dés la premiére more, de 'autorité est sans doute due a
la voix tendue, le niveau élevé d’intensité et la forte variabilité de I'intensité et de la FO.
Quant a exclamation de surprise qui est aussi reconnue immédiatement, les auditeurs
ont probablement pergu tout de suite la voix tendue et soufflée qui est caractéristique de
cette attitude.

En ce qui concerne les attitudes de la catégorie 3, nous ne pouvons pas déterminer
de facteurs prosodiques déterminants pour l'identification de ces attitudes a partir de
PACP ou de la classification hiérarchique que nous avons décrites. La figure 62 illustre le
contour de FO et d’intensité pour question-simple en trois phrases de longueurs
différentes en japonais. Lors du test perceptif, cette attitude a été reconnue seulement a
la fin de la phrase, et la réalisation de cette expression nous indique la montée
systématique de FO et la diminution progressive de l'intensité en fin de phrase. Nous
considérons que ces caractéristiques prosodiques ont permis aux sujets japonais

d’identifier cette attitude en fin de phrase.

02

Figure 62 : Contour de FO et d’intensité pour question-simple japonaise sur la phrase
de 2 mores présenté en haut a gauche, celle de 5 mores en haut a droite et 8 mores en
bas. La ligne noire indique le contour de FO présenté en demi ton, I'épaisseur de la ligne
représente l'intensité et la taille des points rouges indique également la force d’intensité
de I'attaque de chaque point perceptif (P-center). La ligne pointillée en bleue indique la

frontiére d’'un segment.

Quant a Irritation, elle a été identifiée en fin de phrase, comme question-simple
pour les phrases de 2 et de 5 mores lors du test perceptif. La figure 63 représente le
contour de FO et d’intensité pour l'expression d’irritation en trois phrases de longueurs

différentes en japonais. Pour la phrase de 2 mores, les signaux en 2™ more sont saturés
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du fait de la qualité de voix rauque réalisée en second more. Cette partie de I’énoncé est
caractérisée également par la voix tendue avec un important allongement. Pour la
phrase de 5 mores, la derniére more qui est un endroit déterminant pour l'identification
de cette attitude, est caractérisé par l'intensité forte avec la voix rauque et tendue, et

aussi par I'allongement important.

En ce qui concerne la phrase de 8 mores, les auditeurs l'ont identifiée aux
alentours de la 6°®¢ more lors du test perceptif. Cette partie de ’énoncé est caractérisée
acoustiquement par une montée brutale de FO qui débute a partir de la 4°me more (c’est-
a-dire a la frontiére syntagmatique) avec une intensité forte, et également par la voix

rauque et tendue.

Figure 63 ° Contour de FO et d’intensité pour irritation japonaise sur la phrase de 2
mores présenté en haut a gauche, celle de 5 mores en haut a droite et 8 mores en bas. La
ligne noire indique le contour de F0O présenté en demi-ton, I'épaisseur de la ligne
représente l'intensité et la taille des points rouges indique également la force d’intensité
de 'attaque de chaque point perceptif (P-center). La ligne pointillée en bleue indique la

frontiére d’'un segment.

5.6.4.13.Conclusion

Dans les deux tests perceptifs, I'attitude de kyoshuku et d’admiration (cf. supra)
ont été mal reconnues par les auditeurs natifs. Nous pensons que la faible identification
de ces attitudes est due au biais de I'influence du contenu lexical des phrases utilisées.
C’est pourquoi nous avons effectué 3éme test de perception dans le cadre du gating avec
des phrases ayant un contenu lexical mieux adapté au contexte de la vie quotidienne. 33
Japonais natifs ont participé a ce test perceptif de dévoilement progressif. Trois phrases
de différentes longueurs sont produites selon 12 attitudes différentes par un enseignant
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natif du japonais. Par la suite, ces 36 énoncés enregistrés sont découpés a la fin de
chaque more : jusqu’a la derniére more d'une phrase, puis ils sont regroupés par

« paquet » de méme phrase en ajoutant le bruit blanc.

Les résultats montrent que 'effet de la longueur des phrases sur la perception des
attitudes n’est pas confirmé par 'analyse ’ANOVA, mais I'influence significative du gate
sur le comportement perceptif des auditeurs est mise en évidence, avec une corrélation
positive entre I'évolution de la position du gate et laugmentation du taux de
reconnaissance global de toutes les attitudes. Pourtant, cette identification progressive
n’est pas observée pour toutes les attitudes. Autorité et exclamation de surprise sont
toutes les deux reconnues immédiatement dés le début de la phrase. Probablement les
auditeurs ont percgu, dés la premiére more, la voix tendue, le niveau élevé d’intensité et
la forte variabilité de I'intensité et de la FO qui sont corrélés avec lattitude d’autorité.
Quant a exclamation de surprise, les auditeurs 'ont probablement pergu tout de suite la
voix tendue et soufflée qui est la caractéristique de cette attitude. A contrario, question-
simple est reconnue seulement a la fin de la phrase ou la montée de FO et la diminution
progressive de I'intensité sont réalisées. 1'irritation exprimée avec les phrases de 2 et de
5 mores est identifiée en fin de phrase comme question-simple. Cette partie des énoncés
est caractérisée par lintensité forte avec la voix rauque et tendue, et aussi par
lallongement long. En ce qui concerne la méme attitude réalisée sur la phrase de 8 more,
elle a été identifiée a la position de 6°m¢ gate ou la montée brutale de FO avec I'intensité
forte, et surtout avec la qualité de voix rauque et tendue ont été adoptés afin d’exprimer
cette attitude. Il est aussi important de noter que le taux de reconnaissance pour les
expressions de la politesse reste faible, mais si on regardait la perception globale de la
notion de politesse pour ces trois expressions de politesse, la reconnaissance de la notion
de politesse pour I'expression de kyoshuku augmente progressivement du début jusqu’au
dernier gate, et sincérité-politesse a aussi été bien pergue comme expression de politesse
dés le premier gate. Ce résultat nous indique que méme si les auditeurs reconnaissent
mal sincérité-politesse, cette expression est percue immédiatement comme une
expression de politesse deés le début de I'énoncé par un indice de la forte variation de

I'intensité et la voix soufflée.

Quant a politesse-simple, les auditeurs ont peu confondu cette attitude avec
d’autres expressions de politesse contrairement aux deux autres types de politesse. Selon
Panalyse de correspondance, cette attitude a été majoritairement confondue avec
déclaration plutét qu’avec d’autres expressions de la politesse. Cette méme analyse
statistique nous montre que les auditeurs ont bien identifié toutes les attitudes sauf

politesse-simple.

En outre, quatre catégories perceptives ont été observées selon 'AC. La premiére
catégorie regroupe toutes les attitudes de politesse et admiration. La seconde est
composée des attitudes qui réclament la réponse du locuteur: doute-incrédulité,
exclamation de surprise et question-simple. La troisiéme consiste en les attitudes qui

imposent lopinion du locuteur aux autres: autorité et irritation. Enfin la quatriéme
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catégorie est le groupe des attitudes arrogantes: évidence et arrogance-impolitesse.
Parmi les 12 attitudes, admiration et exclamation de surprise ont été particulierement

bien pergues.

Puisque nous avons saisi les caractéristiques perceptives et acoustiques de
chacune des attitudes japonaises présentées, notre intérét est maintenant de savoir
comment ces valeurs attitudinales des langues validées (japonais, francais et anglais)
sont percgues chez les auditeurs non natifs. Dans cet objectif, nous allons effectuer un test
perceptif croisé avec les attitudes en trois langues que nous avons validées en chapitre 2
et 3 chez les Francais et les Américains dans le chapitre suivant.
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6.Perception interculturelle des attitudes

6.1. Introduction

Dans les chapitres précédents, nous avons étudié l'expression des attitudes
prosodiques de trois langues : le francais, I'anglais et le japonais. Nous avons montré la
validité de ces attitudes et nous en avons également observé les variations

d’identification et les confusions.

Ce chapitre s’attachera a présenter d’abord des travaux effectués sur les
expressions affectives au plan interculturel. Ensuite, nous nous attarderons sur une
série de tests de perception des attitudes japonaises, anglaises et francaises, effectuées
aupres de publics non natifs pour chacune de ces langues : des Francgais, des Américains
et des Japonais passent ainsi les tests qui ne portent pas sur leur propre langue. Ces
tests ont pour objectif une comparaison interculturelle des attitudes prosodiques entre

ces trois publics de langue et culture différentes.

6.2. Etudes interculturelles de perception

Nous avons déja vu dans le chapitre 1 que les attitudes qui nécessitent un
contréle volontaire, sont mises en ceuvre spécifiquement par/ pour la langue et la
culture. Ainsi, les expressions attitudinales sont acquises pendant le développement de
Penfant dans un environnement donné. Il est donc possible que les concepts attitudinaux
ou les expressions attitudinales varient d’'une culture a l'autre, avec évidemment le
risque de créer une mauvaise interprétation de l'intention des messages (Pavlenko 2005).
Les études interculturelles sont un moyen particulierement utile pour découvrir les

similarités et les décalages de perception des attitudes.

L'universalité de la perception des affects (notamment des expressions faciales
des émotions) est depuis longtemps un théme qui a attiré I'attention des chercheurs (par
exemple, Darwin, 1872 ; Ekman, 1972 ; Kramer, 1964 ; Izard 1971 etc.). Cependant, la
spécificité culturelle des affects sociaux, autrement dit le « décalage » perceptif des
attitudes selon la culture, est rarement traitée dans ce cadre d’étude. En effet leur but
prioritaire est d’identifier les émotions universelles plutét que la différence qui existe
entre les langues / cultures (Matsumoto & Assar, 1992). Toutefois ces recherches sur les
affects universaux nous ont montré les décalages de perception des affects sociaux dans
un contexte multi-langues / cultures. Par exemple, Izard (1971) montre que les

Américains et les européens identifient mieux des affects exprimés sur le visage que les
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sujets japonais ou africains. Ces travaux dénotent d’'une réelle prise de conscience du

role des attitudes au sein des langues/cultures.

Plus récemment, Fénagy (1991) note dans une description de la confusion entre «
joie » et « colére » : “Six sujets japonais sur trente ont interprété la querelle [hongroise]
comme une jubilation” (p.138). Ainsi, parallélement au phénoméne de
reconnaissance/non-reconnaissance des attitudes en langue étrangére, se pose le
probléme de l'interprétation erronée des attitudes en langue/culture étrangére, due a

I'influence de la langue/culture maternelle.

Kramer (1964) est sans doute l'un des premiers a avoir traité de facon
systématique les expressions affectives dans le cadre interculturel. Il a effectué des
travaux sur la base de phrases portant une connotation de colére en anglais et en
japonais, et simulées par des natifs selon cing expressions affectives (« colére », « amour »,

« mépris », « indifférence », « chagrin »).

Puis, ayant délexicalisé les phrases en anglais a partir des stimuli naturels, trois
tests perceptifs (stimuli naturels vs. délexicalisés en anglais et des stimuli naturels en
japonais) auprés de 27 sujets américains n’ayant aucune connaissance de la langue
japonaise ont été effectuées. Les résultats montrent que le taux d’identification global
pour les stimuli naturels est supérieur a ceux qui ne possédent pas de contenu lexical
(70% contre 61%). Il montre également que les sujets ont mieux identifié les stimuli de
leur langue maternelle (c-a-d, en anglais américain) plutét que les énoncés en japonais
(58% du taux d’identification pour les stimuli en japonais). Avec les stimuli naturels,
l'attitude de « mépris» est la mieux reconnue (85%), et lattitude d’ « amour» est la
moins bien reconnue (56%). Avec les stimuli délexicalisés, « colére» est la mieux
reconnue (77%), et « mépris » et « amour » sont les moins bien reconnues (48%). Quant
aux expressions en japonais, le «chagrin» japonais est le mieux reconnu par les
Américains (90%), mais « amour » et « mépris » ne sont pas bien identifiés (38% pour
« amour », et 20% pour « mépris »). Ces résultats indiquent d'une part que l'expression
attitudinale de « chagrin» peut étre une des expressions partagées a la fois par le
japonais et l'anglais, et d’autre part « amour» et « mépris» peuvent étre exprimés

différemment dans les deux langues.

On notera d’autres travaux, commeceux de Van Bezooijen et al. (1983), qui ont
étudié la perception des expressions affectives dans la langue néerlandaise chez trois
groupes des sujets : 48 sujets natifs, 41 Japonais et 40 Taiwanais parlant le chinois. Les
sujets non natifs ne possédent aucune compétence en langue néerlandaise. Une phrase
n’ayant aucune connotation particuliére a été récitée, a partir d'un texte écrit, par huit
locuteurs néerlandais (quatre hommes et quatre femmes) selon 10 expressions
affectives : « colere », « honte », « tristesse », « angoisse », « dégolt », « jole », « surprise »,
« curiosité », « mépris » et « neutre ». Les résultats montrent que les natifs arrivent a
reconnaitre les expressions exprimées avec un taux de 66%, alors que les sujets non
natifs les identifient nettement moins bien (37% pour les Taiwanais, 33% pour les

Japonais).
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D’un autre point de vue, Scherer et al. (2001) ont effectué un test de perception
avec des pseudo-phrases contenant des syllabes pouvant exister en six langues
européennes (allemand, francais, anglais, néerlandais, italien et espagnol). Ces phrases
ont été produites selon cing expressions affectives allemandes (« colére », « angoisse »,
« tristesse », « joie » et « neutre ») par quatre locuteurs professionnels allemands (deux
hommes et deux femmes). Les sujets de cette expérimentation perceptive sont au nombre
de 428 : 70 Allemands, 45 Suisses francophones, 40 Anglais britanniques, 60 Néerlandais,
32 Américains de la cote Ouest, 43 Italiens, 51 Francais, 49 Espagnols et 38 Indonésiens.
Les résultats montrent que malgré l'absence d'accés lexical dans la tache liée aux
pseudo-phrases, et malgré l'utilisation de syllabes existant dans les six langues
européennes (soit tous les sujets concernés sauf les indonésiens), ce sont les sujets
allemands qui ont le mieux identifié les expressions affectives allemandes (74% du taux
d‘identification). A contrario, les sujets indonésiens ont beaucoup moins bien identifié les
stimuli, avec un taux de reconnaissance de 52%. Ceci implique que les sujets percoivent

moins bien les expressions affectives de cultures éloignées plutot que de cultures proches.

Pourtant, on assiste parfois a des situations paradoxales ou les scores de
perception des deux groupes de sujets — natifs et non-natifs — sont quasi identiques voire
inversés —lorsque les non-natifs obtiennent un meilleur score de reconnaissance que les

natifs eux-mémes.

Ainsi, Erickson & Shochi (2006a) ont travaillé sur la perception des expressions
affectives japonaises pour des sujets de trois langues/cultures différentes : 20 Japonais,
20 Américains et 9 Coréens. Une phrase sémantiquement neutre a été élicitée selon cing
expressions affectives : « colére », « tristesse », « surprise », « doute » et « joie », par une
locutrice japonaise. Les résultats montrent que malgré le manque de compétence en
japonais, les auditeurs non natifs sont capables d’identifier les cingq expressions
affectives au dessus de 85% du taux de reconnaissance (taux d’identification globale de
92,8% pour les Américains, 89% pour les Coréens). A l'inverse, les auditeurs japonais ont
le moins bien reconnu ces expressions de leur langue maternelle (taux d’identification
moyen de 83,6%), notamment en ce qui concerne 'identification de « colére » (75%). Les
auteurs expliquent ces scores plus faibles des natifs par le fait qu'ils seraient perturbés
par le décalage entre contenu sémantique de la phase et émotions/attitudes exprimées,

contrairement aux sujets non natifs, que le contenu lexical ne perturbe pas.

Mejvaldova (2000) a quant a elle travaillé sur la perception/production des
expressions attitudinales du tcheque et du frangais. Elle a montré que les natifs
percoivent généralement mieux les attitudes exprimées (Tchéque vs. Francais). Dans ses
ouvrages, elle a identifié un potentiel de « faux amis » prosodiques (« homonymie » selon
sa propre terminologie: une morphologie prosodique unique correspondant a deux
attitudes distinctes) : par exemple l'attitude d’ «ennui» en francais, bien percue par les
natifs frangais, mais que les sujets tchéques ont tendance a interpréter comme « triste »
ou « furieux » ou la « déclaration » et la « surprise » de deux locuteurs tchéques, percues

comme « joyeux » par les sujets frangais.
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Dun point de wvue socioculturel, la question du role du genre dans
Iexpression/perception des affects en langue maternelle et leur influence sur la
perception des affects en langue étrangére peut se poser. Erickson et al (2002) ont
travaillé sur la perception de I'expression du « sarcasme » en anglais américain, élicité
par deux locuteurs américains (un homme et une femme), par des natifs et par des
Japonais. Les résultats montrent que le sarcasme américain élicité par 'homme est mal
reconnu par les Japonais, alors qu'il l'est nettement mieux lorsqu'il est élicitée par
PAméricaine. Il est possible d'expliquer cette différence de reconnaissance pour
« sarcasme » par les sujets japonais, par le fait que le contour de FO est montant en fin de
phrase pour 1'élicitation de I’Américaine, contrairement a la phrase élicité par
Américain. Ce mouvement du contour de FO est similaire au « sarcasme » japonais
(Hamasaki et al., 1999). Par ailleurs, il est a noter que les Américains percoivent
nettement mieux cette attitude (95% contre 42,5%) que les Japonais : il s’agit ici du

« native effect ».

Dans une optique différente, Erickson et al. (2003) ont voulu observer le role des
informations paralinguistiques dans la parole expressive : d'une part les compléments
paralinguistiques (désormais nommés CP) tels que « humeur », « politesse », « énergie »,
«vivacité », « dureté», «intérét», d’autre part les informations paralinguistiques
(désormais IP) tels que « sincérité», «surprise», « habitué», «joie», « réflexion »,
« sommeil », «indifférence », « admiration », « excitation », « tristesse », « dépression »,
« soupgon » », « sarcasme », « insatisfaction », « doute », « colére », « angoisse », « calme »,
« irritation », « plaisanterie », « taquinerie », « voilé », « précipitation » et
« consternation ». Plus précisément, les auteurs ont analysé la perception de ces
informations par des sujets japonais et américains. Ils ont ainsi effectué un test de
perception auprés de 20 étudiants japonais (femmes de 18-21 ans) de différentes régions,
et 10 étudiants américains (7 hommes et 3 femmes de 22-29 ans). Ces sujets ont écouté
un total de 60 stimuli et évalué chacun d'eux sur une échelle de valeur allant de —3 (plus
faible) a +3 (plus fort), selon 6 critéres (« humeur », « politesse », « énergie », « vivacité »,
« dureté », « intérét»). Suite a I'évaluation, les auditeurs devaient sélectionner quelle
était '« information paralinguistique » que le locuteur avait voulu exprimer parmi les 24
items proposés. Les sujets pouvaient choisir deux items au maximum. Les résultats a ce
test de perception montrent que les sujets des deux langues étaient capables de percevoir
les IP et les CP par le seul indice de la prosodie et sans se référer au contexte dans lequel
la phrase était produite. Cependant, ils n’étaient pas tous d’accord quant au choix des IP,
cela méme parmi les auditeurs natifs d'une méme langue. La meilleure identification
d'IP par les auditeurs américains était de 46% (irritation), et celle des auditeurs japonais
de 67% (surprise). De plus, les résultats nous informent que leurs choix de IP sont
corrélés avec I'évaluation du degré de chacun des CP. Par exemple, un stimulus a été
classé dans les IP « colére » (48%) ou « surprise » (29%) chez les Japonais, et dans les IP
« irritation » (46%) ou « colére » (23%) chez les Américains ; mais ce méme stimulus, en ce
qui concerne les CP, a été per¢u comme « mauvaise humeur », « impoli », « énergique »,

« dure » et « intéressé » pour les auditeurs des deux langues. Nous voyons ici que le choix
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des IP correspond au degré de chaque CP. Cependant, les sujets ont montré une
différence culturelle (ou linguistique) au niveau des choix des IP et des valeurs données
aux CP. Par exemple ’énoncé monosyllabique “Eh” a été percu, par les sujets japonais,
comme : légérement « mauvaise humeur » (-0.6), ni poli et ni impoli (0), « énergie » faible
(-1.5), faible « vivacité » (-1.4), moins « dure » (-0.2) et peu « intéressé » (-0.7) ; concernant
les IP, les sujets japonais ont répondu que le locuteur était en train de réfléchir (44%) ou
« calme » (12%).

De l'autre c6té, les sujets américains ont pergu ce méme énoncé comme : « impoli »

(-1.5), « vivacité », plus ou moins « neutre » (-0.2), absence de « dureté » (-1.9).

Les auteurs considérent que cette différence est due au réle important joué par le
contenu sémantique chez les Japonais, cet accés au contenu sémantique étant absent
chez les sujets américains, ces derniers ont par conséquent évalué ces stimuli

uniquement a partir de la prosodie.

Parallélement au test de perception, les auteurs ont mesuré la durée, la moyenne
de FO, 'Amplitude Quotient (AQ) et le pitch-Normalized Amplitude Quotient (NAQ) de
ces six stimuli. Les sujets américains montrent une corrélation négative entre AQ/NAQ
et la dureté de la voix. Cela signifie que plus la voix devient soufflée (Ia valeur haute de
NAQ), moins ce stimulus est percu comme rauque chez les Américains. La voix soufflée
entraine la perception du « doute », « voilé » ou de « tristesse » au niveau des IP. En
revanche, aucune valeur significative de cette corrélation négative n'a été identifiée chez
les sujets japonais. Ces derniers montrent quant a eux une corrélation positive entre FO
et « humeur », « vivacité » et « intérét ». Par exemple, I’énoncé “Eh” réalisé avec une FO
trées haute et une durée trés courte est per¢u comme « surprise ». Les auteurs notent
qu'une FO trés haute est fortement utilisée par les Japonais pour lattitude de

« surprise ».

Enfin, a la suite de travaux sur la perception croisée chez les auditeurs adultes, il
sera intéressant d’envisager 'acquisition des expressions attitudinales chez des enfants.
Il n’existe en effet que peu de recherches sur le plan développemental, mais quelques
unes de celles effectuées indiquent une acquisition relativement précoces (entre 7 et 11
ans) de certaines attitudes francaises (Clément, 1999). D’autres études préliminaires
(Erickson&Shochi, 2006b) ont également abordé la reconnaissance des affects (« colére »,
« joie », « suspicion », « surprise », « tristesse ») chez des enfants japonais (12 ans) pour ce
qui est de leur langue maternelle. Les auteurs ont ainsi montré que la « colére irritée »,
« élicitée » par un adulte masculin japonais peut étre pergue comme « tristesse» ou

« joie », et que « surprise » peut étre reconnue comme « colére irritée ».

Dans une perspective parallele et concernant également la perception des
attitudes chez les enfants, on trouve des études portant sur des sujets bilingues.
Roseberry-McKibbin & Brice (1999), ont ainsi travaillé sur la perception des affects de
deux langues (I'espagnol mexicain et langlais américain) chez des enfants bilingues
(langue maternelle espagnole et langue seconde anglaise). Ils ont enregistré une phrase
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interrogative, en soit affectivement neutre, dans les deux langues (espagnol et anglais)
produite par des natifs (un homme et une femme pour chaque langue) selon trois
« émotions » : « joie », « tristesse» et « colére». Les stimuli ont ensuite été présentés
auprés de neuf sujets mexico-américains (enfants de 5-7 ans). Selon 'ANOVA, la
différence de réponses des enfants entre les affects des deux langues est significative,
avec un meilleur taux de reconnaissance des affects espagnols par rapport aux anglais.
Cependant, les auteurs n'ont pu expliquer si ce résultat était di a la compétence des
enfants testés ou au locuteur américain qui n’aurait pas exprimé suffisamment les
affects par rapport aux locuteurs espagnols. Etudier le « bilinguisme » dans le cadre des

perceptions croisées nécessite des analyses prudentes.

Finalement, concernant les perceptions attitudinales du point de vue interculturel,
il est indispensable de citer des travaux prenant en compte I'influence de deux modalités

différentes (audio et visuel) dans la communication en situation réelle.

Dans ses études multimodales, Shigeno (1998) a essayé de trouver des similarités
et des différences culturelles dans la reconnaissance de stimuli audio-visuels, entre des

Japonais et des Américains.

Cinq phrases en deux langues, comportant des contenus lexicaux relativement
neutres, ont été choisies. Ces phrases enregistrées en chambre sourde et élicitées par
deux acteurs professionnels (un Japonais et un Américain) selon six émotions
fondamentales : « joie », « surprise », « colére », « dégott », « angoisse », et « tristesse » ont
en méme temps été filmées de maniére a avoir les expressions faciales des locuteurs. Au
total, 36 stimuli (six expressions vocales x six expressions faciales) ont été sélectionnés et

utilisés lors du test perceptif.

Les sujets, des étudiants japonais et américains du Nord (au nombre de sept et
cing pour chaque groupe de sujets) n’avaient jamais quitté leur pays plus d’'un an. Il a
été procédé a l'expérimentation perceptive en trois sessions en chambre sourde : audio

seul, visuel seul et audio-visuel.

Les résultats en perception des stimuli en audio seul montrent que les sujets ont
mieux perc¢u les émotions exprimées dans leur langue maternelle. En effet, les sujets
japonais ont mieux percu les expressions émotionnelles du locuteur japonais par rapport
a celles du locuteur américain, et les sujets américains ont quant a eux mieux reconnu

les stimuli du locuteur américain.

Toutefois, les japonais ont eu des difficultés a percevoir I'angoisse, a la fois en
audio seul et en visuel seul). Son taux d’identification était en effet nettement inférieur a

celui du méme stimulus chez les sujets américains.

Par ailleurs, en général, tous les sujets (Japonais et Américains) ont identifié les
stimuli grace aux indices visuels plutot qu’aux indices auditifs. Les auteurs ont pu
conclure que les natifs pergoivent généralement mieux les attitudes exprimées au niveau

visuel.
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Tous les travaux que nous venons de décrire donnent ainsi quelques pistes pour

mieux cerner la perception interculturelle des expressions affectives.

D’abord, quelles que soient les langues traitées, les natifs les percoivent mieux
que les non natifs. Toutefois, les natifs sont plus sensibles aux contenus lexicaux, et s’ils
trouvent un décalage entre linformation prosodique d’une attitude et le contenu
sémantique de la phrase, il leur arrive de mal identifier a leur tour l'attitude exprimée
(Erickson & Shochi 2006a).

Un autre point intéressant est que la distance culturelle est un facteur important
pour l'identification des affects. En effet, plus cette distance entre la langue/culture cible
et la langue/culture maternelle est courte, et meilleurs seront les scores de

reconnaissance.

Par ailleurs, si les auditeurs non-natifs montrent un comportement perceptif
différent pour certains affects par rapport aux natifs, il est possible que 'expression
d’affect concerné renvoie a une notion différente dans la culture/langue des sujets non

natifs.

Pour conclure, la majorité des affects s’avére largement identifiable chez les non
natifs, méme par l'indice auditif seul, mais il existe également des affects sociaux bien

spécifiques a chaque langue/culture.

Revenons maintenant a l'analyse de la perception des attitudes pour les trois

langues cibles qui nous intéressent : japonais, anglais et francais.

6.3. Attitudes japonaises percues par des Francais et des

Américains

6.3.1. Objectif du test perceptif

L’objectif de ces tests est d’appliquer le méme paradigme perceptif que celui
utilisé aupreés des sujets japonais a des sujets anglophones et francophones afin de
mesurer le décalage perceptif de comportement entre ces sujets de trois langues

différentes.

6.3.2. Composition du Corpus

Nous avons donc utilisé les 12 attitudes validées aupreés des auditeurs japonais
(supra). 11 s’agit de ' doute-incrédulité, évidence, exclamation de surprise, autorité,
irritation, arrogance-impolitesse, sincérité-politesse, admiration, kyoshuku, politesse-

simple, déclaration et question-simple.
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Tableau 20 : Corpus des attitudes japonaises : sept phrases de longueur variée avec les

différentes positions de l'accent lexical marquées par un astérisque.

n° de more Phrase Traduction
1 Me Les yeux
2 Na*ra Nara
5 Na*rade neru Il dort & Nara
8 Na*goyade nomimas [ul] Il boit & Nagoya
8 Nara*shide nomimas [ul I1 boit dans la ville de Nara
8 Matsuri*de nomimas [u] Il boit a la féte
8 Naniwade nomimas [u] I1 boit a Naniwa

Les définitions des attitudes utilisées ici sont identiques a celles présentées aux
sujets japonais, mais traduites dans la langue maternelle du sujet (c-a-d,, francais ou
anglais). Elles sont présentées en annexe. En ce qui concerne l'attitude de kyoshuku, il
n’existe pas lentrée lexicale qui correspond a ce type de politesse en frangais et en
anglais. Par conséquent, nous 'avons nommé kyoshuku comme en japonais dans la liste
des attitudes présentées, en ajoutant une explication complémentaire afin que les sujets
francais et américains comprennent la notion et le contexte de cette attitude. Toutes ces
définitions sont présentées aux auditeurs lors du test perceptif.

Les phrases que nous avons sélectionnées sont celles que nous avons employées
pour les sujets japonais (cf. tableau 20).
6.3.3. Validation perceptive

Le test de perception a été effectué auprés d’auditeurs frangais et américains
n’ayant aucune connaissance sur la langue japonaise. L’objectif de cette série du test
perceptif est de connaitre le décalage de comportement perceptif entre les sujets de ces

trois langues.
6.3.3.1. Méthodologie expérimentale

a- Stimuli

Nous avons utilisé exactement les mémes stimuli que ceux validés sur le japonais.

Cest-a-dire sept énoncés différents produits selon 12 attitudes, soit 84 stimuli.
b- Matériel
Le test perceptif est effectué a laide de casques Pioneer SE-M570 dans une salle
calme. Tout le test se déroule grace a une interface développée sous le logiciel « Runtime

revolution » avec un ordinateur PC Windows XP professional. Cette interface comporte,

de facon permanente, la consigne du test perceptif, le choix fermé des 12 attitudes
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possibles et les définitions des attitudes présentées. Cette interface a été créée en langue

maternelle du sujet3 (francais et anglais).
c- Procédure expérimentale

Le test perceptif a été conduit sujet aprés sujet, individuellement. Lors du test, le
sujet est assis en face d’un écran et percgoit un stimulus présenté dans un ordre aléatoire
et différent pour chaque sujet. Pendant le test, le sujet doit juger de lattitude exprimée
parmi un choix fermé des 12 attitudes possibles. Le sujet ne peut écouter qu'une seule
fois chaque stimulus avant de choisir lattitude qu’il a pergue afin d’éviter que le sujet

s’entraine au cours du test.

Lors du commencement du test perceptif, on a demandé au sujet de lire la
consigne affichée sur ’écran. Ensuite, on a expliqué briévement la tache et la consigne,
puis la définition des 12 attitudes dans le but d’habituer le sujet a la voix du locuteur
(qui se trouve étre aussi I'expérimentateur). Enfin a la fin du test perceptif, nous avons
interrogé le sujet a propos des attitudes afin de savoir quelles attitudes étaient difficiles

a distinguer ou §’1l avait percu d’autres attitudes qui n’étaient pas proposées.

6.3.3.2. Sujets

Les auditeurs sont au nombre de 35 : 15 auditeurs francais (5 sujets masculins
et 10 sujets féminins) et 20 auditeurs américains (8 sujets masculins et 12 sujets
féminins). L’Age moyen est de 25,4 pour les auditeurs francais et 24,9 pour les auditeurs

américains. Aucun sujet n’a fait état de trouble perceptif.

En ce qui concerne des sujets francais, la plupart sont des étudiants et des
chercheurs du Gipsa-lab, département de la parole et cognition. Ils habitent tous dans la

région grenobloise et ils n’ont aucune connaissance sur la langue japonaise.

Tous les auditeurs américains sont des étudiants a Black Hills State University,
Spearfish dans I'état de South Dakota aux Etats-Unis. Ils n’ont aucune connaissance sur

la langue et la culture japonaise.

6.3.4. Résultats du test perceptif

6.3.4.1. Les sujets francais
a- Répartition des attitudes par rapport au hasard

De la méme manieére que pour les résultats des sujets japonais, nous avons
effectué un test de y? afin de comparer la distribution des résultats par rapport au
hasard (cf. tableau 21).

Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

30 Les interfaces utilisées sont présentées en annexe.
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Ce premier résultat montre donc que des auditeurs francais, lorsqu’ils pergoivent
des attitudes japonaises, répondent de maniére cohérente. Les variations expressives
introduites par les attitudes japonaises semblent donc renvoyer aux mémes
significations pour les différents auditeurs francais, méme si ces identifications ne
correspondent pas forcément au sens de ces attitudes en japonais. Nous analyserons plus

loin ces confusions.

Tableau 21 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs et toutes positions daccent lexical confondues) par rapport au hasard.

Attitude %2
Admiration (AD) 120.9 (ddl: 11, p.<0.01)
Arrogance-impolitesse (AR) 117.3 (ddl: 11, p. <0.01)
Autorité (AU) 556.4 (ddl: 11, p.<0.01)
Déclaration (DC) 291.9 (ddl: 11, p.<0.01)
Doute-incrédulité (DO) 120.3 (ddl: 11, p. <0.01)
Evidence (EV) 112.3 (ddl: 11, p. <0.01)
Exclamation de surprise (EX) 362.3 (ddl: 11, p. <0.01)
Irritation (IR) 467.7 (ddl: 11, p.<0.01)
Kyoshuku (KYO) 273.6 (ddl: 11, p.<0.01)
Politesse-simple (PO) 135.8 (ddl: 11, p.<0.01)
Question-simple (QS) 149.3 (ddl: 11, p.<0.01)
Sincérité-politesse (SIN) 59.0 (ddl: 11, p. <0.01)
b- Effet de la longueur des énoncés

Répartition des différentes longueurs et des attitudes par rapport au
hasard

Pour observer l'effet de la longueur sur le choix des attitudes, nous avons effectué
le test de %2 sur les résultats moyens par longueur, toutes attitudes confondues. Ce test
donne un résultat significativement différent du hasard (avec p. < 0.05, ddl = 33, x2=
62.2).

On peut donc constater que, comme pour les auditeurs japonais, la longueur de
I’énoncé influence le choix des attitudes. Mais ce résultat ne nous indique pas a partir de
quelle longueur d’énoncé les distributions deviennent significatives. Pour répondre a
cette question, nous avons effectué un test de %2 sur les résultats moyens entre les

longueurs de 1 et 2 mores, de 2 et 5 mores et de 5 et 8 mores, toutes attitudes confondues.

Le test de y2sur les résultats moyens par longueur de 1 more et 2 mores, toutes

attitudes confondues, donne un résultat significatif (ddl = 11, x2= 32.2, p. < 0.05).

A contrario, entre 2 et 5 mores, nous n’avons pas identifié d’effet significatif de la
longueur (ddl = 11, x2= 10.9, p. > 0.05).

En ce qui concerne la longueur de 5 et de 8 mores, toutes attitudes confondues le
test x2 donne un effet significatif (ddl = 11, x2= 34.5, p. < 0.05).
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Ces résultats démontrent que l'effet de la longueur de 1'énoncé existe, cependant
cet effet a été identifié entre les mots isolés monomoraiques et dimoraiques, et entre les

phrases de 5 mores et de 8 mores.
c- Effet de I’accent lexical

Quant a l'influence de la position de l'accent lexical sur les attitudes choisies,
nous avons, dans un premier temps, effectué un test de x2 sur les résultats moyens des
réponses toutes attitudes confondues, et toutes longueurs confondues. L’hypothése nulle

est que I'accent ne fait pas changer les réponses des sujets.

Le test de %2 pour ces données n’est pas significatif (ddl = 33, x2= 39.9, p. > 0.05),
donc on ne peut pas rejeter 'hypothése nulle : il n’y a donc pas d’effet significatif de la
position de laccent. Afin de soustraire I'influence de la longueur de I'’énoncé présente
dans ce test, un autre test de x2a été conduit sur les résultats moyens par position de
Iaccent avec toujours la méme longueur de 8 mores, toutes attitudes confondues. Ce test
ne donne pas d’effet significatif (ddl = 383, x2= 28.8, p. > 0.05). On peut donc rejeter I'effet
de la position de l'accent comme facteur d’influence sur le choix des attitudes par des

auditeurs francais.
d- Taux d’identification des attitudes

Ensuite, nous avons calculé le taux d’identification des attitudes en pourcentage
afin d’envisager le degré d’identification des attitudes japonaises auprés des auditeurs

francais.

La figure 64 présente le taux d’identification des 12 attitudes japonaises pour les

15 auditeurs francais.

Les résultats montrent que toutes les attitudes sauf celle de kyoshuku ont été au
dessus du seuil du hasard (8,4%).

Le taux global d’identification des attitudes japonaises chez les Frangais étaient
en moyenne inférieur a celui des Japonais (35% chez les Francais contre 55% chez les
Japonais). Autrement dit, les auditeurs francais ont moins bien identifié les bonnes
réponses que les auditeurs japonais. Ce résultat confirme ce « native effect » observé
précédemment dans les travaux d’Erickson et al. (2003), de Mejvaldova (2000), Scherer
et al.(2001) et de Shigeno (1998).

Parmi 12 attitudes, autorité et irritation sont particuliérement bien reconnues
chez les auditeurs frangais. En outre, déclaration et exclamation de surprise sont aussi
bien reconnues en montrant au dessus de 50 % du taux d’identification. Le reste des
attitudes ont été reconnu au dessus du seuil du hasard, mais avec confusions

importantes.

Les Francais ont montré beaucoup de difficultés a percevoir les distinctions entre
les attitudes de politesse bien particuliéres a la société japonaise (sincérité-politesse 15%,

kyoshuku 0%, contre 32% (sincérité-politesse) et 25% (kyoshuku) de reconnaissance chez
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les auditeurs japonais. Ce faible taux de reconnaissance de ces attitudes vient
probablement de I'absence de ce concept dans la société francaise d’'une part, et d’autre
part de la qualité de voix trés particuliére exprimant cette politesse japonaise, qui
transmet (manifestement) une signification (ou intention) complétement différente pour

des francophones.

Taux d'identification des attitudes
Japonais vs. Frangais
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Figure 64 @ Taux d’identification en pourcentage pour chaque attitude, comparaison
entre auditeurs frangais et japonais. La ligne pointillée indique le seuil du hasard (8,4%).
Signification des étiquettes : AD (admiration), AR (arrogance-impolitesse), AU (autorité),
DC (déclaration), DO (doute-incrédulité), EV (évidence), EX (exclamation de surprise), IR
(irritation), KYO (kyoshuku), PO (politesse-simple), QS (question-simple) et SIN
(sincérité-politesse)

En revanche, les attitudes qui imposent I'opinion du locuteur telles qu’autorité et
Irritation ont été bien reconnues. Surtout autorité qui est mieux reconnue par les
Francais que par les Japonais (70% contre 51%). Par contre, arrogance-impolitesse a
montré une faible reconnaissance méme si cela a été reconnu (19%) alors que les
auditeurs japonais l'ont trés bien percue sans confusion (72%). Ce grand écart de taux
d’identification améne a suggérer que la notion du terme « arrogance-impolitesse » peut

étre interprétée différemment entre les deux langues/cultures lointaines.

On peut également observer un grand écart de taux d’identification de question-
simple entre les deux groupes de sujets. Contrairement aux sujets japonais qui 'ont bien

reconnue (77%), le taux d’identification de cette attitude était nettement plus faible chez
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les Francais (32%). Nous reviendrons ultérieurement sur ce point dans le paragraphe

concernant la confusion des attitudes.

Quant a admiration, les Francais 'ont reconnue a 32%, alors que les Japonais

l'ont reconnue a 22% seulement.

e- Comportement perceptif des sujets francais en ’analyse
de correspondance

Afin d’observer le comportement perceptif des sujets frangais, nous avons calculé
la distance des points cognitifs de 12 attitudes par rapport aux points stimuli selon
Ianalyse de correspondance comme pour les résultats des Japonais.

Selon ce test statistique, quatre premiéres dimensions exliquent 85% de la

variance.

Maintenant, en regardant la figure 65 ou les points stimuli se situent trés proche
de points perceptifs sauf question-simple, arrogance-impolitesse et kyoshuku. La
perception de ces attitudes qui montrent la distance longue par rapport aux points de
distribution des stimuli. Cela indique que leur reconnaissance est trés faible. Il est
important de noter que le comportement perceptif des auditeurs frangais pour lattitude
de kyoshuku se situe pres d’irritation, et loin de sincérité-politesse ou de politesse-simple.
Cela explique que les sujets frangais ne reconnaissent pas kyoshuku comme expression
de politesse, et que c’est interprété comme irritation. Un autre point intéressant est que
le comportement pour question-simple se situe loin de exclamation de surprise et de
doute-incrédulité, mais plutét proche d’admiration. Cette attitude montre également une
confusion importante avec déclaration en troisiéme et quatriéme dimension de la figure
65. Ce comportement des Francais est tres différent du celui des Japonais, et cela veut
dire que les Francais n’entendent pas forcément la phrase interrogative japonais, en

montrant la confusion avec la phrase affirmative.

Quant a arrogance-impolitesse, elle est localisée dans un endroit isolé, c’est-a-dire,
cette attitude est mal reconnue, mais les Francais ont du mal a répondre a quoi cette

expression ressemble.

Cette figure montre également certaines confusions (ou un comportement
perceptif similaire) qui sont présentées par des disques violets (entre déclaration et
évidence, entre politesse-simple et sincérité-politesse et entre doute-incrédulité et

exclamation de surprise).

Nous allons analyser plus concrétement les phénoménes de confusions entre les

attitudes dans le paragraphe suivant.

185



Perception interculturelle des attitudes

2nd DIM

DC
*Declaration

‘E\{g\?noe
°P,o Sincerity. Politeness

3 Politen 538 AR \
e by

Arrogance
D
g on
3 iration

.DO Doubt.Incredulity

Surprise
Su

00

-10 08 00 0s st DIM
e distributions for each stimuli

s distributions for each category of attitude

dypiration

4th DIM

o Kyoshuku
my sy PO

Sincerity.Politeness

'DgArrogance

DoubtAIncreduh&Yo
s ‘AR ;
Surprise .Ev‘Ewdence gtion

Su ,Decﬁéation
as

Question

00

-05

-5 2 { 36 05 : 0 08 3rcb DIM
o distributions for each stimuli !

s distributions for each category of attitude
Figure 65 : Comportement perceptif de 15 auditeurs frangais pour les 12 attitudes

japonaises présenté en deux dimensions (figure du haut présente les dimensions 1 et 2.
Celle du bas les dimensions 3 et 4). Signification des étiquettes - les étiquettes en rouge
correspondent aux distributions de chaque stimulus, les étiquettes abrégées en noir
indiquent les distributions de chaque catégorie d’attitude. Les cercles bleus indiquent la
bonne perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur violette signifient

des catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.
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f- Confusion entre attitudes

En comparant le taux d’identification de chacune des attitudes, lattitude de
kyoshuku n’est pas été reconnue au dessous du seuil du hasard. Par la suite, 'analyse de
correspondance a démontré la faible reconnaissance de Kyoshuku, question-simple et

arrogance-impolitesse.

Maintenant nous allons voir le taux de confusion pour chaque attitude présentée
(cf. tableau 22 et figure 66). D’apreés les résultats présentés, trois attitudes : admiration,
irritation et autorité ont été reconnues sans aucune confusion particuliere. Notamment

irritation (65,7%) et autorité (70,5%) ont été trés bien percu chez les auditeurs francais.

En revanche, deux attitudes de politesse : kyoshuku et sincérité-politesse ont été
mal reconnues. ’attitude de kyoshuku n’a pas du tout été identifiée par les auditeurs
francais. Cette attitude a été reconnue comme irritation, arrogance-impolitesse ou
autorité. Cela était attendu, étant donné que cette attitude n’existe pas du tout dans la
société frangaise, non plus que la qualité de voix rauque adoptée pour cette expression ne
se rapporte en rien a 'expression de la politesse en francais. Par ce fait, cette expression
japonaise renvoie une notion tout a fait différente chez les francgais, et cela peut étre un

des cas typique de « faux-amis » prosodique.

Tableau 22 :@ Les matrices de confusion des 15 auditeurs frangais. Les valeurs
présentées en gras indiquent le taux d’identification. Signification des étiquettes - AD
(admiration), PO(politesse-simple), KYO (kyoshuku), SIN (sincérité-politesse), AR
(arrogance-impolitesse), AU (autorité), IR (irritation), DO (doute-incrédulité), EX
(exclamation de surprise), QS (question-simple), EV (évidence) et DC (déclaration).

Attitudes présentées
Attitudes per¢cues AD AR AU DC DO EV SU IR KYO PO QS SIN

Admiration 32% 0% 0% 0% 10% 0% 1% 2% 0% 4% 1% 2%
Arrogance 1% 19% 14% 0% 10% 11% 0% 10% 29% 0% 0% 6%
Autorité 0% 24% 70% 3% 0% 8% 0% 10% 20% 0% 0% 9%
Déclaration 0% 22% 8% b0% 2% 22% 2% 0% 1% 15% 22% 14%
Doute-incrédulité % 3% 1% 1% 26% 3% 22% 5% 5% 1% 4% 8%
Evidence 10% 16% 2% 19% 2% 29% 0% 2% 3% 8% 15% 6%
Surprise 16% 0% 0% 3% 27% 3% 52% 2% 0% 6% 1% 2%
Irritation 0% 8% 4% 0% 0% 0% 0% 66% 42% 0% 0% 1%
Kyoshuku 8% 2% 1% 2% 8% 4% 0% 0% 0% 12% 4% 17%
Politesse 11% 4% 0% 6% 1% 5% 1% 2% 0% 32% 12% 19%
Question 3% 0% 0% 3% 12% 3% 22% 0% 0% 3% 32% 2%

Sincérité-Politesse 11% 3% 0% 13% 4% 13% 0% 3% 1% 19% 9% 15%

Contrairement a kyoshuku, lattitude de sincérité-politesse a été confondue avec
kyoshuku ou politesse-simple. Cela explique que l'expression de sincérité-politesse a été

percu une expression de politesse malgré le faible taux de reconnaissance.
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Sept autres attitudes ont été reconnues, mais avec des confusions. Politesse-
simple a été confondue avec sincérité-politesse. Les auditeurs francais n’ont pas

confondu cette attitude avec celle de kyoshuku.

L’attitude d’arrogance-impolitesse est mal reconnue par les auditeurs frangais
(19%) ; et cela correspond au résultat tiré par I'analyse de correspondance que nous
avons observé dans le paragraphe précédent. Ce taux est juste a peine au-dessus de seuil
de reconnaissance. Cette attitude est confondue avec déclaration et autorité. Cela nous
indique que les auditeurs frangais ont tendance a confondre arrogance-impolitesse

japonaise avec une simple déclaration ou une sorte de I'autorité.

C.. P, Attitude mal reconnue
= Confusion importante

<«— Confusion réciprogue
Figure 66 @ Graphe de Confusion pour 15 auditeurs francais (niveau 0)° pourcentage

indiqué en dehors de cercle signifie le degré de confusion en valeur relative. Autres
pourcentages écrits au dessous détiquette de chaque attitude représentent le taux de
reconnaissance des attitudes en valeur relative. Signification des étiquettes: AD
(admiration), AR (arrogance-impolitesse), AU (autorité), DC (déclaration), DO (doute-
incrédulité), EV (évidence), EX (exclamation de surprise), IR (irritation), KYO
(kyoshuku), PO (politesse-simple), QS (question-simple) et SIN (sincérité-politesse)

I’attitude de doute-incrédulité et exclamation de surprise montrent une confusion
réciproque. Exclamation de surprise a été confondue également avec une question-simple.
Il est a noter que le degré de cette confusion est différent entre ces attitudes. Le taux
d’identification d’exclamation de surprise était le double (52,4%) de celui des attitudes
confondues (doute-incrédulité 21,9%, question-simple 21.9%). En revanche, le taux
d’identification de doute-incrédulité (25,7%) a été inférieur a celui d’exclamation de

surprise (26,7%). Déclaration et évidence avaient aussi une confusion réciproque.
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Une autre confusion que nous avons identifiée entre question-simple et
déclaration est également observée dans cette analyse. Cette confusion nous semble tout
a fait étonnante car question-simple en frangais qui a été identifiée auprés des natifs
(Aubergé et al., 2002) montre des caractéristiques de FO similaires a celles du japonais,
c’est-a-dire la montée de FO systématique a la fin de phrase. La seule différence de la
question-simple en deux langues peut étre le degré d’'intensité en fin de phase. La
question japonaise montre une diminution progressive de I'intensité vers la fin, tant dit
que la question en francgais maintient le méme degré d’intensité jusqu'a la fin de phrase
(Aubergé et al., 2002). Tous ces résultats montrent la possibilité pour les Francais de

percevoir une question japonaise comme une simple déclaration.
6.3.4.2. Les sujets américains

a- Répartition des attitudes par rapport au hasard

Voici un test de x2afin de comparer la distribution des résultats par rapport au
hasard (cf. tableau 23).

Tableau 23 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs et toutes positions daccent lexical confondues) par rapport au hasard.

Attitude y
Admiration (AD) 94,7 (ddl: 11, p.<0.01)
Arrogance-impolitesse (AR) 113,0 (ddl: 11, p. <0.01)
Autorité (AU) 382,7 (ddl: 11, p.<0.01)
Déclaration (DC) 227.,5 (ddl: 11, p. <0.01)
Doute-incrédulité (DO) 164,8 (ddl: 11, p.<0.01)
Evidence (EV) 1271 (ddl: 11, p. <0.01)
Exclamation de surprise (EX) 307,8 (ddl: 11, p. <0.01)
Irritation (IR) 506,8 (ddl: 11, p.<0.01)
Kyoshuku (KYO) 521,4 (ddl: 11, p. <0.01)
Politesse-simple (PO) 80,5 (ddl: 11, p.<0.01)
Question-simple (QS) 180,4 (ddl: 11, p. <0.01)
Sincérité-politesse (SIN) 30,4 (ddl: 11, p. <0.01)

Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

Ce résultat montre donc que des auditeurs américains lorsqu’ils percoivent des
attitudes japonaises, répondent de maniére cohérente. Les variations expressives
introduites par les attitudes japonaises semblent donc renvoyer aux mémes
significations pour les différents auditeurs américains, méme si ces identifications ne

correspondent pas forcément au sens de ces attitudes en japonais.
b- Effet de la longueur des énoncés

Répartition des différentes longueurs et des attitudes par rapport au hasard
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Nous avons effectué un test de x2sur les résultats moyens entre les longueurs de

1 et 2 mores, de 2 et 5 mores et de 5 et 8 mores, toutes attitudes confondues.

Le test de y2sur les résultat moyens par longueur de 1 more et 2 mores, toutes

attitudes confondues, ne donne pas de résultat significatif (ddl = 11, x2 = 17.76, p. < 0.05).

A contrario, entre 2 et 5 mores, nous avons identifié un effet significatif de la
longueur (ddl = 11, %2 = 35.88, p. < 0.05).

En ce qui concerne la longueur de 5 et de 8 mores, toutes attitudes confondues le
test x2ne donne pas d’effet significatif (ddl = 11, %2 = 12.90, p. > 0.05).

Ces résultats démontrent que leffet de la longueur de 1'énoncé existe, cependant
cet effet a été identifié uniquement entre les phrases de 2 mores et de 5 mores, ce qui est

opposé aux résultats obtenus avec les auditeurs japonais.
c- Effet de I’accent lexical

Quant a l'influence de la position de l'accent lexical sur les attitudes choisies,
nous avons effectué un test de y2sur les résultats moyens par position de I'accent avec
toujours la méme longueur de 8 mores, toutes attitudes confondues. Ce test ne donne pas
d’effet significatif (ddl = 33, x2 = 40.75, p. > 0.05). On peut donc rejeter l'effet de la
position de l'accent comme facteur d’influence sur le choix des attitudes par des

auditeurs américains.
d- Taux d’identification des attitudes

D’aprés le taux d’identification des attitudes chez les Américains comparant celle
des Japonais (Figure 67), le taux global d’identification des attitudes japonaises chez les
Américains étaient nettement inférieur a celui des Japonais et des Francais (25% chez
les Américains contre 35% chez les Francais, 55% chez les Japonais). Autrement dit, les
auditeurs américains ont le moins bien identifié les attitudes exprimées. Ce résultat

confirme, cette fois aussi, que les natifs percoivent mieux que les auditeurs non-natifs.

Les résultats montrent que le taux d’identification pour toutes les attitudes sauf
les expressions culturelles de la politesse japonais (kyoshuku et sincérité-politesse) était
au dessus du seuil du hasard. Cela signifie que ces dix attitudes ont été identifiées

correctement.

Comme les résultats des auditeurs francais, les auditeurs américains ont trés
bien identifié autorité et irritation japonaise. Trois autres attitudes: exclamation de
surprise, question-simple et déclaration, sont aussi reconnues au dessus de 30%, mais ce

taux d’identification est nettement plus faible que celui des auditeurs francais.

Selon la méme figure, les auditeurs américains n’ont pas réussi a identifier deux
attitudes culturelles : kyoshuku et sincérité-politesse (kyoshuku 0.7%, sincérité-politesse
7.9% vs. arrogance-impolitesse 15%). Ce faible taux de reconnaissance des Américains
est partagée avec les Francais, et ce concept de politesse est probablement absent dans

la société occidentale, notamment pour la perception de arrogance-impolitesse (15% chez
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les Américains, 19% chez les Francais contre 72% chez les Japonais) méme si cette
attitude a été reconnue au dessus du seuil du hasard.

Taux d'identification des attitudes
Japonais vs. Frangais vs. Américains
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Figure 67 : Taux d’identification en pourcentage pour chaque attitude, comparaison
entre auditeurs américains, frangais et japonais. La ligne pointillée indique le seuil du
hasard (8,4%). Signification des étiquettes : AD (admiration), PO (politesse-simple), KYO
(kyoshuku), SIN (sincérité-politesse), AR (arrogance-impolitesse), AU (autorité), IR
(irritation), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise), @S (question-simple),
EV (évidence) et DC (déclaration)

En ce qui concerne admiration, doute-incrédulité et évidence ayant été reconnues
chez les Francais, ces attitudes ont été reconnues avec un taux d’identification nettement
plus faible par les sujets américains. Ce taux d’identification explique que la réalisation
des expressions d’admiration, de doute-incrédulité et d’évidence en anglais peut étre
différente de celles du Japonais.

Du méme que les résultats des Francais, les attitudes d’'imposition de 1'avis du
locuteur telles qu’autorité et irritation ont bien été reconnues. Ces deux attitudes
peuvent étre considérées comme attitudes potentiellement partagées a la fois au niveau

conceptuel et aussi au niveau expressif dans la culture américaine et japonaise.

Nous pouvons également observer un faible taux d’identification de question-
simple par rapport aux Japonais (32 % chez les Américains contre 77 % chez les

Japonais). Ce contraste a été déja confirmé entre Francais vs. Japonais.
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e- Comportement perceptif des sujets américains en

analyse de correspondance

A la suite de T'observation de l'effet de la longueur et de I'accent lexical, et de la
comparaison du taux d’identification de chacune des attitudes, nous allons maintenant
évaluer le degré d’'identification par 'analyse de correspondance. Plus concrétement nous
avons calculé la distance cognitive de 12 attitudes a partir de résultats du test perceptif

afin d’observer le comportement perceptif des sujets américains par rapport aux stimuli.

Selon ce test statistique, les quatre premiéres dimensions expliquent 90% de la

variance.

Selon la figure 68, il est clair que le comportement perceptif des auditeurs
américains pour l'attitude de kyoshuku ressemble au comportement d’irritation, et leur
réaction perceptive est nettement différente de sincérité-politesse ou de politesse-simple.
Cela implique que les sujets américains ne reconnaissent pas kyoshuku comme

expression de politesse, et que c’est interprété comme irritation.

Par ailleurs, le point perceptif d’arrogance-impolitesse est loin du point stimulus
de cette attitude, et plutot proche d’autorité. L.e comportement pour doute-incrédulité et
exclamation de surprise se situe proche, et nous les mettons dans la méme catégorie. De
méme, les trois expressions de politesse (kyoshuku, sincérité-politesse et politesse-
simple) sont proches, et elles forment une catégorie de politesse en dimensions 3 et 4,

cependant, ces trois expressions sont dispersées dans la figure en dimensions 1 et 2.

La perception de politesse-simple, autorité et irritation est bonne selon cette

figure.
f- Confusion entre attitudes

En comparant le taux d’identification de chacune des attitudes, deux attitudes
(sincérité-politesse et kyoshuku) n'ont pas été reconnues. Selon lanalyse de
correspondance, les auditeurs américains ont montré un comportement similaire entre
kyoshuku et irritation. Par contre, la perception pour I'expression de sincérité-politesse
reste dans la catégorie des expressions de politesse. Quant a arrogance-impolitesse, leur
comportement perceptif pour cette attitude était similaire d’autorité. Par ailleurs,
admiration, doute-incrédulité et évidence ont été mal reconnues en comparant aux

auditeurs japonais.

Pour observer plus de détails de cette faible reconnaissance et de la tendance de
confusions entre les attitudes, nous allons analyser ces résultats a travers des matrices

de confusion des données (cf tableau 24).
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Figure 68 : Comportement perceptif de 20 auditeurs américains pour les 12 attitudes
japonaises présenté en deux dimensions (la figure du haut présente les dimensions 1 et 2.
Celle du bas les dimensions 3 et 4. Les étiquettes en rouge correspondent aux
distributions de chaque stimulus, les étiquettes abrégées en noir indiquent les
distributions de chaque catégorie d’attitude. Les cercles bleus indiquent la bonne
perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur violette signifient des
catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.
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Tableau 24 :@ Matrices de confusion des 20 auditeurs américains. Les valeurs
présentées en gras indiquent le taux d’identification. Signification des étiquettes :
AD(admiration), PO(politesse-simple), KYO (kyoshuku), SIN(sincérité-politesse),
AR(arrogance-impolitesse), AU (autorité), IR (rritation), DO(doute-incrédulité), EX
(exclamation de surprise), @S(question-simple), EV (évidence) et DC (déclaration).

Attitudes présentées
Attitudes pergues AD AR AU DC DO EV SU IR KY PO @S SIN

0
Admiration 11% 0% 0% 1% 4% 3% 4% 2% 0% 7% 2% 7%
Arrogance 1% 15% 19% 6% 7% 6% 1% 11% 18% 4% 2% 6%
Autorité 3% 14% 50% 6% 1% 17% 1% 11% 8% 4% 1% 9%
Déclaration 2% 26% 9% 36% 1% 29% 1% 3% 3% 9% 14% 6%
Doute-incrédulité 9% 6% 1% 3% 20% 3% 12% 7% 1% 5% 4% 11%
Evidence 4% 15% 6% 9% 1% 11% 2% 0% 4% 7% 6% 7%
Surprise 25% 2% 1% 2% 21% 2% 38% 6% 2% 2% 1% 1%
Irritation 1% 6% 12% 1% 2% 3% 0% 59% 59% 2% 1% 15%
Kyoshuku 10% 2% 0% 4% 5% 1% 2% 0% 1% 9% 6% 12%
Politesse 9% 4% 1% 26% 3% 14% 4% 0% 1% 26% 23% 14%
Question 8% 6% 1% 1% 29% 6% 32% 0% 4% 9% 32% 4%

Sincérité-Politesse 18% 1% 1% 5% 6% 4% 3% 1% 0% 15% 6% 8%

@) Attitude mal reconnue

=+ Confusion importante

<«— Confusion réciprogue
Figure 69 : Graphe de Confusion pour 20 auditeurs américains (niveau 0)

pourcentage indiqué en dehors de cercle signifie le degré de confusion en valeur relative.
Autres pourcentages écrits au dessous d’étiquette de chaque attitude représentent le
taux de reconnaissance des attitudes en valeur relative. Abréviations - AD (admiration),
AR (arrogance-impolitesse), AU (autorité), DC (déclaration), DO(doute-incrédulité),

194



Attitudes japonaises pergues par des Francais et des Américains

EV(évidence), EX (exclamation de surprise), IR (rritation), KYO (kyoshuku), PO
(politesse-simple), QS (question-simple) et SIN (sincérité-politesse)

La figure 69 représente le graphe de confusion schématique pour les auditeurs
américains. D’aprés ce graphe, deux attitudes: irritation et politesse-simple ont été
reconnues sans aucune confusion particuliére. Cependant, le taux identification de
politesse-simple reste trés faible (25.7%). Le taux de reconnaissance pour irritation est
tres élevé, et ce phénomeéne est observé en effet chez tous les groupes que nous avons
testés. Alors, cela nous laisse supposer que cette attitude est probablement partagée

entre les trois cultures distinctes (japonais, francais et américain)

Les auditeurs américains ont eu du mal a reconnaitre les deux attitudes
culturelles de politesse : kyoshuku et sincérité-politesse comme les résultats des
auditeurs francais. L’attitude de kyoshuku a été reconnue comme arrogance-impolitesse
(17,9%), mais surtout comme irritation (59,3%) confirmant les résultats de I'AC. Ce
similaire comportement entre Francais et Américains pour kyoshuku implique que cette
attitude peut étre absente dans la société occidentale, et que une telle qualité de voix
n’est pas liée avec I'expression de la politesse ni en anglais et ni en francais. Par ce fait,
cette expression japonaise renvoie une notion d’énervement, d’arrogant ou d’autoritaire
chez les occidentaux, et cette attitude peut étre aussi un des cas typique de « faux-amis »

prosodique chez les Américains.

Quant a l'attitude de sincérité-politesse, cette attitude n’a pas été reconnue, mais
cela n’a montré aucune tendance de confusion particuliére (voir la distribution de
réponse pour cette attitude sur le tableau 24). Cela explique peut-étre que cette
expression exprimée par la voix soufflée n’est pas liée avec les 12 attitudes présentées, et
que cette expression est affectée avec la séduction ou 'intimité en anglais américain par
cette qualité de voix (Pavlenko, 2002). Pour le moment, cette attitude reste comme

attitude inconnue chez les auditeurs américains.

Enfin, Tattitude d’arrogance-impolitesse a été confondue avec déclaration et
autorité. Rappelons que les auditeurs francgais ont montré aussi leur faible
reconnaissance (19%), par contraste du résultat des sujets japonais (72.4%). Nous
pouvons constater par ces résultats qu’arrogance-impolitesse peut étre aussi un des

« faux-amis » chez les occidentaux.

En ce qui concerne admiration et évidence, ces deux attitudes qui ont été
reconnues chez les auditeurs japonais et frangais, ont été mal identifiées par les
auditeurs américains. Admiration a eu des confusions importantes avec sincérité-

politesse et exclamation de surprise, et évidence avec autorité et déclaration.

Cing autres attitudes ont été reconnues (déclaration, question-simple, autorité,

doute-incrédulité et exclamation de surprise) avec confusion.

D’abord, deux attitudes déclaration et question-simple ont été tous les deux

confondue avec politesse-simple. Curieusement le taux d’identification de question-
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simple chez les non-natifs (Américains, 32,1 % et Francais, 32,4 %) est nettement plus
faible par rapport a celui des natif (Japonais, 77,1 %). Un autre point important a noter
est que les sujets américains n’ont pas montré la confusion entre déclaration et question-
simple contrairement aux auditeurs francais. Cela veut donc dire que ce phénoméne est

un cas particulier chez les Frangais.

Doute-incrédulité et exclamation de surprise ont montré une confusion
importante avec question-simple. Doute-incrédulité a montré également une autre
confusion avec exclamation de surprise, pourtant les sujets américains n’ont pas
confondu entre doute-incrédulité et exclamation de surprise d'une maniére réciproque

comme chez les auditeurs francais.

N

Quant a lattitude d’autorité, les auditeurs américains ont relativement bien
identifié cette attitude (50 %), mais cette attitude a montré une légére confusion avec

arrogance-impolitesse.

6.3.5. Conclusion

L’objectif global de ce chapitre était de découvrir des attitudes prosodiques
partagées, mal décodées ou inconnue d’une culture a une autre en manipulant une série
des attitudes de trois langues distinctes. Il s’agit de la langue japonaise, anglaise et

francaise.

L’objectif de cette section de la thése était de mesurer perceptivement le
« décalage » de comportement des sujets francophones et anglophones par rapport aux
celui des Japonais. Selon 'hypothése sur laquelle ce travail est basé (Aubergé, 2002), les
attitudes semblent construites pour et par la langue qui les manipule, ce qui a pour
conséquence que des attitudes peuvent ne pas exister d’'une langue a I'autre. Dans cette
perspective socioculturelle des attitudes du locuteur, les morphologies prosodiques
propres aux attitudes d'une langue donnée peuvent étre mal décodées ou ambigué dans
la langue de non-natifs. Le japonais, le francais et 'anglais américain présentent des
caractéristiques de distance culturelles intéressantes, en particulier en ce qui concerne
la politesse qui existe en langue occidentale (anglais et francais) et qui existe sous

plusieurs catégories en japonais.

Pour l'objectif ci-dessus, nous avons utilisé 12 attitudes représentatives de la
langue japonaise qui ont été validées aupres des 15 auditeurs japonais dans le chapitre 3.
Avec ce corpus, nous avons effectué le méme test perceptif avec ces 12 attitudes

japonaises aupres des sujets américains et francais

Une série du test khi deux reléve les points suivants. D’abord, la distribution des
attitudes est différente du hasard méme pour les auditeurs frangais et américains qui
n’ont pas du tout la compétence de la langue japonaise. Second point important est que
la position de l'accent lexical du japonais qui est réalisé par une forte amplitude de
fréquence fondamentale n’a pas donné d’influence significative pour le comportement

perceptif des auditeurs de trois groupes. Ce résultat est bien intéressant surtout pour les
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auditeurs francais car les contours de FO sont nettement différents selon la position des
accents lexicaux, cela n’a pas influencé le choix des attitudes parmi les auditeurs
francais qui ne possédent pas d’accent lexical et pour qui la variation de FO est reliée a la
prosodie linguistique ou affective (Aubergé et al., 1997). En revanche, ce test statistique
montre un effet significatif de longueur des énoncés pour les Japonais, ainsi que pour les
Francais et les Américains. Concernant les sujets francais, nous avons observé un effet
significatif de la longueur entre les mots isolés monomoraiques et dimoraiques, et entre
les phrases de 5 mores et de 8 mores. Quant aux sujets américains, 'influence de la
longueur a été observée uniquement entre les phrases de 2 mores et de 5 mores. Les
Japonais aussi ont eu une influence significative de la longueur entre 2 a 5 mores, mais
aussi entre 5 a 8 mores qu'on trouve un effet de la longueur sur la distribution des
attitudes.

Dans un premier temps les analyses perceptives menées sur des auditeurs
japonais valident globalement la qualité du corpus, alors qu'un test perceptif sur ces
mémes attitudes, appliqué a des auditeurs de langue maternelle frangaise et anglaise
non exposés au japonais sont trés largement en dessous de ce score, certaines attitudes

culturelles sont pas identifiées, confirmant ainsi notre hypothése initiale.

Nous avons déja observé dans le chapitre 3 que les auditeurs japonais comportent
différemment entre trois attitudes (question-simple, exclamation de surprise et deux) et
les autres attitudes selon I'analyse de correspondance. Les sujets japonais distinguent
clairement ces trois attitudes par rapport aux autres selon l'intention de locuteur qui
réclame (ou qui ne réclame pas) la réaction de linterlocuteur, liée avec l'intonation
montante (ou descendante) en fin de phrase. Nous observons également des attitudes de
politesse (kyoshuku, sincérité-politesse, politesse-simple) se regroupent les uns et les
autres, et quatre attitudes (autorité, arrogance-impolitesse et irritation) se situent

perceptivement trés proche.

A contrario, selon le méme test statistique, le comportement perceptif des
auditeurs frangais pour lattitude de kyoshuku se situe prés d’arrogance-impolitesse et
de autorité, et loin de sincérité-politesse ou de politesse-simple. Quant au comportement
perceptif des auditeurs américains, leur comportement pour l'attitude de kyoshuku
ressemble au comportement pour irritation, et leur réaction perceptive est nettement
différente de sincérité-politesse ou de politesse-simple. Cela implique que les sujets
américains et frangais ne reconnaissent pas kyoshuku comme expression de politesse, et

que c’est interprété comme irritation, arrogance-impolitesse ou autorité.

Un autre point intéressant est que le comportement des sujets frangais pour
question-simple se situe loin de exclamation de surprise et de doute-incrédulité, mais
plutét proche de sincérité-politesse et politesse-simple. Ce comportement des Frangais
est tres différent du celui des Japonais et des Américains, et cela veut dire que les seuls
Frangais n’entendent pas forcément la phrase interrogative japonais, en montrant la

confusion avec la phrase affirmative.
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Selon l'analyse de confusion des attitudes percues, attitude de kyoshuku a été
reconnue parmi les sujets japonais ayant une confusion réciproque avec sincérité-
politesse. Ces deux attitudes sont socialement reliées par la notion d’humilité qu’elles
impliquent fortement face a un supérieur sociale. C’est l'utilisation pragmatique qui

permet de choisir entre ces deux catégories.

En revanche, cette attitude n’a pas été identifiée du tout (0 % d’identification pour

les sujets francais et 0,7% pour les sujets américains) chez les auditeurs occidentaux.

Les auditeurs francais l'ont per¢cu comme arrogance ou autorité, et les sujets
américains, quant a eux, ils 'ont reconnu comme arrogance ou irritation. Ce résultat
confirme le comportement perceptif pour ces attitudes décrites par lanalyse de

correspondance.

Si cette confusion n’est pas observée globalement pour les résultats des sujets
japonais (irritation, autorité et arrogance ne sont pas confondues avec kyoshuku), il est
trés important de noter qu’elle est systématique pour nos auditeurs occidentaux, et ce
similaire comportement entre Frangais et Américains pour kyoshuku implique qu’une
telle qualité de voix rauque n’est pas liée avec I'expression de la politesse en anglais et
en francais. Pour cette raison que cette expression japonaise renvoie une notion
d’énervement, d’arrogant ou d’autoritaire chez les occidentaux, et cette attitude peut
donc étre un des cas typique de « faux-amis» prosodique chez les Américains et les

Francais.

Un autre «faux-amis» potentiel que nous avons observé est Dattitude
d’arrogance-impolitesse. Cette attitude a été reconnue chez les auditeurs japonais avec

un taux de reconnaissance trés élevé (72,4 %) n’ayant aucune confusion particuliére.

En revanche, les auditeurs américains ne l'ont pas reconnu, et ils 'ont pergu
comme simple déclaration. Les auditeurs frangais ont montré aussi leur faible

reconnaissance (19%) ayant des confusions avec autorité et déclaration.

A propos de l'attitude de sincérité-politesse, cette attitude a été reconnue chez les
sujets japonais ayant des confusions a lintérieur des expressions de politesse (par
exemple, politesse-simple et kyoshuku). Les auditeurs francais ne l'ont pas reconnu,
mais percu comme expression de politesse. Cependant les américains, quant a eux, n’ont
pas reconnue cette attitude, mais cela n’a montré aucune tendance de confusion
particuliére. Il est a noter que cette attitude est produite avec la qualité de voix soufflée,
et cette qualité de voix largement utilisée en anglais américaine pour exprimer l'intimité
sexuelle (Pavlenko, 2005). Cela explique pourquoi la sincérité-politesse en japonais
n’affecte avec aucune des 12 attitudes présentées chez les Américains, et cette attitude

reste comme attitude inconnue, selon les résultats du test, chez les auditeurs américains.

Enfin politesse-simple a été reconnue parmi les trois groupes d’auditeurs. Les
seuls auditeurs frangais ont montré une confusion importante, mais cette confusion reste
dans le cadre d'une expression de politesse. Cette attitude de courtoisie nous semble étre
potentiellement une des attitudes universelles.
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En dehors des expressions liées avec la politesse, irritation a été reconnue tres
bien chez les auditeurs de trois groupes sans aucune confusion importante. Cette
attitude est aussi partagée parmi les trois groupes d’auditeurs autant au niveau

conceptuel qu’au niveau d’expressivité.

Un autre point important a noter que les seuls sujets frangais font une confusion
importante entre déclaration et question-simple, ce qui n’est pas le cas des japonais et
des Américains. Cette confusion n’est pas a notre connaissance mentionnée dans la
littérature. Dans les travaux précédents, la question-simple en francais montre la
caractéristique de FO similaire que celle du japonais, c’est-a-dire la montée de FO
systématique a la fin de phrase (Aubergé et al., 2002). La question-simple en japonais est
aussi caractérisée par la montée de FO en fin de phrase. La seule différence de la
question-simple en deux langues peut étre le degré d’intensité en fin de phase. La
question japonaise montre une diminution progressive de I'intensité vers la fin, tant dit
que la question en francgais maintient le méme degré d’intensité jusqu'a la fin de phrase
(Aubergé et al., 2002). Tous ces résultats impliquent 'explication de cette perturbation
pour les Francais de percevoir, parfois, une question japonaise comme une simple

déclaration.

6.4. Attitudes anglaises percues par des Francais, des
Américains et des Japonais

6.4.1. Objectif du test perceptif

L’objectif de ce test est d’évaluer les comportements perceptifs des sujets non
britanniques face a des attitudes anglaises britanniques. Il nous semble
particuliéerement intéressant de soumettre a4 un méme test perceptif trois groupes
culturels différents: des Francgais riches d'une langue proximité géographique et
culturelle, mais dont la langue n’a pas les mémes racines; des Américains, qui eux
partagent la méme langue mais dont la culture est singularisée et enfin des Japonais
dont ni la langue ni la culture ne se rapprochent et pour qui l'anglais britannique

représente le statut de langue étrangere.

6.4.2. Choix des attitudes de ’anglais

Nous avons cité directement un ensemble de 11 attitudes représentatives de
I'anglais (voir Diaferia, 2002 pour les détails d’élaboration du corpus). Il s’agit de : doubt-
incredulity (doute-incrédulité), evidence (évidence), surprise (exclamation de surprise),
Command-authority (autorité), irritation, scorn-aloofness (mépris) Sarcastic irony (ironie
sarcastique), Seduction (séduction), Politeness (politesse), declaration (déclaration) et
interrogation (question-simple). Certaines de ces attitudes sont spécifiques ou

particuliéres a la culture occidentale, notamment celle de séduction de la part des
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hommes qui peuvent étre difficile a éliciter en japonais. De plus, l'ironie sarcastique, la
politesse ou le mépris peuvent aussi étre les attitudes qui possédent les aspects culturels
forts.

Concernant la définition de chacune des attitudes sélectionnées en langue
maternelle des sujets, cf. supra.
6.4.3. Composition du Corpus

Les phrases que nous avons sélectionnées sont aussi identiques que celles que

nous avons employées pour les sujets anglais.

Tableau 25 : Corpus des attitudes anglaises - 12 phrases de longueur variée avec les

différentes positions de 'accent lexical marquées par un astérisque.

Syllabe Phrase Structure
2 Ma*ry mot isolé
2 Beware* mot isolé
2 Men* work* N+V
2 Man* counts* N+V
5 Li*beralizes mot isolé
5 Unpre*cedented mot isolé
5 Interroga*tion mot isolé
5 Man* commu*nicates N+V
5 A man* ma*nages Det+ N+V
5 A new* man* ar*gued Det + Adj + N
5 A new* hu*man counts* Det + Adj+ N
5 Tele*phony works* N+V

6.4.4. Méthodologie expérimentale

6.4.4.1. Stimuli

Nous avons ainsi choisi exactement les mémes phrases qui ont été utilisées lors

du test de validation.

12 énoncés différents produits selon 11 attitudes, soit un nombre total de 132

stimuli ont été utilisés pour les tests de perception suivants.

6.4.4.2. Matériel

Le test perceptif a été effectué sur l'interface du logiciel « Revolution ». Cette
interface comporte, de fagon permanente, la consigne du test perceptif, le choix fermé des
11 attitudes possibles et les définitions des attitudes présentées. Cette interface a été

créée en langue maternelle du sujet3! (japonais, francais et anglais).

31 Les interfaces en d’autres langues sont présentées en annexe.
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6.4.4.3. Procédure

Le test perceptif a été conduit sujet aprés sujet, individuellement. Lors du test, le
sujet est assis en face d'un ordinateur; et l'ordre de présentation des stimuli est
aléatoire et différent pour chaque sujet. Pendant le test, le sujet doit choisir quelle
attitude et a pergue dans un choix fermé des 11 attitudes possibles. Le sujet ne peut
écouter qu'une seule fois chaque stimulus avant de choisir lattitude qu’il a pergu afin

d’éviter que le sujet s’entraine au cours du test.

Lors du commencement du test perceptif, on a demandé au sujet de lire la
consigne affichée sur ’écran. Ensuite, on a expliqué briévement la tache et la consigne,
puis la définition des 11 attitudes dans le but d’habituer le sujet a la voix du locuteur.
Enfin a la fin du test perceptif, nous avons interrogé le sujet a propos des attitudes afin
de savoir quelles attitudes étaient difficiles a distinguer ou ¢’il avait percu d’autres

attitudes qui n’étaient pas proposées.

6.4.4.4. Sujets
Un nombre total des auditeurs qui ont participé a ce test perceptif est de 84 :

34 auditeurs japonais (14 sujets masculins et 20 sujets féminins)
30 auditeurs francais (14 sujets masculins et 16 sujets féminins)

20 auditeurs américains (9 sujets masculins et 11 sujets féminins).

I’age moyen est de 19,8 pour les auditeurs japonais, 22,5 pour les auditeurs
francais et 25,1 pour les auditeurs américains. Aucun sujet n’a réclamé le trouble

d’écouter lors du test.

En ce qui concerne les auditeurs japonais, ils sont tous Japonais natifs venant de
régions variées. Ils habitent tous au Japon pour toujours, sans jamais séjourner a
létranger. Ils ont appris la langue anglaise, mais leur niveau de langlais n’est pas

suffisant pour dire ce qu’ils veulent exprimer.

Concernant les sujets francais, la plupart sont des étudiants a l'université
Stendhal Grenoble III. Ils habitent tous dans la région grenobloise et ils connaissent plus
ou moins l'anglais, mais leur niveau de 'anglais n’est pas suffisant pour communiquer

alsément en anglais.

Tous les auditeurs américains sont des étudiants a Black Hills State University,
Spearfish dans 1'état de South Dakota aux Etats-Unis. Ils n’ont jamais séjourné en
Europe avant la passation du test.
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6.4.5. Résultats du test perceptif

6.4.5.1. Les sujets américains
a- Répartition des attitudes par rapport au hasard

A la suite de 'analyse des résultats des Anglais que nous avons observés supra, il
est maintenant intéressant de regarder les résultats des sujets américains qui partagent

la méme langue avec les Anglais britanniques, mais qui possédent une culture différente.

De la méme maniére que pour les résultats des sujets anglais, nous avons effectué
un test de %2 afin de comparer la distribution des résultats par rapport au hasard (cf.
tableau 26).

Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

Nous avons donc confirmé que des auditeurs américains lorsqu’ils percoivent des

attitudes anglaises, répondent de maniére cohérente.

Tableau 26 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs et toutes positions daccent lexical confondues) par rapport au hasard.

Attitude %2
Command-authority (CO) 354.8 (ddl: 10, p.<0.01)
Declaration (DC) 620.6 (ddl : 10, p.<0.01)
Doubt-incredulity (DO) 340.4 (ddl : 10, p.<0.01)
Evidence (EV) 251.9 (ddl : 10, p.<0.01)
Interrogation (IN) 346.9 (ddl : 10, p.<0.01)
Irritation (IR) 460.4 (ddl: 10, p.<0.01)
Politeness (PO) 166.5 (ddl : 10, p.<0.01)
Sarcastic irony (SI) 129.8 (ddl : 10, p.<0.01)
Scorn-aloofness (AL) 131.3 (ddl : 10, p.<0.01)
Seduction (SE) 676.5 (ddl : 10, p.<0.01)
Surprise (SU) 349.4 (ddl: 10, p.<0.01)
b- Effet de la longueur des énoncés

Répartition des différentes longueurs et des attitudes par rapport au
hasard

Pour observer l'effet de la longueur sur le choix des attitudes, nous avons effectué
le test de 2 sur les résultats moyens par longueur de 2 syllabes et 5 syllabes, toutes
attitudes confondues, ne donne pas de résultat significatif (ddl=10, x2=9,53 p. <0.05). Ce
résultat démontre donc que leffet de la longueur de 'énoncé n’existe pas sur le choix des

attitudes chez les auditeurs américains.
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c- Taux d’identification des attitudes

Ensuite, nous avons calculé le taux d’identification des attitudes en pourcentage
afin de comparer le degré d’identification des attitudes anglaises chez les auditeurs
américains par rapport aux sujets anglais. Cela nous a permis de regrouper les attitudes.
La figure 70 présente I’histogramme du taux d’identification des 11 attitudes anglaises

pour les 20 auditeurs américains.

Taux d'identification des attitudes (Anglais vs. Américains)

EBRIT (ref.) ®mAM

Figure 70 @ Taux d’identification en pourcentage pour chaque attitude, comparaison
entre auditeurs anglais et américains. La ligne pointillée indique le seuil du hasard (9%).
Signification des étiquettes : DC (declaration), IN (interrogation), EV (evidence), IR
(irritation), CO (command-authority), AL (scorn-aloofness), SI (sarcastic irony), DO
(doubt-incredulity), SU (surprise), SE (seduction) et PO (politeness).

Les résultats montrent que les sujets natifs percoivent mieux globalement les 11
attitudes comparant aux auditeurs américains. Rappelons que ce « native effect » a été
déja observé dans les résultats des attitudes japonaises (cf. supra), et ce résultat avec les

attitudes anglaises confirme de nouveau ce phénoméne.

Les auditeurs américains ont généralement reconnues toutes les attitudes sauf
Irritation en montrant le taux de reconnaissance assez faible pour politeness et sarcastic
irony. Comme nous avons vu dans Diaferia (2002), que méme les Anglais natifs ont
montré leur faible reconnaissance pour lattitude d’irritation, politeness et sarcastic
irony, nous pouvons alors facilement comprendre pourquoi les Américains n'ont pas
réussi a percevoir ces trois attitudes. Par contre, la faible reconnaissance de l'attitude de

doubt-incrédulity, contrairement aux sujets anglais qui l'ont trés bien pergu, est un
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comportement intéressant. Nous allons analyser ce curieux comportement au plus tard

dans le paragraphe dans lequel nous traitons des confusions des attitudes.
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Figure 71 : Comportement perceptif de 20 auditeurs américains pour les 11 attitudes

anglaises (la figure du haut présente les dimensions 1 et 2 ; celle du bas les dimensions 3

et 4). Les étiquettes rouges correspondent aux distributions des stimuli, les étiquettes

Dim3

noires indiquent les distributions des catégories d’attitudes. Les cercles bleus indiquent
la bonne perception des attitudes, les disques violets indiquent les confusions des
attitudes qui sont a l'intérieur.
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Un autre point important est que les Américains ont trés bien saisi 'attitude de

séduction anglaise comme chez les natifs.

d- Comportement perceptif des sujets américains en

I’analyse de correspondance

Afin d’observer le comportement perceptif des sujets américains, nous avons
calculé la distance des points cognitifs de 12 attitudes par rapport aux points stimuli

selon 'analyse de correspondance comme dans pour les résultats des sujets anglais.

Selon ce test statistique, les quatre premiéres dimensions expliquent 91% de la

variance.

Maintenant, voyons figure 71 en haut qui représente leur comportement perceptif
en deux dimensions (1% et 2éme Dimension). Selon le graphe présenté, presque tous les
points stimuli, et points perceptifs sauf seduction se situent a droite du graphe. Cela
signifie que l'attitude de seduction a été particuliérement bien discriminée par rapport
aux autres attitudes. L’attitude d’exclamation de surprise a été également Dbien
discriminée selon la figure 71 en bas. En revanche, le méme graphe montre que les
points du stimulus pour irritation et doubt-incredulity sont éloignés de leurs points
perceptifs. Cela signifie que ces deux attitudes anglaises ont été mal identifiées par les

Américains.

Par ailleurs, cette figure montre trois catégories des attitudes que les auditeurs
ont percues d'une maniére similaire. Les attitudes qui imposent 'opinion du locuteur :
irritation et command-authority se forment une catégorie localisée a droite du graphe.
Interrogation et doubt-incredulity se situent plutét en bas du graphe, et ce group
d’attitudes réclame la réaction de la part d’interlocuteur. Enfin la troisiéme catégorie est
composée de declaration, evidence, et politeness.

Nous allons approfondir les analyses de ces phénomeénes de confusions entre les

attitudes dans le paragraphe suivant.
e- Confusion entre attitudes

Dans les paragraphes précédents, la comparaison du taux d’identification des
attitudes, ainsi que la distribution des points perceptifs de ces attitudes selon 'analyse
de correspondance ont montré que cinq attitudes : declaration, interrogation, command-
authority, exclamation de surprise et seduction, ont été bien reconnues. Nous nous

concentrons donc sur six autres attitudes qui ont montré des confusions importantes.

Comme nous avons mentionné la catégorie des attitudes d’evidence, declaration et
politeness, la matrice de confusion (cf. tableau 27) montre également que les sujets
américains ont confondu evidence avec declaration comme les Anglais, mais ils l'ont
confondu également avec politeness. Concernant l'attitude de politeness, cela aussi a été
percu comme attitude qui manque d’intention particuliére, c’est-a-dire déclaration ou
interrogation. Il est a noter que les Anglais ont pergu cette attitude sans confusion

particuliére, mais avec le taux d’identification assez faible (24,2%)
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Tableau 27 : Matrices de confusion des 20 auditeurs américains. Les valeurs
présentées en gras indiquent le taux d’identification. Signification des étiquettes :
DC(declaration), IN(interrogation), SU(surprise), DO(doubt-incredulity), EV(evidence),
CO(command-authority), IR(irritation), PO(politeness), AL(scorn-aloofness),
SE(seduction) et Sl(sarcastic irony).

Attitudes présentées
Attitudes percues CO DC DO EV IN IR PO SI SC SE SU
Command Authority 38% 2% 2% 6% 1% 8% 3% 10% 7% 3% 2%

Declaration 18% H54% 3% 24% 12% 47% 23% 23% 18% 10% 2%
Doubt 3% 8% 11% 6% 8% 2% 8% 4% 3% 4% 12%
Evidence 8% 11% 7% 26% 7% 16% 12% 13% 13% 4% 2%
Interrogation 0% 1% 40% 0% 41% 2% 20% 3% 2% 1% 19%
Irritation 20 4% 1% 3% 1% T% 3% 14% 12% 2% 3%
Politeness 3% 12% 10% 21% 12% 6% 18% 4% 3% 5% 6%
Sarcastic Irony 3% 2% 8% 2% 5% 5% T% 11% 17% 8% 11%
Scorn Aloofness % 2% 3% 3% 2% 5% 3% 15% 20% 6% 3%
Seduction 1% 4% 0% 0% 1% 0% 2% 3% 5% 57% 0%
Surprise 1% 1% 14% 9% 9% 2% 2% 0% 0% 1% 39%

=+ Confusion importante

<«— Confusion réciprogue

Figure 72 : Graphe de Confusion pour 20 auditeurs américains ‘- pourcentage indiqué
en dehors de cercle signifie le degré de confusion en valeur relative. Autres pourcentages
écrits au dessous d’étiquette de chaque attitude représentent le taux de reconnaissance
des attitudes en valeur relative. Signification des étiquettes: DC (declaration), IN
(interrogation), SU (surprise), DO (doubt-incredulity), EV (evidence), CO (command-
authority), IR (irritation), PO (politeness), AL (scorn-aloofness), SE (seduction) et SI

(sarcastic irony).
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En ce qui concerne irritation et sarcastic irony, ces attitudes qui n'ont pas été
reconnues au dessus du seuil de hasard (9%) ont été percues chez les Américains comme
une simple déclaration. Puisque les sujets anglais ont reconnu ces attitudes avec le taux
d’identification a peine au dessus de seuil du hasard, les résultats des Américains pour
ces attitudes semblent liés avec la production de ces deux attitudes qui doivent étre peu

variées (ou peu intenses).

Quant a la catégorie des attitudes « interrogatives » confirmées par lanalyse de
correspondance, doubt-incredulity a été percu comme interrogation. Bien que les
auditeurs anglais laient aussi confondu avec interrogation, leur taux d’identification
pour doubt-incredulity est nettement supérieur a celui des Américains (41,7% pour les
Anglais contre 11,3% pour les Américains). Ce décalage du différent taux d’identification
pour lattitude de doute entre deux groupes concernés, implique que la réalisation de
doubt-incredulity peut étre différente chez les Américains, et le doute anglais leur

semble une attitude qui n’affirme aucune intention particuliére.
Par conséquent, ils pergoivent mal le doute exprimé en anglais britannique, et ils
reconnaissent ce doute comme simple interrogation systématiquement.
6.4.5.2. Les sujets francais

A la suite des résultats des Américains qui partagent la méme langue que les
Anglais britanniques, il s’agit cette fois des résultats des auditeurs frangais qui sont
européens qui habitent géographiquement juste a c6té des Anglais, et ils partagent

beaucoup de points communs culturels par rapport aux Américains.
a- Répartition des attitudes par rapport au hasard

Voici un test de y2afin de comparer la distribution des résultats par rapport au
hasard (cf. tableau 28).

Tableau 28 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs et toutes positions daccent lexical confondues) par rapport au hasard.

Attitude %2
Command-authority (CO) 694.3 (ddl: 10, p.<0.01)
Declaration (DC) 573.1 (ddl: 10, p.<0.01)
Doubt-incredulity (DO) 463.0 (ddl : 10, p.< 0.01)
Evidence (EV) 605.1 (ddl: 10, p.<0.01)
Interrogation (IN) 645.9 (ddl : 10, p.< 0.01)
Irritation (IR) 809.4 (ddl: 10, p.<0.01)
Politeness (PO) 313.4 (ddl : 10, p.< 0.01)
Sarcastic irony (SI) 253.6 (ddl : 10, p.< 0.01)
Scorn-aloofness (AL) 333.6 (ddl : 10, p.< 0.01)
Seduction (SE) 1099.3 (ddl : 10, p.< 0.01)
Surprise (SU) 361.9 (ddl : 10, p.< 0.01)
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Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

Cela explique donc que les variations expressives introduites par les attitudes
anglaises semblent donc renvoyer aux mémes significations pour les différents auditeurs

francais.
b- Effet de la longueur des énoncés
Répartition des différentes longueurs et des attitudes par rapport au hasard

Nous avons effectué un test de y2sur les résultats moyens entre les longueurs de

2 et 5 syllabes, toutes attitudes confondues.
Le résultat donne un effet significatif (ddl = 10, x2= 73.42, p. < 0.05).

Ces résultats démontrent que l'effet de la longueur de I'énoncé existe entre les
phrases de 2 syllabes et de 5 syllabes, ce qui est opposé aux résultats obtenus avec les

auditeurs américains.

Tauxd'identification des attitudes anglaises
(Anglais vs. Américains vs. Francais)

mBRIT (vef.)
mAM
EFR

DC IN EV IR CO AL SI DO SU ©SE PO

Figure 73 : Taux d’identification en pourcentage pour chaque attitude, comparaison
entre auditeurs anglais, américains et francgais. La ligne pointillée indique le seuil du
hasard (9%). Signification des étiquettes : DC (declaration), IN (interrogation), EV
(evidence), IR (irritation), CO (command-authority), AL (scorn-aloofness), SI (sarcastic
irony), DO (doubt-incredulity), SU (surprise), SE (seduction) et PO (politeness).

a- Taux d’identification des attitudes

D’aprés le taux d’identification des attitudes en pourcentage chez les Frangais
comparé a celui des anglophones (cf. figure 73), le taux global d’identification des
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auditeurs francais reste inférieur aux natifs sauf interrogation qui marque plus ou

moins le méme score que les natifs.

Lorsqu’on compare le taux d’identification de chacune des attitudes chez trois
groupes d’auditeurs, les auditeurs frangais n’ont pas réussi a reconnaitre irritation et
sarcastic irony comme les sujets américains. De plus, ils n’arrivaient pas a identifier

politeness (score au dessous du seuil du hasard).

Parmi ces 11 attitudes, nous constatons que quatre attitudes telles que scorn-
aloofness, sarcastic irony, seduction et politeness sont classées comme les attitudes
culturelles. D’abord la politesse de chaque langue est étroitement liée avec la culture de
chacun. Deuxiémement, la morphologie de lattitude de sarcasme par exemple, peut

apparaitre différemment en japonais (Hamasaki et al., 1999).

En prenant compte de ces aspects culturels, si nous regardons le comportement
des Frangais pour ces quatre attitudes culturelles, il est facile de remarquer que seule
Pattitude de séduction est trés bien reconnue autant chez les auditeurs américains que
chez les francais. Par contre, la perception de I'attitude de scorn-aloofness (mépris) entre
les sujets natifs et les non natifs montre un décalage important. Les auditeurs non natifs

montrent un taux de perception nettement plus faible que celui des auditeurs anglais.

Quant a politeness, les sujets américains ont mieux pergu cette attitude culturelle
par rapport aux sujets frangais. Cela implique peut-étre que I'influence de la langue est
plus importante que la distance géographique de ces deux pays pour la perception de la

politesse anglaise.

En ce qui concerne sarcastic irony, le taux de reconnaissance de tous les groupes
incluant le groupe des sujets anglais est faible. Il est donc possible que ce soit I'influence

du locuteur au niveau de la production.

b- Comportement perceptif des sujets francais en analyse
de correspondance

Ensuite, nous avons analysé le comportement perceptif des sujets francais par

rapport aux stimuli par 'analyse de correspondance.

Tout d’abord, les quatre premiéres dimensions extraites par cette analyse

statistique expliquent 94% de la variance.

La figure 74 en haut représente leur comportement perceptif en deux dimensions
(Dimension 1 et 2). Selon le graphe présenté, nous voyons que deux attitudes : command-
authority et seduction, sont localisées dans une position isolée par rapport aux autres
attitudes. Cela signifie que ces deux attitudes ont été trés bien discriminées. Par contre,
le point perceptif d’irritation est décalé par rapport au point de stimulus pour lattitude

correspondante. C’est-a-dire, irritation a été mal reconnue chez les auditeurs frangais.
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Figure 74 : Comportement perceptif de 30 auditeurs frangais pour les 11 attitudes

anglaises présenté en deux dimensions (la figure du haut présente les 1°¢ et 2°me

dimensions. Celle du bas illustre les 3°me et 4°me dimensions. Les étiquettes en rouge

correspondent aux distributions de chaque stimulus, les étiquettes abrégées en noir

indiquent les distributions de chaque catégorie d’attitude. Les cercles bleus indiquent la

bonne perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur violette signifient

des catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.
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Par ailleurs, cette figure montre globalement deux catégories d’attitudes que les
auditeurs ont percues d'une maniére similaire. Le point perceptif pour declaration,
evidence, irritation, politeness, sarcastic irony et scorn-aloofness s’est repartie sur la
partie gauche du graphe, et 'autre catégorie est composée des attitudes qui réclament la
réaction de l'interlocuteur telles que exclamation of surprise, interrogation et doubt-

incredulity.

La figure 74 en bas illustre la mauvaise reconnaissance d’irritation et de sarcastic
irony chez les Francgais d'une part, et la bonne reconnaissance d’exclamation of surprise,

seduction, command-authority et interrogation d’autre part.

Dans le paragraphe suivant, nous traitons plus de détails sur ce mécanisme de

confusion entre les attitudes.
a- Confusion entre attitudes

En comparant le taux d’identification de chacune des attitudes, les auditeurs
francais n’ont pas réussi a identifier trois attitudes (irritation, politeness et sarcastic
irony). Bien que leur taux d’identification pour doubt-incredulity et scorn-aloofness fiit
au dessus de hasard, leur degré de reconnaissance pour ces deux attitudes était

nettement plus faible que les natifs.

Tableau 29 @ Matrices de confusion des 30 auditeurs francais. Les valeurs présentées
en gras indiquent le taux d’identification. Signification des étiquettes - DC (declaration),
IN (interrogation), EV (evidence), IR (irritation), CO (command-authority), AL (scorn-
aloofness), SI (sarcastic irony), DO (doubt-incredulity), SU (surprise), SE (seduction) et
PO (politeness).

Attitudes présentées
Attitudes per¢cues CO DC DO EV IN IR PO SI SC SE SU
Command Authority 44% 3% 0% 6% 1% 4% 2% 7% 2% 1% 5%

Declaration 15% 43% 11% 31% 10% 48% 33% 27% 24% 12% 5%
Doubt 0% 3% 11% 1% 12% 1% 8% 2% 2% 2% 5%
Evidence 12% 11% 7% 35% 8% 24% 15% 16% 15% 9% 13%
Interrogation 0% 0% 38% 2% 46% 0% 13% 0% 0% 0% 12%
Irritation 18% 10% 1% 6% 1% 4% 7% 10% 2% 1% 6%
Politeness 1% 6% 8% 10% 5% 5% 8% 5% 8% 6% 2%
Sarcastic Irony 2% 3% 6% 2% 4% 4% 2% 5% 6% 6% 11%
Scorn Aloofness % 11% 1% 1% 2% 6% 7% 13% 18% 4% 5%
Seduction 1% 9% 2% 0% 3% 3% 1% 14% 23% 58% 1%
Surprise 0% 0% 15% 4% 9% 1% 4% 1% 1% 1% 35%

En revanche, quatre attitudes (seduction, command-authority, interrogation et
exclamation of surprise) ont été bien discriminées selon l'analyse de correspondance.
Nous avons également identifié deux catégories du comportement des auditeurs pour les
attitudes. La premiére catégorie des attitudes est composée des attitudes

« interrogative » : exclamation of surprise, interrogation et doubt-incredulity, et la
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deuxiéme consiste en declaration, evidence, irritation, politeness, sarcastic irony et

scorn-aloofness.

Voyons maintenant le taux de confusion pour chaque attitude présenté (cf.
tableau 29).

' Attitude mal reconnue
=+ Confusion importante

<«— Confusion réciprogue
Figure 75 : Graphe de Confusion pour 30 auditeurs frangais ° pourcentage indiqué en

dehors de cercle signifie le degré de confusion en valeur relative. Autres pourcentages
écrits au dessous d’étiquette de chaque attitude représentent le taux de reconnaissance
des attitudes en valeur relative. Signification des étiquettes: DC(declaration),
IN(interrogation), EV(evidence), IR(rritation), CO(command-authority), AL(scorn-
aloofness), Sl(sarcastic irony), DO(doubt-incredulity), SU(surprise), SE(seduction) et
PO(politeness).

Les résultats tirés de ces matrices de confusions confirment que trois attitudes :
interrogation, exclamation of surprise et seduction ont été reconnues sans aucune
confusion particuliere. Quant a command-authority, elle a été bien percue aussi en
montrant une légere confusion avec irritation. Nous ajoutons également declaration

dans ce groupe des attitudes bien pergues.

Evidence a été confondue avec declaration. Contrairement aux auditeurs

américains, les Frangais n’ont pas confondu cette attitude avec politeness.

En ce qui concerne scorn-aloofness, il a été confondu avec declaration et seduction.
Cette confusion avec séduction est intéressante car ces deux attitudes ne ressemblent
pas du tout au niveau cognitif. Ce phénomeéne n’a pas été observé chez les auditeurs

américains.
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Quatre attitudes ayant été mal reconnues: doubt-incredulity, irritation,
politeness et sarcastic irony ont été percu généralement comme attitude sans intention

particuliére.

Politeness et sarcastic irony ont été percues comme declaration, et doubt-

incredulity a été percu comme interrogation.
Seule irritation a été percue comme evidence ou declaration.

Un autre point important a noter que les auditeurs francais n’ont pas montré de
confusion entre declaration et interrogation. Cela implique donc que cette confusion est

bien particuliére chez les Frangais pour seulement la déclaration japonaise.

6.4.5.3. Les sujets japonais

A la suite des résultats des occidentaux (Américains et Francais), il s’agit cette
fois des résultats des auditeurs japonais qui sont éloignées de langlais

géographiquement et culturellement.
a- Répartition des attitudes par rapport au hasard

Voici un test de x2afin de comparer la distribution des résultats par rapport au
hasard (cf. tableau 30).

Tableau 30 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs et toutes positions daccent lexical confondues) par rapport au hasard.

Attitude x2
Command-authority (CO) 585.7 (ddl : 10, p.<0.01)
Declaration (DC) 452.3 (ddl: 10, p.< 0.01)
Doubt-incredulity (DO) 669.5 (ddl : 10, p.< 0.01)
Evidence (EV) 479.1 (ddl: 10, p.<0.01)
Interrogation (IN) 1150.7 (ddl: 10, p.<0.01)
Irritation (IR) 819.4 (ddl: 10, p.<0.01)
Politeness (PO) 382.5 (ddl: 10, p.< 0.01)
Sarcastic irony (SI) 298.9 (ddl : 10, p.< 0.01)
Scorn-aloofness (AL) 358.3 (ddl : 10, p.< 0.01)
Seduction (SE) 285.7 (ddl: 10, p.< 0.01)
Surprise (SU) 847.3 (ddl: 10, p.< 0.01)

Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

Cela explique donc que les variations expressives introduites par les attitudes
anglaises semblent donc renvoyer aux mémes significations pour les différents auditeurs

japonais.
b- Effet de la longueur des énoncés

Répartition des différentes longueurs et des attitudes par rapport au hasard
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Nous avons effectué un test de y2sur les résultats moyens entre les longueurs de

2 et 5 syllabes, toutes attitudes confondues.
Le résultat donne un effet significatif (ddl = 10, %2 = 80.67, p. < 0.05).

Ces résultats démontrent que l'effet de la longueur de I'énoncé existe entre les
phrases de 2 syllabes et de 5 syllabes, ce qui est opposé aux résultats obtenus avec les
auditeurs américains.

c- Taux d’identification des attitudes

Selon la figure 76 qui représente le taux d’identification des attitudes en
pourcentage chez les Japonais comparant avec celle des natifs, le taux global
d’identification des auditeurs japonais reste inférieur aux natifs sauf interrogation et

exclamation of surprise.

Tauxd'identification des attitudes anglaises
(Anglais vs. Américains vs. Francais vs. Japonais)
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Figure 76 @ Taux d’identification en pourcentage pour chaque attitude, comparaison
entre auditeurs anglais, américains, frangais et japonais. La ligne pointillée indique le
seuil du hasard (9%). Signification des étiquettes : DC (declaration), IN (interrogation),
EV (evidence), IR(rritation), CO (command-authority), AL (scorn-aloofness), SI
(sarcastic irony), DO (doubt-incredulity), SU (surprise), SE (seduction) et PO (politeness).

Comme les résultats des sujets occidentaux, les sujets japonais n’ont pas réussi a

reconnaitre deux attitudes: irritation et sarcastic irony. Concernant le faible taux
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d’identification d’irritation, sarcastic irony est expliqué par le faible taux de validité (cf.
le taux d’identification des natifs). En ce qui concerne politeness, les auditeurs japonais
lont mieux reconnue que les sujets frangais, mais le taux de reconnaissance reste faible.
Par contre le taux d’identification de scorn-aloofness des sujets de quatre groupes testés
indique clairement que les seuls natifs qui marquent le taux d’identification largement
supérieur par rapport aux sujets non natifs, et celui des autres groupes reste juste au

dessus du bar du seuil.

Nous mentionnons également deux autres points importants. D’abord, les
auditeurs japonais n’ont pas aussi bien reconnu lattitude d’evidence que les sujets
occidentaux. Le second point est que doubt-incredulity a été mieux reconnu chez les
Japonails par rapport aux sujets occidentaux. Rappelons que cette attitude a été une des

attitudes plus difficiles a percevoir chez les auditeurs américains et frangais.

Enfin, 'attitude de séduction qui ne semble peut-étre pas exister chez les hommes
japonais a été reconnue correctement chez les auditeurs japonais, mais avec le taux

d’identification largement au dessous de celui des autres groupes.

d- Comportement perceptif des sujets japonais en analyse
de correspondance

Dans ce paragraphe, nous observons la distribution des points perceptifs pour les
sujets japonais par rapport aux stimuli en deux dimensions calculées par I'analyse de

correspondance.

Tout d’abord, les quatre premiéres dimensions extraites par cette analyse

statistique expliquent 96% de la variance.

La figure 77 en haut représente leur comportement perceptif en deux dimensions
(1%re et 2éme Dimension). Selon le graphe présenté, nous voyons que deux attitudes :
exclamation of surprise et seduction, sont localisées dans une position isolée par rapport
aux autres attitudes. Cela signifie que ces deux attitudes ont été trés bien discriminées.
Par contre, le point perceptif d’irritation et sarcastic irony est décalé par rapport au
point de stimulus pour chacune des attitudes correspondantes. C’est-a-dire, ces deux
attitudes ont été mal reconnues chez les auditeurs japonais comme deux autres groups

des sujets non natifs (les Américains et les Francais).

Par ailleurs, aucune catégorie d’attitudes n’est identifiée visuellement, et la
plupart des attitudes se confondent avec déclaration. Ce phénomeéne nous suggere que
les sujets japonais ont eu du mal a identifier la subtilité de variété des attitudes que le

locuteur anglais a exprimées.

La figure 77 en bas illustre de nouveau la mauvaise reconnaissance d’irritation
d’'une part, et la bonne reconnaissance d’exclamation of surprise, seduction, command-

authority et interrogation d’autre part.

Dans le paragraphe suivant, nous analysons des détails de matrices de confusions

entre les attitudes.
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Figure 77 : Comportement perceptif de 34 auditeurs japonais pour les 11 attitudes
anglaises (la figure du haut présente les dimensions 1 et 2. Celle du bas les dimensions 3
et 4). Les étiquettes rouges correspondent aux distributions des stimuli, les étiquettes
noires indiquent les distributions des catégories d’attitudes. Les cercles bleus indiquent
la bonne perception des attitudes, les disuqes violets indiquent les confusions d’attitudes

qui sont a l'intérieur.
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e- Confusion entre attitudes

A la suite de la comparaison du taux d’identification des attitudes chez les
auditeurs japonais par rapport aux sujets occidentaux, ainsi par l'analyse de
correspondance pour ces données, les auditeurs japonais n‘ont pas réussi a identifier
deux attitudes (irritation et sarcastic irony) comme les autres groups des auditeurs non

natifs.

Concernant lattitude de politeness, les auditeurs japonais 'ont mieux reconnue
que les sujets frangais, mais le taux de reconnaissance reste faible. Leur taux
d’identification pour doubt-incredulity et scorn-aloofness était au dessus de hasard, mais
leur degré de reconnaissance pour ces deux attitudes était nettement plus faible que les

natifs.

L’attitude de seduction a été bien identifiée chez les Japonais comme les autres
groups, mais leur taux d’identification était largement au dessous par rapports aux
sujets occidentaux. Du méme, trois attitudes (command-authority, interrogation et
exclamation of surprise) ont été bien discriminées selon l'analyse de correspondance.
Nous n’avons identifié aucune catégorie des attitudes similaires. Regardons maintenant

le taux de confusion pour chaque attitude présenté (cf. tableau 31).

Ces matrices de confusions confirment que trois attitudes: (declaration,
interrogation, surprise et seduction) ont été reconnues sans aucune confusion
particuliéere comme dans les résultats des auditeurs frangais. Toute fois, le taux
identification de seduction reste trés faible (27.0%) comparant a celui des Francais
(58,1%).

Command-authority était une des attitudes trés bien reconnues selon 'analyse de
correspondance, mais nous voyons dans ce tableau qu’elle a été confondue avec irritation.
Nous nous rappelons que cette confusion est partagée chez tous les sujets non-natifs,
mais les natifs n’ont pas montré cette tendance. Quant a doubt-incredulity, elle a été
reconnue avec un taux didentification trés faible (18,9%), et percu comme simple

interrogation en plus part des stimuli.

Ensuite, quatre attitudes (cercles remplis de couleur grise en figure 78) ont été
mal reconnues. Il s’agit d’evidence, politeness, irritation, scorn-aloofness et sarcastic

irony qui ont été pergu plupart des cas comme attitude sans intention particuliére.

Cest-a-dire, toutes ces attitudes sauf politeness ont été pergues tous comme
simple déclaration, et politeness, quant a elle, a été pergu comme une déclaration ou une

simple interrogation.
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Tableau 831 ‘@ Matrices de confusion pour 34 auditeurs japonais. Les valeurs présentées
en gras indiquent le taux d’identification. Signification des étiquettes - DC (declaration),
IN (interrogation), EV (evidence), IR (irritation), CO (command-authority), AL (scorn-
aloofness), SI (sarcastic irony), DO (doubt-incredulity), SU (surprise), SE (seduction) et
PO (politeness).

Attitudes présentées
Attitudes percues CO DC DO EV IN IR PO SA SC SE SU
Command Authority 34% 2% 2% 5% 1% 7% 1% 9% 3% 4% 7%

Declaration 16% 36% 6% 37% 2% 48% 31% 30% 32% 15% 2%
Doubt 0% 3% 19% 2% 15% 3% 8% 3% 4% 4% 12%
Evidence % 6% T% 16% 3% 7% 10% 8% 6% 6% 3%
Interrogation 0% 1% 43% 2% b6% 1% 18% 0% 0% 0% 4%
Irritation 26% 8% 1% 5% 0% 5% 3% 14% 8% 5% 12%
Politeness % 12% 8% 12% 9% 16% 16% 9% 12% 17% 2%
Sarcastic Irony 4% 8% 5% 5% 2% 5% T% 8% 12% 11% 7%
Scorn Aloofness 4% 16% 1% 2% 3% 4% 4% 13% 13% 10% 1%
Seduction 0% 7% 2% 1% 4% 2% 0% 6% 10% 27% 0%
Surprise 2% 1% "% 12% 5% 1% 1% 0% 0% 1% 49%

@ Attitude mal reconnue

= (Confusion importante
<«— Confusion réciprogue
Figure 78 : Graphe de Confusion pour 34 auditeurs japonais - pourcentage indiqué en

dehors de cercle signifie le degré de confusion en valeur relative. Autres pourcentages
écrits au dessous d’étiquette de chaque attitude représentent le taux de reconnaissance
des attitudes en valeur relative. Signification des étiquettes: DC(declaration),
IN(interrogation), EV(evidence), IR(rritation), CO(command-authority), AL(scorn-
aloofness), Sl(sarcastic irony), DO(doubt-incredulity), SU(surprise), SE(seduction) et
PO(politeness).
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6.4.6. Conclusion

L’objectif de ce test perceptif avec les attitudes anglaises pour les sujets non natifs
est d’évaluer des comportements perceptifs des auditeurs de différents pays pour les
attitudes anglaises britanniques qui ont été validé dans les travaux de Diaferia (2002)
décrit supra. Puisque les attitudes sont acquis dans la société, et elles refletent donc un
aspect culturel fort, il est particuliérement intéressant de voir un décalage au niveau
perceptif des Anglais avec les sujets francais qui partage beaucoup de points communs
culturels avec les Anglais, et avec les sujets américains qui partage la méme langue, et
enfin avec les sujets japonais qui sont éloignés de cette langue culturellement, et qui

regoivent des informations uniquement par les média.

En manipulant le corpus des 11 attitudes anglaises britanniques ayant été validé
par les Anglais britanniques, nous avons effectué une série du test de perception aupres
des auditeurs américains, francais et japonais afin de mesurer la distance perceptive

entre les attitudes et de voir le décalage de comportement entre ces groupes de sujets.

Une série du test khi deux reléve les points suivants. D’abord, la distribution des
attitudes est différente du hasard pour tous les auditeurs qui ont participé a ce test.
Second point important est qu’il y a un effet significatif de longueur des énoncés pour les
Japonais, et les Francais, mais cette influence était absente chez les anglophones (les
Anglais et les Américains).

Dans un premier temps nous avons récapitulé la validation d’'un ensemble des 11
attitudes auprés des Anglais britanniques dans les travaux de Diaferia (2002), puis la
comparaison du taux d’identification des attitudes anglaises chez quatre groupes des
sujets testés montre que les natifs ont pergu généralement mieux que les sujets non-
natifs. Ce résultat correspond au résultat obtenu par les résultats de 12 attitudes
japonaises, et cela confirme le « native effect » mentionné dans les travaux d’Erickson
(2003), Scherer et al. (2001), Shigeno (1998).

Contrairement aux natifs, les auditeurs non-natifs ont du mal a reconnaitre trois
attitudes : irritation, sarcastic irony et politeness. L’origine de ce faible taux
d’identification est expliquée par le faible taux de validité des auditeurs anglais (cf. le

taux d’identification des natifs).

En ce qui concerne lattitude de scorn-aloofness, le taux d’identification pour cette
attitude chez les auditeurs non natifs est nettement plus faible que celui des natifs
(19,6% pour les Américains, 18,3% pour les Francais, 13,5% pour les Japonais). Ce
résultat indique clairement que les seuls natifs qui marquent le taux d’identification
largement au dessus du seuil du hasard (49,2%), et celui des autres groupes reste a peine

au dessus du bar du seuil.

Un autre point important a noter que les auditeurs japonais ne reconnaissent pas
bien l'attitude d’evidence que les sujets occidentaux. En revanche, doubt-incredulity est

mieux reconnu chez les Japonais par rapport aux sujets occidentaux.
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Enfin, Pattitude de seduction qui nous semble une des attitudes culturelles est
reconnue correctement auprés de tous les auditeurs non natifs, mais le taux
d’identification de cette attitude pour les auditeurs japonais reste largement au dessous
de celui des autres groupes (27,0% pour les Japonais contre 74,2% pour les Anglais,

56,7% pour les Américains et 58,1% pour les Francais).

Ensuite, l'analyse de correspondance montre que tous les auditeurs ayant
participé a cette expérimentation ont généralement du mal a percevoir sarcastic irony et
irritation. Ce faible taux d’identification peut étre du au fait que la réalisation de ces
expressions est peu variable, et que c’est probablement trés susceptible a percevoir
méme chez les natifs. Bien que les auditeurs natifs aient tres bien discriminé scorn-
aloofness par rapport aux autres attitudes, cette attitude est souvent mélangée avec
d’autres attitudes chez les non natifs. De plus, la mauvaise reconnaissance de doubt-
incredulity est observée chez les auditeurs américains et francais. Le point perceptif de

ces deux groups d’auditeurs pour cette attitude se trouve a c6té d’interrogation.

Par ailleurs, nous avons identifié deux autres catégories du comportement des
attitudes chez les sujets américains : Une catégorie des attitudes qui imposent I'opinion
du locuteur (irritation et command-authority) et 'autre est composée de declaration,

evidence, et politeness.

En ce qui concerne les auditeurs japonais, nous n’avons identifié aucune catégorie
des attitudes, et la plupart des attitudes se confondent avec déclaration. Ce phénomeéne
nous suggeére que les sujets japonais ont eu du mal a identifier la subtilité de variété des

attitudes que le locuteur anglais a exprimées.

Par la suite, 'analyse des matrices de confusions montre un peu plus de détails

sur le degré de confusions entre les attitudes percues.

Les auditeurs anglais reconnaissent quatre attitudes: declaration, command-
authority, politeness et seduction, sans montrer de confusion particuliére. Parmi ces
quatre attitudes, les auditeurs non natifs reconnaissent declaration et seduction aussi
bien que les natifs. Toute fois, le taux identification de seduction chez les auditeurs
japonais reste trés faible comparant aux sujets occidentaux. Une explication possible
pour ce phénomeéne est que l'attitude de séduction refléte un aspect culturel tres fort et
que cette expression chez les hommes japonais peut étre absente ou tout a fait différente
par rapport a la notion de cette attitude au sein de la culture occidentale.

Les auditeurs non natifs reconnaissent également interrogation et exclamation of
surprise sans confusion importante. En ce qui concerne ces deux attitudes, ce sont les
auditeurs japonais qui identifient le mieux parmi quatre groups testés. Rappelons que
lors du test perceptif avec les attitudes japonaises, exclamation de surprise a été parmi
les attitudes tres bien pergues chez les auditeurs n’ayant aucune connaissance de cette
langue. Nous considérons que les auditeurs japonais recgoivent le moins l'influence du
contenu sémantique parmi tous les sujets participés pour cette expérimentation car la

plupart des sujets japonais réclamaient, apres le test, la difficulté de compréhension sur
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ceux qui ont été dit lors du test perceptif. Ce degré d’influence lexicale a probablement
donné ce résultat. Il est a noter également que la confusion entre interrogation et
declaration chez les auditeurs frangais ayant eu une confusion entre ces deux attitudes

lors du test perceptif avec les attitudes japonaises est absente.

Conformément les résultats d’analyse de correspondance, command-authority est
également généralement bien pergu chez les auditeurs non natifs. Cependant, ils
montrent une légére confusion cette attitude avec irritation contrairement aux sujets

natifs qui n’ont pas cette confusion.

A contrario, nous avons identifié par l'analyse de correspondance que tous les
auditeurs ayant participé a cette expérimentation ont généralement du mal a percevoir
sarcastic irony et irritation, et nous avons conclu que ce faible taux d’identification peut
étre du au fait que la réalisation de ces expressions est peu variable, et que c'est
probablement trés susceptible a percevoir méme chez les natifs. Irritation est confondue
avec declaration et evidence chez les auditeurs anglais et francais. Les auditeurs
américain et japonais la reconnaissent comme simple déclaration. Quant a sarcastic
irony, cette attitude est confondue avec irritation dans les résultats des sujets anglais.
Cela preuve que les sujets anglais considérent cette attitude comme une attitude
d'imposition. Par contre, les auditeurs non natifs pergoivent cette attitude comme

déclaration simple.

Quant a Politeness, contrairement aux sujets anglais qui reconnaissent cette
attitude sans confusion particuliére malgré son faible taux d’identification, cette attitude
culturelle est reconnue chez les auditeurs non natifs comme déclaration ou interrogation.
Autrement-dit, les sujets natifs ne reconnaissent aucune intention particuliére de la part

du locuteur pour 'expression de cette attitude.

Une autre attitude culturelle : scorn-aloofness, est reconnue en montrant une
confusion avec sarcastic irony parmi les auditeurs anglais. En revanche, les auditeurs
non natifs ont du mal a reconnaissent cette attitude, mais avec le taux d’identification
assez faible. Cette attitude a généralement une confusion avec déclaration ou
interrogation, c’est-a-dire, les attitudes n’ayant aucune intention particuliére. Seuls
sujets frangais montrent aussi une confusion entre cette attitude et seduction. Cette
confusion avec séduction est intéressante car ces deux attitudes ne ressemblent pas du

tout au niveau cognitif.

Concernant doubt-incredulity, cette attitude est confondue avec interrogation chez
les Anglais. Cette confusion est partagée avec les sujets non natifs, mais leur taux
d’identification pour cette attitude est nettement supérieur a celui des Américains. Ce
décalage du différent taux d’identification pour I'attitude de doute entre les natifs vs. les
non natifs, implique que la réalisation de doubt-incredulity peut étre différente chez les
non natifs, et le doute anglais leur semble une attitude qui n’affirme aucune intention
particuliére. Par conséquent, ils percoivent mal le doute exprimé par 1’Anglais, et ils

reconnaissent ce doute comme simple interrogation systématiquement.

221



Perception interculturelle des attitudes

Enfin Pattitude d’evidence est confondue avec simple déclaration parmi tous les
quatre groups testés. Seuls auditeurs américains confondent cette attitude avec

politeness.

6.5. Attitudes francgaises percues par des Américains et
des Japonais

6.5.1. Objectif du test perceptif

L’objectif de ce test est d’évaluer les comportements perceptifs des auditeurs de
différents pays pour les attitudes frangaises qui ont été validées supra. Ici, notre intérét
est d’'identifier un décalage du comportement perceptif entre les sujets natifs (Francais),
les Américains qui partagent la culture occidentale, et les sujets japonais qui sont
éloignés de cette langue culturellement, et qui n'ont aucune d’idée a propos de la langue

francaise.

6.5.2. Choix des attitudes du francais

Nous avons décrit les 12 attitudes représentatives que nous avons retenues pour
la validation des attitudes francgaises supra. Il s’agit de : doute-incrédulité, évidence,
exclamation de surprise, autorité, Irritation, mépris, ironie sarcastique, séduction,
politesse, déclaration et question-simple. Comme les attitudes anglaises que nous avons
sélectionnées, certaines de ces attitudes sont spécifiques ou particuliéres a la culture
occidentale : séduction qui est probablement difficile a éliciter en japonais, ironie
sarcastique, politesse et mépris qui peuvent aussi étre les attitudes qui possédent les

aspects culturels forts.

Concernant la définition de chacune des attitudes sélectionnées en langue

maternelle des sujets, voir Annexe.

Tableau 32 : Corpus des attitudes francais - quatre phrases de longueur variée.

Syllabe Phrase Structure
1 Leau mot isolé
2 I’eau bout N+V
5 L’auto dérapait N+V
7 Les gars coupaient des ronding N+V+C
6.5.3. Composition du Corpus

Les phrases que nous avons sélectionnées sont aussi identiques a celles que nous

avons employées pour les sujets francais.
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6.5.4. Méthodologie expérimentale

6.5.4.1. Stimuli

Nous avons ainsi choisi exactement les mémes phrases qui ont été utilisées lors

du test de validation.

4 énoncés différents produits selon 12 attitudes, soit un nombre total de 48

stimuli ont été utilisés pour les tests de perception suivants.

6.5.4.2. Matériel

Le test perceptif a été effectué sur l'interface du logiciel « Revolution ». Cette
interface comporte, de fagon permanente, la consigne du test perceptif, le choix fermé des
12 attitudes possibles et les définitions des attitudes présentées. Cette interface a été
créée en langue maternelle du sujet®? (japonais et anglais).

6.5.4.3. Procédure

Le test perceptif a été conduit sujet aprés sujet, individuellement. Lors du test, le
sujet est assis en face d'un ordinateur; et l'ordre de présentation des stimuli est
aléatoire et différent pour chaque sujet. Pendant le test, le sujet doit choisir quelle
attitude et a pergue dans un choix fermé des 12 attitudes possibles. Le sujet ne peut
écouter qu'une seule fois chaque stimulus avant de choisir lattitude qu’il a pergu afin

d’éviter que le sujet s’entraine au cours du test.

Lors du commencement du test perceptif, on a demandé au sujet de lire la
consigne affichée sur ’écran. Ensuite, on a expliqué briévement la tache et la consigne,
puis la définition des 12 attitudes en langue maternelle du sujet afin d’assurer la
compréhension e chacune des attitudes utilisées. Enfin a la fin du test perceptif, nous
avons interrogé le sujet a propos des attitudes afin de savoir quelles attitudes étaient

difficiles a distinguer ou §’il avait percu d’autres attitudes qui n’étaient pas proposées.
6.5.4.4. Sujets

Un nombre total des auditeurs qui ont participé a ce test perceptif est de 59 :

21 auditeurs américains (9 sujets masculins et 12 sujets féminins)

38 auditeurs japonais (15 sujets masculins et 23 sujets féminins).

L’age moyen est de 28,8 pour les auditeurs américains, 20,3 pour les auditeurs

japonais. Aucun sujet n’a réclamé le trouble d’écouter lors du test.

En ce qui concerne les auditeurs japonais, ils sont tous Japonais natifs venant de
régions variées. Ils habitent tous au Japon pour toujours, sans jamais séjourner a

Iétranger. Ils n’'ont aucune connaissance de la langue francaise.

32 Les interfaces en d’autres langues sont présentées en annexe.
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Tous les auditeurs américains sont des étudiants a Black Hills State University,
Spearfish dans 1'état de South Dakota aux Etats-Unis. Ils n’ont jamais séjourné en
Europe avant la passation du test, et ils n'ont aucune connaissance sur la langue

francaise comme les sujets japonais.
6.5.5. Résultats du test perceptif

6.5.5.1. Les sujets américains

Afin de comparer le comportement perceptif des sujets américains par rapport

aux natifs, voyons d’abord les résultats extraits par la série des tests statistiques.
a- Répartition des attitudes par rapport au hasard

De la méme maniére que pour les résultats des sujets francais, nous avons

effectué un test de y? afin de comparer la distribution des résultats par rapport au
hasard (cf. tableau 33).

Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

Nous avons donc confirmé que des auditeurs américains lorsqu’ils percoivent des

attitudes anglaises, répondent de maniére cohérente.

Tableau 33 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs confondues) par rapport au hasard.

Attitude X2
Admiration (AD) 62.3 (ddl : 11, p.<0.01)
Autorité (AU) 173.0 (ddl : 11, p.<0.01)
Déclaration (DC) 179.0 (ddl: 11, p.<0.01)
Doute-incrédulité (DO) 224.3 (ddl: 11, p.<0.01)
Evidence (EV) 20.4 (ddl: 11, p.<0.01)
Exclamation de surprise (EX) 325.3 (ddl: 11, p.<0.01)
Irritation (IR) 120.6 (ddl: 11, p.<0.01)
Mépris (ME) 39.4 (ddl: 11, p.<0.01)
Politesse (PO) 118.6 (ddl: 11, p.<0.01)
Question-simple (QS) 190.3 (ddl: 11, p.<0.01)
Ironie-sarcastique (SA) 34.3 (ddl: 11, p.<0.01)
Séduction (SE) 78.0 (ddl: 11, p.<0.01)
b- Effet de la longueur des énoncés

Répartition des différentes longueurs et des attitudes par rapport au

hasard

Pour observer l'effet de la longueur sur le choix des attitudes, nous avons effectué
le test de y2sur les résultats moyens entre les longueurs de 1 et 2 syllabes, de 2 et 5

syllabes et de 5 et 7 syllabes, toutes attitudes confondues.
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Le test de y2?sur les résultats moyens par longueur de 1 syllabe et 2 syllabes,
toutes attitudes confondues, ne donne pas d’effet significatif (ddl = 11, 2= 17.26, p. >
0.05).

Concernant la longueur de 2 et 5 syllabes, toutes attitudes confondues, nous
n’avons pas identifié d’effet significatif non plus (ddl = 11, x2= 9.68, p. > 0.05).

Enfin pour la longueur de 5 et de 7 syllabes, toutes attitudes confondues, le test 2

ne donne pas non plus d’effet significatif (ddl = 11, x2= 9.86, p. > 0.05).

Ce résultat démontre donc que l'effet de la longueur de I’énoncé n’existe pas sur le

choix des attitudes chez les auditeurs américains.
c- Taux d’identification des attitudes

Ensuite, nous avons calculé le taux d’identification des attitudes en pourcentage
afin de comparer le degré d’identification des attitudes anglaises chez les auditeurs

américains par rapport aux sujets francais.

La figure 79 présente l'histogramme du taux d’identification des 12 attitudes

frangaises pour les 21 auditeurs américains.

Les auditeurs américains ont reconnu toutes les attitudes au dessus du seuil de
hasard. Pourtant, les résultats montrent que les natifs reconnaissent globalement mieux

ces 12 attitudes frangaises comparant aux sujets américains.

Taux d'identification des attitudes
(Francais vs. Américains)

EFR (réf.) ®mAM

Figure 79 : Taux d’identification en pourcentage pour chaque attitude, comparaison
entre auditeurs anglais et américains. La ligne pointillée indique le seuil du hasard
(8,4%). Signification des étiquettes @ DC (déclaration), QS (question-simple), EV
(évidence), IR (rritation), AU (autorité), ME (mépris), SA (ironie-sarcastique), DO
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(doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise), SE (séduction), PO (politesse) et AD

(admiration).

Lorsqu’on regarde le taux de chacune des attitudes, les sujets américains ont
aussi bien reconnu que les natifs pour question-simple, irritation et exclamation de

surprise.

En ce qui concerne mépris, ironie sarcastique et politesse, le degré de leur
reconnaissance reste faible comme les résultats des natifs. Cette faible reconnaissance

est probablement due a la faible expressivité de la part de la locutrice.

En revanche, cinq attitudes : évidence, autorité, doute-incrédulité, séduction et
admiration, ont été nettement moins bien reconnues chez les américains par rapport aux
natifs. Surtout l'attitude d’évidence a été a peine au dessus du seuil de hasard chez les

américains, alors que les Francais 'ont trés bien reconnue.

Nous nous rappelons que généralement les Américains reconnaissent mal
lattitude d’évidence de trois langues cibles (japonais, anglais et francais), et leur
expression d’évidence en anglais américain peut étre trés différente par rapport a ces

trois langues.

d- Comportement perceptif des sujets américains en
I’analyse de correspondance

Afin d’observer le comportement perceptif des sujets américains, nous avons
calculé la distance des points cognitifs de 12 attitudes par rapport aux points stimuli

selon 'analyse de correspondance comme pour les résultats des sujets francais.

Selon ce test statistique, les quatre premieres dimensions expliquent 90% de la

variance.

Voyons sur la figure 80 en haut qui représente leur comportement perceptif en
deux dimensions (1% et 2¢me Dimension). Selon le graphe présenté, le point de stimuli
pour trois attitudes : exclamation de surprise, séduction et déclaration, se situe prés de
leur point perceptif (voir les attitudes dans le cercle en couleur bleu). La figure 80 (en
bas) confirme également la bonne reconnaissance de ces attitudes et question simple.
Cela signifie que ces quatre attitudes ont été bien reconnues chez les auditeurs
américains. Nous pouvons identifier également les attitudes mal reconnues par
I'indication de la longue distance entre le point de stimulus et le point perceptif dans le
graphe de gauche. Il s’agit, par exemple, de doute-incrédulité et d’admiration qui sont
toutes les deux mal reconnues chez les Américains, et leurs points perceptifs se situent
plutét a co6té du point de stimulus pour question-simple. Autrement-dit, les sujets

américains confondent ces deux attitudes avec question-simple.

En ce qui concerne l'attitude de mépris et de politesse, leurs points de stimulus se
situent pres de déclaration. Cela signifie que les Américains considerent la notion de

deux attitudes : politesse et mépris frangais comme une attitude similaire de déclaration.
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Figure 80 : Comportement perceptif de 21 auditeurs américains pour les 12 attitudes
francgaises présenté en deux dimensions (la figure du haut présente les 1°¢ et 2éme
dimensions. Celle du bas les 3°me et 4°me dimensions. Les étiquettes en rouge
correspondent aux distributions de chaque stimulus, les étiquettes abrégées en noir
indiquent les distributions de chaque catégorie d’attitude. Les cercles bleus indiquent la
bonne perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur violette signifient
des catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.
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Quant aux deux attitudes d'imposition de 'avis du locuteur : autorité et irritation,
le point perceptif de chacune des attitudes se trouvent le point de stimulus de l'autre

attitude. Cela explique que ces attitudes sont confondues simultanément.

Nous allons analyser plus concrétement les phénoménes de confusions entre les

attitudes dans le paragraphe suivant.
e- Confusion entre attitudes

Dans le paragraphe précédent, nous avons identifié la bonne reconnaissance de
déclaration, question-simple, séduction et exclamation de surprise. En ce qui concerne
irritation, le taux d’identification montre que cette attitude a été bien reconnue, mais

cela a été confondu avec autorité selon 'analyse de correspondance.

Dans ce paragraphe, nous allons observer des phénomeénes de confusions parmi
les attitudes mal reconnues, mais surtout les cinq attitudes : évidence, doute-incrédulité
et admiration, qui ont été nettement moins bien reconnues chez lez américains par

rapport aux natifs.

Selon le tableau 34, les sujets américains ont montré une importante confusion
pour lexpression d’évidence avec autorité. Cette confusion a déja été observée pour

I’évidence japonaise, mais ’évidence anglaise a été mélangée plutot avec la politesse.

Le méme tableau montre que doute-incrédulité ayant été mal reconnue est
reconnue plutét comme question-simple. Du méme, admiration est mélangé avec
exclamation de surprise mais surtout avec question-simple. Ce comportement perceptif

de ces deux attitudes justifie les résultats de 'analyse de correspondance.

Tableau 34 :@ Matrices de confusion pour 21 auditeurs américains. Les valeurs
présentées en gras indiquent le taux d’identification. Signification des étiquettes - DC
(déclaration), QS (question-simple), EV (évidence), IR (irritation), AU (autorité), ME
(mépris), SA (ironie-sarcastique), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise),
SE (séduction), PO (politesse) et AD (admiration).

Attitudes présentées
Attitudes per¢cues AD AU DC DO EV EX IR ME PO QS SA SE

Admiration 12% 0% 2% 2% 1% 2% 1% 1% 10% 0% 5% 4%
Autorité 2% 32% 4% 0% 26% 1% 25% 8% 2% 5% 19% 1%
Déclaration 1% 1% 48% 1% 14% 0% 7% 19% 35% 15% 20% 7%
Doute-incrédulité 8% 1% 6% 12% 12% 5% 1% 6% 5% 2% 2% 10%
Evidence 6% 5% 7% 0% 11% 1% 7% 14% 14% 5% 11% 7%
Surprise 20% 2% 2% 24% 7% 62% 2% 2% 2% 0% 1% 2%
Irritation 4% 45% 8% 1% 7% 2% 39% 1% 1% 4% 8% 0%
Mépris 1% 7% 6% 0% 10% 1% 7% 11% 7% 4% 12% 2%
Politesse 13% 0% 13% 4% 1% 4% 1% 19% 19% 8% 5% 14%
Question 25% 1% 4% 49% 7% 15% 4% 4% 2% 49% 6% 17%
Ironie-sarcastique 4% 5% 0% 7% 4% 5% 4% 8% 0% 4% 11% 5%
Séduction 4% 0% 0% 0% 0% 1% 1% 6% 2% 5% 0% 31%
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@) Attitude mal reconnue
= Confusion importante

<«— Confusion réciprogue
Figure 81 @ Graphe de Confusion pour 21 auditeurs américains ‘- pourcentage indiqué
en dehors de cercle signifie le degré de confusion en valeur relative. Autres pourcentages
écrits au dessous d’étiquette de chaque attitude représentent le taux de reconnaissance
des attitudes en valeur relative. Abréviations : DC (déclaration), QS (question-simple),
EV (évidence), IR (irritation), AU (autorité), ME (mépris), SA (ironie-sarcastique), DO
(doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise), SE (séduction), PO (politesse) et AD

(admiration).

Nous voyons maintenant les attitudes généralement mal reconnues comme les
résultats des sujets frangais. L’attitude de mépris montre une confusion importante avec
politesse et déclaration. Ensuite, ironie sarcastique, quant a elle, a été confondue avec
autorité et déclaration. Enfin, politesse a été mélangée avec déclaration comme le
comportement des sujets francais. Leur comportement pour ces attitudes nous indique
qu’ils ont la tendance a percevoir ces attitudes comme une attitude sans intention

particuliére.

Il est a noter également que lattitude de séduction est nettement moins bien
reconnue chez les auditeurs américains par rapport aux francais, mais cela n’a pas

montré de confusion particuliére.

6.5.5.2. Les sujets japonais

A la suite des résultats des occidentaux (Américains et Francais), il s’agit cette
fois des résultats des auditeurs japonais qui sont éloignées de langues occidentales

géographiquement et culturellement.
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a- Répartition des attitudes par rapport au hasard

Voici un test de x2afin de comparer la distribution des résultats par rapport au
hasard (cf. tableau 35).

Tableau 35 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs confondues) par rapport au hasard.

Attitude x2
Admiration (AD) 72.7 (ddl: 11, p.<0.01)
Autorité (AU) 518.7 (ddl: 11, p.<0.01)
Déclaration (DC) 495.8 (ddl: 11, p.<0.01)
Doute-incrédulité (DO) 388.2 (ddl: 11, p.<0.01)
Evidence (EV) 84.1 (ddl: 11, p.<0.01)
Exclamation de surprise (EX) 604.6 (ddl: 11, p.<0.01)
Irritation (IR) 252.8 (ddl: 11, p.<0.01)
Mépris (ME) 316.5 (ddl: 11, p.<0.01)
Politesse (PO) 274.2 (ddl: 11, p.<0.01)
Question-simple (QS) 577.2 (ddl: 11, p.<0.01)
Ironie-sarcastique (SA) 115.9 (ddl: 11, p.<0.01)
Séduction (SE) 369.5 (ddl: 11, p.<0.01)

Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

Cela explique donc que les variations expressives introduites par les attitudes
francaises semblent donc renvoyer aux mémes significations pour les différents

auditeurs japonais.
b- Effet de la longueur des énoncés

Répartition des différentes longueurs et des attitudes par rapport au
hasard

Ici, nous avons effectué le test de y2sur les résultats moyens entre les longueurs

de 1 et 2 syllabes, de 2 et 5 syllabes et de 5 et 7 syllabes, toutes attitudes confondues.

Le test de y2?sur les résultats moyens par longueur de 1 syllabe et 2 syllabes,
toutes attitudes confondues, ne donne pas d’effet significatif (ddl = 11, 2= 15.00, p. >
0.05).

A contrario, pour la longueur de 2 et 5 syllabes, toutes attitudes confondues, nous
avons identifié un effet significatif de la longueur (ddl = 11, x2= 46.29, p. < 0.05).

En ce qui concerne la longueur de 5 et de 7 syllabes, toutes attitudes confondues,
le test x2ne donne pas d’effet significatif (ddl = 11, x2= 6.11, p. > 0.05).

Ces résultats démontrent que l'effet de la longueur de I'énoncé existe entre les
phrases de 2 syllabes et de 5 syllabes, ce qui est opposé aux résultats obtenus avec les

auditeurs américains.
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c- Taux d’identification des attitudes

La figure 82 représente la comparaison du taux d’identification des attitudes en

pourcentage chez les Frangais vs. les Américains vs. les Japonais.

Tout d’abord, les auditeurs japonais ont reconnu toutes les attitudes sauf mépris
et ironie sarcastique au dessus du seuil de hasard. Les deux attitudes : mépris et ironie
sarcastique, n’ont pas été reconnues seulement chez les auditeurs japonais, mais le degré
de reconnaissance pour ces attitudes chez les Francgais et les Américains reste aussi

faible, et c’est probablement du a la faible expressivité de la locutrice.

Comparant avec celle des natifs, le taux global d’identification des auditeurs
japonais reste inférieur aux natifs sauf interrogation et doute-incrédulité. En ce qui
concerne exclamation de surprise et politesse, le taux d’identification de ces attitudes

chez les Japonais et les Frangais est presque identique.

Taux d'identification des attitudes francaises
(Francais vs. Américains vs. J aponais)
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10% I”I .
1100
DC QS EV IR AU NE SA DO EX SE PO AD
B FR (réf) WAM ®JP

Figure 82 :@ Taux d’identification en pourcentage pour chaque attitude, comparaison
entre auditeurs frangais, américains et japonais. La ligne pointillée indique le seuil du
hasard (8,4%). Signification des étiquettes - DC (déclaration), QS (question-simple), EV
(évidence), IR (rritation), AU (autorité), ME (mépris), SA (ironie-sarcastique), DO
(doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise), SE (séduction), PO (politesse) et AD

(admiration).

Lorsqu’on regarde le taux de chacune des attitudes, les sujets japonais ont tres
bien reconnue déclaration, question-simple, irritation et exclamation de surprise comme
les deux groupes précédents. Ils reconnaissent bien également autorité, séduction et
politesse. 1l est important a noter que les sujets japonais ont nettement mieux reconnu,

comparant aux résultats des américains, les attitudes suivantes : déclaration, question-
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simple, autorité, séduction et admiration méme si leur taux de reconnaissance reste
inférieur par rapport aux natifs. Leur comportement pour l'attitude de séduction est
intéressant car la séduction anglaise a été plutét mal pergcue comparant aux sujets
occidentaux, mais en ce qui concerne la séduction francaise, les sujets japonais

reconnaissent mieux que les Américains.

Nous mentionnons également un autre point important. Les auditeurs japonais
reconnaissent évidence a peine au dessus du hasard comme les sujets américains, alors
que les Francgais 'ont trés bien reconnue. Nous allons décrire plus tard le comportement
perceptif des Japonais pour cette attitude, mais a priori, cette attitude frangaise peut

étre un potentiel faux-amis entre ces trois groups des sujets.

d- Comportement perceptif des sujets japonais en analyse
de correspondance

Comme les résultats des sujets occidentaux, la distribution des points stimuli et
des points perceptifs pour les résultats des sujets japonais est présentée en figure 83

selon I'analyse de correspondance.

Selon ce test statistique, quatre premieres dimensions comportent 89% de

variances.

La figure 83 (haut) illustre le comportement perceptif des sujets japonais en deux
dimensions (Dimension 1 et 2). Selon le graphe présenté, le point de stimuli pour trois
attitudes : exclamation de surprise, séduction et question-simple, se situe prés de leur
point perceptif (voir les attitudes dans le cercle en couleur bleu). La figure 83 (bas)
confirme également le méme phénoméne pour ces attitudes. Cela signifie que ces trois

attitudes ont été bien reconnues chez les auditeurs japonais.

Nous pouvons identifier également les attitudes mal reconnues par I'indication de
la longue distance entre le point de stimulus et le point perceptif dans le graphe du haut.
Il s’agit d’évidence, ironie sarcastique et mépris. Le point de stimulus pour ironie
sarcastique se trouve dans le cercle de confusion avec autorité et irritation (voir le cercle
rempli par la couleur violette qui se situe a gauche du graphe en 1% et 2éme dimension).
Rappelons que la confusion entre les attitudes d'imposition de l'avis du locuteur :
autorité et irritation était présente dans les résultats des sujets américains. Les sujets
japonais ont confondu également entre question-simple et doute-incrédulité. Nous avons
déja identifié cette confusion chez les sujets occidentaux, mais comparant a eux, les

auditeurs japonais ont bien reconnu la doute-incrédulité francaise.

Voyons dans le paragraphe suivant comment les auditeurs japonais ont confondu
pour les attitudes mal reconnues afin de comprendre les phénoménes de confusions entre

les attitudes.
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Figure 83 @ Comportement perceptif de 38 auditeurs japonais pour les 12 attitudes
francaises présenté en deux dimensions (la figure du haut présente les dimensions 1 et 2.
Celle du bas les dimensions 3 et 4). Les étiquettes en rouge correspondent aux
distributions de chaque stimulus, les étiquettes abrégées en noir Iindiquent les
distributions de chaque catégorie d’attitude. Les cercles bleus indiquent la bonne
perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur violette signifient des

catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.
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a- Confusion entre attitudes

Le tableau 36 représente les matrices de confusion des 12 attitudes francaises
chez 38 auditeurs japonais, et la figure 84 illustre la direction et la catégorie des

confusions parmi 12 attitudes présentées.

Ces matrices de confusion confirment que ironie sarcastique qui n’a pas été
reconnue chez les sujets japonais a été reconnue comme autorité ou irritation comme
nous 'avons déja observé lors de I'analyse de correspondance. Ce résultat indique que
méme si les sujets japonais n’arrivent pas a reconnaitre précisément ironie sarcastique
de la part du locuteur, ils reconnaissent parfaitement I'imposition de 'opinion de la part

du locuteur.

Une autre attitude n’ayant pas été reconnue : mépris, a, en fait, été reconnue
comme déclaration. Autrement dit, les sujets japonais n’ont pas réussi a identifier

I'intention du locuteur.

En revanche, trois attitudes: déclaration, question-simple et exclamation de
surprise, ayant été trés bien reconnues selon l'analyse de correspondance, montrent
aucune confusion particuliére. Une autre attitude : séduction qui est bien identifiée (cf.

supra) a été mélangée avec question-simple.

L’attitude de doute-incrédulité a été confondue également avec question-simple.
Cette confusion a été déja identifiée dans le paragraphe précédent par l'analyse de
correspondance. Bien que cette confusion soit partagée avec des sujets frangais et
américains, le degré d’identification de cette attitude chez les Japonais reste nettement

supérieur par rapport aux deux autres groupes d’auditeurs (cf. supra).

Tableau 36 @ Matrices de confusion des 38 auditeurs japonais. Les valeurs présentées
en gras indiquent le taux d’identification. Signification des étiquettes : DC (déclaration),
QS (question-simple), EV (évidence), IR (irritation), AU (autorité), ME (mépris), SA
(ironie-sarcastique), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise), SE (séduction),

PO (politesse) et AD (admiration).

Attitudes présentées
Attitudes pergues AD AU DC DO EV EX IR ME PO QS SA SE

Admiration 19% 2% 0% 1% 3% 3% 2% 5% 3% 0% 5% 1%
Autorité 1% 456% 1% 1% 12% 3% 19% 2% 1% 1% 20% 0%
Déclaration 9% 0% 57% 1% 14% 0% 6% 45% 42% 7% 8% 8%
Doute-incrédulité 15% 0% 1% 33% 3% 13% 0% 3% 6% 12% 4% 11%
Evidence 6% 1% 6% 1% 13% 0% 11% 14% 4% 5% 9% 1%
Surprise 18% 7% 0% 11% 10% 62% 3% 3% 1% 1% 11% 0%
Irritation 7% 40% 3% 3% 23% 9% 38% 2% 3% 5% 256% 0%
Mépris 5% 3% 9% 2% 9% 1% 14% 4% 7% 2% 10% 2%
Politesse 3% 0% 5% 1% 3% 0% 0% 14% 18% 2% 1% 9%
Question 10% 0% 3% 41% 3% 9% 1% 2% 0% 59% 2% 22%
Ironie-sarcastique 4% 3% 9% 4% 8% 1% 5% 4% 5% 2% 7% 1%
Séduction 5% 0% 6% 0% 1% 0% 0% 1% 10% 4% 0% 46%
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@ Attitude mal reconnue
= Confusion importante

<«— Confusion réciprogue

Figure 84 @ Graphe de Confusion pour 38 auditeurs japonais @ pourcentage indiqué en
dehors de cercle signifie le degré de confusion en valeur relative. Autres pourcentages
écrits au dessous d’étiquette de chaque attitude représentent le taux de reconnaissance
des attitudes en valeur relative. Signification des étiquettes : DC (déclaration), QS
(question-simple), EV (évidence), IR (irritation), AU (autorité), ME (mépris), SA (ironie-
sarcastique), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise), SE (séduction), PO
(politesse) et AD (admiration).

Conformément aux résultats de l'analyse de correspondance, nous pouvons
identifier une confusion réciproque entre autorité et irritation dans ces matrices de

confusion.

Quant a évidence, cette attitude a montré une confusion importante avec
irritation. Ce comportement des Japonais ressemble a celui des sujets américains qui ont
confondu cette attitude avec autorité, mais ce type de confusion est totalement absent

chez lez natifs qui, eux, 'ont identifié sans confusion particuliére.

La politesse francaise a été mal reconnue chez les sujets japonais (17,8%) comme
les auditeurs occidentaux en montrant une confusion importante avec simple déclaration.

c’est probablement du a la faible expressivité de politesse de la part de la locutrice.

I’attitude d’admiration qui est faiblement reconnue chez les Japonais comme
d’autres sujets frangais et américains, montre une confusion particuliére avec

exclamation de surprise.
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6.5.5.3. Conclusion

L’objectif de ce test est d’évaluer les comportements perceptifs des sujets non
francophones face a des attitudes francaises. Il nous semble particulierement intéressant
de soumettre a un méme test perceptif trois groups culturels différents : des Américains,
qui partagent la culture occidentale et des Japonais dont ni la langue ni la culture ne se

rapprochent et pour qui le frangais représente le statut de langue étrangére inconnue.

Notre hypothése initiale est qu’a travers des résultats obtenus de ce test, le taux
d’identification inférieure chez les non natifs par rapport aux Francais d’'une part, et
surtout un décalage du comportement perceptif entre les natifs et les sujets non natifs

d’autre part.

En manipulant le corpus des 12 attitudes francaises ayant été validé par les
natifs supra, nous avons effectué une série du test de perception auprées des auditeurs
américains et japonais afin de mesurer la distance perceptive entre les attitudes et de

voir le décalage de comportement entre ces groupes de sujets.

Une série du test khi deux reléve les points suivants. D’abord, la distribution des
attitudes est différente du hasard pour tous les auditeurs qui ont participé a ce test.
Second point important est qu’il y a un effet significatif de longueur des énoncés pour les
francais et japonais, mais cet effet est absent chez les auditeurs américains. En effet,
pour les Américains, nous n’avons pas identifié d’effet significatif de la longueur sur la
distribution des attitudes entre toutes les longueurs de phrases choisies (c’est-a-dire
entre les mots isolés monosyllabiques et dissyllabiques, entre les phrases de 2 et de 5
syllabes, entre les phrases de 5 et de 7 syllabes). Les sujets japonais, par contre, ont eu
une influence significative de la longueur sur la distribution des attitudes entre les

phrases de 2 et de 5 syllabes.

Dans un premier temps nous avons comparé le degré du taux d’identification des
attitudes francaises chez trois groupes des sujets testés. Le résultat montre que les
natifs percoivent généralement mieux les attitudes appropriées par rapport aux sujets

non-natifs. Ce résultat confirme ’hypothése initiale que nous avons postulée.

Le taux de reconnaissance des non natifs pour toutes les attitudes frangaises sauf
mépris et ironie sarcastique était tous au dessus du seuil du hasard, autrement dit, les
auditeurs américains et japonais ont reconnu plupart des attitudes testées
significativement. Plus particuliérement, les sujets non natifs ont trés bien reconnue
déclaration, question-simple, irritation et exclamation de surprise comme chez les natifs

selon I'analyse de correspondance.

En ce qui concerne autorité et séduction, les natifs et les sujets japonais identifie
bien, mais le degré d’identification des sujets américains pour ces attitudes est

nettement plus faible comparant a deux autres groups.

Ici, le comportement des Japonais pour séduction est intéressant car la séduction

anglaise a été plutét mal pergue chez les Japonais comparant aux sujets occidentaux,
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mais en ce qui concerne la séduction frangaise, les sujets japonais reconnaissent mieux

que les Américains.

Par contraste, évidence, mépris, ironie sarcastique, politesse et admiration sont
mal reconnues chez les sujets non natifs. Notamment, ironie sarcastique et mépris sont
les deux attitudes que les auditeurs sentaient autant de difficulté que les sujets natifs.
Ce faible taux d’identification est justifié par 'analyse de correspondance, et c’est peut-
étre du au fait que la réalisation de ces expressions est peu variable, et que c'est

probablement trés difficile a percevoir méme chez les natifs.

I1 est a noter que doute-incrédulité a été mal pergu chez les Américains, mais les
sujets japonais l'ont trés bien reconnu (méme plus que les natifs). Rappelons que les
Japonais avaient mieux identifié le doute anglais par rapport aux autres sujets non
natifs (cf. supra), et ces résultats nous suggérent que les Japonais ont plus de facilité a

percevoir le doute en trois langues malgré la distance culturelle.

Nous mentionnons également un autre point important. Les auditeurs non natifs
reconnaissent évidence a peine au dessus du hasard, alors que les Francais 'ont tres
bien reconnue. Cette attitude frangaise peut étre, a priori, un potentiel « faux-amis »

entre ces trois groupes de sujets.

Selon l'analyse de correspondance, quelques catégories de comportements
perceptifs similaires entre irritation et autorité, et également entre doute-incrédulité et

question-simple sont observées chez tous les participants de ce test.

Conformément a ces résultats de l'analyse de correspondance, nous pouvons
identifier une confusion réciproque entre autorité et irritation chez les non natifs selon
lanalyse de degré de confusion. De méme, la confusion entre doute-incrédulité et
question-simple est aussi partagée parmi tous les auditeurs ayant participé a ce test

perceptif.

Une légére confusion entre question-simple et déclaration qui a lieu chez les

sujets francais n’est pas identifiée chez les sujets non natifs.

I’attitude d’ironie sarcastique qui est particuliérement mal reconnue parmi tous
les groupes, a été confondue souvent avec mépris, irritation ou autorité pour tous les
groupes. Ce résultat indique que méme si les sujets n’arrivent pas précisément ironie
sarcastique de la part du locuteur, ils reconnaissent parfaitement I'imposition de

Popinion de la part du locuteur.

Une autre attitude ayant été mal reconnue: mépris, a été confondue
majoritairement avec déclaration. Autrement dit, tous les sujets de tous les groupes n’ont

pas facilement réussi a identifier I'intention du locuteur.

En revanche, trois attitudes: déclaration, question-simple et exclamation de
surprise, ayant été trés bien reconnues les non natifs selon 'analyse de correspondance,
montrent aucune confusion particuliére. Une autre attitude : séduction qui est bien

identifiée parmi les trois groupes a été mélangée avec question-simple.
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Quant a évidence, cette attitude a montré une confusion importante avec
irritation pour les Japonais et autorité pour les Américains, alors que ce type de
confusion est totalement absent chez lez natifs qui, eux, l'ont identifié sans confusion
particuliére. Ce résultat nous permet de conclure qu’a priori, cette attitude frangaise

nous semble un des « faux-amis ».
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7.1. Problématique

Dans le chapitre 4, nous avons effectué une série de tests de perception avec les
12 attitudes japonaises auprés des sujets provenant de cultures différentes (Américains
et Francais), et d’aprés 'analyse des données obtenues, nous avons identifié les attitudes
communes qui sont reconnues parmi ces trois groupes d’auditeurs, les « faux-amis » da a
la spécificité de ces attitudes culturelles et enfin les attitudes inconnues qui sont bien
identifiées chez les natifs, mais étaient ininterprétable pour les auditeurs d'une

différente culture.

En prenant en compte tous ces phénomeénes perceptifs chez les auditeurs n’ayant
aucune connaissance de la langue et de la culture cible (japonaise), nous nous penchons,
dans ce chapitre, une évolution (ou plutét un changement) du comportement perceptif
des auditeurs de la méme langue en observant des comportements des auditeurs ayant

acquis certaines compétences de la langue (et culture) japonaise.

Plus précisément, nous avons effectué le méme test de perception avec les
attitudes japonaises aupres d’auditeurs frangais en cours d’apprentissage du japonais. Il
s’agit, cette fois, de voir leffet de l'apprentissage sur la perception des attitudes

japonaises chez les Francais natifs.

7.2. Revue de littérature sur 'apprentissage des attitudes

Malheureusement il n’y a que peu de recherches qui traitent de leffet
d’apprentissage des valeurs attitudinales, mais nous présentons ici quelques travaux qui

se concentrent sur ces domaines d’études.

Voyons d’abord les travaux sur la comparaison interculturelle de la prosodie des
attitudes entre le francais et le tchéque (Mejvaldova, 2000) que nous venons de présenter
briévement supra. Dans ses travaux, 15 phrases de modalités différentes (affirmatif,
interrogatif) ont été produites par 7 locuteurs (5 locuteurs tchéques et 2 locuteurs
francais, tous bilingues) en deux langues différentes selon 8 expressions affectives
(« peur », «colére», «tristesse», «ennui», «surprise», «admiration», «joie» et
« neutralité »). Ensuite ces stimuli ont été évalués perceptivement auprés de 4 groupes
des sujets suivants (des Francais ayant une bonne connaissance de la langue tchéque,

des Francais n’ayant pas de connaissance sur la langue tcheéque, des Tchéques ayant
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acquis une bonne connaissance de la langue francgaise et des Tchéques qui ne connaissent

pas le francais).

Les résultats des tests perceptifs ontrent les trois points suivants. Les auditeurs
ayant une bonne connaissance de la langue avaient une facilité d’identification des
attitudes transmises par la prosodie. Les auditeurs ont mieux pergu les attitudes de leur
langue maternelle. En revanche, la réalisation des énoncés par un locuteur natif n’a pas

donné un effet particulier pour I'identification des attitudes.

L’auteur a identifié un potentiel « faux amis » prosodique (« homonymie » selon sa
propre terminologie : une morphologie prosodique liée avec deux attitudes différentes
entre les deux langues. Il s’agit de 'attitude d’« ennui » produite par un locuteur frangais
qui a été bien percue par les auditeurs francais, mais les sujets tchéques avaient
tendance a I'interpréter comme « triste » ou « furieux ». De méme que la « déclaration » et
la « surprise » produites par deux locuteurs tchéques ont été pergues comme « joyeux »

par les auditeurs frangais.

Abelin & Allwood (2000, 2002), quant a eux, travaillent sur 'identification de huit
expressions affectives suédoises : colere, angoisse, joie, tristesse, surprise, dégout,
dominance, timidité, par 35 sujets suédois d’'une part, et d’autre part 58 sujet non natifs
(23 Espagnols, 23 Finnois, 12 Anglais) parlant la langue suédoise comme leur seconde
langue. La compétence de la langue suédoise chez les participants non natifs varie du
trés haut niveau au niveau débutant. Lors du test perceptif, les sujets doivent répondre
librement a écrit aprés la présentation de chaque stimulus. Ensuite, les auteurs ont
regroupé les réponses similaires afin d’attribuer une étiquette commune pour chaque
catégorie créée. En cours de ce processus, les réponses pour deux expressions (dégotit et
timidité) ont été exclues du sujet d’analyse suivant dii au faible taux de reconnaissance.
Les résultats indiquent que les auditeurs suédois (qui sont natifs) montrent un taux
d’identification de 73% contre 59% (Anglais), 52% (Finnois) et 42% (Espagnols) locuteurs
du suédois comme L2. Lorsqu’on regarde le degré de confusion entre les affects percus, la
colére et la tristesse sont les expressions qui sont les mieux identifiées, en revanche, la
joie suédoise a tendance a étre percue comme la tristesse chez les Espagnols (35%) et les
Finnois (17%). Il est & noter que la tristesse est mieux identifiée chez les non natifs que
les natifs qui percoivent parfois cette expression comme de la déception. La colére est
aussi identifiée mieux chez les Espagnols et les Finnois par rapport aux sujets anglais et

suédois qui I'interpretent parfois comme de la domination.

Matsumoto & Sadanobu (2001) s’intéressent a I'interprétation de la voix pressée
chez 61 apprenants chinois de japonais. Ils avaient le niveau moyen ou avancé. Dans cet
optique, deux phrases : “Umainaa” (Il est doué pour cela) et “Nomura-san, saanee” (M.
Nomura, je ne le connais pas) exprimées avec une voix pressée, ont préalablement été

enregistrées dans une chambre sourde.

La premiére phrase avec la voix pressée est percue chez les Japonais comme de
I'admiration (Il est doué de cela et j’ai de 'admiration.). Pour la deuxiéme phrase comme
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de la sincérité (Il a réfléchi sérieusement a propos de M. Nomura, mais il ne le connait
pas). Les sujets ont choisi une des attitudes qui correspond a chaque stimulus parmi cinq
choix d’attitudes. Aprés cette expérimentation perceptive, les tendances suivantes ont
été observées. D’abord, les apprenants chinois étaient capables d’identifier une différence
de qualité de voix (par exemple, la voix pressée semble étre une articulation
inhabituelle). Cependant, seuls 37,7% des sujets ont fait une interprétation appropriée
de la premiére phrase, et 49,2% pour la deuxiéme phrase. Cela signifie que les
apprenants chinois ont tendance a interpréter la voix pressée comme une attitude
négative (59% des sujets ont interprété la premiére phrase comme de l'ironie ou de
I'indifférence, et pour la deuxiéme phrase, 26,2% des sujets 'ont interprété comme du

dégot).

Nakagawa et al. (2007) a effectué un test perceptif auprés des 15 apprenants
francais débutants de langue japonaise avec six phrases n’ayant pas de connotation
particuliére, prononcées avec des expressions affectives variées. Ces énoncés sont
produits par deux locutrices japonaises lors d’une conversation spontanée au téléphone

dans une salle relativement calme au sein de I’ATR, Japon.

Avant le test perceptif, 10 codeurs naifs ont attribué une étiquette a chaque
expression qu’ils viennent d’entendre en choix libre. C’est ainsi qu’ils ont attribué une
étiquette pour laquelle plus de la moitié des codeurs se sont mis d’accord, a chaque
expression. Ainsi, 22 stimuli répétés trois fois en ordre aléatoire sont présentés aux 15
japonais, 15 francais naifs et 15 frangais débutants en choix fermé de trois réponses en

mettant deux fausses réponses.

Selon les résultats, les sujets japonais ont identifié 13 sur 23 expressions avec un
taux d’identification supérieur a deux fois du seuil de hasard (66,7%). Si on se concentre
sur ces 13 énoncés correctement pergus chez les natifs, Frangais naifs ont identifié
seulement 4 sur 13 expressions. Parmi les expressions qui n'ont pas été identifiées, le
mécontentement est percu majoritairement comme la compassion. Contrairement aux
Frangais naifs, les sujets frangais du niveau débutant ont identifié 8 sur 13 expressions,
et ils concluent que l'effet d’apprentissage est identifié sur certaines attitudes (embarras,
sincérité, sympathie), cependant, I’hésitation, le mécontentement, politesse (avec le
sentiment d’embarras) restent les attitudes difficiles a identifier malgré 'apprentissage
du japonais. Ce résultat nous indique deux points suivants. D’abord, selon le niveau
d’apprentissage de la langue cible, l'on améliore I'identification des attitudes. Cependant,
certaines attitudes attachées a la culture de la langue cible ont tendance a étre mal

percues malgré leur compétence de langue cible.
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7.3. Objectif du test perceptif

Notre objectif de ce chapitre est donc de vérifier I'effet de I'apprentissage de la
langue japonaise sur la perception des attitudes. C’est-a-dire, ici, de comparer les
résultats des apprenants francais du japonais par rapport aux Francgais naifs d'une part,

et de comparer ces résultats avec ceux des Japonais natifs d’autre part.

7.4. Sujets

Nous avons sélectionné 32 sujets francais (6 femmes et 26 hommes) ayant déja
acquis certaines connaissances de la langue et de la culture japonaises a l'université en

France.
I’age moyen des sujets est de 21,5 ans.

28 sujets choisis sont des étudiants ayant pour spécialité « anglais — japonais » en
Langues Etrangéres Appliquées (LEA). Ils sont 2éme et 3¢me années. Il y a aussi 4 sujets
d’autres spécialités que les langues (par exemple, mathématiques etc.). Ils apprennent le
japonais comme option. Ils sont en 4¢m¢ ou 5¢m¢ années en LANgues pour Spécialistes
d’Autres Disciplines (LANSAD).

Le nombre d’heures d’apprentissage du japonais varie de 142 heures (dont 71
heures de cours d’oral) & 480 heures (dont 140 heures de cours d’oral). La moyenne du
nombre d’heures d’apprentissage du japonais est de 339 heures (dont 106 heures en

moyenne de cours d’oral)

Parmi ces 32 sujets, seuls 8 ont déja séjourné au Japon. La durée de leur séjour

au Japon varie de deux semaines a une année.

7.5. Procédure

7.5.1. Deux entretiens

En complément du test perceptif, nous avons effectué deux entretiens ('un avant
le test perceptif et 'autre aprés). Le premier entretien, avant le test de perception, a
pour but d’obtenir d’'une part des informations personnelles (age, lieu de résidence, etc.)
et d’autre part, des informations ayant trait a la langue japonaise, a d’éventuels séjours

linguistiques et des informations portant sur le contexte et ’entourage japonais.

En ce qui concerne les sujets n’ayant peu de connaissance en japonais et qui ne
malitrisent pas encore suffisamment la langue cible, l'interview a eu lieu en langue

maternelle. Cependant, pour ce qui est des sujets en cours d’apprentissage du japonais et
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qui maitrisent bien cette langue, nous leur avons posé des questions en japonais afin
d’avoir une idée sur leurs compétences dans cette langue. Dans le cas ou des sujets
n’arriveraient pas a comprendre, nous avons reposé les mémes questions en langue
maternelle. De méme, si la difficulté se situait au niveau de la capacité a répondre en

japonais, nous leur avons aussi donné la possibilité de s’exprimer en langue maternelle.

L’entretien ayant lieu aprés le test de perception permet d’obtenir des réactions,
des réflexes ou encore des explications sur le choix des attitudes repérées pendant le test.
Pour cette interview également, les questions ont été prioritairement posées en japonais
puis si nécessaire, en langue maternelle. Il est a noter que les questions posées
demandent des réponses particuliérement concrétes et relativement compliquées ; tous

les sujets ont donc répondu en langue maternelle.
7.5.2. Catégorisation des sujets selon le niveau de langue

7.5.2.1. Objectif

Ces entretiens avec les sujets ne sont évidemment pas suffisants pour faire état
de leurs compétences en langue japonaise. Ici encore, il faut dissocier trois types de
public : les sujets n’ayant aucune connaissance du japonais (degré 0 de compétence) ; les
sujets en cours d’apprentissage du japonais (niveaul); et enfin les sujets pour qui le
japonais est langue seconde (ils possédent cette langue, niveau2). Le cas des apprenants

de japonais langue étrangére est celui qui nécessite une évaluation de leurs compétences.

7.5.2.2. Méthodes d’évaluation de la compétence en langue
japonaise

I1 existe en fait, de nombreuses méthodes d’évaluation des compétences en
japonais langue étrangére. Parallélement aux méthodes habituelles d’évaluation, on

retiendra deux nouvelles méthodes.

La premiére méthode, dite « OPI » (Oral Proficiency Interview) vise a évaluer le
niveau des apprenants de japonais langue étrangeére dans les compétences orales. Elle
nécessite que 'examinateur ait re¢u une formation spécifique d’'un an et ait réussi les

épreuves nécessaires a I'obtention du dipléme professionnel.

La seconde méthode « SPOT » (Simple Performance-Oriented Test), a été inventée
au sein de l'université de Tsukuba au Japon (Kobayashi et al., 1996). Différemment
d’ « OPI », « SPOT » propose d’évaluer globalement les compétences orales et écrites. La
particularité de ce test porte sur sa courte durée (dix minutes), et sa simplicité. Il est
largement utilisé comme test de regroupement des apprenants par niveau, dans la
plupart des établissements proposant 'apprentissage du japonais au Japon, aux Etats-

Unis et en Australie.
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7.5.2.3. Qu’est-ce que « SPOT » ?

Selon la méthode « SPOT », les apprenants écoutent un certain nombre de
phrases les unes apres les autres. Les apprenants suivent avec les yeux ces mémes
phrases écrites incomplétes : il faut remplir des blancs a 'aide de I'enregistrement pergu
et des compétences en langue japonaise. « SPOT » est actuellement proposé sur deux
niveaux de difficulté. Selon N. Kobayashi, le didacticien qui est a l'origine de ce test,
« SPOT » n’est ni un test de discrimination phonétique ni un test qui évalue uniquement
la compréhension orale. De récentes recherches sur la comparaison entre « SPOT » et
d’autres types d’évaluation ont montré que « SPOT » n’est pas fait pour mesurer le
niveau de compétence de points discrets, mais vise plutét a évaluer globalement les

compétences générales en langue cible.

Par ailleurs, Iwasaki (2002) a montré une forte corrélation entre les résultats
obtenus selon « SPOT » et selon d’autres méthodes plus classiques ou méme celle de
I « OPI». Ce qui signifie plus ou moins que les résultats obtenus selon « SPOT » sont

autant le reflet des compétences globales qu’orales en particulier.

Nous avons retenu la méthode « SPOT » pour évaluer les compétences des sujets
testés en langue cible pour plusieurs raisons. D’abord parce que ce test peut étre
pratiqué par tout examinateur, ensuite parce que 'examinateur n’a pas a créer lui-méme
ce test car il dépend des consignes et des sujets établis par 'université de Tsukuba. Enfin
parce que les résultats obtenus par « SPOT » donnent une idée générale des compétences
linguistiques des sujets testés. Ces résultats permettent donc de faire apparaitre

clairement et simplement des catégories d’apprenants, regroupés par niveau.

7.5.2.4. Protocole du test « SPOT »

Afin d’évaluer la compétence globale des sujets, nous avons ainsi effectué les deux
tests « SPOT » A et B (« SPOT » A est plus difficile que « SPOT » B) pour 32 sujets

francais sélectionnés.

Tous les sujets ont passé les deux tests de « SPOT » I'un apres l'autre. Ils ont
passé d’abord le test B qui consiste en 60 phrases, ensuite le test A composé de 65
phrases. Chaque test prend environ sept minutes sans compter la durée d’'un essai de 10
phrases et de 'explication du test. La durée totale de ces tests est d’environ 20 minutes.

Entre les passations de ces deux tests, les sujets ont eu 5 minutes de pause.

Ces tests ont été effectués en général dans une salle de cours pendant le cours de
japonais avec l'aide des enseignants. Pour ceux qui ont été absents lors du test, ils l'ont

passé individuellement dans une salle calme.

7.5.2.5. Résultats du test « SPOT »

Afin de catégoriser ces 32 sujets en sous-groupes selon leur niveau de japonais,
nous les avons répartis en deux catégories en accord avec les critéres de classement

utilisés a I'université de Tsukuba. Cest-a-dire que les sujets qui ont obtenu au-dela de
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60% de taux de réussite comme moyenne des deux tests (« SPOT » A et B) sont classés
dans la catégorie du niveau 2 qui est grosso modo équivalente du niveau intermédiaire?3.
Quant aux sujets ayant obtenu une note en dessous de 60% de taux de réussite de deux
tests « SPOT », ils sont classés dans la catégorie de niveau 1 qui est équivalente au

niveau débutant.

C’est ainsi que nous avons établi deux catégories selon les niveaux acquis en
langue japonaise : 16 sujets dans la catégorie du niveau 1 et 16 sujets dans la catégorie

du niveau 2.

Selon les résultats obtenus, nous avons observé un large écart parmi ces 32 sujets
testés. Pourtant, nous n’avons pas pu identifier de corrélation entre la compétence en
japonais mesurée par « SPOT » et le nombre d’heures d’apprentissage de chaque sujet.
Par contre, ceux qui ont déja séjourné au Japon ont tous eu un score supérieur a 60% de
taux de réussite en moyenne des deux tests. Afin de vérifier que ces résultats
correspondent réellement a leur compétence en japonais, nous avons consulté le résultat
universitaire (partiels oraux et écrits) de chaque sujet avec l'aide des enseignants
responsables, et leurs résultats scolaires ont montré une forte corrélation avec les
résultats tirés du test « SPOT ».

3 Les termes tels que « débutant», « intermédiaire » portent un sens différent selon les classifications
utilisées par les universités ou autres centres d’enseignement des langues dans chaque pays. Cest pourquoi
nous avons utilisé les termes « niveau 1» et «niveau 2». Néanmoins, le « niveaul » et le « niveau2 »

correspondent aux niveaux débutant et intermédiaire de la catégorisation utilisée a I'université de Tsukuba.

245



Apprentissage des attitudes japonaises

sujet | dge | genre | Score (SPOT) { catégorie janonais | cours oral | autre spécialt | séiour au Japon |rencontre avec des Japonas
KB N 8% Nveawd | 3120 | 120 | anglais246h | OuiSmois) | amis(enjaponais
RS W[ 8™ [ Nvew?{ & | 1200 | anglis3th | Quif2mois) | amis (enjaponais 0%
E{2[ W[ 8% | Niead| 336 | 1960 | angleis%h | Ouiffmois) | amis(enjaponas
VCI2] M| 8% Nwead | 3%h [ f36n | anglis336h | Ouif2mois) | amis (enjaponai]
HT{25( M| 8% |Nvea2 | 322h | 1300 | anglais276h | Oui(fannée) | amis (enjaponais)
RA(22) M [ 78% |Nieau2 [ 360h | 1320 | anglais3§0h  OQui(2mois) |  amis en japonais)
EC{2] M [ 7%  TNuea2 | 3 [ S | anglais 246 Non amis correspondance
PIO] W "% Thivead | &0 | 12 | anglis S0h Non amis (en japonais)
RIM[F[ ™% [Nweal| %0 | % | lenaturef Non amis (en japonais)
LS{20] W[ 0% | Niead| 76h | Sh | angleis2h [  Non amis (en japonais 50%)
MTO] W] % Nied | 820 [ 1200 | anglais 30h Non amis (en japonais)
RV2[F | 6% Nvead | 420 [ 1200 | anglais3ilh [ Non | uniquement dans a classe
EAT2| M | 66% |Nieau | 276h | 84 | angais 24h | Oui (2 semaines)( amis (en japonais S0%)
N1 W[ 6% [Neaul| 26h [ Sn | anglais 246 Non amis (en japonais S0%)
I W] 6% Thieaud | 20 [ f20h | angles0h | Non amis (en japonais 50%)
8] W] 6%  TNvead [ @20 | 1200 | anglas 360h Non | uniquement dans a classe
PM20( F | 5% Nieaw! | 420 | 1200 | anglisdi0h |  Non [ uniquement dansla classe
GBI M| % | Nieaf| & [ f2h | angles286h Non pefite amie (en frangais)
P2 M| % |Nveaf | 26h | S | anglais246h [  Non | uniguementdans l classe
AL(23| N[ 4% | Niveauf | 26h | 84h | anglais 246 Non | uniquement dans a classe
RB[22] M [ 4% [Niveaf | 2060 [ 8 | anglis 246h Non amis (en francais)
Gl W] % TNoeaf | 260 [ % | chime | Ouiflmois) | pebteamie(enfrangais
W{A[ F [ % Nieaf| @00 | 100 | engles®h |  Non | uniquement dansla classe
P2 W 4% Nieaf| & | 1200 | anlis®0h [ Non [ uniguement dans|a classe
RM{22( W [ 4% | Nieaf| 4300 | 1200 | engles3bh |  Non | uniquement dansla classe
B[ 20] M| 3% (Nieaf | 420 [ f2h [ anglis3th |  Non | uniquementdanslachsse
LB 19| F | 3% |Nveawf | 26h [ 84 | anglais 246h Non amis (en frangais|
K[ 191 M [ 3% [Nveaf | 260 [ 8h | anglais 26 Non [ uniquement dans a classe
GBIM| M| % [Nveaf| 26 [ S | anglisbh |  Non | uniquementdanslachsse
W %] F | % Thieaf | 176 [ 8 | mathématiue| Non | uniguement dansla classe
DHJ 2] W | 2% [Nt | 40 | Thh | technique Non amis (en francais)
I{2f W[ 2% (Noeaf| 76 | 8 | anglis26h [  Non | uniguementdanslacesse
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Les sujets frangais de niveau 1

7.6. Les sujets francais de niveau 1

7.6.1. Répartition des attitudes par rapport au hasard

Afin d’analyser précisément les résultats de cette premiére expérience, nous
avons effectué une série de tests de x2afin de comparer la distribution des résultats par

rapport a une distribution théorique due au hasard.

Tableau 38 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs et toutes positions d’accent lexical confondues.

Attitude %2
Admiration (AD) 93,5 (ddl: 11, p.<.001)
Arrogance-impolitesse (AR) 104,4 (ddl : 11, p.<.001)
Autorité (AU) 413,0 (ddl: 11, p.<.001)
Déclaration (DC) 4175 (ddl : 11, p.<.001)
Doute-incrédulité (DO) 186,3 (ddl: 11, p.<.001)
Evidence (EV) 111,9 (ddl: 11, p.<.001)
Exclamation de surprise (EX) 4458 (ddl: 11, p.<.001)
Irritation (IR) 434,6 (ddl: 11, p.<.001)
Kyoshuku (KYO) 195,9 (ddl: 11, p.<.001)
Politesse-simple (PO) 196,8 (ddl: 11, p.<.001)
Question simple (QS) 199,6 (ddl: 11, p.<.001)
Sincérité-politesse (SIN) 77,4 (ddl: 11, p.<.001)

Ce premier résultat trés important montre que les réponses correspondent a des

distributions significativement différentes du hasard (cf. tableau 38).

Nous utiliserons ce critére a défaut de pouvoir utiliser un autre test de %2, les
conditions d’application n’étant pas remplies pour effectuer des comparaisons plus

précises que celles du tableau 38.

Ce premier résultat montre donc que des apprenants francais du niveau débutant
(niveau 1) lorsqu’ils percoivent des attitudes japonaises, répondent de maniére cohérente.
Les variations expressives introduites par les attitudes japonaises semblent donc
renvoyer aux mémes significations pour les différents auditeurs frangais de ce group,
méme si ces identifications ne correspondent pas forcément au sens de ces attitudes en

japonais. Nous analyserons maintenant le taux d’identification de chacune des attitudes.

7.6.2. Répartition des différentes longueurs et des
attitudes par rapport au hasard

Pour observer l'effet de la longueur sur le choix des attitudes, nous avons effectué
le test de 2 sur les résultats moyens par longueur, toutes attitudes confondues. Ce test
donne un résultat significativement différent du hasard (avec p < 0.05 ddl = 33, 2=
123.4).
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On peut donc constater que, comme pour les auditeurs japonais, la longueur de
I’énoncé influence le choix des attitudes. Mais ce résultat ne nous indique pas a partir de
quelle longueur d’énoncé les distributions deviennent significatives. Pour répondre a
cette question, nous avons effectué un test de %2 sur les résultats moyens entre les

longueurs de 1 et 2 mores, de 2 et 5 mores et de 5 et 8 mores, toutes attitudes confondues.

Le test de y2sur les résultats moyens par longueur de 1 more et 2 mores, toutes

attitudes confondues, donne un résultat significatif (ddl = 11, x2= 19.9 p. < 0.05).

Entre 2 et 5 mores, nous avons également identifié un effet significatif de la
longueur (ddl = 11, 2= 73.5, p. < 0.05).

En ce qui concerne la longueur de 5 et de 8 mores, toutes attitudes confondues, le
test x2 donne un effet significatif (ddl = 11, 2= 23.1, p. < 0.05).

Ces résultats démontrent que 'effet de la longueur de I'énoncé existe entre toutes
les longueurs des phrases choisies (1, 2, 5 et 8 mores)

7.6.3. Effet de ’accent lexical

Quant a l'influence de la position de l'accent lexical sur les attitudes choisies,
nous avons, dans un premier temps, effectué un test de x2 sur les résultats moyens des
réponses toutes attitudes confondues, et toutes longueurs confondues. L’hypothése nulle

est que I'accent ne fait pas changer les réponses des sujets.

Le test de 2 pour ces données est significatif (ddl = 33, x2= 60.4, p. < 0.01), mais
ces données contiennent forcément I'influence de la longueur de ’énoncé. C’est pourquoi
un autre test de x2a été conduit sur les résultats moyens pour chaque position d’accent
avec uniquement les phrases de 8 mores, toutes attitudes confondues. Ce test ne donne
pas d’effet significatif (ddl = 33, x2= 18.3, p. < 0.05). On peut donc rejeter l'effet de la
position de l'accent comme facteur d’influence sur le choix des attitudes par des

auditeurs francais de niveau 1.

7.6.4. Taux d’identification des attitudes

La figure 85 présente l'histogramme du taux d’identification des 12 attitudes
japonaises pour les 16 auditeurs francais de niveaul (niveau débutant) en comparant a
celui des frangais naifs et des natifs.

Les résultats montrent que toutes les attitudes sauf lattitude de kyoshuku ont

été au dessus du seuil du hasard (8,4%).

A leur niveau de la compétence du japonais, le taux global d’identification des
attitudes japonaises est presque égal a celui des sujets francais n’ayant aucune
connaissance du japonais (35% chez les Francais naifs contre 37,5% chez les apprenants

francais du niveau 1). Ce score est nettement inférieur a celui des sujets japonais (55%).
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A partir de la figure 85, selon le degré de reconnaissance, nous avons constitué les

trois groupes d’attitudes suivants :

Attitudes trés bien reconnues : il s’agit d’attitudes ayant recu un taux d’identification
sans confusion importante avec une autre attitude. Il s’agit d’admiration, autorité,

Irritation, exclamation de surprise et déclaration.

Attitude reconnues, mais avec des confusions importantes: doute-incrédulité,
évidence, politesse-simple, question simple, arrogance-impolitesse et sincérité-politesse.
Ces attitudes ont re¢u un taux d’identification au dessus du seuil du hasard, mais sont

aussi confondues de maniére importante avec une ou plusieurs autres attitudes.

Attitude qui n’a pas été reconnue : kyoshuku. Cette attitude n’est pas reconnue

par les sujets frangais de niveau 1.

Taux d'identification des attitudes japonaises

Frangais niv.0 vs. Frangais niv.1 vs. Natif
90%

80%

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

WFrO mFrl mlJp

Figure 85 @ Taux d’identification de chaque attitude chez les 16 auditeurs frangais de
niveau 1 vs. Francais naifs vs. natifs. La ligne pointillée indique le seuil du hasard
(8,4%). Signification des étiquettes : DC (déclaration), QS (question simple), EV
(évidence), IR (rritation), AR (arrogance-impolitesse), AU (autorité), DO (doute-
incrédulité), EX (exclamation de surprise), AD (admiration), PO (politesse), SIN
(sincérité-politesse) et KYO (kyoshuku).

Bien que arrogance-impolitesse soit reconnue, le taux de reconnaissance reste trés
faible (15,2%), et les deux attitudes le moins bien percues chez les apprenants francais
du niveau 1 sont kyoshuku et arrogance-impolitesse. Il est a noter que ce faible taux de

reconnaissance pour ces deux attitudes a déja été observé dans les résultats obtenus
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auprés des Frangais naifs. De ce fait, nous n’avons pas pu identifier leffet

d’apprentissage sur ces deux attitudes.

Contrairement a ces deux attitudes de politesse mal reconnues, lattitude de
sincérité-politesse a été reconnue, mais elle montre aussi un taux de reconnaissance

assez faible comme les résultats de Francais naifs (21.4% contre 15.2%).

Les auditeurs de niveau 1 ont trés bien reconnu les attitudes d’autorité,
d’irritation comme les Francais naifs. Autorité surtout est mieux reconnue par les

Francais du niveau 1 que par les Japonais (58% contre 51%).

On peut également observer un grand écart de taux d’identification de question-
simple entre les sujets japonais et les sujets francais du niveaul. Contrairement aux
sujets japonais qui l'ont bien reconnue (77%), le taux d’identification de cette attitude
était nettement plus faible chez les auditeurs francais du niveaul (40.2%). Nous
reviendrons ultérieurement sur ce point dans le paragraphe concernant la confusion des
attitudes.

Quant a admiration, les auditeurs francais de niveaul l'ont reconnue a 30.4%. Ce
taux d’identification est supérieur a celui des auditeurs japonais (22%). Cette tendance

avait déja émergée dans les résultats des Francais naifs (32%)

7.6.5. Comportement perceptif des sujets francais niveau 1
en analyse de correspondance

Afin d’observer le comportement perceptif des apprenants francais du niveau
débutant, nous avons calculé la distance des points cognitifs de 12 attitudes par rapport
aux points stimuli selon l'analyse de correspondance comme pour dans les chapitres

précédents.
Selon ’AC, quatre premiéres dimensions expliquent 79% de variances.

Maintenant, voyons la figure 86. Dans cette figure, les points stimuli se situent
trés proche de points perceptifs sauf arrogance-impolitesse et kyoshuku. Lia perception
de ces attitudes montre la distance longue par rapport aux points de distribution des
stimuli. Cela indique que leur reconnaissance est trées faible. Il est a noter également que
le comportement perceptif des apprenants débutants pour lattitude de kyoshuku se
situe prés d’irritation, et loin de sincérité-politesse ou de politesse-simple comme les
résultats des Francais naifs, et cela explique qu’a ce niveau de compétence de la langue
cible, les auditeurs ne reconnaissent pas kyoshuku comme expression de politesse, et que

c’est interprété comme irritation.

Quant a arrogance-impolitesse, le point de stimulus pour cette attitude est
localisé dans un endroit isolé, c’est-a-dire, cette attitude est mal reconnue, mais les

Frangais du niveau débutants ont du mal a répondre a quoi cette expression ressemble.
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Figure 86 : Comportement perceptif de 16 auditeurs francgais du niveau 1 (débutant)
pour les 12 attitudes japonaises présenté en deux dimensions (la figure du haut présente
les dimensions 1 et 2. Celle du bas les dimensions 3 et 4). Les étiquettes avec le triangle
rouge correspondent aux distributions de chaque stimulus, les étiquettes abrégées en
noir indiquent les distributions de chaque catégorie d’attitude. Les cercles bleus
indiquent la bonne perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur

violette signifient des catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.
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En ce qui concerne question-simple, la distance entre le point de stimulus et point
perceptif n’est pas aussi longue que les deux attitudes citées. Nous nous rappelons que
les auditeurs frangais du niveau 0 montraient une confusion importante avec déclaration,

mais cette confusion n’est pas observée ici selon I'analyse de correspondance.

Nous avons identifié également une catégorie dans laquelle des attitudes sont
confondues. Il s’agit de déclaration, évidence, politesse-simple et sincérité-politesse. Ces

attitudes confondues partagent la forme affirmative et les expressions de politesse.

Nous allons analyser plus concrétement les phénoménes de confusions entre les

attitudes dans le paragraphe suivant.

7.6.6. Confusion entre attitudes

En comparant le taux d’identification de chacune des attitudes, l'attitude de
kyoshuku n’a pas été reconnue au dessous du seuil du hasard. Par la suite, 'analyse de
correspondance a démontré la faible reconnaissance de Kyoshuku, et arrogance-
impolitesse d’'une part, et la catégorie du similaire comportement pour les six attitudes :

déclaration, évidence, politesse-simple et sincérité-politesse d’autre part.

Tableau 39 ° Matrice de confusion des 16 auditeurs frangais, niveau 1. Signification
des étiquettes - DC (déclaration), QS (question-simple), EV (évidence), IR (irritation), AR
(arrogance-impolitesse), AU (autorité), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation de
surprise), AD (admiration), PO (politesse-simple), SIN (sincérité-politesse) et KYO
(kyoshuku).

Attitudes présentées
Attitudes per¢cues AD AR AU DC DO EV SU IR KYO PO QS SIN

Admiration 30% 0% 0% 0% 15% 0% 3% 1% 1% 1% 1% 3%
Arrogance 3% 15% 0% 1% 21% 7% 0% 12% 26% 0% 1% 1%
Autorité 0% 13% 59% 2% 0% 4% 0% 7% 21% 1% 2% 3%
Déclaration 7% 26% 15% 60% 0% 21% 3% 1% 3% 20% 19% 18%
Doute-incrédulité 4% 5% 2% 2% 29% 10% 19% 4% 2% 5% 7% %
Evidence 6% 19% 10% 10% 1% 29% 0% 4% 8% 6% 3% 14%
Surprise 15% 0% 1% 0% 27% 5% 60% 6% 0% 6% 5% 2%
Irritation 3% 12% 2% 1% 2% 0% 1% 62% 33% 0% 1% 4%
Kyoshuku 8% 2% 0% 1% 1% 1% 1% 4% 5% 4% 1% 9%
Politesse 9% 2% 2% 14% 0% 12% 0% 0% 0% 40% 15% 16%
Question 5% 2% 0% 4% 5% 4% 14% 0% 0% 4% 40% 3%

Sincérité-Politesse 9% 5% 10% 6% 0% 6% 0% 0% 2% 13% 5% 21%

Maintenant nous allons voir le taux de confusion pour chaque attitude présentée
(cf. tableau 39 et figure 87). D’aprés les résultats présentés, cing attitudes : déclaration,
exclamation de surprise, irritation et autorité sont les attitudes bien reconnues chez les
sujets du niveau 1. Surtout irritation (61,6%) et autorité (58,9%) ont été trés bien

percues sans aucune confusion particuliére chez les auditeurs du niveau 1.
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L’attitude d’admiration est reconnue sans avoir une confusion particuliére, mais
le taux d’identification reste assez faible (30,4%). Cela explique que les auditeurs
hésitent avant de se décider pour le choisir, mais pourtant, il n’y avait pas d’autre choix

qui correspondait mieux qu’admiration.

Concernant les attitudes qui se trouvent dans la méme catégorie perceptive :
doute-incrédulité et exclamation de surprise ont montré la confusion réciproque chez les
auditeurs comme chez les Francais de niveau 0. Cependant les sujets de niveau 1 ont
également montré une confusion importante entre doute-incrédulité et arrogance-

impolitesse alors que les Francais de niveau 0 n’ont pas eu cette confusion.

Les trois attitudes: évidence, politesse-simple et sincérité-politesse ont été
confondu avec l'attitude qui n’affirme aucune intention particuliére (déclaration) sans
avoir de confusion particuliére entre les expressions de la politesse. Rappelons que les
sujets de niveau 0 ont confondu les attitudes de politesse, notamment sincérité-politesse,
avec d’autres expressions de la politesse. Il est possible que les sujets de niveau 1 alent

été influencés par le contenu linguistique de phrases qui sont neutres.

Question-simple, elle, a été confondue, comme les Francais naifs avec déclaration.
Sur ce point, les sujets de niveau 1 ont réclamé, lors de 'entretien, leur difficulté de la
percevoir sans particule interrogative « ka » en fin de phrase qui marque I'interrogation.
Nous pouvons considérer que les Francais qui ne connaissent pas la langue japonaise ont
tendance a confondre ces deux modalités, puis lors du début d’apprentissage de cette
langue, les Francais repére cette « question simple » griace a un indice de morphéme

fonctionnel marquant de 'interrogation.

En ce qui concerne les attitudes mal identifiées, arrogance-impolitesse a été
confondu avec déclaration ou évidence. Quant a kyoshuku, elle a été reconnue comme
irritation, arrogance ou autorité. Il est a noter que les Frangais de niveau 0 ont montré la
méme tendance de perception pour lattitude de kyoshuku. Nous pouvons donc suggérer
que leffet d’apprentissage de langue cible n’a pas été identifié pour ces attitudes
culturelles chez les apprenants débutants.

La premiére cause d’un tel comportement pour arrogance-impolitesse et kyoshuku
peut étre un manque de didactique de la prosodie qui vise apprentissage de la prosodie
pertinente des politesses. La didactique de japonais langue étrangére insiste
I'importance de la forme lexicale afin d’exprimer des degrés de politesse (par exemple,
forme polie, forme honorifique ou forme humble etc.) dans certains contextes spécifiques
et culturels. Néanmoins la didactique de la prosodie réalisée avec laquelle cette forme
grammaticale est employée nous semble d’étre encore négligée. Par conséquent, les
apprenants du japonais ne semblent pas étre sensibles a percevoir la subtilité de degré

de politesse uniquement exprimé par la prosodie.

La seconde raison qu’on peut proposer est 'effet du contenu sémantique. Puisque
les phrases que nous avons sélectionnées sont le plus neutre possible au niveau

sémantique, certains auditeurs ont senti la difficulté d’identifier les attitudes qui
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expriment la subtilité de degré de politesse. Souvent leurs choix sont figés par le

contenue linguistique exprimé.

Figure 87 : Graphe de confusions chez les auditeurs frangais du niveau 1, le chiffre
encadré indique le taux de confusion. L’autre chiffre en dessous de I'étiquette d’attitude
représente le taux d’identification. Les attitudes qui sont dans les cercles verts sont les
attitudes mal reconnues. Le chiffre qui se trouve a coté de la fleche indique le taux de

confusion importante.

7.7. Les sujets francais de niveau 2

7.7.1. Répartition des attitudes par rapport au hasard

De la méme maniére que pour les résultats des sujets du niveaul, nous avons
effectué un test de 2 afin de comparer la distribution des résultats par rapport au
hasard (cf. tableau 40).

Les résultats du test de 2 nous montrent que la distribution de toutes les

attitudes est significativement différente du hasard.

Ce premier résultat montre donc que des auditeurs frangais du niveau 2 lorsqu’ils
percoivent des attitudes japonaises, répondent de maniére cohérente. Les variations
expressives introduites par les attitudes japonaises semblent donc renvoyer aux mémes
significations pour les différents auditeurs du niveau 2, méme si ces identifications ne
correspondent pas forcément au sens de ces attitudes en japonais. Nous analyserons plus

loin ces confusions.
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Tableau 40 @ Résultats du test de x? sur les résultats moyens des réponses par attitude

(toutes longueurs et toutes positions d’accent lexical confondues) par rapport au hasard.

Attitude %2

Admiration (AD) 58,79 (ddl: 11, p.<.001)
Arrogance-impolitesse (AR) 141,07 (ddl : 11, p.<.001)
Autorité (AU) 228,71 (ddl: 11, p.<.001)
Déclaration (DC) 363,93 (ddl: 11, p.<.001)
Doute-incrédulité (DO) 267,29 (ddl: 11, p.<.001)
Evidence (EV) 90,29 (ddl : 11, p.<.001)
Exclamation de surprise (EX) 476,86 (ddl: 11, p.<.001)
Irritation (IR) 657,93 (ddl: 11, p.<.001)
Kyoshuku (KYO) 192,50 (ddl: 11, p.<.001)
Politesse-simple (PO) 206,00 (ddl: 11, p.<.001)
Question simple (QS) 311,00 (ddl : 11, p.<.001)
Sincérité-politesse (SIN) 41,64 (ddl: 11, p.<.001)

7.7.2. Effet de la longueur des énoncés

Pour observer leffet de la longueur pour le choix des attitudes, nous avons
effectué un test de %2 sur les résultats moyens, par longueur, toutes attitudes confondues.
Il donne un résultat significativement différent du hasard (ddl = 33, x2=119.9 p. < 0.01).

On peut donc constater que la longueur de I’énoncé influence le choix de I'attitude.
Mais ce résultat ne nous permet pas de savoir §’il existe des différences d’identification
en fonction de la longueur des énoncés. Pour répondre a cette question, nous avons
effectué le test de %2 sur les résultats moyens en les longueurs de 1 et 2 mores, de 2 et 5

mores et 5 et 8 mores, toutes attitudes confondues.

Les résultats montrent que 'effet de la longueur entre les énoncés constitués de 1
et de 2 mores donne un résultat significatif (ddl = 11, x2= 29.2, p. < 0.01). Par contre,
entre 2 et 5 mores, on n’a pas observé un effet de la longueur (ddl = 11, 2= 11.5, p. >
0.01).

En ce qui concerne les longueurs de 5 et de 8 mores, nous avons observé un effet

significatif de longueur avec toutes attitudes confondues (ddl = 11, x2= 32.9, p. < 0.01).

Ces résultats montrent que l'effet de la longueur de 1'énoncé existe, cependant il

n’influence pas sur les réponses données aux mots composés de 2 mores et de 5 mores.

7.7.3. Effet de ’accent lexical

Quant a l'influence de la position de l'accent lexical sur les attitudes choisies,
nous avons mené un testé de x? sur les résultats moyens des réponses toutes attitudes
confondues, et toutes longueurs confondues dans un premier temps, pour chaque position
d’accent lexical. L’hypothése nulle est que 'accent ne fait pas changer les réponses des

sujets.
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Le test de %2 pour ces données est significatif (avec p. < 0.01, ddl = 33, x2= 59.9),
mais ces données contiennent forcément I'influence de la longueur de I'’énoncé. Cest
pourquoi un autre test de y2a été conduit sur les résultats moyens pour chaque position
d’accent avec une uniquement les phrases de 8 mores. Ce test mené sur toutes les
attitudes ne montre pas d’effet significatif (ddl = 11, 2= 26.6, p. > 0.01). Ces résultats
soutiennent ’hypothése nulle. On peut donc rejeter 'effet de la position d’accent comme

un facteur ayant une influence sur le choix des attitudes.

7.7.4. Taux d’identification des attitudes

Tout d’abord, le taux global d’identification des attitudes japonaises chez les
auditeurs frangais de niveau 2 était identique a celui des auditeurs frangais de niveau 1
(38% pour deux groupes de différent niveau d’apprentissage). Ce taux global
d’identification des attitudes japonaises est presque identique a celui des Francais de
niveau 0 (38% chez les Francais de niveau 1 et 2 contre 35% chez les Francais de niveau
0), mais il est nettement inférieur a celui des auditeurs japonais (55%).

Cependant, il est difficile d’identifier un effet d’apprentissage avec ce résultat seul.
Nous avons donc calculé le taux d’identification des attitudes en pourcentage afin
d’envisager le degré d’identification des attitudes japonaises auprés des auditeurs

francais. Cela nous a permis de regrouper les attitudes.

La figure 88 présente le taux d’identification des attitudes parmi les 16 auditeurs

francais du niveau 2 (niveau intermédiaire du japonais).

Selon cette figure, trois attitudes de la politesse : kyoshuku, sincérité-politesse et
arrogance-impolitesse ont été mal reconnues. Notamment, le taux d’identification de
kyoshuku était en dessous du seuil du hasard, donc cette attitude n’a pas reconnu. Nous
voyons par ces résultats que les attitudes de la politesse japonaise sont encore trés

difficiles a identifier malgré leur niveau de japonais.

En revanche, comme les Francais du niveau 0 et du niveau 1, les sujets du niveau
2 ont tres bien identifié autorité et irritation sans confusion particuliere. Nous pouvons
considérer qu’en générale, les auditeurs francais peuvent identifier ces deux attitudes

sans avoir le rapport avec apprentissage de langue.

Les sujets du niveau 2 ont identifié question-simple avec un taux d’identification
nettement mieux par rapport aux Frangais naifs et débutants. De méme, ils
reconnaissent nettement mieux l'attitude de doute-incrédulité par rapport aux Frangais
naifs ou les apprenants débutants. Cette amélioration du taux de reconnaissance pour
ces deux attitudes implique que l'effet d’apprentissage existe sur la perception de ces
attitudes. Il est possible qu'a partir du niveau intermédiaire, les apprenants puissent
identifier ces attitudes par des indices prosodiques comme c’est le cas chez les Japonais

natifs.
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Taux d'identification des attitudes japonaises
Frangais niv.0 vs. Frangais niv.1 vs. Frangai niv.2 vs. Natif

90%
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DC Qs EV IR AR AU DO EX AD PO SIN KYO
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Figure 88 ° Comparaison du taux d’identification des attitudes japonaises chez les
Francgais du niveau 0 vs. Frangais du niveau 1 vs. Frangais du niveau 2 vs. natifs. La
ligne pointillée indique le seuil du hasard (8,4%). Signification des étiquettes - DC
(déclaration), @S (question simple), EV (évidence), IR (irritation), AR (arrogance-
impolitesse), AU (autorité), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation de surprise), AD
(admiration), PO (politesse), SIN (sincérité-politesse) et KYO (kyoshuku).

7.7.5. Analyse des correspondances pour les sujets francais
de niveau 2

Selon I'analyse de correspondance, quatre premiéres dimensions expliquent 83%

de variances.

La figure 89 illustre la distribution des points de stimulus et des points perceptifs
pour les sujets du niveau 2. Dans la figure 89 (haut), les points stimuli se situent trés
proche de points perceptifs sauf arrogance-impolitesse et kyoshuku comme les sujets du
niveau 0 et 1. La perception de ces attitudes montre la distance longue par rapport aux
points de distribution des stimuli. Cela indique que méme ¢’ils parlent bien en japonais
sans avoir le probléme de communication, et malgré leur connaissance sur la culture
japonaise, leur reconnaissance pour ces attitudes reste tres faible. Il est important de
noter que le point du stimulus pour kyoshuku se situe juste a coté d’irritation et
d’autorité. Par contre, le point perceptif pour cette attitude se trouve dans la catégorie
des expressions de politesse comme pour les résultats des apprenants débutants et naifs.
Cela nous conduit a conclure que les auditeurs francais reconnaissent globalement la

notion de kyoshuku sur le plan cognitif méme si ils ne reconnaissent pas cette attitude
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sur le plan expressive. Ce résultat nous permet de conclure qu’a ce niveau de compétence
de la langue cible, les auditeurs ne reconnaissent toujours pas l'expression de kyoshuku

comme expression de la politesse, et que c’est interprété comme irritation.
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Figure 89 : Comportement perceptif de 16 auditeurs frangais du niveau 2
(intermédiaire) pour les 12 attitudes japonaises présenté en deux dimensions (la figure

du haut présente les dimensions 1 et 2. Celle du bas les dimensions 3 et 4). Les
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étiquettes en rouge correspondent aux distributions de chaque stimulus, les étiquettes
abrégées en noir indiquent les distributions de chaque catégorie dattitude. Les cercles
bleus indiquent la bonne perception des attitudes, puis les cercles remplis par la couleur

violette signifient des catégories (ou confusions) des attitudes qui sont dans ces cercles.

Par ailleurs, lattitude d’admiration, politesse, irritation, autorité et question-
simple ont été bien identifié par I'indice de la courte distance entre le point de stimulus
et le point perceptif correspondant (voir figure 89 bas). Notamment irritation, autorité et
question-simple sont localisés dans une zone bien isolée par rapport aux autres, et cela

indique que ce sont les attitudes particuliérement bien discriminées.

Cette figure montre également certaines confusions (ou similaire comportement
perceptif) qui sont présentées en cercle violet (entre politesse-simple et déclaration et

entre doute-incrédulité et exclamation de surprise).

Nous allons analyser plus concrétement les phénoménes de confusions entre les

attitudes dans le paragraphe suivant.

7.7.6. Analyse des confusions

Nous venons de voir la comparaison du taux d’identification de chacune des
attitudes, ainsi que le degré de perception et des catégories du similaire comportement
selon l'analyse de correspondance. Maintenant, nous allons nous pencher a 'analyse des

confusions.

Comme nous avons vu dans le paragraphe précédent, les quatre attitudes :
autorité, irritation et question-simple sont reconnues sans confusion particuliére.
Sincérité-politesse et admiration sont également reconnues sans confusion particuliére,
mais le taux de reconnaissance des deux attitudes reste faible (22,3% pour admiration et
17% pour sincérité-politesse). Ces deux attitudes sont reconnues difficilement, mais

pourtant les auditeurs du niveau 2 ne font pas d’assimilation avec d’autre attitude.

Par contre, les quatre attitudes : déclaration, doute-incrédulité, exclamation de
surprise et politesse-simple ont été confondues d’'une fagon importante avec des autres
attitudes.

Tout d’abord, déclaration qui a un bon taux de reconnaissance montre une légére
confusion avec sincérité-politesse. Ensuite, comme on a déja vu dans l'analyse de
correspondance, deux attitudes doute-incrédulité et exclamation de surprise ont montré
la confusion réciproque. Nous vous rappelons que les résultats des auditeurs francais du
niveau 0 et du niveau 1 ont montré aussi cette confusion réciproque. Mais le taux
d’identification de l'attitude de doute-incrédulité chez les auditeurs de niveau 2 était
nettement supérieur a celui des auditeurs du niveau 0 et du niveau 1 (44.6% pour les
auditeurs de niveau 2 contre 25.7% pour les sujets de niveau 0, 28.6% pour les sujets de

niveau 1).
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Tableau 41 :@ Matrices de confusion des 16 frangais niveau 2. Signification des
étiquettes : DC (déclaration), @S (question-simple), EV (évidence), IR (irritation), AR
(arrogance-impolitesse), AU (autorité), DO (doute-incrédulité), EX (exclamation de
surprise), AD (admiration), PO (politesse-simple), SIN (sincérité-politesse) et KYO

(kyoshuku).
Attitudes présentées

Attitudes percues AD AR AU DC DO EV SU IR KYO PO @S SIN
Admiration 22% 2% 0% 0% 12% 1% 6% 1% 1% 4% 1% 8%
Arrogance 4% 16% 13% 0% 8% 13% 1% 7% 23% 1% 0% 12%
Autorité 1% 8% 45% 1% 0% 5% 1% 13% 19% 0% 1% 4%
Déclaration 6% 34% 13% 54% 0% 24% 0% 1% 3% 25% 10% 14%
Doute-incrédulité 7% 3% 0% 1% 45% 4% 19% 0% 2% 2% 4% 3%
Evidence 6% 17% 8% 10% 1% 21% 0% 2% 6% 9% 4% 10%
Surprise 11% 0% 0% 0% 24% 1% 63% 1% 1% 2% 8% 1%
Irritation 4% 2% 6% 0% 6% 0% 2% 74% 36% 0% 0% 4%
Kyoshuku 13% 4% 3% 3% 1% 3% 0% 1% 4% 4% 1% 10%
Politesse 16% 4% 2% 11% 1% 9% 0% 0% 0% 38% 10% 14%
Question 1% 2% 1% 2% 3% 10% 9% 0% 0% 4% 53% 3%
Sincérité-Politesse 9% 8% 11% 19% 0% 10% 0% 0% 5% 12% 9% 17%

Figure 90 @ Graphe de confusions chez les 16 apprenants frangais du niveau 2. Le
chiffre encadré indique le taux de confusion en pourcentage. L’autre chiffre en dessous
de l'étiquette d’attitude représente le taux d’identification. Les attitudes qui sont dans

les cercles verts sont les attitudes mal reconnues. Le chiffre qui se trouve a cété de la

fleche indique le taux de confusion importante.
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Conclusion

I’attitude d’évidence et politesse-simple ont tous les deux été confondue avec la
simple déclaration. Selon l'interview effectuée, les sujets du niveau 2 ont répondu qu’ils
ont choisi déclaration lorsque les stimuli percus ne correspondaient a rien parmi les 12

attitudes proposées.

Deux attitudes mal reconnues : arrogance-impolitesse et kyoshuku, n’ont pas été
reconnues chez les auditeurs du niveau 2 comme chez les auditeurs du niveau 0 et
niveau 1. L attitude d’arrogance-impolitesse a montré une confusion importante, de la

méme maniére que les résultats des sujets de niveau 1, avec déclaration et évidence.

En ce qui concerne l'attitude de kyoshuku, les auditeurs de niveau 2, eux aussi,
ont pergu cette attitude comme irritation, arrogance-impolitesse ou autorité. Ce résultat
explique la difficulté de percevoir cette expression de la politesse méme pour ceux qui ont
séjourné au Japon. Selon ces résultats obtenus, leffet d’apprentissage de langue
japonaise était totalement absent pour la bonne identification de cette attitude méme

chez les auditeurs francgais qui maitrisent bien la langue japonaise.

7.8. Conclusion

Aprés deux tests perceptifs effectués auprés d’auditeurs japonais et d’auditeurs
francais non exposés au japonais dans le chapitre 3 et 4, nous nous sommes concentrés,
dans ce dernier chapitre de la thése, sur la perception relative des attitudes japonaises
par d’apprenants francais du japonais au niveau 1 (débutant) vs. des apprenants
francais au niveau 2 (intermédiaire) afin d’évaluer 'effet de I'apprentissage de la langue
japonaise sur la perception des attitudes en comparant les résultats des apprenants

francais du japonais a ceux de Japonais natifs et de Frangais non exposés au japonais.

Pour l'objectif ci-dessus, nous avons utilisé 12 attitudes représentatives de la
langue japonaise qui ont été validées auprés des 15 auditeurs japonais supra. Avec ce
corpus, nous avons effectué le méme test perceptif avec ces 12 attitudes japonaises

aupreés des apprenants frangais du japonais.

Dans un premier temps, nous avons vérifié que la distribution des réponses était

différente du hasard pour deux groupes de sujets.

Ensuite, un test de %2 montre que les résultats des deux groupes n’ont pas montré
d’effet significatif de la position d’accent lexical, pour qui la variation de FO est reliée a la

prosodie linguistique ou affective.

Un autre test de %2 montre un effet significatif de la longueur des énoncés pour les
deux groupes de sujets. Concernant les sujets du niveau 1, nous avons observé un effet
significatif de la longueur sur la distribution des attitudes entre toutes les longueurs de
phrases choisies (c’est-a-dire entre les mots isolés monosyllabiques et dissyllabiques,

entre les phrases de 2 et de 5 mores, entre les phrases de 5 et de 8 mores). Les sujets du
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niveau 2, par contre, n'ont pas eu d’'influence significative de la longueur entre les
phrases de 2 et de 5 mores, mais c’est plutét entre les mots isolés monosyllabiques et
dissyllabiques et également entre 5 et 8 mores qu’on trouve un effet de la longueur sur la

distribution des attitudes.

Selon I'analyse de correspondance, deux expressions portant un rapport avec la
politesse, arrogance-impolitesse et kyoshuku ont été mal reconnues chez tous les

apprenants francais du japonais (niveau 1 et niveau 2).

Par la suite, I'analyse de confusion a dévoilé que tous les apprenants francais
testés ont pergu lattitude de kyoshuku comme irritation, arrogance-impolitesse ou

autorité comme les Frangais non exposés au japonais.

De méme, tous les apprenants frangais testés ont confondu l'attitude d’arrogance-
impolitesse, d’'une maniére importante, avec évidence et déclaration. Nous nous
rappelons que cette attitude a été mal reconnue chez les Frangais naifs avec le taux de

reconnaissance en étant trés faible (19%).

Une autre attitude qui a un rapport avec la politesse japonaise : sincérité-
politesse, est généralement mal reconnue chez tous les auditeurs francais (c’est-a-dire, le
niveau 0, 1 et 2). Avec la compétence du niveau intermédiaire, les sujets ne montrent
aucune confusion particuliére pour la perception de cette attitude. Cela signifie qu’ils
n’arrivent pas a bien identifier cette attitude, mais qu’ils ne trouvent pas d’attitude

correspondante parmi les choix proposés.

En ce qui concerne ces trois attitudes culturelles (kyoshuku, arrogance-

impolitesse et sincérité-politesse), I'effet d’apprentissage était donc absent.

En revanche, sur certaines attitudes, nous avons observé les effets
d’apprentissage de la langue japonaise.

Les auditeurs francais étant débutant dans I'apprentissage (niveau 1) ont reconnu
question-simple, mais ils I'ont confondu avec déclaration. Ce résultat ressemble a celui
des Frangais de niveau 0. Par contre, les auditeurs francais ayant acquis une bonne
connaissance de la langue japonaise (niveau 2) n’ont pas montré cette confusion comme

dans les résultats des Japonais natifs, et nous y voyons l'effet d’apprentissage.

Bien que tout les apprenants frangais du japonais, comme les Frangais non
exposés au japonais, aient montré une confusion réciproque entre doute-incrédulité et
exclamation de surprise, mais l'attitude de doute-incrédulité a été nettement mieux
identifiée chez les sujets de niveau 2 que chez les sujets de niveau 0 et de niveau 1
(44,6% pour les auditeurs de niveau 2 contre 25,7% pour les sujets de niveau 0, 28,6%

pour les sujets de niveau 1). Nous y voyons, ici aussi, 'effet d’apprentissage.
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8.Conclusions et Perspectives

L’objectif global de cette these était d’envisager les caractéristiques prosodiques
d’attitudes stéréotypiques de trois langues: le japonais, le frangais et l'anglais; et
d’identifier de potentiels « décalages » de perception des attitudes parmi trois groupes de

sujets ne partageant ni la méme langue, ni la méme culture.

A la suite des recherches développées sur les attitudes prosodiques (Aubergé et al.,
1997 ; Grépillat, 1996 ; Morlec, 1997 pour les attitudes frangaises, Diaferia, 2002 pour
I'anglais britannique), nous avons continué dans le méme cadre de recherches pour y
intégrer les attitudes japonaises. Les Japonais provenant dune culture distincte,

peuvent posséder des attitudes n’étant pas conventionnelles dans la culture occidentale.

Apreés avoir effectué un large travail bibliographique sur les attitudes japonaises,
et notamment sur les travaux extrémement intéressant que l'on peut trouver sur
I'expression de la politesse en japonais (Sadanobu, 2004a ; Ofuka, 2002 ; Ito, 2003 etc.),
nous avons élaboré 12 attitudes représentatives de la langue japonaise, puis les avons

validées aupres de 15 auditeurs japonais parlant le dialecte de Tokyo.

Dans un premier temps, les analyses perceptives menées sur des auditeurs
japonais valident globalement la qualité du corpus. Le taux d’identification de ces 12

attitudes étant supérieur a celui du hasard.

I’analyse objective des indices prosodiques et de la qualité de voix pour les

attitudes exprimées nous a donné les informations suivantes.

D’abord, I'exclamation de surprise et I'irritation sont caractérisées par le niveau
élevé de I'intensité moyenne et de FO moyenne, et par une voix tendue. Une forte pente
de FO sur la phrase ou sur la derniére voyelle, un grand écart-type de FO, un
allongement important de la derniére more, un grand écart-type de durée moraique et
une durée moyenne plus longue sont fortement corrélés avec doute-incrédulité. Le
kyoshuku et la sincérité-politesse portent des caractéristiques prosodiques similaires,
mais la qualité de voix de ces deux attitudes sont nettement distinctes. Kyoshuku est
caractérisé par une voix rauque et tendue, tandis que sincérité-politesse est exprimée
par une voix soufflée. L’attitude d’admiration est aussi exprimée par la voix soufflée.
Quant a I'arrogance-impolitesse, elle montre plus de variation d’intensité et elle est plus
nasalisée que les autres attitudes. Enfin, la déclaration et la politesse-simple sont

réalisées avec des caractéristiques acoustiques similaires et avec une voix modale.

Du point de vue perceptif, 'analyse de confusion des attitudes pergues montre que
les sept attitudes : arrogance-impolitesse, déclaration, doute-incrédulité, politesse-simple,

exclamation de surprise, irritation et question-simple n’ont pas eu de confusion
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particuliére. Par contre, les cinq attitudes: autorité, évidence, kyoshuku, sincérité-

politesse et admiration, ont été confondues avec d’autres attitudes.

Si nous prétons attention aux expressions de politesse, 'attitude de kyoshuku a
été reconnue par les sujets japonais avec des confusions réciproques avec la sincérité-
politesse. Ces deux attitudes sont exprimées, dans notre corpus, de maniére prosodique
similaire, mais distinguées par des qualités de voix différentes (la voix rauque pour
kyoshuku, et la voix soufflée pour sincérité-politesse). Elles sont socialement reliées par
la notion d’humilité qu’elles impliquent fortement face a un supérieur social. Cest

I'utilisation pragmatique qui permet de choisir entre ces deux catégories.

A propos de lattitude de sincérité-politesse, elle a été reconnue chez les sujets
japonais mais confondue a lintérieur des expressions de politesse (par exemple,

politesse-simple et kyoshuku).

Ensuite, la perception multimodale des attitudes japonaises a été examinée.
Généralement la condition audio-visuelle a montré un meilleur score de reconnaissance,
et des spécificités de comportement pour les modalités audio et visuelle seules ont été
observées. Les attitudes ont été regroupées au sein de catégories perceptives de haut-
niveau pour le premier locuteur: les expressions de politesse, les attitudes
« interrogatives » et les expressions d’'imposition de I'avis du locuteur. Les attitudes de
kyoshuku et de surprise sont particuliérement bien reconnues grace aux informations

visuelles.

I’analyse objective basée sur des indices statiques tels que les caractéristiques

acoustiques et visuelles nous donnent les informations suivantes :

* doute-incrédulité est caractérisée par un registre de FO plus large et une FO

maximale trés élevée et également par 1a montée de I'intensité vers la fin de phrase.

* FExclamation de surprise posséde plus ou moins les mémes caractéristiques, mais un

registre de FO moins grand en comparaison de doute-incrédulité.

e L’autorité posséde un niveau de FO assez bas, le débit est plus rapide (la durée de la
premiére more est plus longue que celle de la derniére more), et surtout cette attitude

est produite avec plus d'intensité par rapport a déclaration.

* Sincérité-politesse est élicitée aussi avec un niveau de FO assez bas, et un débit plus
rapide (la durée de la premiére more est plus longue que celle de la derniére more)
par rapport a doute-incrédulité ou exclamation de surprise, mais contrairement a

autorité, I'intensité moyenne de ’énoncé n’est pas forte.

* Kyoshuku est aussi caractérisée par un bas niveau de FO, un débit plus rapide, et

une intensité qui s’accroit progressivement.

* Arrogance-impolitesse est prononcée aussi avec un débit plus rapide, mais I'intensité

est faible et il n’y a aucune caractéristique importante de la FO.
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* Admiration est caractérisée par un allongement particulierement long a la derniére
more par rapport aux autres attitudes. En ce qui concerne 1'évidence, nous avons
identifié une pente de la courbe de FO plus abrupte (un large écart de la valeur de FO
entre la premiére more et la derniére more), et cette attitude est prononcée avec plus

d’intensité que la déclaration.

* Enfin, déclaration est marquée par une courbe de FO plus plate et un débit rapide,

question-simple se caractérise par la montée de I'intensité vers la fin de phrase.

Selon le test de perception en condition visuelle, 'irritation et le kyoshuku ont des
caractéristiques FACS particulierement marquées. Cette analyse identifie également la
catégorie des attitudes « interrogatives » (c-a-d, interrogation, exclamation de surprise et
doute-incrédulité) par un mouvement de 'AU1+2 (une activation musculaire dans la
portion intérieure et extérieure des sourcils). Elle montre aussi une autre catégorie qui
est composée de politesse-simple, admiration, sincérité-politesse et arrogance-impolitesse

aux alentours d’AU1 (le mouvement du muscle dans la portion intérieure des sourcils).

Parallelement aux études multimodales des expressions attitudinales du japonais,
nous avons examiné la capacité de prédiction des attitudes par les auditeurs avant
l'audition de I’énoncé complet, afin d’identifier & quel moment (point d’unicité), les
auditeurs sont capables de reconnaitre I'attitude du locuteur. Au total, trois tests ont été
effectués dans cette thése, mais dans les deux premiers tests perceptifs, attitude de
kyoshuku et admiration ont été mal reconnues, méme lorsque les auditeurs écoutaient la
phrase compléte. Nous pensons que la faible identification de ces attitudes est due a
I'influence du contenu lexical des phrases utilisées. C’est pourquoi nous avons effectué
un troisiéme test de gating avec des phrases ayant un contenu lexical mieux adapté au
contexte de la vie quotidienne. Les résultats d’ANOVA montrent que leffet de la
longueur des phrases sur la perception des attitudes n’est pas significatif, mais montrent

une influence significative du gate.

Autorité et exclamation de surprise sont toutes les deux reconnues
immeédiatement deés le début de la phrase. Probablement les auditeurs ont percu, des la
premiére more, la voix tendue et le niveau élevé d’intensité. Ces facteurs acoustiques ont
sans doute permis aux auditeurs d’identifier cette attitude. Quant a I'exclamation de
surprise, les auditeurs ont probablement pergu tout de suite la voix tendue et soufflée
qui est la caractéristique de cette attitude. A contrario, la question-simple est reconnue
seulement a la fin de la phrase ou la montée de FO et la diminution progressive de
Iintensité sont réalisées. Lirritation exprimée sur les phrases de 2 et de 5 mores est
identifiée en fin de phrase comme la question-simple. Cette partie des énoncés est
caractérisée par une intensité forte avec une voix rauque et tendue, et aussi par un
allongement important. En ce qui concerne la méme attitude réalisée sur la phrase de 8
mores, elle a été identifiée au sixieme gate, ou la montée brutale de FO avec une

intensité forte, et surtout avec la qualité de voix rauque et tendue ont été adoptés afin
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d’exprimer cette attitude. Il est aussi important de noter que le taux de reconnaissance
pour les expressions de la politesse reste plat et faible, mais si on regardait la perception
globale de la notion de politesse pour ces trois expressions de politesse, la reconnaissance
de la notion de politesse pour 'expression de kyoshuku augmente progressivement du
début jusqu’au dernier gate, et sincérité-politesse a aussi été bien pergue comme
expression de politesse des le premier gate. Ce résultat nous indique que méme si les
auditeurs reconnaissent mal sincérité-politesse, cette expression est pergue
immédiatement comme I'expression de politesse dés le début de I’énoncé par un indice de

la forte variation d’intensité et la voix soufflée.

Quant a la politesse-simple, les auditeurs ont peu confondu cette attitude avec
d’autres expressions de politesse, contrairement aux deux autres types de politesse.
Selon I'analyse des correspondances, cette attitude a été majoritairement confondue avec
la déclaration plutét qu’avec d’autres expressions de la politesse. Cette méme analyse
statistique nous montre que les auditeurs ont bien identifié toutes les attitudes sauf la

politesse-simple.

Dans le chapitre des études interculturelles, nous avons effectué des tests de
perception croisés en manipulant les corpus validés d’attitudes en trois langues.
L objectif général était de cerner les attitudes partagées en trois langues et d’identifier le
« décalage » perceptif pour ces attitudes chez les auditeurs de langue / culture différente.

Apres les tests perceptifs croisés, nous avons identifié les phénoménes suivants.

D’abord, la série des tests khi deux montre que la distribution des attitudes
choisies de tous les groupes de sujets était différente du hasard. Pour les attitudes
japonaises, aucune influence de l'accent lexical n’a été identifiée sur la distribution des
réponses pour les trois groupes de sujets. Cependant, un effet de la longueur de phrase a
été observé. Pour les attitudes anglaises et frangaises, les sujets américains n’ont pas
montré de sensibilité, sur leur comportement perceptif, a la longueur de phrase comme
les sujets anglais qui n’ont pas non plus montré d’effet de la longueur pour la perception
des attitudes anglaises. A contrario, les sujets francais et japonais ont montré un
comportement perceptif différent selon la longueur de phrase pour les attitudes
anglaises et francaises. Par ailleurs, les auditeurs natifs reconnaissent correctement

toutes les attitudes présentées au-dessus du seuil de hasard.

Le second point important est que deux attitudes : exclamation de surprise et
déclaration, dans trois langues, sont reconnues parmi les trois groupes de sujets
(Japonais, Francais et Américains). Quelle que soit la langue qui exprime ces attitudes,

tous les sujets partagent ces notions et I'expressivité de ces attitudes.

Par ailleurs, lorsqu’on analyse le comportement perceptif des trois groupes de
sujets pour les attitudes exprimées dans chacune des trois langues, on identifie, en plus

les deux attitudes citées en dessus, des expressions d’attitudes dans une langue qui sont
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reconnues de maniére similaire par les trois groupes d’auditeurs, méme si ces attitudes

exprimées en d’autres langues ne sont pas bien reconnues.

(a) Pour les attitudes japonaises, nous avons identifié un comportement similaire
parmi les trois groupes des sujets pour la politesse-simple, autorité et 'irritation. (b)
Pour les attitudes anglaises, seulement une attitude (sans compter 1'exclamation de
surprise et la déclaration): 'interrogation, montre un comportement similaire chez les
quatre groupes des sujets. (¢c) En ce qui concerne les attitudes francaises, les sujets des

trois groupes montrent un comportement similaire pour la question-simple et 'irritation.

Nous avons également identifié un comportement différent des trois groupes de

sujets (ou quatre pour les attitudes anglaises) pour chacune des langues testées.

(1) D’abord pour les attitudes japonaises, nous avons identifié un décalage
de comportement parmi les trois groupes pour quatre attitudes: kyoshuku, sincérité,

arrogance-impolitesse et question-simple.

Kyoshuku : Les sujets japonais montrent une confusion entre kyoshuku et
sincérité-politesse pour cette attitude culturelle. Les sujets occidentaux ne reconnaissent
pas du tout cette attitude. Les sujets francais l'interprétent comme de larrogance-
impolitesse ou de l'autorité. Quant aux sujets américains, ils la percoivent comme de

larrogance-impolitesse ou de lirritation.

Sincérité-politesse : Les sujets japonais et francais montrent une confusion
entre cette attitude et kyoshuku ou politesse-simple. Cela montre bien que les Japonais
et les Francais reconnaissent cette attitude comme une expression de politesse. En
revanche, les sujets américains ne reconnaissent pas cette attitude, mais il n’y a pas
d’autres attitudes qui correspondent a ce qui vient d’étre exprimé. Par conséquent, cette

attitude reste inconnue — incomprise — pour les sujets américains.

Arrogance-impolitesse : Les sujets japonais reconnaissent trés bien cette
attitude en ne montrant aucune confusion particuliéere. En revanche, les sujets
occidentaux la reconnaissent mal. Les francais montrent de multiples confusions avec
déclaration et autorité. Cela montre que les sujets francgais percoivent plus ou moins la
notion d’imposition du locuteur. Inversement, les auditeurs américains montrent une

confusion uniquement entre cette attitude et déclaration.

Question-simple @ Les sujets japonais reconnaissent trés bien cette attitude en
ne montrant aucune confusion particuliére. Les sujets américains montrent une
confusion entre cette attitude et politesse-simple. Cette confusion est probablement due
a leur perception de degré de politesse entre le niveau neutre et la politesse dans une
situation formelle. En revanche, les sujets frangais montrent une confusion importante
avec la déclaration. Ce type de confusion n’est pas liée au degré de politesse, mais plutét
a la confusion affirmative vs. interrogative. L’analyse acoustique montre que la question-

simple en japonais se caractérise par la montée de FO a la fin de phrase, comme en
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francais, mais ce qui différencie la question-simple des deux langues est I'intensité en fin
de phrase. La question-simple en japonais montre une diminution progressive de
Iintensité vers la fin, alors que celle en frangais maintient I'intensité jusqu’a la fin de

phrase.

Parmi ces quatre attitudes que les trois groupes per¢oivent différemment, on peut
considérer que l'attitude de kyoshuku est un cas typique de « faux-ami» prosodique.
I attitude de sincérité-politesse pour les Américains peut étre vue comme une attitude
inconnue du fait de 'absence d’expressivité correspondante. La voix soufflée qui exprime
cette attitude peut étre reliée plutét a I'intimité sexuelle en anglais (Pavlenko, 2005). En
ce qui concerne lattitude d’arrogance-impolitesse, elle peut étre aussi un des cas de
« faux-ami» chez les Américains car contrairement a l'intention arrogante du locuteur
japonais, les Américains percoivent cette expression comme une déclaration, ce qui est le
degré « neutre » de la politesse (c’est-a-dire, ni poli, ni impoli). Quant aux Francais, ils
percoivent globalement le sens d’imposition de I'avis du locuteur par cette expression

méme s’ils n’identifient pas exactement I'intention d’arrogance du locuteur.

(2) Ensuite, pour les attitudes anglaises britanniques, nous avons
identifié trois attitudes qui montrent un décalage du comportement perceptif parmi les

quatre groupes : séduction, doute-incrédulité et évidence.

Séduction : aucun groupe ne montre de confusion particuliére pour cette
attitude, mais les sujets japonais lidentifient mal (27%), contrairement aux sujets
occidentaux qui la reconnaissent nettement mieux (72,2% pour les sujets anglais, 56,7%

pour les sujets américains et 58,1% pour les sujets francais).

Doute-incrédulité @ les quatre groupes des sujets ont confondu cette attitude
avec une simple interrogation, sans aucune intention du locuteur. Cependant, les sujets
anglais seuls identifient bien cette attitude (41,7%), tandis que les sujets non natifs
ressentent une difficulté a I'identifier (11,3% pour les sujets américains, 10,8% pour les
sujets francais et 18,9% pour les sujets japonais), et ils n’identifient aucune intention du

locuteur par cette expression anglaise.

Evidence : les quatre groupes de sujets ont confondu cette attitude avec une
simple déclaration, sauf les sujets américains qui la confondent avec la politesse. Cette
attitude est généralement mieux percue chez les Européens (c’est-a-dire, les Anglais et
les Francais:@ 45,8% d’identification pour les sujets anglais et 35,3% pour les sujets
francais) plutét que les non Européens (c’est-a-dire, les Américains et les Japonais :
25,8% d’identification pour les sujets américains et 16,2% pour les sujets japonais).
Notamment les sujets japonais montrent le score le plus faible des quatre groupes et ils
n’identifient aucune intention du locuteur (ils répondent déclaration) dans l'expression

anglaise.

Parmi ces trois attitudes, il nous semble que la séduction anglaise peut renvoyer a
un sens autre que ceux présents dans les 12 choix proposés chez les Japonais,
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contrairement aux sujets occidentaux qui la reconnaissent correctement. I’origine de la
faible identification de cette attitude chez les Japonais est peut-étre I'absence de
traduction exacte du terme « séduction » en japonais (par exemple, la séduction est un
terme synonyme de « tentation » ou « incitation » selon le Progressive English-Japanese
Dictionary, 2006). De méme, l'attitude de doute-incrédulité anglaise peut étre un cas
potentiel de « faux-ami» chez les non natifs. Par contre, la notion et l'expressivité
d’évidence anglaise sont peut-étre partagées par une culture géographiquement plus
proche plutét que par une culture qui partage la méme langue. Les Japonais qui ne
partage ni la langue, ni la culture européenne montrent le score d’identification le plus
faible.

(3) Enfin, pour les attitudes francaises, nous avons identifié deux attitudes
qui montrent un décalage de comportement perceptif parmi les trois groupes : séduction

et évidence.

Séduction : cette attitude est trés bien identifiée par les natifs, sans confusion
particuliére (50% d’identification). Les sujets non natifs reconnaissent aussi cette
attitude (31% pour les sujets américains et 46,1% pour les sujets japonais), mais on

observe tout de méme une confusion avec la question-simple.

Evidence : I'évidence frangaise est trés bien identifiée chez les natifs avec un
taux d’identification de 53,3%. Or les sujets non natifs reconnaissent mal cette attitude
(10,7% d’identification pour les sujets américains et 12,5% pour les sujets japonais) en
montrant une confusion avec les attitudes de dominance du locuteur (I'autorité pour les

Américains et U'irritation pour les Japonais).

Le comportement perceptif des sujets non natifs pour 'expression de la séduction
en frangais nous indique la possibilité qu’ils pergoivent parfois cette attitude comme une
attitude qui ne montre aucune intention particuliére. Quant a I'évidence, les sujets non-
natifs ont tendance a percevoir cette attitude comme une attitude de dominance,
contrairement aux natifs qui l'identifient correctement. Il est donc aussi possible que

cette attitude soit aussi un cas de « faux-ami » prosodique.

Dans le dernier chapitre de thése, nous avons examiné linfluence de
Papprentissage de la langue cible sur le comportement perceptif des expressions
attitudinales. Nous avons effectué un test perceptif avec le corpus des attitudes

japonaises validées précédemment, aupres de 32 apprenants francais du japonais.

Les résultats montrent que pour les trois attitudes culturelles de politesse
(kyoshuku, arrogance-impolitesse et sincérité-politesse), Veffet d’apprentissage de la
langue est absent. Surtout l'attitude de kyoshuku est toujours percue comme de

Uirritation, de I'arrogance-impolitesse ou de I'autorité.

269



Conclusions et Perspectives

En revanche, sur certaines attitudes, nous avons observé les effets de
Papprentissage de la langue japonaise. Il s’agit de question-simple et de doute-
incrédulité.

Les auditeurs francais débutant leur apprentissage (niveau débutant) ont
reconnu la question-simple, mais ils 'ont encore confondue avec déclaration. Par contre,
les auditeurs francais ayant acquis une bonne connaissance de la langue japonaise
(niveau intermédiaire) n’ont pas montré cette confusion, comme des Japonais natifs. De
méme, doute-incrédulité a été nettement mieux identifiée chez les sujets de niveau
intermédiaire que chez les sujets naifs et débutants. Nous y voyons pour ces deux
attitudes, leffet de 'apprentissage de la langue.
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Perspectives :

Les études préliminaires des attitudes prosodiques et multimodales que nous
avons présentées dans cette thése ont identifié certaines similarités et certaines
différences parmi les attitudes prosodiques des trois langues et parmi les groupes de
sujets selon leurs degrés d’acquisition de la langue cible. Nous avons également éclairci
les caractéristiques acoustiques et décrit le 'expression faciale des attitudes japonaises
de notre corpus. Cependant, le nombre des sujets participant a chaque test perceptif
n’est sans doute pas suffisant pour conclure sur les tendances observées. De plus, afin de
chercher des attitudes universelles, nous devons ajouter davantage de langues dans ce
paradigme d’études interculturelles. Ainsi, il est également nécessaire d’étudier le
comportement d’auditeurs chinois ou coréens, qui partagent plus de points communs
culturels avec les occidentaux, afin de voir s’ils peuvent identifier correctement les
attitudes prosodiques spécifiques a la culture japonaise qui sont classées comme de

« faux-amis » chez les occidentaux.

Dans cette thése, nous avons analysé les caractéristiques acoustiques des
attitudes japonaises, mais les caractéristiques acoustiques des attitudes anglaises et
francaises nécessitent une analyse complémentaire pour apporter davantage

d’explications au comportement perceptif de ces deux groupes de sujets.

De plus, nous n’avons pas analysé l'influence du sexe sur la production et la
perception des attitudes. Or comme ce facteur participe a la personnalité, il doit pouvoir

influencer le comportement verbal et non verbal (Ohara, 1992 ; Van Bezooijen, 1995).

Il est aussi intéressant d’effectuer des recherches sur l'acquisition des attitudes
chez les enfants afin d’identifier 1'age d’acquisition des attitudes culturelles et des

attitudes communes a d’autres langues.
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- Annexes 1 -

Interfaces du test perceptif (incluant la définition des attitudes) avec les attitudes

japonaises en trois langues

TestAttitudes_Japonais_] (2) *
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Test Attitudes F (2)

Selon vous, quelle attitude le locuteur veut il exprimer ?

O Admiration

© Arrogance

® Autorité

O Déclaration

O Doute/lncrédulité

O Evidence

Admiration : expression utilisée pour manifester que I'on a beaucoup
apprécié une chose vue, entendue ou encore godtée.

Arrogant / impoli : expression impolie d'un sentiment de supériorité
vis-a-vis de son interlocuteur.

OSu rprise Autorité : le locuteur veut imposer son autorité a son interlocuteur.

Doute/incrédulité : le locuteur exprime son désaccord total ou partiel en
reprenant dans son énoncé une affirmation que vient de donner
linterlocuteur.

O Irritation Evidence : le locuteur donne une information qui lui semble vraie,

naturelle, et dont il est trés sar.
Surprise : expression en réaction a quelque chose de soudain et
d'inattendu.

O Kyoshuku Irritation : lorsqu'un événement contrarie fortement le locuteur, au point

qu'il éprouve le besoin de I'exprimer.
Kyooshuku : cette attitude est typigue de la culture japonaise. Elle
apparait quand le locuteur est dans une situation ou son statut social est

O Politesse inférieur a celui de son interlocuteur, mais dans laquelle il a cependant

un avis contraire & son interlocuteur, ou encore il désire lui demander un
service. Dans ce contexte, le locuteur doit montrer sa souffrance
honteuse et son embarras afin d'atténuer I'aspect arrogant et impoli

~ Question simple qu'engendre sa désapprobation ou sa demande.

Politesse : quelgue soit le statut social du locuteur par rapport & son
interlocuteur, cette attitude est utilisée pour exprimer la politesse et la
courtoisie.

bt Se"eux’ sincerite Déclaration : le locuteur donne l'information simplement, sans exprimer

aucun point de vue.

Suivant

Interrogation : le locuteur demande une information, sans exprimer de
point de vue, et sans attendre autre chose qu'une réponse simple.

Seérieux et sincérité : cette attitude japonaise est en relation avec le
statut social. Le locuteur est socialement inférieur a son interlocuteur et

exprime par cette attitude que son intention est sérieuse et sincére.
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Japanese attitudes (2) *

Which attitude do you think the speaker express?

Declaration: The speaker gives some simple information, without
expressing any point of view.
H Question: The speaker asks about information, without expressing any
© Declaration © Arrogance point of view, and without waiting any other thing than simple response.
Surprise: expression on the reaction when something unexpected has
happened suddenly.
Evidence: The speaker says something he feels is self-evident.

O Question O Doubt-lncredulity Authority: The speaker expresses himself in order to influence other
people or to impose his view or wish. He acts with authority and gives
orders that must be obeyed.

- i Irritation: The speaker expresses his irritation towards what has been

O Surprlse © Politeness said; he protests because of this irritation.

Arrogant-impoliteness: Impolite expression that expresses a feeling of
superiority towards the interlocutor.
. . . . Doubt-incredulity: The speaker expresses a feeling of being uncertain

O Evidence O Slncerlty-Pollteness about somting or of not believing somthing; he espresses a suspicion
about what has previsously been expressed.

Politeness: Regardless speaker's social states in relation to his
: interlocutor, the speaker says something in a polite way.

O AUthOI’Ity © KYOShUKu Sincerity-Politeness: This appears when the speaker is inferior to his
interlocutor in Japanese society. The speaker expresses by this prosodic
attitude that his intention is serious and sincere.

O Irritation O Admiration Kyoshuku: When the speaker wants to express a contradictory opinion

or when he is willing to get a favor on a situation in which his social status

is inferior to his interlocutor’s, the speaker has to show an attitude which
is a mixture of suffering ashamedness and embarrassment, in order to

Next tone down the burden he imposes to his superior.

Admiration: The speaker expresses that he appreciates very much
something he saw, heard or tasted.
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Interfaces du test perceptif (incluant la définition des attitudes) avec les attitudes

frangaises en japonais et anglais

.66 TestAttitude_Francais_J (2) *
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French attitudes (2) *

Which attitude do you think the speaker express?

Declaration: The speaker gives some simple information, without
expressing any point of view.

Question: The speaker asks about information, without expressing any
point of view, and without waiting any other thing than simple response.

Surprise: expression on the reaction when something unexpected has
happened suddenly.

Evidence: The speaker says something he feels is self-evident.

O Question O Sarcastic Irony Doubt-incredulity: The speaker expresses a feeling of being uncertain
about something or of not believing something; he expresses a suspicion
about what has previously been expressed.

Authority: The speaker expresses himself in order to influence other

O Surprise ® Scorn-Aloofness people or to impose his view or wish. He acts with authority and gives
orders that must be obeyed.

Irritation: The speaker expresses his irritation towards what has been
. q said: he protests because of this irritation.

O Evidence O Politeness Sarcastic Irony: The speaker calls into question (and even contradicts)
a statement his interlocutor has said. He wants to show he doesn't agree
and even that he's annoyed with what he's hearing, he condemns what is

x : . said or what happened, by using an intonation contour which could mean:
© Doubt-Incredulity © Seduction "Yeah, sure! | believe you... (meaning, | don't)".
Scorn-Aloofness: The speaker says something in an arrogant, aloof
way, showing he gives no credit to what has been said.

0 Authority O Admiration Politeness: The speaker says something in a polite way.

Seduction: The speaker says something to seduce his interlocutor

(seduction relationship).

Admiration: The speaker expresses a feeling of pleasure, wonder, and

Next approval.

O Declaration O Irritation
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Interfaces du test perceptif (incluant la définition des attitudes) avec les attitudes

anglaises en anglais et en japonais

English attitudes (2) *

Which attitude do you think the speaker express?

Declaration: The speaker gives some simple information,
without expressing any point of view.
Question: The speaker asks about information, without
O Declaration expressing any point of view, and without waiting any other thing
than simple response.
O Irritation Surprise: The speaker expresses his surprise at the moment
he speaks.
. Evidence: The speaker says something he feels is
O Question self-evident.
. Doubt-incredulity: The speaker expresses a feeling of being
O Sarcastic Iro ny uncertain about something or of not believing something; he
- expresses a suspicion about what has previously been
O Surp"se expressed.

® Command-Authority: The speaker expresses himself in order
Scorn-Aloofness to influence other people or to impose his view or wish. He acts
with authority and gives orders that must be obeyed.

Irritation: The speaker expresses his irritation towards what
has been said; he protests because of this irritation.

Sarcastic Irony: The speaker calls into question (and even

O Evidence
O Politeness

O Dou bt-l ncred u | |ty contradicts) a statement his interlocutor has said. He wants to
show he doesn't agree and even that he's annoyed with what
O Seduction he's hearing, he condemns what is said or what happened, by
using an intonation contour which could mean: 'Yeah, sure! |
O Command-Authority believe you... (meaning, | don't)".

Scorn-Aloofness: The speaker says something in an arrogant,
aloof way, showing he gives no credit to what has been said.

Politeness: The speaker says something in a polite way.
Next Seduction: The speaker says something to seduce his
interlocutor (seduction relationship).
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- Annexe 2 -

Contour de FO (en % ton) + intensité (présenté en épaisseur du trait) des attitudes

japonaises produites par le locuteur A pour le corpus audio-visuel
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Le contour de référence (déclaration) présenté en couleur noir et celui des attitudes
étiquetées en haut a droite illustré en couleur rouge. L’axe des abscisses représente la

durée en sec, l'axe des ordonnées représente F0O en demi-ton.
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Le contour de référence (question-simple) présenté en couleur noir et celui des attitudes
étiquetées en haut a droite illustré en couleur rouge. L’axe des abscisses représente la
durée en sec, l'axe des ordonnées représente F0O en demi-ton.
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- Annexe 3 -

Le taux de reconnaissance et le taux de confusions lors du test perceptif avec les

attitudes japonaises dans le paradigme de gating.

Kyoshuku Kyoshuku Presented length of stimuli

Phr. 2 mores 1/2 2/2 Phr. 5 mores 1/5 2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 0,0% 12,1%  Admiration 30% 91% 121% 3,0% 0,0%
Arrogance 3,0% 0,0% Arrogance 91% 91% 00% 6,1% 3,0%
Authority 6,1% 0,0% Authority 30% 00% 00% 0,0% 0,0%
Declaration 6,1% 6,1% Declaration 6,1% 6,1% 21,2% 3,0% 24,2%
Doubt-Incredulity 21,2% 6,1% Doubt-Incredulity 18,2% 121% 91% 91% 3,0%
Evidence 6,1% 12,1% Evidence 6,1% 9,1% 3,0% 30% 91%
Surprise 3,0% 91% Surprise 00% 00% 6,1% 3,0% 3,0%
Irritation 18,2% 0,0% Irritation 91% 30% 00% 6,1% 6,1%
Kyoshuku 27,3% 27,3% Kyoshuku 21,2% 30,3% 33,3% 42,4% 39,4%
Politeness 0,0% 12,1% Politeness 91% 121% 6,1% 6,1% 3,0%
Question 0,0% 0,0% Question 91% 00% 30% 30% 3,0%

Sincerity-Politeness 9,1% 15,2% Sincerity-Politeness 6,1% 91% 6,1% 152% 6,1%

Kyoshuku Presented length of stimuli

Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 4/8 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 0,0% 6,1% 12,1% 152% 3,0% 6,1% 3,0% 0,0%
Arrogance 30% 61% 00% 91% 182% 0,0% 3,0% 0,0%
Authority 0,0% 3,0% 00% 3,0% 00% 6,1% 00% 3,0%
Declaration 6,1% 121% 21,2% 91% 9,1% 18,2% 152% 3,0%
Doubt-Incredulity 91% 61% 91% 00% 91% 30% 6,1% 0,0%
Evidence 152% 6,1% 121% 91% 6,1% 91% 6,1% 0,0%
Surprise 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 00% 0,0% 0,0%
Irritation 152% 3,0% 3,0% 9,1% 3,0% 6,1% 3,0% 0,0%
Kyoshuku 12,1% 39,4% 24,2% 21,2% 33,3% 30,3% 27,3% 42,4%
Politeness 121% 91% 6,1% 18,2% 121% 91% 24,2% 21,2%
Question 18,2% 3,0% 3,0% 6,1% 3,0% 30% 0,0% 3,0%

Sincerity-Politeness 9,1% 6,1% 6,1% 0,0% 3,0% 91% 121% 27,3%

simple-politeness simple-politeness

Phr. 2 mores 1/2 2/2  Phr. 5 mores 1/5 2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 15,2% 0,0% Admiration 0,0% 121% 6,1% 9,1% 3,0%
Arrogance 3,0% 6,1% Arrogance 18,2% 6,1% 6,1% 9,1% 0,0%
Authority 6,1% 15,2% Authority 30% 00% 00% 00% 0,0%
Declaration 12,1% 18,2% Declaration 18,2% 152% 39,4% 42,4% 48,5%
Doubt-Incredulity 6,1% 9,1% Doubt-Incredulity 3,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Evidence 12,1% 18,2% Evidence 91% 121% 3,0% 3,0% 91%
Surprise 9,1% 9,1% Surprise 121% 152% 6,1% 3,0% 3,0%
Irritation 3,0% 3,0% lrritation 3,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Kyoshuku 0,0% 0,0% Kyoshuku 121% 91% 3,0% 00% 6,1%
Politeness 18,2% 12,1% Politeness 91% 121% 21,2% 21,2% 12,1%
Question 6,1% 3,0% Question 121% 00% 91% 6,1% 3,0%

Sincerity-Politeness 9,.1% 6,1% Sincerity-Politeness 0,0% 121% 6,1% 6,1% 152%

Simple-Pliteness Presented length of stimuli

Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 4/8 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 3,0% 121% 6,1% 6,1% 6,1% 3,0% 6,1% 3,0%
Arrogance 30% 6,1% 30% 30% 30% 0,0% 30% 0,0%
Authority 30% 30% 00% 00% 00% 30% 00% 3,0%
Declaration 27,3% 27,3% 24,2% 39,4% 33,3% 54,5% 48,5% 54,5%
Doubt-Incredulity 6,1% 91% 6,1% 0,0% 00% 3,0% 3,0% 0,0%
Evidence 91% 6,1% 91% 00% 121% 3,0% 6,1% 91%
Surprise 30% 00% 30% 30% 00% 00% 30% 0,0%
Irritation 152% 30% 6,1% 6,1% 0,0% 00% 0,0% 0,0%
Kyoshuku 6,1% 30% 6,1% 6,1% 6,1% 0,0% 0,0% 0,0%
Politeness 6,17% 27,3% 152% 12,1% 18,2% 21,2% 30,3% 24,2%
Question 152% 0,0% 30% 30% 6,1% 30% 00% 0,0%

Sincerity-Politeness 3,0% 3,0 182% 21,2% 152% 91% 0,0% 6,1%
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sincerity politeness sincerity politeness
Phr. 2 mores 1/2 2/2 Phr. 5 mores 1/5 2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 3,0% 91% Admiration 121% 00% 30% 3,0% 3,0%
Arrogance 9,1%  0,0% Arrogance 91% 30% 6,1% 3,0% 0,0%
Authority 0,0% 0,0% Authority 0,0% 6,1% 0,0% 0,0% 0,0%
Declaration 121% 6,1% Declaration 18,2% 21,2% 152% 152% 24,2%
Doubt-Incredulity 3,0% 91% Doubt-Incredulity 00% 30% 30% 00% 0,0%
Evidence 152% 9,1% Evidence 6,1% 3,0% 9,1% 00% 91%
Surprise 3,0% 3,0% Surprise 30% 30% 00% 30% 00%
Irritation 3,0% 0,0% Irritation 00% 30% 30% 00% 61%
Kyoshuku 24,2% 27,3% Kyoshuku 152% 24,2% 24,2% 42,4% 30,3%
Politeness 121% 15,2% Politeness 152% 18,2% 152% 21,2% 18,2%
Question 91% 12,1%  Question 121% 30% 152% 9,1% 6,1%
Sincerity-Politeness 6,1% 9,1% Sincerity-Politeness 91% 121% 6,1% 3,0% 3,0%
sincerity politeness Presented length of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 4/8 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 0,0% 3,0% 3,0% 6,1% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Arrogance 91% 121% 9,1% 3,0% 3,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Authority 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 6,1% 3,0% 0,0% 0,0%
Declaration 6,1% 91% 182% 152% 91% 21,2% 33,3% 6,1%
Doubt-Incredulity 9,1% 6,1% 6,1% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Evidence 3,0% 6,1% 0,0% 3,0% 6,1% 9,1% 0,0% 0,0%
Surprise 3,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 3,0% 3,0% 3,0%
Irritation 3,0% 6,1% 3,0% 3,0% 3,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Kyoshuku 30,3% 27,3% 39,4% 33,3% 30,3% 27,3% 36,4% 36,4%
Politeness 152% 18,2% 91% 152% 152% 6,1% 18,2% 21,2%
Question 6,1% 3,0% 3,0% 9,1% 6,1% 3,0% 0,0% 9,1%
Sincerity-Politeness 15,2% 9,1% 9,1% 12,1% 152% 24,2% 9,1% 18,2%
Authority Authority
Phr. 2 mores 1/2 2/2 Phr. 5 mores 1/5 2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 0,0% 0,0% Admiration 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Arrogance 3,0% 0,0% Arrogance 3,0% 3,0% 6,1% 0,0% 6,1%
Authority 48,5% 63,6%Authority 48,5%60,6% 54,5% 57,6% 57,6%
Declaration 0,0% 0,0% Declaration 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Doubt-Incredulity 3,0% 0,0% Doubt-Incredulity 3,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Evidence 6,1% 6,1% Evidence 3,0% 3,0% 0,0 3,0% 6,1%
Surprise 3,0% 6,1% Surprise 9,1% 3,0% 3,0% 3,0% 0,0%
Irritation 36,4% 24,2%Irritation 33,3%27,3%27,3% 30,3% 24,2%
Kyoshuku 0,0% 0,0% Kyoshuku 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Politeness 0,0% 0,0% Politeness 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Question 0,0% 0,0% Question 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Sincerity-Politeness 0,0% 0,0% Sincerity-Politeness 0,0% 3,0% 6,1% 0,0% 6,1%
Authority Presented Iength of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,006 3,0% 0,0% 0,0%
Arrogance 3,0 3,0 0,0% 3,00 3,0% 3,0 3,00 3,0%
Authority 57,6% 54,5% 51,5% 60,6% 63,6% 51,5% 48,5% 51,5%
Declaration 0,0% 0,0% 9,1% 3,0% 6,1% 0,0% 0,0% 3,0%
Doubt-Incredulity 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 3,0% 3,0% 3,0%
Evidence 0,0% 6,1% 3,0% 3,0% 3,0% 3,0% 0,0% 6,1%
Surprise 9,1% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 3,0% 3,0% 0,0%
Irritation 21,2% 33,3% 21,2% 24,2% 12,1% 21,2% 36,4% 30,3%
Kyoshuku 3,00 0,0 3,0 6,1% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Politeness 3,00 3,0 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Question 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 3,00 0,0% 3,00 0,0%
Sincerity-Politeness3,0% 0,0% 3,0% 0,0% 6,1% 9,1% 3,0% 3,0%
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Admiration —— Admiration
erﬁifa;?:;es 1’5/ g% si/ 59 Phr. 5 mores 1/5 2/5 3/5 4/5 5/5
Arrogance 9 1'% 3 (’)% Admiration 18,2%27,3%42,4%33,3%60,6¢
. ’ ’ Arrogance 6,1% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Authority 6,1% 3,0% Authority 0.0% 0.0% 0,0% 3,0% 0,0%
- 0 0 H y y t J
Declaration 3,0% 3,0% peciaration 6,1% 6,1% 6,1% 6,1% 9,1%
Doubt-Incredulity  12,1% 9,1% pqypt-incredulity  6,1% 12,1% 6,1% 6,1% 0,0%
Evidence 6,1% 6,1% Eyidence 9,1% 0,0% 0,0% 9,1% 0,0%
Surprise 15,2% 12,1% Syrprise 6,1% 18,2%15,2% 3,0% 3,0%
Irritation 15,2% 3,0% [rritation 18,2% 9,1% 6,1% 9,1% 3,0%
Kyoshuku 9,1% 0,0% Kyoshuku 3,0% 9,1% 9,1% 9,1% 3,0%
Politeness 3,0% 3,0% Politeness 6,1% 9,1% 3,0% 18,2% 6,1%
Question 3,0% 3,0% Question 15,2% 3,0% 3,0% 0,0% 3,0%
Sincerity-Politeness 3,0% 0,0% Sincerity-Politeness 6,1% 6,1% 6,1% 3,0% 12,19

Admiration Presented Ieng_;th of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 18,2%27,3% 39,4% 45,5% 42,4% 45,5% 45,5% 54,5¢
Arrogance 3,0 3,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Authority 3,0 6,1% 0,0% 0,0% 6,1% 3,0% 0,0% 0,0%
Declaration 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 9,1% 3,0% 6,1% 9,1%
Doubt-Incredulity 9,1% 6,1% 9,1% 9,1% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Evidence 6,1% 6,1% 6,1% 9,1% 6,1% 3,0% 3,0% 12,1%
Surprise 24,2% 18,2% 152% 6,1% 3,0% 3,0% 6,1% 3,0%
Irritation 15,2% 0,0% 3,0% 3,0% 6,1% 3,0% 3,0% 3,0%
Kyoshuku 6,1% 0,0% 9,1% 6,1% 0,0% 3,0% 6,1% 0,0%
Politeness 6,1% 18,2% 9,1% 6,1% 27,3%21,2% 18,2% 3,0%
Question 6,1% 6,1% 0,0% 6,1% 0,0% 3,0% 3,0% 0,0%
Sincerity-Politeness 3,0% 9,1% 9,1% 6,1% 0,0% 9,1% 9,1% 12,1%
Arrogance Arrogance
Phr. 2 mores 1/2__2/2 phr. 5 mores 1/5_2/5 3/5 4/5 _5/5
Admiration 0,0% 3,09 ‘Admiration 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 3,0%
Arrogance 15,29 48,59 Arrogance 12,1% 18,2% 24,2% 36,4% 42,4%
Authority 9,1% 0,0% Authority 6,1% 15,2% 12,1% 18,2% 9,1%
Declaration 21,2% 3,0% Declaration 15,2% 15,2% 18,2% 12,1% 18,2%
Doubt-Incredulity  78,2% 12,19 poubt-Incredulity 12,1% 9,1% 3,0% 12,1% 0,0%
Evidence 6,1% 9,1% Evidence 15,2% 12,1% 6,1% 3,0% 6,1%
Surprise 0,0% 3,0% Surprise 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Irritation 18,2% 18,29 Irritation 12,1% 12,1% 9,1% 6,1% 21,2%
Kyoshuku 3,0% 0,0% Kyoshuku 3,0% 6,1% 3,0% 0,0% 0,0%
Politeness 0,0% 3,0% Politeness 3,0 3,0% 3,0% 3,0% 0,0%
Question 9,1% 0,0% Question 18,2% 3,0% 15,2% 3,0% 0,0%
Sincerity-Politeness 0,0% 0,0% Sincerity-Politeness 3,0% 3,0% 6,1% 3,0% 0,0%
Arrogance Presented length of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 3,006 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,006 3,0%
Arrogance 12,1% 24,2% 24,2% 15,2% 36,4% 42,4% 33,3% 51,54
Authority 6,1% 12,1% 152% 18,2%18,2% 9,1% 12,1% 3,0%
Declaration 152% 152% 27,3% 18,2%21,2% 6,1% 9,1% 6,1%
Doubt-Incredulity 78,2% 12,1% 0,0% 6,1% 3,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Evidence 3,0% 12,1% 6,1% 12,1% 9,1% 6,1% 18,2% 18,2%
Surprise 0,0% 3,0% 3,0% 0,0% 0,06 3,06 0,0% 0,0%
Irritation 9,1% 9,1% 9,1% 718,2% 3,0% 15,2% 15,2% 12,1%
Kyoshuku 9,1% 3,0% 6,1% 6,1% 0,0 3,0% 0,0% 3,0%
Politeness 3,09 0,0% 0,0% 3,00 0,0% 3,0% 6,1% 0,0%
Question 18,2% 3,0% 6,1% 3,0% 3,0% 9,1% 0,0% 0,0%
Sincerity-Politeness3,0% 6,1% 3,0% 0,0% 3,0 0,0% 6,1% 3,0%
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Declaration —___  Declaration
Phr. 2 mores 172 2/2 phr, 5 mores 1/5_2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 3,0%  3,0% “Admiration 9,1% 3,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Arrogance 12,1% 0,0% Arrogance 21,2%27,3% 18,2% 24,2% 3,0%
Authority 6,1% 9,1% Authority 6,1% 6,1% 0,0% 3,0% 0,0%
Declaration 33,3% 48,5% Declaration 36,4% 30,3% 39,4% 36,4% 57,6%
Doubt-Incredulity  3,0% 0,0% Doubt-Incredulity 3,0% 3,0% 0,0% 6,1% 3,0%
Evidence 15,2% 21,2% Evidence 0,0% 3,0% 152% 6,1% 15,2%
Surprise 3,0% 3,0% Surprise 3,0% 0,0% 6,1% 0,0% 0,0%
Irritation 3,0% 6,1% Irritation 0,0% 6,1% 0,0% 6,1% 3,0%
Kyoshuku 0,0% 0,0% Kyoshuku 3,00 0,0% 3,0 12,1% 3,0%
Politeness 6,1% 3,0% Politeness 12,1% 6,1% 9,1% 0,0% 0,0%
Question 3,0% 3,0% Question 3,00 12,1% 6,1% 3,0% 9,1%
Sincerity-Politeness 12,1% 3,0% Sincerity-Politeness 3,0% 3,0% 3,0% 3,0% 3,0%
Declaration Presented length of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 3,06 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Arrogance 21,2% 39,4% 21,2% 15,2% 152% 9,1% 9,1% 15,2%
Authority 0,0% 0,0% 0,0% 3,006 3,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Declaration 21,2% 36,4% 42,4% 36,4% 39,4% 45,5% 33,3% 48,5%
Doubt-Incredulity 9,1% 3,0% 3,0% 6,1% 3,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Evidence 3,00 9,17% 9,1% 9,1% 18,2% 9,1% 18,2% 9,1%
Surprise 0,0% 0,0% 3,00 3,00 0,0 0,006 0,0% 3,0%
Irritation 9,1% 9,1% 3,0% 3,0% 3,0 6,1% 3,0% 6,1%
Kyoshuku 9,1% 0,0% 0,0% 9,1% 12,1% 12,1% 12,1% 3,0%
Politeness 12,1% 0,0% 3,0% 6,1% 0,0% 9,1% 12,1% 9,1%
Question 3,00 0,0% 9,1% 6,1% 3,0% 0,0% 9,1% 0,0%
Sincerity-Politeness9,1% 3,0% 6,1% 3,0% 3,0% 9,1% 0,0% 3,0%
Doubt-Incredulity Doubt-Incredulity
Phr. 2 mores 1/72 2/2 Phr. 5 mores 1/5 2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 9,1% 0,0% Admiration 6,1% 18,2% 0,0% 3,0% 0,0%
Arrogance 9,1% 18,2% Arrogance 15,2% 6,1% 9,1% 15,2% 3,0%
Authority 3,0% 0,0% Authority 3,00 3,0% 0,0 3,0% 0,0%
Declaration 18,2% 3,0% Declaration 18,2% 12,1% 12,1% 0,0% 0,0%
Doubt-Incredulity 175,2% 27,3% Doubt-Incredulity 72,7% 3,0% 30,3% 51,5% 57,6%
Evidence 3,0% 12,1% Evidence 3,0% 30,3% 15,2% 9,1% 0,0%
Surprise 0,0% 3,0% Surprise 0,0% 3,0% 0,0% 6,1% 6,1%
Irritation 18,2% 0,0% Irritation 6,1% 6,1% 0,0% 6,1% 12,1%
Kyoshuku 3,0% 0,0% Kyoshuku 6,1% 0,0% 3,0% 3,0% 0,0%
Politeness 3,0% 0,0% Politeness 3,0 3,0% 6,1% 3,0% 0,0%
Question 9,1% 33,3% Question 21,2% 12,1% 24,2% 0,0% 21,2%
Sincerity-Politeness 9,1% 3,0% Sincerity-Politeness 6,1% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Doubt-Incredulity Presented length of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 0,0% 12,17% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Arrogance 15,2% 12,1% 12,1% 12,1% 18,2% 12,1% 9,1% 15,2%
Authority 0,0% 9,1% 3,0% 6,7% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Declaration 15,2% 152% 9,1% 6,1% 3,0% 3,0% 6,1% 0,0%
Doubt-Incredulity 78,2% 18,2% 33,3% 42,4% 36,4% 39,4% 39,4% 57,6%
Evidence 9,1% 9,1% 3,0% 0,0% 9,1% 12,17% 12,1% 0,0%
Surprise 3,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Irritation 21,2% 12,1% 6,1% 3,0% 152% 3,0% 9,1% 0,0%
Kyoshuku 0,0%6 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 6,1% 0,0%
Politeness 6,1% 6,1% 3,0% 0,0% 6,1% 3,0% 3,0% 0,0%
Question 12,1% 3,0% 18,2% 21,2% 9,1% 18,2% 9,1% 24,2%

Sincerity-Politeness0,0% 0,0% 12,1% 6,1% 3,0% 6,1% 3,0% 0,0%
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Evidence Evidence
Phr. 2 mores 1/72__2/2_ phr. 5 mores /5 _2/5 3/5_ 4/5 5/5
Admiration 12,1% 12,1% Admiration 21,2% 3,0% 9,1% 6,1% 3,0%
Arrogance 0,0% 9,1% Arrogance 0,0% 6,1% 9,1% 3,0% 12,1%
Authority 21,2% 9,1% Authority 6,1% 15,2% 15,2% 18,2% 15,2%
Declaration 0,0% 9,1% peclaration 0,0% 6,1% 9,1% 15,2% 9,1%
Doubt-Incredulity  9,1% 6,1% Doubt-Incredulity 12,1% 6,1% 3,0% 3,0% 6,1%
Evidence 6,1% 30,3% Evidence 3,0% 18,2% 18,2% 42,4% 36,4%
Surprise 21,2% 6,1% Surprise 36,4% 15,2% 21,2% 0,0% 0,0%
Irritation 9,1% 3,0% Irritation 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Kyoshuku 6,1% 0,0% Kyoshuku 3,0% 3,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Politeness 3,0% 0,0% Politeness 6,1% 3,0% 3,0% 3,0% 9,1%
Question 9,1% 12,1% Question 6,1% 18,2% 6,1% 0,0% 6,1%
Sincerity-Politeness 3,0% 3,0% Sincerity-Politeness 6,1% 6,1% 6,1% 3,0% 3,0%
Evidence Presented length of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 12,1% 9,1% 12,1% 3,0% 6,1% 0,0% 0,0% 0,0%
Arrogance 6,1% 9,1% 9,1% 9,1% 3,0% 9,1% 24,2% 12,1%
Authority 30% 91% 6,1% 21,2%21,2%21,2%12,1% 12,1%
Declaration 12,1% 21,2% 152% 6,1% 6,1% 12,1% 12,1% 6,1%
Doubt-Incredulity 3,0% 9,1% 6,1% 0,0% 9,1% 9,1% 3,0% 6,1%

Evidence 12,1% 12,1% 30,3% 21,2% 39,4% 24,2% 36,4% 42,4 %
Surprise 152% 6,1% 3,0% 6,1% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Irritation 0,0% 6,1% 6,1% 3,0% 3,0% 6,1% 0,0% 6,1%
Kyoshuku 9,1% 0,0% 0,0% 6,1% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Politeness 9,1% 3,0% 3,0% 9,1% 6,1% 6,1% 3,0% 9,1%
Question 0,0% 152% 9,1% 152% 6,1% 3,0% 0,0% 3,0%
Sincerity-Politenesg 8,2% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 6,1% 9,1% 3,0%
Exclamation of surprise Exclamation of surprise
Phr. 2 mores I/2__2/2 phr. 5 mores /5 2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 12,1% 6,1% Zqmiration 3.0% 15.2% 12.1% 6,1% 0,0%
Arrogance 3,0%  3,0% Arrogance 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Authority 3,0% 0,0% aythority 6,1% 3,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Declaration 0,0% 0,0% peclaration 6,1% 3,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Doubt-Incredulity  78,2% 21,2% poubt-Incredulity  6,1% 0,0% 0,0% 3,0% 3,0%
Evidence 0,0% 6,1% Evidence 9,1% 6,1% 3,0% 3,0% 0,0%
Surprise 48,5% 42,4% Surprise 48,5%57,6% 72,7% 69,7% 75,8%
Irritation 6,1% 0,0% Irritation 9,1% 0,0% 3,0% 3,0% 0,0%
Kyoshuku 3,0% 0,0% Kyoshuku 3,0 0,0% 9,1% 0,0% 3,0%
Politeness 0,0% 0,0% Politeness 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Question 3,0% 18,2% Question 3,0% 3,0% 0,0% 6,1% 15,2%
Sincerity-Politeness 3,0% 3,0% Sincerity-Politeness 6,1% 9,1% 0,0% 3,0% 0,0%
Exclamation of surprise Presented length of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 9,1% 15,2% 3,0% 3,0% 9,1% 0,0% 0,0% 0,0%
Arrogance 0,0% 3,0% 3,00 0,0% 3,006 0,0% 0,0% 0,0%
Authority 0,0% 9,1% 0,0% 3,0% 3,0% 6,1% 0,0% 3,0%
Declaration 3,00 0,0 3,0% 0,0 0,0% 6,1% 0,0% 0,0%
Doubt-Incredulity 6,1% 0,0% 15,2% 0,0% 3,0% 0,0% 9,1% 6,1%
Evidence 3,0 3,0% 6,1% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 3,0%
Surprise 57,6% 57,6% 63,6% 81,8% 78,8% 81,8% 81,8% 54,5%
Irritation 9,1% 3,0% 3,0% 6,1% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Kyoshuku 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Politeness 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Question 6,1% 6,1% 3,0% 3,0% 0,0% 3,0% 0,0% 30,3%
Sincerity-Politeness6,1% 0,0% 0,0% 3,0% 3,0% 0,0% 9,1% 3,0%
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Irritation o
Phr. 2 mores 172 2/2 Irritation
Admiration 6,1% 0,0% Phr. _5 mores 1/05 2/(.:5 3/05 4/05 5/;5
Arrogance 6,1% 3,0% Admiration 3,00A) 6,10A) 9,10A) 6,10A> 0,0/g
Authority 3.0% 18.2% Arroga_nce 3,0% 6,1% 3,0% 6,1% 15,2%
Declaration 9’1% 36% Authority 27,3% 30,3%12,1% 15,2% 0,0%
Doubt-I duli 9’1<y O’O‘V Declaration 0,0% 0,0% 9,7% 3,0% 0,0%
oubt-Incredulity  9,1%  0,0% no bt Incredulity  3,0% 3,0% 0,0% 3,0% 3,0%
Evidence 9,1% 0,0% Eyidence 12,1% 9,1% 9,1% 15,2% 6,1%
Surprise 6,1% 9,1% gyrprise 12,1% 6,1% 0,0% 0,0% 0,0%
Irritation 33,3% 66,7% Irritation 33,3% 30,3%24,2% 33,3% 69,7%
Kyoshuku 0,0% 0,0% Kyoshuku 3,006 0,0% 9,1% 3,0% 3,0%
Politeness 9,1% 0,0% Politeness 0,0% 0,0% 15,2% 12,1% 0,0%
Question 6,1% 0,0% Question 3,0% 3,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Sincerity-Politeness 3,0% 0,0% Sincerity-Politeness 0,0% 6,1% 6,1% 3,0% 3,0%
Irritation Presented Ieng_;th of stimuli
Phr. 8 mores 1/8 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 12,1% 15,2% 9,1% 6,1% 6,1% 6,1% 3,0% 0,0%
Arrogance 9,1% 6,1% 6,1% 9,1% 27,2% 12,1% 12,1% 12,1%
Authority 6,1% 15,2% 33,3% 9,1% 15,2% 3,0% 3,0% 6,1%
Declaration 9,1% 6,1% 3,0% 3,0% 3,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Doubt-Incredulity 6,1% 3,0% 6,1% 9,1% 0,0% 3,0% 3,0% 3,0%
Evidence 3,006 0,0% 271,2% 12,1% 15,2% 9,1% 3,0% 12,1%
Surprise 9,1% 6,1% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 3,0%
Irritation 12,1%21,2% 12,1% 24,2% 30,3% 63,6% 66,7% 57,6%
Kyoshuku 9,1% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Politeness 9,1% 12,1% 0,0% 15,2% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Question 91% 6,1% 3,0% 6,1% 3,0% 0,0% 0,0% 3,0%
Sincerity-Politeness6,1% 9,1% 3,0% 6,1% 6,1% 3,0% 3,0% 0,0%
Question Question
Phr. 2 mores 172 2/2 ppr. 5 mores 1/5 2/5 3/5 4/5 5/5
Admiration 6,1% 3,0% “Admiration 3,0% 12,1% 3,0% 0,0% 0,0%
Arrogance 18,2% 15,2% pArrogance 9,1% 18,2% 9,1% 21,2% 0,0%
Authority 0,0% 0,0% authority 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 6,1%
Declaration 18,2% 12,1% peclaration 45,5% 36,4% 45,5% 30,3% 3,0%
Doubt-Incredulity ~ 6,1% 12,1% poubt-Incredulity 3,0% 3,0% 6,1% 3,0% 152%
Evidence 12,1% 15,2% Evidence 9,1% 3,0% 12,1% 6,1% 3,0%
Surprise 0,0% 3,0% Surprise 3,06 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Irritation 6,1% 0,0% Irritation 0,0% 0,0% 12,1% 6,1% 0,0%
Kyoshuku 15,2% 0,0% Kyoshuku 9,17% 6,1% 6,1% 18,2% 0,0%
Politeness 12,1% 0,0% Politeness 12,1% 21,2% 3,0% 9,1% 3,0%
Question 3,0% 39,4% Question 3,0% 0,0% 0,0% 6,1% 69,7%
Sincerity-Politeness 3,0% 0,0% Sincerity-Politeness 3,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%
Question Presented Iength of stimuli
Phr. 8 mores 1/78 2/8 3/8 48 5/8 6/8 7/8 8/8
Admiration 6,1% 9,1% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0%
Arrogance 3,00 9,1% 3,0% 718,2% 6,1% 12,1% 0,0% 3,0%
Authority 0,0% 3,0% 0,0% 0,0% 0,0% 3,0% 0,0% 0,0%

Declaration

152% 21,2% 27,3% 42,4% 33,3% 21,2% 30,3% 3,0%

Doubt-Incredulity 3,0% 6,1% 3,0% 3,0% 6,1% 3,0% 152% 271,2%
Evidence 3,0 6,1% 0,0% 9,1% 9,1% 12,1% 9,1% 3,0%
Surprise 0,0% 0,0% 3,00 0,0% 3,0 0,0% 0,0% 0,0%
Irritation 0,0% 3,0 3,0 6,1% 0,0% 3,0% 3,0% 0,0%
Kyoshuku 15,2% 9,1% 24,2% 6,1% 12,1% 9,1% 12,1% 3,0%
Politeness 33,3% 18,2% 24,2% 12,1% 15,2% 21,2% 9,1% 9,1%
Question 12,1% 6,1% 0,0% 3,0% 6,1% 9,1% 12,1% 51,5%
Sincerity-Politeness9,1% 9,1% 9,1% 0,0% 9,1% 6,1% 6,1% 6,1%
- Annexe 4 -
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- Annexe 4 -

Proportion et proportion cumulative des variables expliqués sur chaque

dimension par ’Analyse de Correspondance (AC)

35% T - 100%
30% T T 0%
° _ 1 80%
25% + + 70%
20% + | T 60%
+ 50%
S 1
15% / 1 40%
10% +]¥ 1 30%
) + 20%
5A) H I—I T 100/0
0% P 5 P 5 P 1 5 P o B 0%
Ay e ™ 5 A, T 4 Oy
RONIEG G R S P G A & &
Dimension

Principal inertias (eigenvalues):
dim value % cums

[1,1] 1 0.675173 30.6 30.6
[2,] 2 0.606455 27.5 58.2
[3,1] 3 0.307551 14.0 72.1
(4,1 4 0.281120 12.8 84.9
[5,1 5 0.166889 7.6 92.5
[6,] 6 0.068281 3.1 ©95.6
(7,1 7 0.045037 2.0 097.6
[8,] 8 0.036091 1.6 99.3
[9,1 9 0.016464 0.7 100.0
[10,] 10 8e-06000 0.0 100.0
11,1 e ===
[12,] Total: 2.203069 100.0

Résultats perceptifs des attitudes anglaises chez les sujets anglais

britanniques.
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45% T T 100%
40% + — T 90%
35% T T 80%
30% + T 70%
- . 0,
oz 1 60%
® 20 T 0%
° T4 + 40%
o .
15% | R
10% T + 20%
5% T n T 10%
0% ' P P P B B — 0%
My e ™ o A, T = O
& & QC"P QM M
Dimension

Principal inertias (eigenvalues):

dim value % cum%
(1,1 1 0.445831 39.4 39.4
(2,1 2 0.31929 28.2 67.6
(3,1 3 0.177923 15.7 83.3
[4,]1 4 0.12441 11 94.3
[5,1 5 0.040273 3.6 97.9
[6,] 6 0.014097 1.2 99.1
(7,1 7 0.007007 0.6 99.7
[8,]1 8 0.002483 0.2 99.9
[9,1 9 0.000936 0.1 100
[10,]1 10 0.000105 0 100

[12,] Total: 1.132355 100

Résultats perceptifs des attitudes anglaises chez les sujets francgais.
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45% T &—0—0—1 100%
40% <+ ] T 90%
35% T //.——‘ T 80%
30% + A T 70%

25% / [ &%
y o+
T 50%

0, E S
20% T4 + 40%

15% T + 30%

10% T + 20%

5% T T 10%
dp

of

0% : i e t i 0%

:I_I
o A
chPQQ &

Dimension

o

<7 4

Principal inertias (eigenvalues):

dim value % cum%

(1,1 1 0.452080 42.3 42.3
(2,1 2 0.304979 28.6 70.9
[3,]1 3 0.163103 15.3 86.2
(4,1 4 0.106556 10.0 96.1
[5,1 5 0.025603 2.4 98.5
[6,] 6 0.008052 0.8 99.3
(7,1 7 0.005170 0.5 99.8
[8,]1 8 0.001324 0.1 99.9
[9,1 9 0.000911 0.1 100.0
[10,]1 10 0.000169 0.0 100.0

[12,] Total: 1.067947 100.0

Résultats perceptifs des attitudes anglaises chez les sujets japonais.
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40% T
35% +
30% T
25% +

g 20% T
15% + |4
10% +
5% T

0%

LY
QI:J

N
& ¢

&

L
Q'é:' v

""I~

Dimension

100%
90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%
0%

Principal inertias

dim

[12,] Total:

(eigenvalues) :

cum%
0 37.0
4 67.4
4 81.9
.2 90.1
3 96.4
0 99.4
4 99.8
1 99.9
0 100.0
0 100.0

value %
0.454971 37.
0.373467 30.
0.177331 14.
0.101178 8
0.077683 6.
0.036484 3.
0.005425 0.
0.001238 0.
0.000611 0.
0.000329 0.
1.228717 100.

Résultats perceptifs des attitudes anglaises chez les sujets américains.
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35% T 100%
30% T i 90%
(o]
80%
25% + 70%
20% + 60%
50%
s 1 / —
15% 40%
10% T ‘ 30%
» 20%
5% H |_| I_l 10%
0% ¥ f e e e MO
PR y TR = R
RO G c?‘ -Q?'Q'::J QD & Qoqh
Dimension

Principal inertias (eigenvalues):

dim value % cum%
(1,1 1 0.691371 32.9 32.9
2,1 2 0.475100 22.6 55.5
(3,1 3 0.341511 16.2 71.7
(4,1 4 0.184730 8.8 80.5
[5,1 5 0.154105 7.3 87.8
[6,]1 © 0.106548 5.1 92.9
(7,1 7 0.096500 4.6 97.5
[8,]1 8 0.027039 1.3 98.7
(9,1 9 0.018178 0.9 99.6
[10,1 10 0.008213 0.4 100.0
(11,71 11 1.4e-050 0.0 100.0

[13,] Total: 2.103308 100.0

Résultats perceptifs des attitudes frangaises chez les sujets frangais.
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35% T
30% T
25% T
20% T
¥ 15% T
10% T

5% T

0%

Dimension

: :ﬂ:n:'_':'_':=-:

A e ™ r:a
& & Q(? & ¢

o
A
q':‘

100%
90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%
0%

Principal inertias

dim

[13,] Total:

value %
0.536874 32.
0.455193 27.
0.282340 17.
0.208219 12.
0.074157 4.
0.044224 2.
0.028731 1.
0.020960 1.
0.008115 0.
0.001949 0.
0.000540 0.
1.661303 100.

(eigenvalues) :

cums

32.

59.

76.

89.

93.

96.

98.

99.

99.

100.

100.
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40% T - 100%
35% T[] T 90%
30% + T &%
+ 70%
25% + 1 0%
g 20% T + 50%
15% T T 40%
10% T [ 0%
+ 20%
5% T |—| + 10%
0% e B e [ Hl == 0%
& & TG T E P
Dimension

Principal inertias (eigenvalues):

dim value % cum%
1,1 1 0.474423 37.1 37.1
2,1 2 0.341949 26.8 63.9
[3,1 3 0.188982 14.8 78.7
(4,1 4 0.137488 10.8 89.5
[5,]1 5 0.055899 4.4 93.8
[6,]1 © 0.040166 3.1 97.0
(7,1 7 0.021087 1.7 98.6
[8,]1 8 0.009537 0.7 99.4
[9,1 9 0.007087 0.6 99.9
[10,]1 10 0.000841 0.1 100.0
(11,71 11 2e-06000 0.0 100.0

[13,] Total: 1.277461 100.0

Résultats perceptifs des attitudes frangaises chez les sujets américains.
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40% T 100%
35% T 90%
300 + 80%

70%
25% ¥ 60%

g 0% T 50%
15% + 40%
10 + H 30%

20%
5% T H |_| |—| 10%
0% t 1 1 [ e 0%
E & & E & <&
Dimension

Principal inertias

(eigenvalues) :

dim value % cum%
(1,1 1 0.665175 34.4 34.4
2,1 2 0.456324 23.6 58.0
(3,1 3 0.306552 15.8 73.8
(4,1 4 0.222601 11.5 85.3
[5,1 5 0.111264 5.8 91.1
[6,] 6 0.078840 4.1 95.2
(7,1 7 0.053817 2.8 098.0
[8,]1 8 0.024057 1.2 99.2
(9,1 9 0.012314 0.6 99.8
[10,1 10 0.001796 0.1 99.9
(11,71 11 0.001369 0.1 100.0
(12,1 —mmmmmmm -
[13,] Total: 1.934109 100.0

Résultats perceptifs des attitudes japonaises chez les sujets frangais

niveau 0.
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35% T 100%
0,
30% T __ 90%
80%
25% + ] 70%
20% + 60%
50%
. 1
150/0 / — 40%
10% |4 — 30%
5 = 20%
° |— m 10%
0% } 3 } 4 } 4 f HE4= 4 0%
-, e ™ & A, ) = )
RO qc?‘ Qs:?’ & & F O qd‘
Dimension

Principal inertias (eigenvalues):

dim value % cum%
(1,1 1 0.525471 28.8 28.8
(2,1 2 0.470987 25.8 54.5
[3,]1 3 0.260600 14.3 68.8
(4,1 4 0.188223 10.3 79.1
[5,1 5 0.128410 7.0 86.1
[6,]1 © 0.102216 5.6 91.7
(7,1 7 0.072548 4.0 95.7
[8,]1 8 0.043198 2.4 98.1
[9,1 9 0.020092 1.1 99.2
[10,]1 10 0.014935 0.8 100.0
(11,1 11 0.000163 0.0 100.0

[13,] Total: 1.826842 100.0

Résultats perceptifs des attitudes japonaises chez les sujets fran¢ais

niveau 1.
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35%
30%
25%
20%

¥ 15%
10%
5%

0%

| HHHH.—.:_:

T Ao o T D
RO QI VR S S LR VA« R T\

9
Dimension

100%
90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%
0%

Principal inertias (eigenvalues):

dim value % cum%
(1,1 1 0.612943 31.3 31.3
2,1 2 0.546295 27.9 59.3
(3,1 3 0.278927 14.3 73.6
(4,1 4 0.188925 9.7 83.2
[5,1 5 0.121574 6.2 89.4

[10,]
[(11,]

[12,]

0.100987 5.2 94.6

0.055705 2.8 97.4

0.035721 1.8 99.3

0.010284 0.5 99.8

10 0.003775 0.2 100.0

11 0.000172 0.0 100.0

[13,] Total: 1.955307 100.0

Résultats perceptifs des attitudes japonaises chez les sujets fran¢ais

niveau 2.
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25% T + 100%
T 9096

20% + [ T 80%
il + 70%

15% + T 60%
B + 50%

10% + 1 40%
/ + 30%

5% + |4 H H 1 20%
+ 10%

0% Lty Ll |_| an 0%

ROl g Qc?‘ n:F »:5“ & Q::?’ Qu:?ﬂ q"ﬁ
Dimension

Principal inertias (eigenvalues):

dim value % cum%
(1,1 1 0.705307 20.4 20.4
2,1 2 0.626629 18.1 38.5
(3,1 3 0.517929 15 53.5
(4,1 4 0.451643 13.1 66.6
[5,1 5 0.293993 8.5 75.1
[6,]1 © 0.277064 8 83.1
(7,1 7 0.226148 6.5 89.6
[8,1 8 0.176534 5.1 94.7
[9,1 9 0.107318 3.1 97.8
[10,1 10 0.069982 2 99.8
(11,71 11 0.000513 0 99.8

12,1 —mmmmme-

[13,] Total: 3.45306 99.8

Résultats perceptifs des attitudes japonaises chez les sujets japonais.
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45% T
40% T
35% T
30% T
25% T
20% T
15% T
10% T
5% T

of

0%

Wllaa

|I—I:-l

2

L

N

<

Lo b A
G Qt?‘qcf?q@ &

Dimension

<

EF

4
Q(J

O
A
q':‘

100%
90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%
0%

Principal inertias

dim

Total:

value

0.497547

0.334406

0.167076

0.102335

0.054939

0.028078

0.011324

0.006105

0.004197

0.001196

7.4e-05

1.207277 99.9

(eigenvalues) :

cums

41.2

68.9

82.7

91.2

95.8

98.1

99

99.5

99.8

99.9

99.9
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- Annexe 5 -

Le papier d’enquéte sur le test perceptif utilisé avant I'expérimentation auditive

pour les apprenants francais du japonais.

N o W

QUESTIONNAIRES (Ver. Francaise)

informations personnelles

Quel est votre prénom ?

Quelle est votre nationalité?

Quel age avez-vous ?

Informations ayant trait a la langue japonaise
Parlez-vous japonais ?

Si oui, dans quel cadre utilisez-vous le japonais ?

Parlez-vous une autre langue étrangere ? Laquelle ?

=> Si vous étes étudiant en japonais,

En quelle année étes-vous ?

Combien d’heures de japonais avez-vous eu par semaine en 1 année, 2¢me

année, ...

Avez-vous eu des cours dans lesquels vous pouviez, vous pouvez pratiquer

a loral le japonais et autre langue étrangere?

Si oui, Combien d’heures en 1°¢ année ? En 2¢™¢ année ? ...Quel était

I'intitulé de ces cours (civilisation, éloquence, ...)?

Informations concernant d’éventuels séjours linguistiques

N 247 0N

Vous avez déja été a 'étranger ?
Sioui, Ou?

Si oui sur Q1, En tant que touriste ou pour une autre raison (ex. séjour

linguistique) ?

Pour combien de temps ?
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SN

=> Si vous étes déja allé au Japon :

Combien de temps ?

Dans quelle région?

En tant que touriste ou pour une autre raison ?
Vous habitiez chez une famille japonaise ?

Vous avez eu des cours de japonais sur place ?

Information portant sur le contexte et I’entourage japonais

Dans la vie quotidienne, vous avez des occasions de rencontrer la langue

japonaise? (quel support, matériel, ...)

Si le support est oral (type dessin animé en V.O. ou chanson japonaise,
etc....), a quelle fréquence entendez / écoutez-vous en japonais ces

supports ?
Vous arrive-t-il de rencontrer des Japonais ? A quelle fréquence ?

Vous lui, leur parlez en quelle langue ?
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QUESTIONNAIRES (Ver. japonaise)

Personal informations

K4 ( )

1. HRTEPEHEHORIYDDONERFETDHEEIHEHTLIEELET X TREALT
STFEEW, BEHLIEE., PR ZFOSEAFEMNTINEZE L HZ T
YA

2. BT IR TI D,

Informations about foreign language

1. BRTIIAAGELUINNDSELEZFE L £3 002
2. bLEETHE, TOSEEHHTHIOITED L Y7L XTI,

> LLIPEEPMMEEEZHELTCVIES

1. ZOEELERGIR L TWET03?
2. —WHBENTATEERE S B W L TWE T ?
3. FEFRERRBERTHEREZMBLI-ZERH 0 3,

4. bLHLGE. REORETH Y £ Lch, £7-R550OME ORI — 8 [
(ZATHREH < B UWT L72h?

Informations concerning occasional stay in the abroad

1. SFETHIMTTZERH T2

2. bLHDHAE. TNIFTEZTTN?

3. B TLI), b LITREFHEFETLEN?

4. EOSHWVOHIMWEE L7en? (BED 56, FHlICEZEL T ZE W)

Information about linguistic environment
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HH . SMNERBICET 2R TH 0 30, (B MRERLET A, SAEANRE)

b L, AEFEICETAEENDIGEE. T EDL B WOMETT M,
B - mH, EEEX, FEALERNVE)

CHAEANEFETERSETIHVETN? LB ELTNIET LD LVOHBETT
N ?

12 THD EERTTIE. TOHENITH L TMRETEE L E 0 ?
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- Annexe 6 -

Le papier d’enquéte sur le test perceptif utilisé apres 'expérimentation auditive

pour les apprenants francais du japonais.

A T o

QUESTIONNAIRE APRES LE TEST PERCEPTIF

(Version francaise)

. Est-ce qu’il y avait des attitudes pour lesquelles vous avez hésité ?

Y avait-il d’autres attitudes n’ayant pas été présentées mais que vous avez
percues ?

Avez-vous déja entendu ces attitudes en japonais ?
Y a-il des attitudes que vous n’avez pas choisies ?
Est-ce que vous avez compris le sens des phrases que vous avez entendues?

Si oui, est-ce que le sens de chaque phrase vous a géné par rapport a
Pattitude exprimée ?

QUESTIONNAIRE APRES LE TEST PERCEPTIF
(Version japonaise)

BN LT BEBEOM TS DIEH Y F L0 2

&S 7ZRBE N Z ORI OF ol o2 EldH Y L7202
BMEE-7-REEIT, WEETHW 22083V ELEN?

BN R TBEITHD L7 ?

HZ A CERFEOERITONY £ Leh?

bLLlbhroltlHme, TOXDEREMEI WS ZRE L O TEMKZIEL S
TEEHYELEN?

UETH, Zhdorne s> TSInE L,
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11. Résumé d’'une sélection d’articles publiés

1. Multimodal indices to Japanese and French prosodically expressed social affects

(Language and Speech, en cours de révision)

Bien que certains travaux ont exploré 'expression des émotions, peu d’étude ont
été menées sur la maniére dont sont combinées les modalités audio et visuelle lors de la
production d’affects sociaux ou d’expressions « attitudinales ». Cet article présente une
étude perceptive d’expressions audio-visuelles de 12 attitudes japonaises et de 6
attitudes frangaises afin d’envisager la contribution des modalités audio et visuelle lors
de la communication affective. L’importance relative de chaque modalité dans le
décodage perceptif des expressions réalisées par quatre locuteurs est analysée dans cette
premiere étape vers une meilleure compréhension de leur influence sur I'expression des
affects sociaux. Ensuite, les productions audio-visuelles de deux locuteurs (le locuteur le
plus performant de chaque langue) sont acoustiquement (FO, durée et intensité) et
visuellement (en terme des Unités d’Action) analysées afin d’identifier la relation entre
les parameétres objectifs et la perception des auditeurs pour ces affects sociaux.

Les caractéristiques objectives les plus pertinentes, qu’elles soient acoustique ou
visuelle, sont discutées dans une perspective bilingue : ainsi est comparée l'influence
relative de la fréquence fondamentale pour des expressions attitudinales en deux

langues et 'apport de la dimension de qualité de voix en japonais est soulignée.

2. Recognition of Japanese attitudes in Audio-Visual speech (Speech Prosody 2008,

Campinas, Brésil.)

L’objectif de cette recherche est d’étudier comment les auditeurs japonais
reconnaissent 12 attitudes prosodiques japonaises en audio-visuel. Des influences
significatives des deux locuteurs et de la modalité ont été observées. Généralement la
condition audio-visuelle a montré le meilleur score de reconnaissance, et des spécificités
de comportement pour les modalités audio et visuelle ont été observées. Les attitudes ont
été regroupées au sein de catégories perceptives de haut-niveau pour le premier
locuteur : les expressions de politesse, les attitudes « interrogatives » et les expressions
d'imposition de lavis du locuteur. Les attitudes de kyoshuku et de surprise sont

particuliéerement bien reconnues grace aux informations visuelles.

3. Perception of French Audio-Visual Prosodic Attitudes (Speech Prosody 2008,
Campinas, Brésil.)
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Résumé d’une sélection d’articles publiés

Cette étude expérimentale permet de mieux comprendre la contribution des
modalités audio et visuelle lors de la communication affective. L’article présente une
étude perceptive de I'expression de six attitudes frangaises audio-visuelles. 'importance
relative de chaque modalité dans le décodage perceptif des expressions réalisées par
deux locuteurs est analysée. Les expressions des deux locuteurs sont évaluées
perceptivement afin de tester I'influence de la performance du locuteur et de chaque

modalité sur la perception des auditeurs.

4. Cross-listening of Japanese, English and French social affect : about universals,
false friends and unknown attitudes (International Congress of Phonetic Science

2007, SaarBriicken, Germany)
Sept phrases japonaises n’ayant pas de connotation émotionnelle particuliére, qui
ont été produites avec 12 attitudes différentes, sont analysées. Les auditeurs sont 15
Japonais natifs, 15 Francais et 20 Américains. Tous les auditeurs non-natifs n’ont
aucune connaissance sur la culture ou de la langue japonaise. Pour chaque phrase et
chaque attitude, les auditeurs ont eu a choisir quelle expression attitudinale correspond
a lintention du locuteur parmi les 12 choix attitudinaux possibles. Les résultats
montrent que les Japonais ont reconnu toutes les attitudes au-dessus du seuil de hasard,
mais avec quelques confusions, surtout pour les expressions de politesse. A contrario, les
Frangais et les Américains ne reconnaissent pas les deux expressions culturelles de
politesse. Plus particuliéerement, l'expression de kyoshuku, un type de la politesse qui
n’apparait pas comme expression conventionnelle dans la société occidentale, n’a pas été
correctement décodé par les Francais ni par les Américains. Ils 'ont reconnu comme une

expression d’arrogance ou d’irritation.

5. How prosodic attitudes can be false friends - Japanese vs. French social affects

(Speech Prosody 2006, Dresden, Allemagne)

Les affects sociaux produits par un locuteur durant I'interaction verbale sont liés
aux intentions de ce locuteur et ce type d’expression est largement influencé par la
langue et la culture du locuteur. Elles sont par ailleurs pour a plupart controlées
volontairement. Sept phrases japonaises n’ayant aucune connotation particuliére, qui
ont été produites avec 12 attitudes différentes sont analysées. Les auditeurs sont 15
Japonais natifs, 15 Francais n’ayant aucune connaissance de la langue et la culture
japonaises, et 32 apprenants francais du japonais (niveau débutant et intermédiaire). Ils
leur ont été demandés de choisir I'attitude qui correspond a I'intention du locuteur parmi
les 12 expressions attitudinales existantes. Les résultats montrent que les Japonais ont
reconnu toutes les attitudes au-dessus du seuil de hasard. Cependant, quelques
confusions sont relevées, principalement pour a l'intérieur des expressions de politesse
(i.e. sincérité-politesse vs. kyoshuku). A contrario, 'expression de kyoshuku, un type de
la politesse qui n’apparait pas comme expression conventionnelle dans la société

francaise, n’a pas été correctement décodé par les Francais. Ils 'ont reconnu comme de
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larrogance ou de lirritation, méme dans le cas des apprenants francais ayant acquis
suffisamment de compétence du japonais oral. Les apprenants débutants ont trés bien
reconnu l'admiration, lautorité et Uirritation, mais ils n’arrivent pas encore a
différencier la question-simple de la déclaration, ce que les apprenants au niveau

intermédiaire ont trés bien discriminé.

6. FEERREFE D SULIREM: & (MADOKE] — BALGETRRMFZE 28 L T —

Sept phrases japonaises n’ayant pas de connotation émotionnelle particuliére, qui
ont été produites avec 12 attitudes différentes, sont analysées. Les auditeurs sont 15
Japonais natifs, 15 Francais n’ayant aucune connaissance de la langue et la culture
japonaises, et 32 apprenants francais du japonais qui ont été séparés en deux groupes
selon leur compétence en japonais : niveaux débutant et intermédiaire, évalué grace au
test « SPOT ». Ils leur ont été demandés de choisir I'attitude qui correspond a I'intention
du locuteur parmi les 12 expressions attitudinales existantes. Les résultats traités grace
a une « quantification IV de Hayashi», qui est une sorte de MultiDimensional Scaling
(MDS) asymétrique, indiquent que le comportement perceptif des auditeurs japonais est
différent de celui des auditeurs frangais. Cependant, le comportement perceptif de
certaines attitudes chez les apprenants francais de niveau intermédiaire ressemble a
celui des auditeurs japonais en comparaison du comportement des auditeurs frangais
naifs et débutants. Notamment, les auditeurs japonais montrent des confusions entre
les expressions de politesse, alors qu’au contraire, les sujets francais reconnaissent le
kyoshuku, une des expressions de politesse, comme de 'arrogance ou de lirritation, et
cecl méme pour les apprenants francais ayant acquis suffisamment de compétence en
japonais oral. Par la suite, 'analyse acoustique des expressions attitudinales clarifie la

cause des confusions entre attitudes.
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Figure 2: hierarchical clustering of attitudinal expressions obtained from recognition scores, for

Figure 1: Percentage of recognition obtained by each attitude, for each modality, in Japanese (top)

speakers SJ1 and SF1, and for each modality (audio, visual and audio-visual). The height indicates

and French (bottom). The plain horizontal bar on each graph represents the chance level.

the relative distances between each attitudes or clusters of attitudes.
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Abstract

The aim of the present work is to investigate how
Japanese listeners recognize 12 audio-visual prosodic
attitudes of Japanese. Significant influences of the two
speakers and three modalities were observed. Generally the
audio-visual condition showed the best recognition score, and
interesting behavior for audio and visual modality was
observed. Attitudes were regrouped into 3 higher-level
perceptual categories for the first speaker: polite expressions,
the attitudes of “query”, and the expressions of imposition of
one’s own opinion. The attitude of kyoshuku and surprise are
particularly well recognized by visual information.

1. Introduction

Multimodal expression of affects seems to be controlled at
different cognitive processing levels [11], from involuntary
controlled expressions to the intentional, deliberate control of
the speaker’s attitudes [4; 1]. Our position [1] is to distinguish
attitudes vs. emotions as a different nature of control by the
speaker: voluntary vs. involuntary, and not following the
affective value carried by the expressions. In this view, to
reproduce, sincerely or not, an emotion outside the body loop
described by Damasio, is in the same control as to produce
attitudinal affects that have been specifically built by the
language and the culture, and then must be learned in
development or by foreign speakers when these attitudes are
not shared by the native and learned languages. Our proposal
is that attitudes and emotions evolve in all the acoustic (and
perhaps audio-visual) space but are identified by their
anchoring in the speech timing, as a difference of the nature
(speech vs. under speech control) — e.g. the affect value
“surprise” may be either an attitudinal expression or an
emotion, according to the nature of the control exerted by the
speaker on his expression, and its acoustic encoding will be
anchored or not in the linguistic organization of the speech. In
this view, study on attitudes are important, because this is a
part of the global meaning of speech acts [4]: even if speaker
does not express any attitude by performing a simple
declaration, it correspond to the attitude described by [1] as
“the speaker decides not to give information on his attitudes”.

In the face-to-face interaction, attitudes are expressed
within the multimodality of speech [3]. As attitudes are highly
linked to language and culture, the study of attitudinal
expression may benefit from a cross-cultural approach [12].
Like all language specifications, and because attitudes are
constructed socially for and by the language, some attitudes
can be expected to have universal values [4; 1] (e.g. authority
or surprise), and possibly a universal prosodic morphology.
Attitude values can also exist or not from one language to the
other, and their realization in a specific language may not be
recognized (or may be ambiguous in the learner’s language
[10; 13]. This paper presents a study made in the continuation
of a wider work on the expression of Japanese attitudes, in a
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cross-cultural context [13]. It is a first study of the audio-
visual expression of Japanese attitudes, in parallel to a study
on audio-visual attitudes of French presented in a companion
paper [8].

The multimodal nature of speech prosody has been shown
for several functions [14, 2], and has a particular importance
in affective communication [11]. Thus, this study tries to
investigate the relative contribution of both visual and
acoustic cues in the expression of prosodic attitudes, for both
Japanese and French languages (this paper is specifically
devoted to Japanese). As a first step, the two papers try to
measure the nature of quantity of information retrieved by
native listeners, thanks to each modality on a set of attitudes.
A cross-cultural comparison may be envisaged.

After presenting the Japanese corpus and the set of
attitudes studied here, the perception experiment and its
experimental setting is described. Analyses of the recorded
data thanks to various statistical tests are made, and leads to a
set of conclusions for follow-up in future works.

2. Method

2.1. Selection of 12 Japanese attitudes

A set of 12 Japanese attitudes which were validated in [13]
were used for this experiment. These attitudes were selected
according to the literature [5], [6], [9] and Japanese language
teaching methods [7]: doubt-incredulity (DO), evidence (EV),
exclamation of surprise (SU), authority (AU), irritation (IR),
arrogance (AR), sincerity-politeness (SIN), admiration (AD),
kyoshuku (KYO), simple-politeness (PO), declaration (DC)
and interrogation (IN) (see [13] for definitions). Some of
these attitudes are specific or specifically important for the
Japanese culture, especially those linked to the politeness
strategy: simple-politeness, sincerity-politeness and kyoshuku
vs. arrogance. The sincerity-politeness attitude appears when
a socially inferior speaker is talking to someone superior to
him in the Japanese society: the speaker expresses a serious
and sincere intention by using this prosodic attitude. The
kyoshuku attitude (there is no lexical entry to translate this in
English) is a typically Japanese cultural attitude. Even if such
situations occur in all cultures, the Japanese language has
chosen to encode this situation as a prosodic attitude
(“attitudineme™). A speaker uses kyoshuku when he wants to
express a conflicting opinion to an interlocutor considered
socially superior aiming to not disturb him but to help him, or
when the speaker desires to get a favor from his superior. It is
described by [9] as “a mixture of suffering ashamedness and
embarrassment, (which) comes from the speaker’s
consciousness of the fact that his/her utterance of request
imposes a burden to the hearer” (p.34).

2.2. Corpus

We selected one sentence of 8 moras from the corpus
developed and validated in previous research [13]. This



sentence (“Nagoyade nomimas.”, [nagojade nomimas],
meaning “He drinks in Nagoya.”) is constructed on a verb-
object syntactic structure. The lexical stress position is located
on the first mora. In order to express some attitudes like doubt
or surprise, the vowel [u] may be inserted at phrase final
position, and in this case, the lexical stress will be realized at
the seventh mora, too. The sentence was constructed in order
to have no particular affective connotations in any region of
Japan. Two male Japanese native language speakers produce
each sentence with all the fourteen attitudes. The first speaker
is a Japanese native language teacher who teaches various
attitudes in his class by pragmatic explanations; the second, a
naive native speaker. A total of 24 utterances (1 sentence x 12
attitudes x 2 speakers) were digitally recorded in a soundproof
room at LIMSI. Both speakers were standing in front of the
video camera, with an omni-directional AKG C414B
microphone placed 40 cm to their mouth. The microphone
was connected to an USBPre sound device connected to a
computer outside the room, recording the speech signal at
44,1 kHz, 16bits. A digital DV camera (Canon XM1 3CCD)
recorded the speakers’ performances. Hand claps between
each sentence, recorded both by the camera and the
microphone, allows a post-processing a replacement of the
camera sound by the high quality sound recorded by the
microphone, synchronized thanks to the claps. The corpus of
3 modalities (i.e. audio-alone, visual-alone and audio-visual)
of 24 utterances were created, thus a total of 72 stimuli (1
sentence x 12 attitudes x 2 speakers x 3 modalities) were used
for the following perceptual experiment.
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Figure 1: Effect of speaker (A) or of modality (B) on
the recognition of attitudes. X-axis shows attitudes. Y-
axis shows recognition rate of 46 Japanese listeners.

2.3. Experiment protocol

There are three presentation conditions — auditory alone,
visual alone, and audio-visual. In the auditory-alone
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condition, subjects were instructed to listen to what the
speaker said and to judge the attitude he expressed. In the
visual-alone condition, subjects were required to carefully
watch his facial and body movements without sound and to
judge the attitude he expressed. In audio-visual condition,
subjects were required to watch the speaker’s face and body
movements while listening to his voice and to judge the
attitude he expressed.
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Figure 2: clustering analysis for 12 attitudes (A:
speaker A; B: speaker B) for the audio-only modality.

The 46 Tokyo dialect speakers who participated in this
experiment are separated into 2 groups. Group A consisted of
28 subjects (4 males and 24 females mean age = 18.8) who
tested first with audio-only, then visual-only, and finally
audio-visual modalities. Group B consisted of 18 subjects (7
males and 11 females mean age = 18.6) who tested first with
visual-only, audio-only, and finally audio-visual modalities.

The perception tests were administered in a quiet room,
using headphones, and on a Windows-based computer for
running the interface program. The test interface gave an
explanation of each label, and instructions were read in class.
No subject expressed any trouble to understand the concepts
referred to by the labels. All subjects listened to (and/or
looked at) each stimulus one time only. For each stimulus,
they were asked to indicate the perceived attitude among the
twelve. Then they were asked to evaluate the intensity of
expressiveness of the perceived attitude by moving a cursor
located on the bottom of each label on a free scale ranging
from “hardly perceptible” to “very marked” (encoded on a 1-
100 scale, with the 0 score for the 11 not selected attitudes).
The presentation order was randomized in a different order
for each subject. No listeners participating in this experiment
reported any listening disorder or any visual problem.



3. Results

Results, either the percentage of recognition obtained by each
attitude or their mean intensity rating, were analyzed with
repeated-measure ANOVAs for testing the relative influence
of each factor: the modality’s presentation order (i.e. the
listeners’ group), the 3 modalities, the 12 attitudes and the 2
speakers. Therefore, confusions between attitudes were
analysed with data-reduction techniques (a correspondence
analysis, and a cluster analysis). For more details on the
statistical analyses, refer to [8].
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Figure 3: clustering analysis for 12 attitudes (A:
speaker A; B: speaker B) for the video-only modality.

3.1. Results of the ANOVAs

For both recognition percentages and intensity scores, the
Mauchly’s test of sphericity is not significant (p>.01).
Therefore, the repeated-measures ANOVAs were computed,
assuming compound symmetry (p>.01). First we investigated
whether the modality’s presentation order influenced the
perception of attitude, and evaluated the results of the two
groups by ANOVA. The results show no significant influence
of the order of presentation on listeners’ answer (F=0.0795
p=.78).

Results show a significant influence of the speaker on the
recognition scores, expressed either as categorical choice
(F=163.6, p<.0001) or as intensity ratings (F=211.5, p<.01).
Figure 1A presents listeners’ recognition rate for the two
speakers, and for each attitude. This graph shows that the
attitudes expressed by speaker A, who is the Japanese native
language teacher, were globally better recognized than
speaker B’s expressions. Especially the perception of AU and
SU was quite different.

The modality also influenced the listeners’ perception: a
significant effect was observed with both categorical choices
(F=44.8, p<.01l) and intensity ratings (F=44, p<0l).
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Figure 1B presents listeners’ recognition rates of the three
modalities and for each attitude. The audio-visual condition
shows the best recognition score for all the attitudes except
AR. The recognition score of AR, DO and SIN in visual alone
condition are mostly the same as in the audio-visual
condition, indicating a predominance of the visual
information over the auditory one for these attitudes.
However, the attitude of IR seems mostly recognized by
auditory information rather than visual information. For most
attitudes (AD, AU, DC, EV, KYO, PO, IN, SU), audio and
visual information cooperate, as audio-visual score are better
than audio or visual only information. Auditory and visual
information complemented each other.
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Figure 4: clustering analysis for 12 attitudes (A:
speaker A; B: speaker B) for the audio-video modality.

3.2. Confusion analysis by data reduction techniques

Similarities between listeners’ recognition between the 12
attitudes will be detailed (for each modality and each speaker)
hereafter using the clustering analysis.

Audio alone modality

For speaker A, the results regroup in 3 main categories (cf. fig.
2A). The first group consists of SIN, KYO, PO and DC.
Listeners tend to perceive in a similar way all the politeness
expressions, plus DC. The second group contains IN, DO and
SU, and therefore constitutes a more global group of query
expressions. The third group consists of IR, AU, EV, AD and
AR. All these attitudes except admiration express the
imposition of the speaker’s opinion.

Similarly, there are 3 categories observed for speaker B
(cf. fig. 2B), but the components of each category are not the
same. The first group consists of SIN, PO, DC, AU and AR.
Contrary to the first group for speaker A, AU and AR are
included instead of KYO. The second group contains IN, DO
and SU, which are the same components seen with speaker A:
all these attitudes express a query. The third group consists of



KYO, IR, EV and AR. As it has already been suggested above,
the performances of untrained speaker B are lower than those
of speaker A, and that can lead subjects to more confusions,
even between expressions that are supposed to be very
different.
Visual alone modality
For speaker A, the perceptual categories of attitudes in the
visual modality (cf. fig. 3A) are the same as those in the audio
modality, except KYO and SU in that each behave very
specifically in the visual modality.
Results for speaker B (fig. 3B) show a radical change of
perceptual behavior in the visual modality. The first group
consists of 2 polite expressions plus DC and AD. However
KYO is added to the second group, with EV, IN and SU, and
mainly seems to group the most confused expressions for this
modality and this speaker. A third group consists of AU, IR,
and AR, all expression of dominance. DO does not show any
confusion.
Audio-visual modality
According to 3 perceptual categories shown in fig. 4, the
attitudes belonging to each category are almost the same as in
the audio-alone modality (fig. 2), for speaker A. However, the
results of speaker B in fig. 4 are quite different from both
audio-alone and visual-alone except for the category of
“query” observed in audio-alone. In addition, KYO and EV
form one independent category.

Such predominance of the audio modality over the visual
one for the confusion of attitudinal expressions is coherent
with the results observed on French (see [8]).

4. Conclusion

The aim of the present work is to investigate how Japanese
listeners recognize audio-visual attitudinal expression, and the
completion or redundancy of the two modalities to each
attitude represented in this work. The results show no
significant difference due to presentation order, whereas the
speaker performance, the modality and the expressed attitudes
did have a significant effect on listeners’ recognition scores.
Generally the audio-visual modality showed the best
recognition score for all attitudes. For some attitudes, the one
modality alone seems to carry all the needed information,
whereas the other doesn’t add more information, but for most
attitudes, auditory and visual information complemented each
other.

The listeners generally group the set of 12 attitudes into 3
more general perceptual categories for the first speaker. The
first group consists of the polite expressions, the second, the
attitudes of “query”, and the third, the expressions of
imposition of one’s own opinion. The attitude of KYO and
SU are particularly well recognized by visual information for
speaker A. Worst recognition scores and more important
confusions shown on speaker B’s results may be due to
several factors. As a naive speaker, he may have experienced
more difficulties performing the 12 attitudes, and may have
chosen different strategies than speaker A. He may also have
expressed these attitudes in a more subtle and less intense way,
leading to stimuli harder to recognize out of context — and this
is reflected by the difference between the mean intensity
ratings obtained by both speaker A and B.

In order to better understand some of the anomalies in the
results presented here, future work will involve acoustic and
visual analysis of the productions of each of the speakers.
Also analysis-resynthesis of these audio-visual attitudes are

346

planned in order to extract the most pertinent parameters for
perception.
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Abstract

Experimental studies are required to understand the
contribution of audio and visual modalities during affective
communication. This paper presents a perception study of the
audio-visual expression of six French attitudes. The relative
importance of each modality in the decoding of these
expressions is analysed, as a first step toward a deeper
comprehension of their influence on social affects expression.
Two speakers are evaluated, in order to test the influence of
speaker’s performances on listeners’ perception.

1. Introduction

Classical works on prosody describe it as conveying different
levels of information, ranging from linguistics one to
expressive ones [17, 12]. The variety of expressive functions
has been studied for a long time (cf. [1, 11, 10]). In a similar
way, audio-visual speech prosody has more recently been
recognized as carrying functions such as the feeling of
knowing [22] and the signalling of end of utterances [5].

About the nature of affects, the work of [23] have raised
question on possible differentiation between social affects and
emotions. A similar differentiation is used by [16]. Aubergé
[3] start from this distinction between social affects (or
attitudes) and emotions to question the existence of different
controls underlying the expression of these different affects,
i.e. the parameters carrying the expressivity may be organized
differently by the subject (in timing, shape or range), and this
allows his interlocutor to decode his emotional state.

Such attitudes or social affects have already been studied
by several scientists [24, 14, 4, 9] and also in cross-linguistic
contexts [20, 7], but mainly in their acoustic modality only. As
the study of the multimodal expression of emotions (in their
broad sense) is still a recent field of research [18, 19], only a
few works question directly the specific question of social
affects, specifically differentiated from emotions [13]. This
paper, and the companion paper describing a similar work on
Japanese attitudes [21] intend to analyse the specificities and
the complementarities of visual and audio modalities in the
expression and perception of a specific kind of social affect:
attitudes. It also tries to measure the influence of speaker’s
performance on perception judgements, as many works only
rely on the performance of only one speaker.

The first part of the paper describes the construction of the
corpus, and explains the choices of expressions; then the
experimental setting is tackled. Second part approaches the
results analysis and discussion, before some conclusions and
perspectives for future works.

2. Corpus & Experimental design

2.1. French Audio-Visual attitudes

Following the work done by Morlec [14] on French prosodic
attitudes, based on [11], 6 attitudinal expressions were selected
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for recording a French audio-visual corpus: declaration (DC),
simple question (QS), obviousness (EV), surprise exclamation
(EX), doubt-incredulity (DO), suspicious irony (SC). The
main differences between the work done by [Mor01] and this
one reside in (1) the audio-visual recording of the 6 attitudes,
(3) a work on two different speakers, in order to measure the
influence of individual performance over recognition scores,
and (2) the recording paradigm, designed to set the speaker in
a somewhat more natural condition of production of these 6
attitudes: speakers were instructed to produce each of these
sentences in order to express one attitude, as an answer to a
statement produced by a partner. They had already been
trained to produce these attitudes in a preceding session, and
had to behave as naturalistic as possible, without any
constraints on their expressive strategy.

Two speakers, S1 & S2, both male native French
speakers, were recorded in a soundproof room at LIMSI.
They were standing in front of a video camera, with an
omnidirectional AKG C414B microphone placed 40 cm to
their mouth. The microphone was connected to an USBPre
sound device connected to a computer outside the room,
recording the speech signal at 44,1 kHz, 16bits. A digital DV
camera (Canon XMI1 3CCD) recorded the speakers’
performances. Hands claps between each sentence, recorded
both by the camera and the microphone, allows as a post-
processing a replacement of the camera sound by the high
quality sound recorded by the microphone, synchronized
thanks to the claps. Video clips were encoded thanks to a
cinepack codec with a 784 x 576 pixels resolution, either
using both MOV and AVI video file formats (respectively for
display on Apple or Windows platforms).

The corpus is based on three sentences respectively of 4, 5
and 7-syllable length, without any specific meanings that can
bootstrap or forbid one of the 6 attitudes. After the recording
and the post-processing, the speakers’ performances were
judged by both of them, and only the 5-syllable length
sentence was kept for the perception test: “Nicolas revenait.”
[nikola savne] (“Nicolas was coming back”), played with the 6
attitudes. 6 short videos were thus produced.

2.2. Perception test

An evaluation test was designed in order to evaluate the

relative efficiency of the two modalities to carry the attitudinal

information. The factors that have been controlled during this

experiment are:

e  the 6 attitudes;

e the speaker (S1 or S2);

*  the modality (Audio, Visual or Audio-Visual);

* the modalities’ presentation order (Audio or Visual first);
Subject listen to each stimuli only once for each modality,

presented in a random order. For each stimulus, they had to

select the attitude they perceived in the stimulus as well as its

intensity on an open scale ranging from “hardly perceptible”

to “very marked” (encoded on a 1-100 scale, with the 0 score



for the 5 not selected attitudes). Subjects had to fill the
questionnaire on the PC without any time constraint.

Two groups of subjects passed the experiment. The first
group first listened to the audio only stimulus, and then
watched the video only stimulus, and finally the audio video
stimulus. The second group started with the video only
stimulus, continued with the audio only stimulus and finally
ended with audio-video stimulus. This enabled to counter-
balance a possible effect of the presentation order of the
stimuli’s modality. During the presentation of one modality,
the stimuli corresponding to all attitudes and to the two
speakers are randomized — in a different order for each
listener.

2.3. Subjects

32 French listeners (17 male and 15 female, mean age = 32)
pass the experiment, 16 in each group (Audio only first and
Visual only first).

Table 1: results of the 2 ANOVAs, on the percentage of
recognition of each attitude and on the intensity
scores. Significant effect (p<.01) are in bold. Grp
stands for the Group factor, Spk for the Speaker, Mod

for the Modality and Att for the Attitudes.

% Reco. Intensity

df | F P F p
Grp 1| 0.5]0.508 0.3 1 0.605
Spk 1453 |0.000 105.5 | 0.000
Grp:Spk 1| 19]0.178 7.1 10.012
Mod 2 1149 | 0.000 | 25.6 | 0.000
Grp:Mod 2 | 3.8 10.028 3.7 10.030
Att 5] 64 /0.000 | 11.8 | 0.000
Grp:Att 5] 2210055 0.9 10.466
Spk:Mod 21 1.7 ]0.199 3.0 [0.059
Grp:Spk:Mod 2] 1.0 |0.364 0.0 1 0.994
Spk:Att 5] 3.8 10.003 7.5 10.000
Grp:Spk:Att 51 0.7 10.589 0.5 10.764
Mod:Att 10 | 7.9 | 0.000 8.6 | 0.000
Grp:Mod:Att 10 | 1.3 ]0.246 1.4 |0.195
Spk:Mod:Att 10 | 5.4 |0.000 3.6 | 0.000
Grp:Spk:Mod:Att |10 | 1.5 | 0.146 1.7 1 0.085

3. Results analysis

3.1. Results processing

Results given by listeners are expressed by two measures: as
categorical answers (the perceived attitude), and as a relative
intensity score given to one category of attitude. Two kinds of
results are analyzed: (1) the recognition rate of each attitude,
expressed either as the sum of the categorical choice of the
attitude by listeners (percentage of good recognitions), or as
the mean intensity rating of good answers; and (2) the
confusions matrix grouping the categorical answer given by
listeners for each presented attitudes — expressed either as
categorical recognition rate received by each possible attitude,
or as the relative intensity received by each possible attitude
compared to the total intensity rating received by the stimuli.
Recognition rates (either categorical or intensity) are
analysed thanks to two repeated-measure ANOVA analyses
(one for each kind of measure). Each ANOVA takes as a
dependant variable the recognition rate of each attitude
(expressed with percentages or mean intensity), subjects as a
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random effect, one between-subject factor (the group, or the
order of presentation of the Audio and Video modality), and
three within-subject factors (the 6 Attitudes, the 2 Speakers
and the 3 Modalities). ANOVA analysis mainly aims at
measuring the relative importance of the different factors on
the listener’s behaviour.

Confusion matrices are analysed thanks to a
correspondence analysis and a cluster analysis [8]. Both of
these methods are based on data-reduction techniques that
allow a more simple and comprehensive representation of our
data. The first one allows to graphically representing the
perception results, in order to analyse the self-recognition of
one attitude and their relative dispersion. The second one
hierarchically regroups the different stimuli in clusters, the
distances of which indicate the perceptive distance between
the attitudes (the Ward distance metric is used for clustering),
and thus allows to make distance judgements.

3.2. ANOVA results

For both recognition percentages and intensity scores, the
Mauchly’s test of sphericity is not significant (p>.01).
Therefore, the repeated-measures ANOVAs were computed,
assuming compound symmetry. Results are displayed in table
1 for both ANOVAs.

The first consideration of this analysis is the complete
coherence obtained for both kind of measures: all affects
receive coherent significance level, whatever the measure.
Therefore, in the remaining of the analysis, no difference
between the two measures will be made. The order of
presentation of the modality (the group factor) is not
significant. It only has a small interaction marginally
significant with the Modality factor: scores for the Audio only
condition are slightly higher when the audio modality is not
presented first. The main effects are received by the three
main factors: the Speaker, the Modality and the attitudes.
Scores for these three factors are presented on the figure 2.

Speaker S1 receives higher recognitions scores than S2,
whatever the modality or the expressed attitude. The
difference between speakers is even amplified by the intensity
ratings — S2’s expressions being perceived with a lower
activation.

As expected, Audio-Visual stimuli receive the highest
ratings. Audio- and Visual-only modalities received
comparable mean scores.

Mean recognition rate for each individual attitude is far
above the chance level (16,6%), despite important differences
between them (cf. figure 2).

Interesting interactions between these three factors can
also be noticed. Figure 2A presents the percentage of
recognition for each attitude, according to the presentation
modality. Audio information appears particularly efficient
alone for the expressions of declaration (DC) and simple
question (QS), and video information for doubt-incredulity
(DO). The Audio-Visual modality receives almost always the
best score (or at least nearly the best), for all attitudes, and
shows a particularly important synergy between the two
modalities for the expressions of obviousness (EV),
suspicious irony (SC) and surprise exclamation (EX).

Figure 2B presents the relative performances of the two
speakers for each attitude. If S1 scores are almost always
higher, he is particularly more efficient for the SC attitude,
and surprisingly for DC. For this attitude, speaker S2 moves
his eyes up at the beginning of the recording (trying to



remember the sentence to produce), and it gives a strong
notion of doubt or question, especially on the video-only
stimuli: DC is absolutely not recognized for the video
modality, whereas it receives good scores for the audio-only
one. The difference between the two speakers for the SC
expression is mainly due to the relative efficiency of their
production.

Speaker
bs1
HSs2

1
Aqge
0,8
0,7 {-
0,6 1--
0,5 1--
0,4 1--
0,3 -
0,2 {-
0,1 1

0

% Recognition

vs)

0,9 -
0,8 -
0,7
0,6 {-
0,5 {-
0,4 {-
0,3 {-
0,2 {-
0,1 -

% Recognition

EV EX
Attitudes

SC

Qs

Figure 2: (4) presents the mean percentage of recognition
obtained by each attitude in each of the 3 modalities (Audio-
Visual, Audio and Visual). (B) presents the percentages
obtained by each attitude for each speaker (S1 and S2).

3.3. Analysis of confusion matrices

The analysis of the confusion matrices leads to interesting
parallel between attitudinal expressions. In order to obtain the
main differences and similarities, two data reduction
techniques are applied.

3.3.1. Correspondence analysis (CA)

Such analysis extracts the main abstract dimensions that
explained most of the variance in the original data. Applied to
the confusion matrix for each speaker and for each modality
(and for both the percentage of recognition and the intensity
scores), it raised the most important divergences between
stimuli and also the main proximities. Moreover, as it plots
both the rows of the matrices (corresponding to the proposed
stimuli) and its columns (i.e. the answered attitudes,
corresponding to the concept subject have of each attitude),
the proximity between the rows and column dots may indicate
a good recognition of the attitude, whereas a great distance
indicate lower recognition scores. As the results obtained by
recognition percentages and by intensity scores gives
completely coherent results, they will not be analysed
separately.
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The first two dimensions of these analyses explain
between 51 to 69% of the variance, for each speaker and each
modality; and adding the third one generally explains about
80%. Interestingly, dimensions extracted by the analyses are
very comparable (as they grouped or opposed the same
attitudes) from one speaker to the other; even if their order
sometimes changes'. If we compare the first 4 dimensions of
each CA, it then gives a very precise sketch of the
contribution to French attitudes of each modality.

The first result is the good recognition scores obtained by
each attitude, for each speaker and in each modality — unless
the DC by S2 in the video-only condition, as already
mentioned.

Audio-only information. First dimension opposed affirmative
attitudes (DC and EV) to questioning ones (QS, DO, EX).
Second one opposed SC to the others. The third and the fourth
dimensions opposed the attitudes regrouped by the main
opposition of the first dimension: respectively QS vs. EX and
DO; and DC vs. EV. For this modality, EX and DO show
some perceptive similarities.

Video-only information. The first dimension for the facial
information opposes EX to statements expressions. The
second dimension opposes SC and EV to DC. The third
opposes QS and DO to EV and EX. And finally the fourth
opposes SC to EV. Such results show that the four non-
linguistically encoded attitudes (i.e. DO, EV, EX and SC)
have strong visual cues, whereas expressions of DC and QS
are respectively opposed to the first four’, or have strong
confusions with one other (QS is mixed with DO in this
modality)

Audio-video information. The first dimension for the audio-
video stimuli opposes affirmative to questioning expressions,
and the second one opposes SC to the others, as for the audio-
only condition.

The third dimension opposes obviousness to declaration,
and the fourth opposes EX to DO and QS. The last two
dimensions show the main differences existing inside the two
main groups drawn by the first dimension, as for the audio
condition. But for the AV condition, confusions exist for QS,
recognized as DO, as for the visual-only modality.

3.3.2. Cluster analysis

The cluster analysis leads to different considerations. Its main
purpose is to analyse the distances between the stimuli. It has
already been said that most attitudes are well recognized, so
this analysis will focused on the confusions between attitudes,
and on the differences and similarities between speakers by
modalities.

Audio-only stimuli. Speakers receive coherent result in
modality. DO and EX are closely related, and show a looser
connection with QS. This result differs from preceding ones
obtained by [2], where DO was mixed up with SC, a
confusion that is totally absent of our data. Other attitudes are
clearly dissociated.

Video-only stimuli. Visual information clearly differs from
one speaker to the other. For S1, QS is mixed up with DO,
while all the others expressions are clearly recognized. For
S2, the already mentioned problem with the DC make it close

' For the sake of simplicity, the order of dimension will follow the one
obtain on the analysis of speaker S1. When dimensions differ between
speakers, it will be explicitly mentioned.

> We don’t refer here to the results obtained by speaker S2 for the
visual-only declaration, as they may be biased.



to three other attitudes, each of which also showing confusion
with another one. QS is mixed up with EX, and SC with DC.

Audio-video stimuli. There is a clear interference between
both modalities in these results. For S1, the visually clear
expression of EX helps listeners to distinguish it from its
acoustically similar DO; whereas the acoustic of QS separates
it from the more similar visual DO. For S2, acoustic DC
prevails over the problematic eyes movements observed in
visual modality and the visual difference between DO and EX
allows listeners to differentiate them where acoustics fails to.

4. Conclusions

This work on the audio-visual expression of French social
affects gives interesting results on several dimensions, and
open interesting research questions.

By comparing these results to the ones obtained by [2],
the importance of the speaker’s strategy appears clearly. Even
if most of the data is coherent for the three speakers (the 2 of
this study and the one cited above), it is clear that both
strategic choices in the use of available acoustic and visual
parameters, as well as individual performance to achieve a
particular attitude have an influence on the perception results.
More works, like [15] may be devoted to data collection on
important amounts of social affect expressions, with a specific
attention to naturalness.

The comparison of each modality’s account to
expressivity is coherent with [7] works, which points out the
relative importance of multimodality in interaction. Moreover,
the relative contribution of audio and visual cues to each
attitude is coherent: audio information seems primarily
important for declaration and simple question, both
linguistically encoded, whereas the others (and especially
surprise exclamation and doubt-incredulity) seems primarily
influenced by visual cues, with strong speaker-dependant
changes. Moreover, the synergy between modalities is
important for almost each attitude, and especially obviousness
and suspicious irony.

We are currently working on the analysis of perception
results filtered by the extraversion rating of listeners, and also
on the analysis of the acoustic and visual cues to each attitude.
Correlations between these cues (and their evolution with
time) and perception results will allow a deeper understanding
of the modalities’ contribution.

Finally, audio-visual replay on a talking head of these
affects may allow investigating the indices that lead to
naturalness and spontaneity in expressivity. Spontaneity of
multimodal expression is still a great challenge, and some
improvement of the recording paradigm may be introduced
(or spontanecous data collected) in order to acquire more
information on this point. Moreover, it may be interesting to
specifically design a perception test in order to be able to
monitor the recognition speed of listeners, as it has been
related to the valence of multimodal stimuli [6].
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ABSTRACT

Seven affectively-neutral Japanese sentences
uttered with 12 different attitudes are investigated.
The listeners were 15 Japanese, 15 French and 20
American. Both groups of non-native listeners had
no Japanese language skill. They were asked to
choose the speaker’s intended attitudes among the
12. Results showed that Japanese recognized all
attitudes above chance, but with some confusion,
especially for the politeness expressions. However,
French and American do not recognize the two
cultural  politeness  expressions.  Especially
kyoshuku, a type of politeness that does not occur
as a conventional expression in occidental society,
was incorrectly decoded by French and American
as arrogance or irritation.

1. INTRODUCTION

Affects in speech are expressed according to

different cognitive processing levels, from
involuntarily controlled expressions of emotion to
the intentionally, voluntarily controlled

expressions of attitudes of the speaker. Attitudes
(as “labels” or “notions”) are sometimes confused
with Emotions (as “labels” or “notions”) since both
use specialized prosodic encoding in the acoustic
signal. Since the prosodic emotional expressions
are carried in parallel with the prosodic linguistic
structures, then we can view expressions of
attitudes as an integral part of “language
interaction building” (i.e. communication). Some
affects such as surprise, are classified either as
attitudes or emotions. Our position is to assume
that surprise can be an emotion if it is involuntarily
processed, and can be an attitude when it is
voluntarily processed and needs to be learned.
When a speaker does not produce any attitude on
an utterance, it must be considered a special
attitude (hereafter referred to as declaration): the
speaker doesn’t intend to express any information
about his intentions. We consider that studying
affects in spoken interaction is crucial for
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expressive speech modelling, and we need to
describe precisely what the attitudes of a speaker in
a language and a culture can be and how they are
linguistically encoded. A cross-cultural study is a
helpful method to examine this problem. Some
attitudes can be expected to be universal in part,
both in terms of what is expressed and how it is
expressed. But because attitudes are socially
constructed for and by the language, they can exist
in one language but not another; moreover the
prosodic realization of one specific attitude in a
specific language may not be recognized (or may
be ambiguous) in another language. This often
constitutes problems for foreign language learners.
After presenting our corpus of Japanese attitudes,
we will describe how listeners either Japanese,
French or American perceived them.

2. CORPUS OF JAPANESE ATTITUDES

A set of 12 Japanese attitudes were selected for
their representativeness according to the literature
[3]1, [7], [8] and Japanese language teaching
methods [6]: doubt-incredulity (DO), evidence
(EV), exclamation of surprise (SU), authority
(AU), irritation (IR), arrogance (AR), sincerity-
politeness (SIN), admiration (AD), kyoshuku
(KYO), simple-politeness (PO), declaration (DC)
and interrogation (IN) (see [10] for definitions).
Some of these attitudes are specific or specifically
important for the Japanese culture, especially those
linked to the politeness strategy: simple-politeness,
sincerity-politeness and kyoshuku vs. arrogance.
The sincerity-politeness attitude appears when a
speaker considered inferior is talking to someone
superior in the Japanese society: the speaker
expresses a serious and sincere intention by using
this prosodic attitude. The kyoshuku attitude (there
is no lexical entry to translate this in English) is a
typically Japanese cultural attitude. Even if such
situations occur in all cultures, the Japanese
language has chosen to encode this situation as an
attitude (“attitudineme”). A speaker uses kyoshuku



when he wants to express a conflicting opinion to
an interlocutor considered socially as superior —
aiming at not disturbing him but to help him, or
when the speaker is desiring to get a favour from
his superior. It is described by [8] as “a mixture of
suffering  ashamedness and  embarrassment,
(which) comes from the speaker’s consciousness of
the fact that his/her utterance of request imposes a
burden to the hearer” (p.34).

The corpus consists of seven sentences of 1, 2, 5 or
8 moras, with either a single word or a verb-object
structure as the syntactic structure. For the eight-
mora utterances, the lexical stress position may be
on the first, second, and third mora, or absent [4].
In order to express some attitudes like doubt or
surprise, the vowel [u] may be inserted at phrase
final position, and the lexical stress will be realized
at the seventh mora, too. The sentences were
constructed in order to have no particular affective
connotations in any region of Japan. Each sentence
is produced with all the attitudinal functions by a
male Japanese native language teacher. A total of
84 stimuli were digitally recorded at 44.1 kHz
sampling rate stereo with Sony DATTCD-D7
recorder and SHURE WBHS53 headset microphone.

Table 1: Corpus of Japanese attitudes — the lexical
stress is marked with a star.

mora  Utterance Translation
1 Me The eye
2 Na*ra Nara
5 Na*rade neru He sleeps in Nara
8 Na*goyade nomimas  He drinks in Nagoya
8 Nara*shide nomimas  He drinks in Nara Town
8 Matsuri*de nomimas  He drinks at the party
8 Naniwade nomimas He drinks at Naniwa

3. EXPERIMENTAL PROTOCOL

In order to cross-linguistically evaluate the
recorded attitudes, a computer displayed interface
was developed and used amongst several groups of
listeners. The test interface proposes a translation
of each label in the listener’s native language, and
was introduced by a long oral explanation about
each attitude, giving many examples of relevant
situations. No subject expressed any trouble to
understand the concepts referred to by the labels.
All the subjects of these experiments listened to
each stimulus one time only. For each stimulus,
they were asked to indicate the perceived attitude
amongst the twelve. The presentation order was
randomized in a different order for each subject.
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Listeners from three languages were tested during
the experiment: Japanese, English and French
native speakers. Japanese listeners were used in
effect to validate the quality of the recorded
attitudes; French and Americans languages were
used to represent cultures and languages distant
from Japanese. In all, the subjects were 15
Japanese (11 females and 4 males, Tokyo dialect,
mean age = 29.5), 15 French (10 females and 5
males, level 0 in Japanese, mean age = 25.4), and
20 American listeners (12 females and 8 males,
level 0 in Japanese, mean age = 24.9). No listeners
participating in this experiment reported any
listening disorder.

4. RESULTS

4.1.

According to a chi-square test, the distribution of
answers for each attitude was above chance (p<.05
df:11). A possible effect of the stimuli length for
the distributions of selected attitudes was tested
with a chi-square test. The results show a
significant effect of length between two and five-
mora sentences (23.1 p<.05 df:11) and also
between five and eight-mora ones (34.5 p<.05
df:11). There were no effects of the lexical stress
(16.5 p>.05 df:33).

In order to determine which attitude listeners
recognized over chance, the following criterion
was used: the mean identification rate must be over
twice the theoretical chance level. According to
this criterion, seven attitudes (i.e. arrogance,
declaration, doubt-incredulity, simple-politeness,
exclamation  of  surprise, irritation  and
interrogation) were recognized without any
particular confusion.

Authority was confused with evidence, (e.g.,
feeling confident in oneself). One possible
explanation is that these two attitudes may be
similar, since when imposing authority, the speaker
is sure of himself.

Evidence was also confused with arrogance. Since
evidence shows that the speaker is confident of
himself, this expression of certainty can sometimes
be perceived as disrespect to the interlocutor.

The two typical Japanese attitudes of sincerity-
politeness and kyoshuku were also confused with
each other. These two attitudes express essentially
the humility of a speaker facing a superior person
in the social hierarchy. Sincerity-politeness was
also confused with simple-politeness, whereas this

Validation with Japanese listeners



confusion with simple-politeness was not seen for
kyoshuku.

Concerning the attitude of admiration, we
observed confusion with simple-politeness. These
two attitudes are interconnected in Japanese
society as can be seen by the lexical polysemy of
items like sonkee [admiration / politeness], and
keifuku [admiration / politeness]

Table 2: Percentage of recognition of attitudes by

Japanese listeners. Good answers are in bold and
significant confusions in italic bold.

Presented attitudes

Percepted attitudes AD PO KYO SIN AR AU IR DO EX QS EV DC
Admiration 219 48 19 38 00 00 00 19 10 00 00 00
Politeness 2,7 648 29 171 10 48 00 00 00 86 10 114
Kyoshuku 14 95 248 276 00 00 00 00 00 10 00 00
Sincerity 143 67 267 324 00 57 00 00 00 19 00 10
Arrogance 19 00 19 00 724 57 29 57 00 10 21,0 105
Authority 00 00 152 10 95 514 114 10 10 19 95 29
Irritation 10 00 124 10 57 48 857 133 48 10 29 10
Doubt 00 10 00 00 00 00 00 562 143 38 00 00
Surprise 95 19 10 19 00 00 00 143 590 10 48 00
Interrogation 00 10 00 19 00 00 00 76 143 771 29 00
Evidence 86 19 105 38 57 171 00 00 57 10 457 76
Declaration 48 86 29 95 57 105 00 00 00 19 124 657

4.2. Behavior of French listeners — level 0

According to a chi-square test, the distribution of
answers for all attitudes was above chance (p<.05
df:11). By the same test, a significant effect of
length was identified between the one and two-
mora (32.2 p<.05 df:11), and between the five and
eight-mora sentences (34.5 p<.05 df:11). It was not
possible to identify any significant effect of lexical
stress for French subjects (39.9 p>.05 df:33).

According to the same criterion used for Japanese
listeners, the results presented in figure 1 were
extracted: authority, irritation and admiration were
perceived with no significant confusion. But, the
attitude of arrogance showed a weak identification
score by French listeners. This attitude was
confused with declaration and authority. French
listeners did not recognize the two attitudes of
politeness particular to Japanese society, namely,
sincerity-politeness and kyoshuku.  Moreover,
sincerity-politeness was confused with simple-
politeness and kyoshuku which represent degrees
of politeness. On the contrary, the attitude of
kyoshuku was recognized as irritation, arrogance
and authority. The result that these attitudes of
politeness were not well-recognized could be
expected, since this prosodic attitude does not exist
in French society, nor does the voice quality,
especially of kyoshuku not match any politeness
expression in French. French listeners also
confused interrogation with declaration. This
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result shows a possibility for French people to
perceive Japanese interrogation as simple
declaration. They show significant reciprocal
confusions between declaration and evidence,
between doubt-incredulity and exclamation of
surprise, and between simple-politeness and
sincerity-politeness.

Figure 1: Confusion graph for French listeners (level
0): percentages outside the circles indicate the
confusion rate. Percentages under the labels of attitude
represent the identification rates.
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Figure 2: Confusion graph for American listeners
(level 0): percentages outside the circles indicate the
confusion rate. Percentages under the labels of attitude
represent the identification rates.
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4.3. Behavior of American listeners — level 0

The distribution of all attitudes was above chance
(p<.05 df:11) by a chi-square test. A significant
effect of length was identified only between the
two and five-mora sentences (35.88 p<.05 df:11).
No significant effect of lexical stress was identified
for American subjects (40.75 p<.05 df:33).

The results showed that American listeners have a
globally lower recognition score compared to
French listeners. According to the confusion graph



(figure 2.), American listeners, like French
listeners, did not recognize the two expressions of
Japanese politeness (kyoshuku and sincerity-
politeness): kyoshuku was recognized as arrogance
or irritation. However, they did not recognize
sincerity-politeness as an expression of politeness,
whereas  French listeners did. Americans
recognized arrogance as declaration, and evidence
as authority or declaration.

Unlike  French listeners who  recognized
admiration well without any confusion, American
listeners did not recognize this attitude but
confused it with surprise and sincerity-politeness.

5. CONCLUSION

According to a chi-square test, the distribution of
attitudes is above chance for main attitudes, even
for French and American listeners who have no
skill in Japanese. By the same statistical test, a
length effect can be observed for all three groups,
but in a different way (between two and five-moras,
and also five and eight-moras sentences for
Japanese listeners, then between one and two-mora,
and also between five and eight-mora sentences for
French listeners, and between two and five-mora
sentences for American listeners). No effect of
lexical stress was observed for any of the three
groups of listeners.

Perceptual behaviour of the three groups revealed
some curious perceptual differences between
Japanese listeners vs. occidental listeners. The two
Japanese cultural expressions of politeness (i.e.
sincerity-politeness and kyoshuku) were confused
within the politeness class for Japanese listeners;
however, one of them (kyoshuku) was absolutely
not recognized as a politeness expression by the
occidental listeners. Kyoshuku 1is difficult to
identify, even for fluent Japanese speakers as
reported in [9]. This weak recognition rate for
occidental subjects might come from the absence
of this concept in occidental society, but may more
surely come from the particular voice quality used
by kyoshuku, a vocal fry/creak, that conveys a
completely different signification (or intention) for
French and American speakers. This is typically
what we call a “false friend,” that is, an expression
whose similar acoustic characteristics lead non-
native listeners to understand it according to their
own language, but actually is different from what
was intended by the native speaker.

In addition, only French listeners showed
confusion between interrogation and declaration.
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[9] compared FO contour and intensity of these two
attitudes in Japanese and French in order to find a
cause of such a phenomenon but no similarity
either Dbetween Japanese interrogation and
declaration, nor between Japanese and French
interrogation/declaration prototypes could be
observed. This point must be studied with more
stimuli in order to identify the causes (global
contours vs. local stress) of ambiguities.

A perception test for Japanese listeners using a
gating paradigm is under way, to ascertain how
early in the utterance listeners can predict
attitudinal values and to confirm that attitudinal
processing involves global integration [1].
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Abstract

The attitudes expressed by a speaker during a verbal
interaction are linked to what the speaker intends to say, and
are much influenced by the speaker’s language and the culture.
To a large part, they are voluntarily controlled. We
investigated 7 affectively-neutral Japanese sentences as uttered
with 12 different attitudes. The listeners were 15 Japanese
listeners, 15 French listeners who had no Japanese language
skill, and 32 French listeners learning Japanese (lower level
and higher level). They were asked to choose the speaker’s
intended attitudes among the 12 attitudes. Results showed that
Japanese listeners recognized all attitudes above chance, but
there were some confusions, especially for the expressions of
politeness  (i.e. "sincerity-politeness" vs. "kyoshuku").
Moreover, "kyoshuku", a type of politeness that does not occur
in French society, was incorrectly decoded by French listeners,
and was often identified as impoliteness, even by listeners who
had a fairly good command of Japanese. French listeners with
some Japanese language skill could well recognize admiration,
authority and irritation, but not interrogation vs. declaration,
except by those listeners in the higher level group (i.e. level 2).

1.

The affects in speech are expressed following different
cognitive processing levels, from involuntary controlled
expressions to the intentionally, voluntary, control of the
attitudes of the speaker. "Attitudes" (as "labels" or "notions")
are sometimes confused with "Emotions" (as "labels" or
"notions") since both use specialized prosodic encoding in the
acoustic signal. But if the prosodic emotional expressions are
carried in parallel with the prosodic linguistic structures, then
we can view expressions of attitudes as an integral part of
“language interaction building” (i.e. “communication”). Some
affects such as “surprise”, are classified either as attitudes or
emotions. Our position is to assume that “surprise” can be an
emotion if it is involuntary processed, and can be an attitude
when it is voluntary processed, in which case, it needs to be
learned. When a speaker does not produce any attitude on an
utterance, it must be considered as a special attitude: that this
speaker has the intention to not express any information about
his intentions, that is the “no attitude” attitude. It is why we
consider that studying affects in speech interaction are crucial
for the expressive speech modelling, and we need to describe
precisely what can be the attitudes of a speaker in a language
and a culture and how they are linguistically encoded. A cross-
cultural study is a helpful method to examine this problem. As
for all language specifications, attitudes can be expected to be
universal in part, both in terms of what is expressed and also in
how it is expressed (for instance, authority, surprise). Because
attitudes are constructed socially for and by the language, they
can exist or not in one language but not another, and
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moreover, prosodic realization of one specific attitude in a
specific language may not be recognized or may be ambiguous
in the language the speaker is learning.

After presenting the Japanese corpus on which is based this
paper, we summarize different perceptual experiments. The
first is the validation of the Japanese attitudes by native
Japanese listeners. Then we present (1) how French learners of
Japanese (level 0) perceive the Japanese attitudes (2) what
French learners of Japanese, (level 1) learned about Japanese
attitudes from their language learning process (3) what kinds
of attitudes French learners of Japanese in fluent level (level 2)
still cannot identify despite their language skill.

2. Selection of 12 Japanese Attitudes

We have selected a set of 12 attitudes for Japanese, supposed
to be representative from the literacy, especially from the
Japanese teaching methods: “doubt-incredulity”, “evidence”,
“exclamation of surprise”, “authority”, “irritation”,
“arrogance-impoliteness”, “sincerity-politeness”,
“admiration”, “kyoshuku”, “simple-politeness”,
“declaration” and “interrogation”. Several of these attitudes
are specific or specifically important to the Japanese culture,
especially those linked to the Japanese politeness strategy;
“simple politeness”, “sincerity-politeness” and “kyoshuku”
vs. “arrogance-impoliteness”. The attitude of “sincerity-
politeness” appears when a speaker who is considered to be
inferior is talking to his interlocutor who is considered to be
superior in Japanese society. The speaker expresses that his
intention is serious and sincere by using this prosodic attitude.
The attitude of “kyoshuku” (there is no lexical entry to
translate this into English) is a typical Japanese cultural
attitude: even if such situations occur in all cultures, the
Japanese language has chosen to specially encode this
situation as an attitude (“attitudineme”). A speaker uses this
when he wants to express his contradictory opinion on a
situation in which his social status is inferior to that of his
interlocutor, not with the aim of disturbing his superior but to
help him, or when the speaker is willing to get a favour from
his superior. It is described by T. Sadanobu [11] as “a mixture
of suffering ashamedness and embarrassment, (which) comes
from the speaker’s consciousness of the fact that his/her
utterance of request imposes a burden to the hearer”
(Sadanobu [11] p.34).

3. The corpus

Since our aim is to measure the perceptive behavior of French
listeners, we need reference data about Japanese attitudes.
These utterances must be free of lexico-syntactic information
about attitudes (only prosodic attitudinal information can be
used). The other prosodic variations must be balanced, in order
to control and measure the possible bias of the Japanese



intonation or lexical stress, which could be interpreted by
French listeners as cues for some attitudes. The first step is
thus the recording of a very controlled corpus, constructed
according to a few structure principles. The construction of
opposed minimal pairs allows us to observe the effect of the
targeted factor only. On the basis of such controlled corpora,
an acoustic analysis leads to a statistical model of prosodic
variations, which can be used to synthesize the captured
prosodic variations and then in turn be further explored by
using analysis-resynthesis techniques. In order to validate this
work, a compared analysis of the natural prosody contained in
the corpus vs. that of the synthetic prosody extracted by
analysis will be done in order to define a description of the
observed prosody.

The corpus is based on seven sentences ranging from one to
eight moras. The syntactic structure of the sentences used in
the corpus is either a single word, or a simple verb-object
structure. For the eight-mora utterances, the position of lexical
accent may be on the first, second, and third mora, or absent.
In order to express some attitudes like “doubt” or “surprise”,
the vowel [u] may be inserted at phrase final position, and
lexical accent will be realized at the seventh mora, too. The
sentences were constructed in order to have no particular
connotations in any region of Japan. Each sentence is
produced with all the attitudinal functions.

The sentences were constructed in order to have no particular
connotations in any region of Japan. Each sentence is
produced with all the attitudinal functions. One male Japanese
native language teacher produced recordings of all the
attitudes for this corpus. We already mentioned that the
attitudes are socially constructed for each language. Therefore
foreign language learners have to learn prosodic attitudes
corresponding to the target language and culture, and
languages teachers are able to elicit different types of attitudes
for didactic/pragmatic reasons. The complete corpus contains
84 stimuli, i.e. seven utterances produced with twelve different
attitudes. All stimuli are used for the perception test.

Table 1. Corpus of Japanese attitudes: 7 utterances of different
length with different position of the lexical accent, which is marked
with a star, each produced with the 12 different attitudes.

Nb mora Utterance Translation

1 Me The eye

2 Na*ra Nara

5(3+2) Na*rade neru He sleeps in Nara

8 (4+4) Na*goyade nomimas He drinks in Nagoya

8 (4+4) Nara*shide nomimas He drinks in Nara Town
8 (4+4) Matsuri*de nomimas He drinks at the party

8 (4+4) Naniwade nomimas  He drinks at Naniwa

4. Experimental protocol

The first step is the validation of the corpus attitudes by
Japanese native listeners. 15 Japanese listeners (11 females
and 4 males) who speak the Tokyo dialect, whose mean age is
29.5, had to choose attitudes in a forced choice of the 12
attitudes. For the Japanese test interface, each label is
described and illustrated by examples of situations in which
such an attitude can happen. French was chosen since it is
culturally distant from the Japanese culture and language. - A
first experiment was held with 15 French listeners (10 females
and 5 males) naive in Japanese, that is who have never heard
the Japanese language. They are the “level 0” group. The
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mean age is 25.4. Listeners do not report any listening
disorder. The French test interface proposes a French
translation of each label, introduced by a long explanation
about each attitude, giving many examples of relevant
situations. No subject expresses any trouble to “understand”
the attitude label. - A second experiment was held with 16
French listeners, learning the Japanese language, and
evaluated to be in the same coherent level (labelled level 1 in
our Japanese courses at Grenoble University), that is a
beginner level: they can speak and understand Japanese, but
are still not fluent. They use the same test interface. - A third
experiment was held with 16 French listeners, evaluated to be
in the same level 2, that is that they are quite fluent in
Japanese. They use the same test interface. All the subjects of
these experiments listen to each stimulus one time only. For
each stimulus, they were asked to answer the perceived
attitude among twelve possible attitudes. The presentation
order of the stimuli was randomized in a different order for
each subject.

5. Results

5.1. Validation with Japanese Listeners

According to a chi-square test, all attitudes were above the
chance level. Then, we tested a possible effect of the stimuli
length for the distributions of selected attitudes. The results
show a significant difference of the length between two and
five-moras sentences and also between the five and eight-
moras one. But, there is no effect of the lexical accent.

In order to determine which attitude listeners recognized over
chance, a criterion was used: the mean identification rate must
be over twice the theoretical chance level.

According to this criterion, seven attitudes (i.e. “arrogance-
impoliteness”, “declaration”, “doubt-incredulity”, “simple-
politeness”, “exclamation of surprise”, “irritation” and
“interrogation”) have been recognized without any particular
confusion.

“Authority” was confused with “evidence”. One possible
explanation is that, concerning the self-confidence of speaker,
these two attitudes are, in fact, similar: when imposing
authority, the speaker is certainly sure of himself.

“Evidence” was confused with “arrogance-impoliteness”.
“Evidence” shows that speaker is confident of himself, and
this expression of certainty can sometimes be perceived like
disrespect to interlocutor.

Curiously, two typical Japanese attitudes like “sincerity-
politeness” and “kyoshuku” were confused with each other.
These two attitudes express essentially the humility of a
speaker facing a superior person in the social hierarchy. It is
important to note that “sincerity-politeness” was also confused
with “simple-politeness”, whereas this confusion with “simple-
politeness” was absent for “kyoshuku’”.

Concerning the attitude of “admiration”, we observed
confusion with “simple-politeness”. These two attitudes are
interconnected each other in the Japanese society. This
evidence can be explained by the lexical polysemy of items
like “sonkee” [admiration / politeness], and “keifiku”
[admiration / politeness]



Table 2. Attitudes recognition and confusion percentages for 15
Japanese listeners. The values in the diagonal cells of the confusion
matix, which are recognized above chance level (over 16.6%), are in
bold. Attitudes which showed significant confusion are in italic bold.

Presented attitudes

Percepted attitudes AD PO KYO SIN AR AU IR DO EX QS EV DC
Admiration 21,9 4.8 19 3,8 0,0 0,0 0,0 19 1,0 0,0 0,0 0,0
Politeness 26,7 648 29 17,1 1,0 4.8 0,0 0,0 0,0 8,6 1,0 1,4
Kyoshuku 114 95 248 276 00 0,0 0,0 0,0 0,0 1,0 0,0 0,0
Sincerity 143 6,7 267 324 0,0 57 0,0 0,0 0,0 1,9 0,0 1,0
Arrogance 1,9 0,0 1,9 00 724 57 2,9 57 0,0 1,0 21,0 105
Authority 0,0 0,0 15,2 1,0 95 51,4 114 10 1,0 19 95 29
Irritation 1,0 0,0 124 1,0 57 4.8 857 133 48 1,0 29 1,0
Doubt 0,0 1,0 0,0 0,0 0,0 0,0 00 562 143 38 0,0 0,0
Surprise 95 1,9 1,0 19 0,0 0,0 00 143 590 1,0 4.8 0,0
Interrogation 0,0 1,0 0,0 19 0,0 0,0 0,0 76 143 771 29 0,0
Evidence 8,6 1,9 10,5 3,8 57 171 0,0 0,0 57 1,0 45,7 7.6
D { 4,8 8,6 2,9 9,5 57 105 0,0 0,0 0,0 1,9 12,4 65,7

5.2. Behavior of the French Listeners - level 0

The distribution of all attitudes was above of chance. A
significant effect of the length was identified between the one
and two-moras sentences. It was not possible to identify any
significant effect of the lexical stress for French subjects.
According to the same criterion for the Japanese listeners, the
following results were extracted. Figure 1. shows that
“authority”, “‘irritation” and “admiration” have been
perceived with no significant confusion according to our
criteria. But, attitude of “arrogance-impoliteness” showed
weak identification score by French listeners. This attitude was
confused with “declaration” and “authority”. French listeners
did not recognize two particular attitudes of politeness
connected in Japanese society like “sincerity-politeness” and
“kyoshuku”. Moreover, “Sincerity-politeness” was confused
with “simple-politeness” and “kyoshuku” which are other
degrees of politeness. On the contrary, attitude of “kyoshuku”
was recognized like “irritation”, “arrogance-impoliteness”
and “authority”. This result was expected, since these attitudes
do not exist at all in the French society, nor such voice quality
does not match any politeness expression in French.
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Figure 1. Confusion graph for 15 French listeners (level 0):
percentages outside the circles indicate the confusion rate in
percentages. Other percentages written under the labels of each
attitude represent the identification rates of attitude in percentages.
NOTE: AD(admiration), AR(arrogance-impoliteness), AU(authority),
DC(declaration), DO(doubt-incredulity), EV(evidence), EX
(exclamation  of  surprise), IR(irritation), KYO(kyoshuku),
PO(politeness), QS(Interrogation) and SIN(sincerity-politeness)
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French listeners confused also “interrogation” with
“declaration”. This result shows a possibility for French
people to perceive Japanese interrogation as simple
declaration. They show significant reciprocal confusions
between “declaration” and “evidence”, between “doubt-
incredulity” and “exclamation of surprise”, and between
“simple-politeness” and “sincerity-politeness”.

5.3. Behavior of the French Listeners - level 1

At this level of Japanese (beginners), the subjects have learned
to identify “sincerity-politeness” and “doubt-incredulity”.
They have changed some confusion and misinterpret.
“Sincerity-politeness” was confused with “declaration”, and
“arrogance-impoliteness” was also confused with “evidence”.
There is still mutual confusion between “doubt-incredulity”
and “exclamation of surprise”. They have learned to
discriminate ~ “arrogance-impoliteness”  vs.  “authority”,
“simple-politeness” vs. “sincerity-politeness”, “declaration”
vs. “evidence”.

However they still confused “kyoshuku” with “irritation”,
“arrogance-impoliteness” and “authority”, they confused
also  “arrogance-impoliteness” with “declaration”, and
mainly “interrogation” with “declaration”, that can be a
strong communicative handicap for such subjects starting to
interact in Japanese.

Figure 2. Confusion graph for 16 French listeners (level 1):
percentages outside the circles indicate the confusion rate in
percentages. Other percentages written under the labels of each
attitude represent the identification rates of attitude in percentages.
NOTE: AD(admiration), AR(arrogance-impoliteness), AU(authority),
DC(declaration), = DO(doubt-incredulity), EV(evidence), EX
(exclamation — of  surprise), IR(irritation), KYO(kyoshuku),
PO(politeness), QS(Interrogation) and SIN(sincerity-politeness)

5.4. Behavior of the French Listeners - level 2

At this level, where the French subjects start to be fluent in
Japanese, they did not learn to identify any other attitudes.
“arrogance-impoliteness” and “kyoshuku” are still not
recognized. They however learned at least to discriminate
“interrogation” and “declaration”, but “kyoshuku” is still
confused with “irritation”, “arrogance-impoliteness” and
“authority”, and “arrogance-impoliteness” with
“declaration” and “evidence”. They have changed confusion
of “declaration” with  “sincerity-politeness”.  “Doubt-
incredulity” and “exclamation of surprise” are still mutually
confused (which is not the case for Japanese listeners, and not
the case for French in French “doubt” and “surprise” [1])



Figure 3. Confusion graph for 16 French listeners (level 2):
percentages outside the circles indicate the confusion rate in
percentages. Other percentages written under the labels of each
attitude represent the identification rates of attitude in percentages.
NOTE: AD(admiration), AR(arrogance-impoliteness), AU(authority),
DC(declaration), DO(doubt-incredulity), EV(evidence), EX
(exclamation  of  surprise), IR(irritation), KYO(kyoshuku),
PO(politeness), QS(Interrogation) and SIN(sincerity-politeness)

6. Conclusion

The distribution of attitudes is above chance for main
attitudes, even for French listeners who have any skill in
Japanese. A length effect can be observed between one and
two-mora sentences for French listeners (level 0), and between
two and five-mora, and also five and eight-mora sentences for
Japanese listeners. The effect of lexical accent was not
observed for both groups of listeners. We analyzed the FO,
intensity and duration contour of declaration and question in
order to understand if such a stress effect could explain the
confusion between question and declaration by French
listeners, which disappears at level 2. But no peak similarity
neither between some stressed Japanese question and
declaration, nor  between  Japanese and  French
question/declaration prototypes, could be observed. This point
must be studied with more stimuli in order to identify the
causes (global contours vs. local stress) of ambiguities. The
Japanese subjects showed confusions of three politeness levels
inside the politeness class. “Sincerity-politeness” and
“kyoshuku” are confused each other. “Sincerity-politeness” is
also confused over chance with “simple politeness” which is
well identified. The “evidence” attitude is confused over
chance with “arrogance-impoliteness” (and “authority” with
“evidence”) for Japanese listeners. On the contrary, the
concept of degree of politeness is not processed by French
subjects, even for fluent Japanese speakers: they recognize the
“simple-politeness” (as well as “admiration”, “authority”
and “irritation”), but they do not identify the typical Japanese
politeness degrees “kyoshuku” and “sincerity-politeness”.
“Sincerity-politeness” is confused with “simple politeness”
and “kyoshuku”, then “simple politeness” is confused with
“sincerity-politeness”. This weak recognition might come
from the absence of this concept in French society, on one
hand, but also, on the other hand, this particular voice quality
which expresses this Japanese politeness may manifest a
completely different signification (or intention) for French
native speakers. It is to be noted that “kyoshuku” is confused
by French listeners with “arrogance-impoliteness”, and also
with “authority” and “irritation”. This is typically what we
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call a “false friend”. After this result, an acoustic analysis of
the corpus should reveal the prosodic characteristics of each
attitude. It is important to test confusions due to cross-cultural
differences with the stimuli composed of French sentences and
superposed Japanese prosodic attitudes.

Some complementary experiments are under way: on one hand
we are implementing a perception test for these two groups of
listeners using a gating paradigm to envisage if listeners can
predict attitudinal values early in the utterance, that is if this
processing is confirmed to be a global integration [1], and on
the other, we are observing the behaviors of American native
subjects from level 0 to 3 in Japanese, in parallel to the study
of Japanese subjects from level 0 to 3 in French and English.
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FEEEDXIEMEFEE THDOKRE]

— BILGEEORBEHRZEL T—

A2 (77 A GIPSA-lab) + Aubergé Véronique (7 7 > %
AR ERFFERT) - Rilliard Albert (7 7 > A [E 2R 20 FEHT)

1. [IL®IZ

ANEIZBT 220 T, Hale Ax EBELRD L ERRENEN
BZALEFTELY, FLEEMMNICERRELZRIA LD LN D
z:n:#—VHV%&ofwéo:@;5:A%@F%%%Ju
BRaRRGmTHNALR, MIFEOLIIZ, AM OBREIZEOLY 2L, 4t
FIER (BRECRER) Ik THlEE 2 éﬂékﬁ@F b ILEE
%#%@?%ﬁw%@@%éo%@ﬁ@%@Wi,%%ka%:%
%%ﬂ 2720, FEERWEZLVTS, RETHALY, —FH, BEODOX

INWCEAEN e (Fi3agnl) BEME (— A0, FLEEHD)

FIEBZDPBOHEEZED 58D X, Licdkx_7=Xk iz dnizwn
[EL] LIRS0 TH DL, BEMICEZIE, B DI &
Rolz7 V% LT, FHE2L»PDIKER, WG N ED ANITX LT
WMEORFELEEATLVT X, ANMEIET L HEE0EYE, &LL<
TFEE DB ERNOCESE LA NI T V-2 0T TRFEL] 215
2D,

ZOEH 200 TRFEL] FRHEOHEFNAERBICHLLOLEMIZH
BipoTWDH I ENIEFEOWIENLH BN/ > T (Ohala 1984,
Damasio 1994, Sherer 1986, Auberge 2002 fili ) , AfH Tix, Mz Yl

KR EATOCHIEY, BERINEL T I oM PERFEDELEFZEHEZ, ATR
® Dr. Nick Campbell, HEFIF 2 K5 Dr. Donna Erickson, [E . [EFEMZEFT O
Dr. Caroline Menezes IO EZ R T 5,

F72, SPOT #FEMT 2IHicy, BRORERY, ZHEE LI oHER
FAMBFHRICOREOVEHRHOBTEEE LTV,
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nNiaw 8L 2 [EE] (emotion) , 52 2 KL & 8
JE ] (attitude) & L, SBII 2=/ —3 3 VICBW T REEE R &E
S THEE | ICd T38RI THEmErED D',

2. FEEEREEE
21, FIZXoTRINDEEHEDOREE
EOBRETHL TWxb) T8 1%, Y=AF ¥ —FEon
, MFELOHBE, BEORE, S, FREIFTIEREARZEHL T
REEIND, ZOHTYH, FICE-o-TEEZ2BZLIHE, BEICE-
TRREZHAMBICKEATLIZ LN, EEODaIa=/r— 3T
X TEEA (Prosody) | EMEIEIND L ONRELSBHb-TL b, ZD A
B, VXA LO (BIZEERT 7y MoX o TRES
NHGBLEEDENE) LV EMNOLVLARAVLTEORES - & - S - &
BORMMENRICEIVENRDIBREZEL, 232=/—v a3 ERE
BEEALAKEEZHS TS, I THOREI] VI EHOEKRE
KITXThHh-TH KA OBELHRFIZL > TRETIE, B X
T HAFEOEW L ITEMIC, MEFILEED KA 2B &S,
COXIICHEBICHEEORENRND Z LITHARGEICR-722 LT
72w, A3y hT7 U RREFBTEHZ Y —F—RFImnis, XIEEL
hHxTnWEWoTtRBEZRTERICRNL, FINETIEIEERELIE Y
FORWETET L THFICH T LI2MEOSE R TRELART Z &
NHRE SN TWS (Brown&Levinson 1986)
TOXIRBERICISTERINDIEE (LT, BEEELT5) 1,
SEEE OB VEM TES SN S (Clément 1999) Z & AN
SNTEY, REINDEA REFEEEZL, HHEEKOHEOFEEICIE

o TREE] ZZEOFEEOX Y T/ X LEBIIBEOON TS, FlxE, V7R
X¥ 77 ZDONFIBRELERR TH-TH, BHERWTCBET 2D T H8EEIIR
S, DFEV, a7/ AN LU TCEENPERT IBEIFEOXT Yy 77 4
WEoTRESZND EEDNR D,

2T T UREONWL ONDOREFEEREIL T~11 B CEESNIZ ERRESRTWVWD,
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>T, BT o3k bEE RIS, HEBAEWRRZ2000 TFEEL
TV HbDTHDHEHRTE D,

W, 3 —u vy N NOEERE, R, AARFE, TEE, ®#EFEOKEEE
HEFEIZR 9 A HFFEA3 1T 4o 4L (Sherer 1986, Maekawa 1998, Erickson et
al. 2003 fil), #kx eREEEEE OBENHFELHL N> TE TS

2.2. Cross cultural research @ EZ
FATWIIE NS, F BB XL DR 2 2 EFERE L., ZOEE x4t
BT HANZDBETENOLDOIFRE T“@%EL<§E§%§MZ}:<‘:7T)§Z}O7E>
S, —FH, ZTOLIICHEFEOM CHBICRBINDHIERE L,
[/ U & &8 30k & 3t ﬁbfoﬁb\#lmnﬁ% IZIE L < @k S L2 WAl etk
Wb, ZTOXIBRRX - FEFFBRETCITIaI2=r— 3 kD
A & lﬂ—iﬂﬁ%’_’/\ﬁbi,ﬁb\%ﬁgi@ﬁx D PR EL A < R
bHoH, TORMKIT, FEFEEAORENIFERFETEHICIE L < Bk
SN TWVRWI EIZERE L TS (Shochi et al. 2005, A - iE 4
2001) LBbnd, £/-, EHEBTEEFINLIEFEEETCHL-THF
EIWC X o THERFENREL->TEBY, #RELTERST-RFERE L
L’Camﬁéﬂéﬁfﬁbﬁ%%z 5L % (Sherer et al. 2001, =Y 7 v
v FH 2006 1)

2.3. 1BDKE (False friends)

FHEREFEEICERERSTEWRE L TRBMINDHEEEE L ADKE
(False friends) | ThHAHAIEHMHLRIZZLbND, 20O AEOKZE] &
T3 —m v RFEBREOXRFLEERORALVEZREIHAICILIFEHINS
HiETH D, HlziE, FFED [Deception] EWHFEDOERIT 5 %)
EWVWIOIBHRTHDIN, AUERRLTHD 77 AFED [Déception] DI
RiX TR EWIHEBEKRTHL, ZOXIRFZLEELELFLI EFR
EEICLFET S EEDbR S, RIZ, HARGE k77/2§§i’5k &
X)) ORFEERENGFELIZET D, LLLAENRDL, HAEO EX
%< D7 T AGERREEN B BT %@%ﬁ BRE &
Lzl g, MEFHEO S OXRFEREL MoK E]) THD L
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EAD, TOXO MADKEZE] DARLNDLDF—AFEHE I I 2=
—varbkRbERLRTLEIRLRVWERDbN S, ¥k s, ¥
BOLATVWEREITEEIS, BEFOME FILME WMo LHEEICEE
DREBEREZMELTCLEY, 3Ia=r—varbokxiEEr
RLBNDHDLNETH D,

2.4, BEALGEZ XS L LI RERREE O xf R

AfgCix, ERmL7zX o7 BokE N THEET 2O E
HET DD, 77 AFELAARBLAREFL L, FFICHKRFOR
FEREICROND 7 T U AEREEE & A ARG E OO AL
IZOWTHEZIT-o 72, BEMIIZIE, 10 DRFEREE (L, Wb,
LR, TE, HB (evidence) , R, #E, B, @&&, TALZ
bﬂ&:,%%W?%%ﬁawv’&%ﬁﬁ‘I“F%é&k&Noﬁ%kﬂ%&
EMATbDOEMEFBENFEHE ICHN T, ZO/END, HEEGEE
CIERFERE L OMT, FOXLIRBHOALVNALND DNIZTHON
TEHEL, BREORBEEE CY 7V ABREFEICE ST HAOK
E|WZRVELILONRHLO0E I ERT, 61T, FAEORER
FErE T T AEEDT T U ANBARBEBFEEZNARITITY, HAGE
FEHBRBRORNT Z7 U AGERBHEEOHKRLE CORERLR>TNDLD
MEFARNDLZ LT, HABEGEDRFEEEOMRTICEELHEZTND
DOMNIZHONTHBEELT-,

3. EBRER

3.1. REEEDO T )L L ER

B EBRICHN > T, BEBICL-CTEHINS EBE (MELAD))
(2 A EW(AR) ) TEEM(AU) ] T &MDO)) TEHEV)) ME X
(EX)] T#ZBHAR) ) TRGE(KYO)) TTE(PO)] TFE(SIN)) 2z,
HELREBEMNEZFRTL2WZ L2 RTRETH S THER(DC)] & TYES-
NO %M(QS)) #ffE 7= 12 ORFHEREEIZRE L, SHRIEEEDOE

POREEBEORASOFEIMNORDIIEE LAV ERFEED T L ERT.
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BIZOWTIETH LS EIL, UTOLIITHE L,

L (admiration) : 72 VB W=V BKbo72Y L2 L1200 TROGD
TAHBEHA WD REEEREE
Z A Z W (arrogance) @ fH PR L THRALZRREE 2R T B H V5 JEEE8E

JE

 ER) (authority) : FHFRIZXK L TEHIERTH A D T HBEH W 55 G
HEJEE

Ee(doubt) : A 2 =r— a3 VOB, EFEHFOFT o722 L, b L

ITATENCK L THEEMREZ X 2D, HEEEMFII L THERYRRE
FErrd & VD REE-EE

HBH(evidence) : BEEEHIZE > THIZNEA ML EBI ELTWVWHZ &

IEDETHRVWHUROZ L RDELNIRBELZT L EHW D
REE

WX (surprise) : A 2= —va O, MFOE o722 &, HLL
FTEEZTRHLTELY, ZOFEICHLTENCENWIEX ZRT
BV D FEGE AR AL

WAL E (irritation) : A RO FENICK L CAB L OFLHBEZE L, £
DHRILH DR Z R TRV D FEEE R

T = (politeness) : fHF DOFESHIHIAL, FIZEBRRSHEFIIHLTT
BICFEZL O LT OBEM WL AR

R (sincerity) @ fEEBIN G AGEHE LV Lo N2k LT, #EZ £

T OB D REFEE

ReifE (kyoshuku) @ fFEEHINEGEDNFERE LV EONIZX L TBBEWET 5
EERE, TZABRZIEEZSIDOIFHLRBRNDOTT RN ] L)
g L7 RBRE 2R & S AWV DFEERE

3.2. HFEELEFER
FRORFEREZRKFET HICHTE->T, TTHRFEXEERLE, =
DEBRERHIMBEREER EOSEFNERCEFOSFENERICT
fa— 3Tk, BIEIRUNDOLDIFERICHIBRENTE D &
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o TW5h, BARENIZIE, FIRELRBR VA FE CHERINE, E3& 7T
T NEOMNBORLD THOOXEEKRLE (F158K)

£ 1 EBREF 1.25.8 F—I TExNFNERENLTWE, BEFOT AT Y R
778 MEERT, 7278 MEOMBEIZOWTIEFL (1960) 2B L7,

E—IK X HHR

1 H /me/

2 =B /na*ral

5(3+2) | A HRBRTED /na*goyadeneru/

8 (4+4) |HEERTHMAET /na*goyadenomima®*su/
8 (4+4) | BRI CTHAET /nara*shidenomima*su/
8 (4+4) | THAET /matsuri*denomima¥*su/
8 (4+4) (=7 ] T8A FF |/naniwadenomima*su/

FEEEIL, FETIEIRS BABEEGEE OB RFBHAMTH 5,
Campbell (2000) THMBMINTVWDL I HIICHFEIZL > TER SN DK
BFEEFIXIAFOEEOR CHAINIMEEFRLITRR-TELDTH
HEREMENE W, — 0, BEHAMIIEA R T 7 A MIS LAY
—FT7 7 FOEEEZIToTEBY, BEORTT HET VIEHEEDHRGE
DEIRFBBRINTZ LD TIEHARLS, TNPEESHEOMASITE W TH
RINZ2TNIERORVWEICERZBNTWSOT, BFEIZHFESE
IR LNDREEEICIVIEWVWEDTHDL EEbND,

3.3, ki

FRE T BB EETIT o, BEEHEIZITAS » THRBE D ER L 72
AL, BELIZZ 2B LT, HELZE7XZ 12@Y OEET
HELTHLH o, BROZ LD, —DOORRELZ R T D HiEIX
ZiETHLEEDLNDN, ZTZITIEEFEEHEIZLESTHLoEHLHEHARTH
LHEEPONDFETHEFELTCLL-T, oB, RAEBRTIE Sony
DATTCD-D7 VU 22— & —|Z Sennheiser & HSP-2 ~v K& v h~A 7
G L CTATW, 7Y v L — |k 44.1kHz AT LA TT VX )L §%k
= L7,
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4. WER KB
4.1. #EBE

ARG TxG & T H A XA AGEREGE (KR FSEE) 15 4,
HARGEICET 2 z2 &< w7 7 0 AGERGEGE (LT LL
0) 154, 77 ANBRBEBFEEN2ALTH D,

4.2, FIFE OREE

INER L= D 84 ORIIEE (7 FEO X XA Lz 12 O3 FERE
) #BREL, 77 UAWER 1 BFREOHARANEFA 5 4I1T31M 1
v NEBREIT TR, BB ORGFEEEORBEIIAEREEL AL
DT, ZTNOEZENENDOHRFEERED AT LA XA 7L L, KHIL
ek N R EROETFER S LT,

4.3. FEBRFE

84 ORI EF ZHEEICEH N TH H VY, I ARSI TV DK RKEERE
FEDOERZZEIL, 12 ORFEEREND 1 DZREBIRLTHH O HIEEZE
ST, B, BIRORFEED T )L & ERITHARAAHBRE ~RT
L22DEDTHY, 77U ANBBREIZIZITDOT7 7 AFEREZERL
7= =7 L, TEHE OF_XUIZHONTIE, 772 RAETKHET H3E
DHEEL WY, a—~<F T [Kyoshuku| ¢ZDOFFERRR L, &
HEEBEDERIZOVWTS, IR & TE] ©O2 DOFFEEREIC
DOWTEHUTFTOX ffeiiMsmzar, £7, [HE 220 TiE
FEESMSEREE LD Eo NZx LT, GEE OB 770V EKICHK
ECEHEASIPBRADONTWAIERANLI OO THSL ] LERLEE, &
fg ] 12 oW T, Sadanobu (2004) IZfitvy THEMSENEE LY b

L HHEEZFCERBET IR, FORHAD LFH] IExr ThHhd, LEN-T, #E
ELZORBRFEOREMBIEILTLY 1 X1 Ty, ZoB A1, ANFEBR CE
WRLUEREEEIZ [T b& A7) TERL, LA RTFTVvEE2A4T) LIBE
L7,
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DN LT, BhoTtBEREZEA LD LT, IBBEVWE T 5
B, RALICRDZENBRNVEIEROELALRNKXEIEZ S L EEBN
HZHDTHBY] EEFELT,
%ﬁ%%fiﬂﬁa@FT%Fi7/&Ac&ELT%@,w%%

CICE R b oAV, S5, WBRENIMEICEL, FE
THOERT HIZDWHREN —OORNEE 2T HEHIT 1 BT E
BE LT,

5. FEBHER
5.1. HARENGEGES

WBREN L 2ORGEERELZ O X O ICRE Lo 2RI HEm %2 B 5
THENC, BARAGRE DRI L ZREEEE O DM ICH B R E M A
ENAEME I N EIA ZEBEICL>TT A ML, TORE, R
L7-REREDODMICITIAERERA LN, KRIT, XORIDHE
FEREEOBRBIRICHEELZEZ TWDIONEINER UL A ZERBEI
FoOoTTARNLEEZA, 2FE—TXE5E—T7XL, FLTS5E—T X
LS E— T XD THBERXDODESORENER T, 512, &
TR NP EEBEEORNIZEZADEZELT A NLEN, T2 TIX
BREEEZADNRN-T, 2O b
ol KEBRICBWTIET 7 o bILKEE R &
el DHITEICEEESE X o T EE XD
D,
o WIZ, BAARBHEFENSREERE -
3 jar EOXIICHR LIZONETRDZDIT
o o HFO‘D - BEATI VEZHWT 2RO MR ZEH

o T (MIzHR) , MIOFE 1Rt
Bl 1 12 ORFEEREICKHT D

) (DMS1) % [Yes-No%t [ (j-qs), B &
HAGEREGE OMRITE (G-

(j-ex), %&x(j-do)| & F LI D FEEERE

X B AEREEE Y, BEDT B e
FEASEEL TWAD, 2D 3 ODIEEHEE
NOVIIHFEEE L L TV D)

s R
© as

N
=]

Q|
o

DMS2

o _|jdo
5

5 Sadanobu (2004) p.34 "5 DB, FEXITHEFE
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TR TE Yy FOLEERRLON, MEFORISZERL TV D AT
DHRGFREE L FIERoTEKIEN AN EHRA TS, H 2Kk
me)ﬁfﬁ§4F*XJ@%k%ﬁT%éof@%@@m,%
H (j-sin), T EE(j-po), K.r(j-ad)] 2 EEBICALE ST S DIT% LT,

[EER(-au), £ A ZJ(j-ar), ﬂif)(j-ir)J T TFHICEF LTV
ZENHERTE D,

I BT, HABHEEENIZORGFEEEZEO L) ICHEFB L%
RYTRER (R2zR) 2EBELEZEZA, [ZAZW), [E#,
Tgee) , TEx), Tararb), [T2], [Yes-No&ffl] ® 7
DRFHEEEIIMOBFFERERE LRFATLHZLRIBHETE VDL &N
o720,

* 2 BAFEREGEE IS AORFERERBRELRAZ R LEZR MiIRRsh
ToHEEREE, MEIIEBREN MR L ERFEEEL N TR L TWD, REE
(16.6%) i EOMBEEZRLE-EFEEIARFTT, AERERZRLEZL DA X
Uy 7R RLTWD,

Presented attitudes
Percepted attitudes AD PO KYO SIN AR AU IR DO EX QS EV  DC

Admiration 219 48 1,9 3,8 0,0 0,0 00 19 10 0,0 0,0 0,0
Politeness 26,7 648 29 17,1 1,0 4.8 00 00 00 86 1,0 114
Kyoshuku 114 95 248 276 0,0 0,0 00 00 00 10 0,0 0,0
Sincerity 143 67 267 324 0,0 57 00 00 00 19 0,0 1,0
Arrogance 1,9 0,0 1,9 00 724 57 29 57 00 1,0 21,0 105
Authority 0,0 0,0 152 1,0 95 514 114 10 10 19 9,5 29
Irritation 1,0 00 124 1,0 57 48 857 133 48 1,0 2,9 1,0
Doubt 0,0 1,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 56,2 143 38 0,0 0,0
Surprise 9,5 1,9 1,0 1,9 0,0 0,0 0,0 143 59,0 1,0 4.8 0,0
Interrogation 0,0 1,0 0,0 1,9 0,0 0,0 0,0 76 143 7741 2,9 0,0
Evidence 8,6 1,9 105 38 57 171 00 00 57 10 457 76
Declaration 4.8 8,6 2,9 9,5 5,7 10,5 0,0 0,0 0,0 1,9 12,4 65,7
e, TeEr) , TEBHL, TRWE) , T8E] ©5 >DREE

REE I ORFERERE L DRFAZRLIEbDOD, ELSGERBTEIEHFER

A CIIRFERELRB L - TAERELZHFBEO2 FTHDH16.6%ICHREL Th
%

367



EThb, EER Z2RFEEET TBEH) CRETLIHEmMAE D,

THB) ORGEEEIX T2AZ ] REBEERELRFZ T LEZ, S 61T,
T UABICFELRVW 2 OO HAREHAOREERE TH L HE]) &
(RAE 1L, 202 oD0RGEERER CIEFICHEWEORRAE L, Z
D2 ODIFEREEIIAEIICEEE LV MG o v Nicxt L THlE
ZRTEBRICHOWONIHFEFERE THLARTHBEL TWDHZ b, #HER
FRITRRAZEZ LLEBZOND, THE] 1T 1M oftuic TT
= EhiRFElZ LI, LaLans, TR & T & Z2RET
HAEBRMERIA N -T2,

—J7, RO X TTE) CoRBLERLE, ZORBORRKIZEL
THBELSHTOETHELLBRDZN, ZO2O00FKGEREEIIHICE YT
NEm<, TVAP DS D LTWNDHENWI RDBHY, ZHIZERL TW
LZO TRV EERDbR S,

b, BAEEEFEOHEETIE, WO DOREFEREDIRRF IR
ST, AARANEEBREITBEENFEAZEYIC 120%FEEBEZ T T
BT DHDENTERE, Z0Z LT, KRERICAWEEFEROX 3R
FEREEE N H AR A B 2@ L TR -2 2L TWD,

52. AAREFEHEORWT 7 AFEREFHE (LL0) ORIG

7T ANEREBEORIEZEDO M, RERICHA ZR/RELLE Z A,
BN LU RFEREOSMICITAEERERA R,

WIZ, XORIDEFEEEDRINICHEZIDHIEBIZOVTRE L EZ
A1E—TXLELE2F—TXOMTOLEEREENRL LN, X, BA
FEDRET 7BV PRHEFEEREORIRICE X DIEBIZONTHLRELL L
A, 7T ANEBREORFEREOERICIE, BTV 78 NOFER
AR ONZRD T,

T, BEAIVETHERE LEY 7V AERESEEOMTITE (X2
ZH) ZBETLE, BABREFZOMREITEICALNATLEIRTD
&) T, F2RTED (KT FxA] THREOCERMITR S
Rinolz, ZTORMNBIEREL ST TCO IFIZ B (0-ir)) , @ Rk
(f0-kyo), Z A XU (f0-ar), &/EM(f0-au)] , @ & /& (f0-do), L
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(f0-ad), % = (f0-ex)] , @ [FKF (f0-sin), T EE(f0-po), HH(f0-ev),
TEA(FfO-dc), Yes-No&Ef(f0-qs)] D4 >D 7 NV —TNHERTX 5,
ZDOoL, FA—7QTIx IR OBED, MEORENEW I£F
AEW], TEEN] RO Z7R L2 SIXEE N,

WIZ, 77V AERNEHEEN R L REREERORREZERT D L,
TEER ), THEeh ), [ IO RFEEE LIBRRIZRT 2 & 72
Kk, —FH, TFALAIW] ITEHLTIE, HARAHERSE & IXRR
I, 77 AEREEGEEICITIELLSRE

o o WS oT, 7T ABREEL
N e TEAXN & TEEM), E T
| @Jk@@%%bkoé5:,7ﬁyx
S I FEEEH X, BARMSEH O EEREE
s B T%éfﬂajkf i B R B T
. 'OE:W EnTERM oI, THED X, T

Q@ T T T T T

04 02 00 02 04 EJ ) X@i r:%‘#'/(f\ﬁj k@FﬁﬁT/ﬁglﬁ[%ﬂ“b
- oo TERE) LIXEBEC, TR o
2 T I URAERIEE (LU . B o
) o \ FEFEEE X, [HFHrb), [FASW]
0)15 A OFEFEBERBER L REFZ N
B B FoX TEERN] ELTT7 T AERGE
~LEK, HoRMCERSTE
SEHICERFEEINT, 20 TBHE) &vwo

BIXR#EE, HOAICERT SR
kﬁﬁ@ﬁ@ﬁ%%h%ﬂ%bfgm%}#i77/XH¥\ LA L TR
. 5%, ZOVEHrEFALERIT, 77
FETCIIME 2 - I RERICITHH &
NHZ ENBWED, ZoO Xk 5T TwL
Ll R 2L, 7003 TEHER]
EWoTmERICEMINTEEEb b,
BT, Bz riz, 77 AEREE
hE L [Yes-No %&fi) & gy &8
T sMEm N RO N, ZTOREIXHER
[ 3 77 AEREHEE (BA FFREVHER T, HAFED [Yes-Nokt
REEEIRER L) ORRBREFEEE M) &, R Lo TR 2 e
RS B AT 8 WRHHLERLTND, TOMIZEH
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gy & TEB) of, T & TEx) off], sblc T &
E] ORI THOAERIBRNA OGN,

—F, LXVLO0DT T AFEREEGFEE LA AR L BROEWREEE
RETHS [ & T#E) 28\ T 2N TEhhotz, £
SV TS NN 19% & REBEVFEBETH - T,

6. 77 ANBEREFEEORIS
6.1. WHBRE O HARGEEMGE W E

CITHBELETHWBREILX, RFETHARBLEHL, L LFAT
Var TERLTWVWLIAARBFEENRALATHDL, BMREERIZENLD,
HAZERENE S 7 A F(LLF, SPOT &9 2) 2B DWBRE IR LT
TV, EEER 0% REOFEEE 16 £ L~ 1 (K) X4 L, E
BEEO60%LL LoFEEF 16 6FL L2 (F) X5 LT,

6.2. L 1DOT7 T ANAREREEDKG

LRV IWERT D77 ANFEERENL 2ORFEEELZLED LS
WL A2 BT DRI, L1 OMBRE DRI L -RFERED
DAECHBERBEBNRLONDNE D MERFHICHRE LT,

LL 1 OBRE DRI L - REEREDO A A ZFRE L L
A, BRLULERFREREOSMIITAERBEONALNEZ, £72, X
DEIDHEGEEEDORINICEEZEX TVDLIONEIDERLEL A
TEBREICLSOTTARNLIEEZA, XORIFIRFGEEEOERRICE
BEBZTVWDHZLEDRHERTEL, SbIT, BT 7B NP REEEREE
DBRICHEZDEEBLTANLEYR, ZZTERAEEETIRZALNR NS
o ZOZENDHLARERICEBEVWTET 72y MIRGEEEOHEICE
BrB2lrholetEZ2LbND,

I, BEATIVEHIZCES>TL_XL1IDOT7 T 2ANFEEHZEO 2 RITH
HEMARELIZLZA, LLO0ODT T A AWBRERERIC, HAE
RFEEE O L) RAMBATEIIR O o7, LL0O#ERE R,
SODFEFEREE B (fl-do), O (fl-ad), X (fl-ex)) XFEEDOE
B L CWb, £ [3RE(fl-sin), T E(fl-po), HMH(fl-ev)] b
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eSO R) CREIRIC 0 LTV D, L LR, TOMOREGEERE [3F
B (fl-ir), 2 (fl-kyo), T A W (fl-ar), mJERI(fl-au)] D41
FERBEBOIRNT T UAEREHEOETNEITRRY, SRR H5A L T
WD,

WIZ, LX)V 1 DT T ANFEEEN 120RGEREL EO X HICH
WML ERTHRE (K6 2 288 LLEZ A, 2 DO
HOBMWHEERETHDL [BHE) & [ZAIW] 2R FET HZ LN T
%@ﬁ»oto (ZAa3v] ik, TEBH], XX TER) & oRCRA
oLz, [BHE] ORGFEEEX, L0 ofBRERBEIC (3
L, TZFAZn] , 72T IEEM] L LTRBESI, kizbb
N7k, 2o TR WO REEEEILZY 7 U A ITITFEEL
TELT, ZTOVXLEFALEEEIT, 77V ABETIHERELZHL -
WEEIWCIIFERH SN ZERR VWY, Z0oLH12 Wb R [FA
W), T2 TEEN] CnomBRICEM I EEDbND, &
HIZ, LRALV1IOHEBREFIIHFICHLTCHEZTTRIEATH D
Bl oL 7= 232X ERATLIHERAN RN,

f1-ir
<
S 7 fl-e
f1-do
f1-ad
N
© f1-kyo
g f1-ar
o
[a] S
S fl
Q@7 f1-ev ®
fl-au
fittsiio
< f1-po
CA T T T T T
-04 -0.2 0.0 0.2 04
DMS1

X4 772 ANBRBFZEE (L M5 75 REBEBREFEZE(LL 1)16 4D
V1) DOHEARFEFEFBEREICKHTD FRmERERBERLRERAL R LEK, HORW
MEATE, 702 HD 1 1377 AHICRRSATZEITR#HE, HoSMAICE
VABRBEBHEERARFLAAL 1 2 REINEEITREOEELZNAZER AL T
= I %,
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6.3. V&w2@7?VXAH$%$%%

LV 2 D7 T A NHARGES 2%®E%® TG, FERIC T A
ERELTLEZA, BRLUEBFERBREOSMIITIAERERM AL LN
o EHIT, RFREIIEZDIXOESOEEIT 1 T—T7XL 2 T—
?i@%,5%—3&&8%—7i®ﬁfﬁwf%toit,H$£

BT 7B PRREEEE ORERRIZE

51 T e zé%ﬁﬁﬂc SNTHERELEE DS,
Ch £ L)L 2D 7T ANFEEEZOIEGERE
g 2] e B FEoOZRICH ,%7&ﬁyh@ﬁ§@
e Lo RBER LRGN o RIZ, B
< | IVEIZEX->TLR_XL2D 7T AN
. | #=EEO 2 kT MR LA B L L

o8 o4 <0z oo o2 A, B1wkor (DMS1) T [ x(f2-
m%%mxmdwjﬂm@%ﬁﬁfkﬁ
M6 Z7I7YANBABEERE nimHSICHMLTWD I & RHERT

(Loov 2) ORARBERFEEIC X 2 72772 0fEBIC [Yes-No %[
T 2HMEATE, F0LITHD (f2-qs)] B VWDIL, 7T RERE
f2 1377 AFBHEHE AT FEH N [Yes-No 5l % [F/ LR
LUL 2 BHET, FLTLES>HEMAMPEBRL TS EE
= bbb, % 2%km (DMS2) @ IR
T4 MR A| OEITIX, [FE(2-sin),
T E(f2-po), HBA(f2-ev)] 28 EEIZ4y
MLTWb, £72, TAZIWVIZE, bF
D TEREOKVEEE LTSN T,

RS L TWwWAs, F LT,

W7 w5 ammams (L | RME(2-kyo)) &, [HEEM(f2-au),
D16 & oREEERMEL RRz 0L P (20 S RIS TR L
FLEE, BonRficgsrsne (00, HEDORL, LA IR
Ermams, moafcErspy BESLTREHINTHND LR TE

|

ON

o

TEITREBOMEZ T ZinRm LT
WA, Iz, 77 ABREEEEN L
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KB EMORR (K7 28) 28823558, TWE] FMmoRERE
ELORBMRIBRIT 2 MTINZ, ZORFEEIL, LIL0OEY
LNV 1 OBEBECIIRBT LI ENHE LT REEETHDL, 20D
FERMNL, HARFEEHAREAIPMETDHIZE-T, HE] ZELLR
WMCEDHEOIT D EHRAITE S,

ZO TERE] SIIHBAIE, LV 20BREDL LUV 1T OBRE
[FAE, SCLAIEIE OV 2 DOREEREE TR , [ZAZwv) TR
T AL TERPoTZ, TD2ODRGEHEE LIRR L -ih o 3EE
RREONZ— L1 EFEHLTWD, TFAZ W] X, [H
By, XX TR oM TREZ AL, TR OFEEEREEIX,
(Srrb), FASW) , 23 IHEN] L LTEREENE, X
AR D TRV FEFEREFE 1L, HAGEEMBE AN m ELTY, oM
HNRE = DOTFWHBNRBIEDLIZ L2 EMITTND

'~

7. BB

wIZ, 12 OETHEETE SN, LEOFELT 72y FPEERLZ2V
8E—T N EEHFESI LI, BEIZIE, 25 Y 7 b Praat Z W
T, ML T O E OREM A, JE R, 8T R O F AR SE
# (FO) [EZME L%, BEHNFOEIDOEIETH D Quarter-tone
(LLF. 1/4tone & T 2)THERBBREEOY v T iR, ¥vFL v, V
yFOYHERLE, SHI2, BFEEEORKER, FORE S
(dB) HHIH L7, FOKE I, BB 5% 585 OB G H
A, R R, KTHARORES (AB) ZHIEL, TOYHEZRKRDI,
B, g LEEFOY 7Y 7 L — ME 44.1kHz, &1t 16bits,
AT VA Twav 77 AV ELTRELEZLDEZH W,

7.1, TTE & &L IcALNDEHEE
HARGEREMEEIX (T=E] & L) CoRTRRAZRLENZO
2 DOIFEREE 1T IR ITH R, EERHAIELS, ¥y Ty
%%pt§3ﬁ%) By FHMRAEBIET S LMD 3E—T OB
T TOE Yy F EROEAWNWT, FERILEZD2ODFEFHEEE DM
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WCHRERENRLELND, 72720, ZTO2O0DFKIEEEICHLET OM
ERNBE SN, XRICEBTDHE, [T XFERCFEEY—2
MHXKRET 10 V/dtone BETFTRET 20126 LT, L) IECKRE
THOoOSEELMNTRELRWN,

X5, TO3ODORKFFEEEOL v F LY (f0 R KEND 0 H/)
BE5lW/efE) 2 _XTRZE, TTE] R CTILERSTUI K
2%, THEGL ) CTIHERCCICH K 2.5 0O ENBIETE 5,

#£3 TTE] & TEL], EHXD3ODREEREE O T B K

i v F i} (1/4 tone) FERRFRE | FOuaien | FOuao B0 RS

};‘H_: H#Fﬁﬁ (ms) max ne ﬁi@fﬁ S,Zi/;j'ﬂ_g‘
£

&

H_ Es S — ——

- 950 8.42 | 0.02 | 4.24 | 61.35
5

'EH]" §15 — —

-
1133 18.90 | -0.01 | 12.07 | 63.57

4 i = S —

ﬂﬁa £ = 1364 |23.43 | 1.07 | 17.68 | 67.50

S 5

7.2, TaEl & TRGWE] OBBICH O DR

BEREBROMBE TN LI ICHARERBERE X THRE] & T2
Ml COMTRBZRLEZN, Z0D2O0DFGEEREOTENEH (F
EEGRR, Yy TR, By FL oY, By FoNY, RIEL R
THELEGEORE SOFY)) MO > HESFAEST,
PlLizEzAE LTS EWVWE D (F 4 20 , 2% & TH
Bl ITHELLEEEENFEEZFE> T aIcbhrbbd, 77 A5
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BFEGEEICITEF o< BERho - RBiFRE L L CEBH#HRINLIIEE ZFH
NRAH7d, HI-H2 Ik 5 ooxzEeeE (12N , #E, 5
B8], THS2b)] ) OFEEHELT,

® 4 WMEZRTHFRE TWE, B & TER 0T8RO

e > a:EHﬂ;fyl?( (1/4 tone) 3% ZE FOi/4tone | FO1/400 | FO KREX

1/4tone

455 Iy RS Max ne Min 45 [ S?B)tgﬁg

(ms)

N &%

aaB8E&R A

T4
FO(V4ton

a

950 8.42 0.02 |4.24 61.35

& 5

aaB8E&R R

]

ml ) —

e e 1005 [11.69 |1.74 |6.92 |62.70
5=

1 —

1032 9.79 1.61 |5.32 64.04

number of mora

FHEREE O HI-H2 DEXZ B LT HR11C, HI-H2 3 EZRHET 5 &
DI OMNEBEICINITEH <, HI-H2 5% 1 &8 (first harmonic,
LN H1I £ 35)L %5 2 @il (second harmonic, LAF H2 £ 35)Ld
Mz AT b EORT—WB)ZRET LD ETHLN,
ZAENRTLOEOFMNREDL I BRBEHT 2T 200 EMDFENRNDIZ
L ENMLENT WS, HI EFEMNERINLIEOFMOM O E
(Open glottis) DIEETH Y, H2 IFMOHOEDREL /257, HI-
H2 OENEE KT 2 (HI /8T —(dB)2Y H2 OZF I~ RE W) &

TH1-H2 I L AFEOMFRIZOWTOIEM7LHBA T Menezes&Maekawa
(2006) # &M,
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WO ZEIEFEMOBRENIRWZ EERL, LU breathy (BEDmiLT)

RIS, AT, H2 3T —H HI OZF NIRRT 5L, &
D tense (BREL70) RFICR D, 61T, H2 DU —DfEN HI O
ZhE EFE%S (HI-H2 OENR~A T A2 %) K, mILLD creaky
(ZELAHAE)RBDITRD,

ok, TREE) . TEES , THaxb) , TEER I T

W HIMRATD ODORGFEEE CHFEINTL8E—T XLDOLREFEDOH M

WA ToO HI-H2 ZRIE L (R 5) o K 8IX5>OREFEERE (FRI,
TRE) , TeE , Twrarb) , TEES] ) O HI-H2 fHEA i L
bOThDb, ISEOTNMY 7 71358 1 B35 /a/ TS O HI-

H2fETH 27, TRy, TR&HE , TEE) O3 DOREEREE L
BHTC creaky R FE THDHZ Db 5D,

£5 8F—T X F=2UTHAEAET] OFHFTHEMED HI-H2 OfFE (dB)

JEEERE 1st 2nd 3rd 4th 5th 6th 7th 8th
FE R ST
(DC) -5.2 0 -0.9 -1 0 -1.8 -0.4
2L g
(KYO) -0.6 1.6 1 -7.2 -1.8 0 1.2
WE
(SIN) -2 7.2 1.2 0.6 -3.5 -1 2.8
WAL D
(IR) 2.7 5.4 6.2 1.7 5.8 6.1 2.3 -4.4
= EH)
(AU) 1.1 1.7 -6 -1.2 -4.5 0.4 1.6
H1-H2 value on the 1st mora H1-H2 value on the 4th mora (syntactic Hi-H2 value on the final mora
boundary)
: P : :
4 / T~ 1 ’,/\\ i //\\ )
0 // § . / Ny o ~ \ /
| ] //'\\_/ I: \\\ // I \ /
3 g N\ / j \ /
4; p / ; \\.// ) \'/

X 8 5 oDOFFEEE (Ao Ty, &%), #E), T+xbl, [BEM))
O HI-H2E (Enbg 185 /al TEH#M, %64 8F /e/ FHEMA, CREZ PR
M Jal [ T3S 720 /u/]Jo HIF-H2 i F N Fr LTV 5)
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ZOo9H M) OXEELIEEPRSDZ V—F—ORENRER,
wiz TakE ), T i<, Twxb) ° TRER] R REahEE
I ZOMEITR SN o e, KIS, AIRICMET DH 4 5 /e/
PR DO HI-H2 B2 2+ 5 &, M OFFEREA T ~, [T 7210
Wl HI-H2 MRV, ZhiE, 2Z2To [h &h) 2807 TRHE)

DFEE ) harsh Gix L &) 75’?!?0\71 creaky R FEEHIZ7 > TWDH N D
ThHh2EHRUTE D, KREIS, OGO IREEE RS /al/

( THSEH ) 720 fu/ OBFER RO T, ZORFOFMA) © HI-
H2 EABIE LTz, TORME, thoORFEREICH N, TE] IR T
XV breathy IZHFEINTWVWDH I N b0nD, £7-, [FHLH] 1T
ROFETOHHI-H2ERRKIBICTHL TWD, ZOXKRTOFHEI
harsh O£ > 7= creaky 2 L D TH 5,

ZORERENG, TR O3EEIZIXIER IZ harsh T creaky 72 7= & 2
R TE 250 ’i]“ LT, [¥E] I creaky 72 7= E (3H]8H T O A fEFE T
X, X, CRTIE TR-HE) 12k, XU breathy R E NHER T
L, TOZ b, EME & T3E] MTRLINIREFILEE LS

DEENFEPBENICEEZEX TCWVWDLAREEREXALND, £,
[T D | OFRFEEREIZHLR T OHEBREICREISBHE SN D
THHD, TDOIXKRD harsh T creaky R EE LEEL 5 2 -0 Tlde
Wi EHERI S D,

7.3. [ZAEW) REEIZALNDEE

(ZASW ] FHAREFEGEE ICTILSERINT-RGERETH D
WD, 7T UAEREEEICERENE Lo RKEREEDO—DTH 5,
%<@7?VXA%%%iF%Aéka%%ﬁ MR NZ LR L
DI TR OB TREZRLEDN, R6E2BT 5L, R
ETZEASY] BRIy TFNRFEHTHY, EyvTFLry, By FiF
B HBESL o TEWIEA DRV, TR S FORE SOME
EHDE TERY ICHSR, TZASW ] ORGEFRFGERITIELS, O
KREEH PR ICHARAKREY, 202 SOMEICHRKERELE I
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BEThHoTn, 77V AB/RBHFEITITNLV B E Yy TFNBELN
HIEMICHEOHWEEEZEBEN-OTIX WL EHRI S D,

—F, BAREREEHEEIX TBH) 2 2443w, LRET M
H O, BEREEZEE T2 TAH X T2AZ Y] LITE
BN D BT D 2 ERbhotz, TEH] 1T R R
(AW IRy FEHRELS, ARE—TFTTOEYFOAT
BN A ONDEICHERL -7, ZoZ b, [FAlwvw) & 1TH
] ORFRIZEFIRENOEELZTEbDE NS LY, av&7
RNV TOEEREZLND EHAISND,

£ 6 FREXLHLLE TZ2AZW], TEBH] OXGEEEOFENFRMK

ﬁ.?\‘ to y?‘Eﬁﬂﬁ’ﬁ (1/4 tone) & & ot B F()l/znon FOl/fm 54010“ (jd(mgr X

Jisy f (ms) Max ne mMin T | P
5 -

Bllis

CR —— =

- - 950 8.42 0.02 4.24 61.35
535

Rt — = = ——"—
I

o - 995 21.38 | -6.78 | 15.23 64.77

AIE

i 1165 7.21 | 0.07 | 4.81 | 65.55

7.4, BWDTFTOEX Y T 4 OFREFHEREE T ﬁ%ﬂémﬁ@ﬂy v
AARGERGEFEIXI3 DORGEERE ( [Yes-No %&fi) , TEX) ,
Mgea] ) %{m®%§§ﬁﬁ\mﬁ&¥mﬁﬂ“6:kr‘£<i‘tb<W&T%Ub:

HMREATENO M AW 2 oo ZEM TIEL, 0 3 DOFREEEE T

B 3T U A %ﬁbfvé:kﬁi%ﬁ%&f‘%f:o RTEHhDHE, Z0D 3
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DODORFEEEFILICXR Oy FEARALNDI R THEBEBL TS,
=L, 2oy FEFOEAWT [Yes-No £/ 7% 8.4 1/4tone T
Hol b/, THEEX] 1L 47 1/4tone, TEE& ] 1% 48.9 1/4tone &
[Yes-No §&fi]l | ICHR_RE Yy TFOREANERTE D, XHFOLE v Tl
b, [Yes-No 8| NIXEKUANDOEH S TixHE 0 EKRZWL L 20
DIZRLT, TEXx) L [BE& TEEYTFORBRBHB LY, FOKX
&b [Yes-No %&ftl] IZH~, TEZ) & TE&] 138 10dB I EK
XV, ZOXLIREFBN/HMUN T 7 AEREFRED [EXx) L TE
&) ORICALNTIRENCEEZ B 2 AREENREZBND,

—J7, 3ODHFEREDOHKFERIFM AL 225 & [Yes-No ZEfi) D3
iFERe R X R b, TEx) , 185 OIEICFFERITZE? -
o, MEFEBROKERLGIL, AARBHEGEEIT 1B & T8&E) &
LCRBTHMEMIIHAONR -T2, ZhiE TEX ) ORGFEREL
(&) ICHARBEEEN RN ENREBEL VDI EEDND,

#£ 7 Yes-No &&f]) L7z TEx), T8&] OREEEOFTENFK

BE E oy F EIEE??}% (1/4 tone) FE5E i FO1/4ton | FO1/4t0n F/? R& &
e R . tone (dB
g B o Max |0 | i | e

R && &3

ﬁ
|
J
i
i

d

1013 8.42 0.02 7.87 59.80

Yes-No &[4

s aa

GBRBSER

'PYU -~

pel|" - /
- 1233 49.09 | 2.04 | 26.07 69.69
- ;

3 e e — = —

@ g P —~ I,?

Jerd _
- S — 2088 53.10 | -4.20 | 19.19 67.91
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AT, ETHABHEBEHEEICH L TEELL 12 OB ARGE @%%
REZBPEELSRBEBETCEINERANZ, TOMEE, HARFERFES
Fix TR & TE] 2 TREMTRERZRILELOD, 12 D%
HEEZTRCELLRBHET D LN TER, RIZ, BAREZRERR
DIRNT T o AGERFEFEE (L~UL 0) I3 L CRROER ER 4 E
M L7-AE R, BRE IIMELZ R T RERE CTHD TR & THE]
ERWET A ENHE RN oT, BT, BABEBFERBRO LW T T
VAGEREFEE LY, BAREREFEEOBR LKL, 77 A ANH
AKBEFEHEOAAKRBEMNEBNDPEFEEREOHNRICEDL S REEL L
ATCVDLEDONIZONTHEBLE L, 2O, RUFEELZ S SHBRE
THHARBEOLNRNNVIKENOLD Z ENREZOLNDHDO T, FERFERIC
JeSrh, HARFERENGE S 7 A F(SPOT) xR O A% L TITW,
2ODTN—7 (L1l (K) & vur 2 (&) ) 2o, BEREE
BRaiTol, TORER, 77  AGBHEHEEICHEBELTAON MR
DM E, BABEBFHORBETCRFEEEDOMEN R > THNALL LD
INFER T & 7=,

77U ANBAREREEE (LT LV 2) 1T 12 OREEREE O
Ob TZAIW] & TR 28T 22N TERholc, KT
(R 1L, BARBFEELZMOLT TRESN] , [ZAZvw) [T%iz
Ll CIRETHEMMNT 7 o AGERBEHEEICARONT,

—J5, L_UL T L2 TIEWS O R A /RS,
LRV OFEEEFEZ, VLRXVORRBT LD ENTE otz TEK
B ORGBREREZEBH#BR I LI ELENTERELOD, [YEf LoRFEDL
AL, LRV 2OFEFIIZORGEEELZMOBFERE LIRFT S
BRI N TER,

F70, BEAMIVEHEZAWTE I V—F0MBE/TH % 2 RILTRL
tﬂ&bt%% BREEEBEICHT D2AARBRBFZEORICNTT 7 A

REFEGEE D Z N EIX R TWB I ENEERTE, =272 L, 775

VARBERGEGEE OIS THL LAY 0, LT OfBRFEICHE SN, L
V2 DPRE ORIGIT B RFERFEFEOMT ANZ — BT b D2
RTET,

IF

-
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AARGERGBGEE DO D RFEEM CRRAZ T LCBERLTHET 272
DEBSNEZ LR, TEL) & TT%] MTALNIRRORK
X, TR IR BEFERF A E <, Hy%@ﬁw XHEOE v F bk
AOEAENE TERY IS0 EW ) FEAEILEL TR> T 58
MEBEHZTWD EHRTES, £, BWIRRAZSR Lz TRUE)
ETE] FHEULEEENREAEF > TWoa2, FEMER->TH
HZEWNbmnrotz, WIZ, THH] & TZFAIW] 2FEL5H LTI-E
BOTHH] X TFASW] TRy FEHREL, LRKE—F T
DEYFORATHENAGN, BENIIN YR oTWDEZ Enb)
S, TOZ D, TZAZW] & TEHH) ORBIXEFREED)
BEEEZTZLDOEVWSI XD, a0 BT NULRALTOREREZD
No, £, AARFEREHEEOMBEATEO M2V 2 RTZER T
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Résumé : Les affects sociaux (ou attitudes) exprimés lors des interactions orales sont
intimement liées a ce que le locuteur veut exprimer et sont influencées par sa langue et
sa culture. Aubergé (2002) défend un contréle volontaire de ces expressions. A la suite
des travaux sur les attitudes du francais et de 'anglais britannique menées au GIPSA-
lab, cette thése analyse 12 attitudes prosodique japonaises. Elle décrit leur réalisation et
perception par des japonais. L'influence de l'information visuelle est mesurée au moyen
d'un corpus multimodal. La localisation des informations acoustiques critiques est
évaluée grace a paradigme de gating. Pour certaines attitudes, les informations sont
réparties entre le début et la fin de la phrase, tandis que d’autres sont reconnues
immédiatement, et que certaines sont reconnues a un point clés au milieu ou a la fin des
énoncés.

La perception interculturelle des attitudes est analysée pour trois langues (japonais,
francais, anglais britannique) afin de mieux comprendre 'importance de la culture sur
chacune des attitudes. Les résultats montrent que deux expressions (exclamation de
surprise et déclaration) sont reconnues interculturellement, tandis que d'autres se
comportent comme des faux amis — en particulier I'expression de politesse japonaise de
« kyoshuku». Finalement, l'effet d'apprentissage des langues est mesuré sur des
apprenants frangais de japonais. Ils augmentent progressivement performances, malgré
le probléme récurrent de I'expression de « kyoshuku ».

Title: Prosody of Social Affects in Japanese, French and English:
in search of true- and false-friends for the learner’s path

Resume: Social affects (or attitudes) expressed by a speaker during a verbal interaction
are linked to what the speaker intends to say, and are influenced by the speaker’s
language culture. Aubergé (2002) postulates a voluntary control of such expressions.
Following works on attitudinal expression in French and British English at GIPSA-lab,
the current thesis investigates 12 Japanese prosodic attitudes. It describes their
realization and their perception by Japanese speakers. The influence of visual
information is measured through a multimodal corpus. Critical acoustic information for
the attitudes’ recognition is gathered thanks to a gating paradigm. For some attitudes,
information is spread from the start until the end of the utterances, but some attitudes
are recognized immediately, while others are recognized at a critical point at the middle
or the end of utterances.

Cross-cultural perception of social affects in three languages (Japanese, French and
British English) is investigated in order to study cultural cues in social affective
expressions. Results show that two attitudes (exclamation of surprise and declaration)
are recognized cross culturally, while some others behave like false friends — especially
the “kyoshuku” Japanese expressions of politeness. Finally, the language learning effect
is measured on French learners of Japanese. Learners gradually increase their

performances, but still have problems with the most culturally encoded expressions (i.e.
“kyoshuku”).

Spécialité : Sciences du Langage

Mot-clés :
prosodie, affects sociaux, perception interculturelle, apprentissage des langues,

multimodalité

Laboratoire :
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