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Introduction Générale

La promotion de 'intégration économique et du commerce extérieur fait partie des piliers
essentiels considérés dans la plupart des stratégies de développement industriel. Une illustration
de cette vision peut étre observée dans les orientations suivies par la Stratégie de croissance ac-
célérée pour le développement durable (SCADD) dans certains pays africains. La SCADD, apres
les insuffisances du PAS et du CSLP !, constitue depuis les années 2010 le référentiel central de la
politique de développement économique et social des Etats. Parmi les axes définis pour pallier a
ces insuffisances, figure en premier lieu « le développement des piliers d’une croissance accélérée
» 2. Ce développement repose notamment sur une stratégie active d’intégration économique et
commerciale.

Bien que pronant un processus d’adaptation progressive aux marchés internationaux et donc
une approche pragmatique d’ouverture, les bienfaits que devrait procurer l'intégration écono-

mique semblent liés en grande partie aux gains mis en avant par les théories traditionnelles de

1. Les programmes d’ajustements structurels (PAS), les cadres stratégiques de lutte contre la pauvreté
(CSLP) sont des programmes qui avaient été mis en place par les institutions de Bretton Woods apres les
indépendances au profit des différents Etats pour ajuster les économies au marché mondial. Au niveau des
Etats africains, ces politiques devraient réduire le role des Etats et accorder la priorité & la libéralisation
des échanges. Ces différents programmes se sont succédés les uns apres les autres, suite a leurs échecs :
apres les PAS, vient le CSLP puis la SCADD. Le PAS a été adopté dans les années 90 par la quasi-
totalité des pays d’Afrique Sub-Saharienne. Cette politique était axée sur I’éducation notamment 1’école
primaire & travers l'innovation pédagogique, 'introduction d’une formule alternative et la privatisation.
Ce programme a connu un échec au regard de son bilan. Méme si les évaluations du programme ont montré
des satisfécits, les PAS ont eu des effets négatifs inattendus pour leurs promoteurs. Ils ont entrainé une
détérioration des conditions de vie des travailleurs africains. Le CSLP, quant & lui; a eu pour but de
réduire la pauvreté par la satisfaction des besoins cruciaux en matiere d’éducation et de santé et par la
réalisation des infrastructures sanitaires et scolaires dans les zones rurales. Au Burkina-Faso par exemple,
ces objectifs n’ont pas été atteints et ’endettement s’est par ailleurs accru. Dix ans aprés sa mise en
ceuvre, 43.9% de la population burkinabé vivait encore en dessous du seuil de pauvreté. Certes, les
rapports réalisés a partir des enquétes de terrain menées depuis 2008 évoquent des progres réalisés sous
le CSLP mais présentent également les faiblesses du modele économique, la tendance a la paupérisation,
les cortits élevés des facteurs de production et la faible productivité des productions végétales et animales

2. Plus précisément, la réalisation d’une croissance forte, soutenue et durable devrait étre achevée a tra-
vers quatre axes stratégiques, & savoir : (1) Le développement des piliers de la croissance accélérée ; (2) La
consolidation du capital humain et la promotion de la protection sociale ; (3) Le renforcement de la bonne
gouvernance ; (4) La prise en compte dans les priorités transversales des politiques et programmes de dé-
veloppement. Pour plus de détails, voir le rapport de la SCADD sur « Stratégie de Croissance accélérée
et de développement durable 2011-2015 ». http ://scadd.bf/images/docs/3/Documentges CADD5011 —
2015.pdf
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INTRODUCTION GENERALE

I’échange, fondées sur une spécialisation guidée selon les avantages comparatifs, qui le plus sou-
vent sont définies de facon exogene. Cette orientation est présente notamment dans les actions
concretes que les différentes stratégies de croissance proposent concernant 'insertion internatio-

nale des Etats africains, parmi lesquelles :

— « s’ouvrir au reste du monde, en saisissant les opportunités qu’offre I'intégration régio-
nale. A cet effet, les principales orientations sont les suivantes : (i) procéder a une mise
en ocuvre prudente et graduelle de I'ouverture et (ii) mettre en place une stratégie de
conquéte du marché international, a travers une approche graduelle reposant sur une va-
lorisation industrielle de la production primaire et le respect des normes standards de

qualité (labellisation) ;

— exploiter les avantages comparatifs naturels du pays et développer les secteurs ayant des
avantages comparatifs potentiels par la mise en ceuvre de la politique de promotion du
commerce, de l'industrie et de l'artisanat. » (« Stratégie de Croissance accélérée et de

développement durable 2011-2015 », p. 52)

La SCADD n’est pas un exemple isolé dans la région. Des initiatives similaires ont été mises
en place dans des pays africains comme le Sénégal, le Bénin ou le Togo avec d’autres dénomina-

tions a ’exception des Iles Comores qui ont la méme dénomination que le Burkina-Faso.

Etant donné Pimportance de ce type de stratégie de développement, objectif de cette thése
est d’analyser en détail les mécanismes économiques liant les politiques d’insertion internationale
des pays et leur trajectoire d’industrialisation. La compréhension des implications dynamiques
de 'ouverture commerciale constituera I'une des questions centrales de la these. La plupart des
conclusions & propos des gains a ’échange et d’augmentation des possibilités de production
proviennent traditionnellement des analyses statiques, et leur stabilité au cours du temps est
trés souvent supposée de fagon implicite dans le discours de politique économique. Or la prise
en considération des aspects dynamiques, ne serait-ce que dans des cadres théoriques proches
des théories traditionnelles de I’échange, permet de tirer des enseignements additionnels avec
des implications importantes comme par exemple la possibilité des taux de croissance différents
entre pays et les possibilités de divergence des niveaux de revenu a long terme (cf. Ventura, 1997
et Chen, 1922).

Cependant, plusieurs pistes de recherche restent & explorer dans cette littérature théorique,
notamment lorsque des défaillances de marché sont a I’ceuvre. Une piste particulierement perti-

nente pour le cas des pays en développement est celle de la prise en compte du caractere non rival
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INTRODUCTION GENERALE

des formes du capital accumulées au cours du temps, qui pourraient donc servir simultanément
dans les processus de production de plusieurs agents a la fois. C’est le cas notamment des biens
publics intermédiaires comme l'infrastructure (ou d’autres biens « semi publics » présentant
une absence de rivalité & des niveaux modérés d’utilisation). Une premiére question est celle de
savoir si la spécialisation dans des biens fortement utilisateurs de ce type de bien aboutit a long
terme & une expansion additionnelle des possibilités de production et consommation (McMillan,
1978 ; Yanase et Tawada, 2012). Les implications en matiere de distribution de revenus consti-
tuent également un élément important a approfondir, afin de comprendre comment 1’ouverture
commerciale peut influencer la production & long terme, et les inégalités de rémunération des
facteurs.

Par ailleurs, 1’étude de l'initiation d’un processus d’industrialisation accompagné d’une ou-
verture commerciale pousse l'analyse a s’orienter vers la dynamique de réallocation des res-
sources. Cette derniere peut étre entendue sous deux dimensions : intra- et inter-branche. Dans
le premier cas c’est la dynamique d’entrée et sortie des entreprises et les modifications des parts
de marchés qui jouent un réle de variation de la composition d’une branche d’activité. Une vaste
littérature, dont les apports sont présentés comme étant aussi valables pour les pays en dévelop-
pement, souligne le role fondamental joué par I'ouverture commerciale en augmentant les effets
de sélection (cf. Melitz et Redding, 2014 pour une revue de littérature). Cependant, la encore,
I’analyse habituelle reste majoritairement statique en ce sens que la plupart des modeéles consi-
dere la productivité des entreprises comme étant invariante, les effets agrégés ne résultant que des
changements de composition. Lorsqu’on considere en revanche la possibilité des investissements
permettant d’améliorer la productivité au cours du temps, on peut retrouver les mécanismes
Schumpétériens traditionnels liant négativement la concurrence (internationale) & la produc-
tivité individuelle des entreprises (Ledezma et Bas, 2015). Pour ce qui est de la réallocation
inter-branche, 1’objet d’analyse est le changement structurel, c’est-a-dire de la transformation
structurelle des activités productives. L’idée de base est que la réallocation des travailleurs et
autres ressources mobilisables de 'agriculture vers des activités industrielles, devrait élever la
productivité et augmenter le niveau de revenu. Si dans les années 1990 le changement structurel
expérimenté en Amérique Latine ou en Afrique Sub-Saharienne a été réducteur de croissance, le
contraire pourrait étre en train d’apparaitre dans les années 2000 en Afrique (McMillan, Rodrik
et Verduzco-Gallo, 2014). Dans cette theése, nous approfondissons l'analyse sur cette derniere
dimension pour comprendre la structure manufacturiére des pays en développement et montrer

que le secteur manufacturier africain peut toujours se développer.
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INTRODUCTION GENERALE

La these cherche a contribuer empiriquement a ’analyse de ces questions. Dans cette pers-
pective, le cas des 25 pays d’Afrique Sub-Saharienne et du Nord pourra étre utilisé comme fil
conducteur des applications empiriques, mais étant donné que les problématiques envisagées
sont aussi valables pour les pays de la sous-région et, en général pour d’autres pays en dévelop-
pement, nous mobilisons des données sectorielles pour ces différents pays afin de mieux cerner
I'intégration économique aussi bien au niveau régional que global, d’une part, et les évolutions
des structures productives d’autre part. La prise en compte des pays dans chacune des 4 régions
économique de I'Afrique et des pays du Nord (monde Arabe) permet d’inférer les résultats a
la région Afrique en général. Cette démarche délibérément macro-économique se justifie par
le manque de disponibilité exhaustive de données individuelles, mais fondamentalement par les
problématiques traitées, dont les effets de composition agrégés ne sauraient étre capturés par des
données microéconomiques. Ce qui constitue un complément d’information pour les décideurs
des politiques de développement économique.

L’enjeu majeur de cette these est d’analyser la trajectoire de spécialisation des pays et de
comprendre le mécanisme menant a un développement du secteur industriel africain qui seront
analysés aussi bien sous un angle théorique qu’empirique. Ainsi, pour y répondre, un nombre
important de questions se posent a nous : le cadre d’avantage comparatif est-il pertinent pour
expliquer la spécialisation de ces pays et comprendre son évolution au cours du temps ? Quels
sont les déterminants de la dynamique de spécialisation des pays? L’accumulation du capital
public— infrastructure publiqgue— constitue-t-elle une source d’avantage comparatif dans la pro-
duction industrielle? Comment le capital humain peut moduler la capacité de 'infrastructure
publique a développer un avantage comparatif dans le secteur manufacturier 7 Les reformes
structurelles fondées sur I'ouverture commerciale ont révélé I'importance du capital humain et
les investissements publics, mais aucun argument empirique exhaustif n’a été fourni. Afin d’exa-
miner effet de I'infrastructure publique (capital public), nous allons au-dela du critére physique
retenu habituellement (Perroux, 1964), puisque nous nous intéressons aux services offerts par
cette infrastructure ; et donc a examiner comment ces services sont mis a disposition. Nous mon-
trons ainsi que d’autres facteurs interviendront dans la production et la mise a disposition de
ces services d’infrastructure. La démarche adoptée est a la fois théorique et empirique. Nous
mobilisons a cet effet des modeles classiques de production et des données statistiques relatives

aux différents cas étudiés.
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Plan et résumé de thése

Notre theése s’articule autour de quatre chapitres. Le chapitre 1 offre un apercu global de
la littérature sur les déterminants théoriques de la spécialisation internationale et accorde une
attention particuliére aux théories insistant sur une vision dynamique des avantages comparatifs.
Ce passage de la revue de littérature est en soi une organisation des idées, au regard de la vaste
littérature existante; ce qui permet de poser les bases de la these et de donner des fondements
théoriques et empiriques des trois autres chapitres. Dans ce premier chapitre et apres avoir dressé
un tableau de spécialisation des pays en développement notamment africains, nous montrons
qu’il est pertinent de s’intéresser a ces pays a partir du cadre des avantages comparatifs, eu
égard a leur forme particuliere de spécialisation. Ce chapitre met également en avant deux
formes particulieres de capital, & savoir le capital public et le capital humain, et montre que
ces facteurs peuvent étre a ’origine du développement d’un avantage comparatif dans le secteur
manufacturier.

Le chapitre 2 identifie empiriquement les déterminants de la spécialisation de la production
a partir des données sectorielles de 25 pays d’Afrique Sub-Saharienne et du Nord (ASSN). Pour ce
faire, nous utilisons une méthodologie d’estimation intégrant les déterminants classiques et néo-
classiques des avantages comparatifs. Cette méthodologie permet d’associer la spécialisation de la
production aux évolutions commerciales, sans pour autant mobiliser des données exhaustives du
commerce qui sont peu disponibles pour les pays en développement. A notre connaissance, cette
méthodologie n’a pas été appliquée a ces pays alors que leur forme de spécialisation se préte bien
aux explications des avantages comparatifs associées aux dotations factorielles. Nous mobilisons
des données sur six secteurs classés en trois chiffres selon la classification ISIC.REV 3.1 appar-
tenant & vingt-cingq pays d’Afrique Sub-Saharienne et du Nord (ASSN) répartis en quatre zones
économiques que sont : la CEDEAO, la CEMAC, T'UEMOA et 'UMA. Ces données couvrent
la période allant de 1980 & 2014. A ce jour, aucune recherche a notre connaissance, n’a testé,
sur une période récente, la relation entre la spécialisation de la production et ses déterminants
économiques sous-jacents sur des pays africains, particulierement ceux de I’ASSN.

Nos principaux résultats montrent que (i) les pays d’ASSN ont renforcé leurs spécialisations
dans I'agriculture, les mines, les transports et communication et le secteur des services (Com-
merce de gros, commerce de détail, restaurants et hotels) notamment & partir de 1990; (ii) les
différents niveaux de désagrégation peuvent jouer des roles contrastés et (iii) un délaissement du
secteur manufacturier. Toutefois, les estimations du chapitre 2 se centrent sur la spécialisation

de la production et non sur les échanges eux-mémes. De plus, I’échantillon utilisé est spécifique
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a ’ASSN. Ces conclusions intéressantes motivent les chapitres suivants, & savoir (i) approfondir
les estimations en analysant les performances commerciales et pas seulement la spécialisation
(Chapitre 3) et (ii) approfondir ’étude sur les interactions entre le roéle du capital humain et
capital public dans la dynamique de spécialisation (Chapitre 4). Ce dernier aspect est motivé
par l'importance que semble jouer le capital public (infrastructure publique) dans 'avantage
comparatif.

L’objectif du chapitre 3 est de tester si 'accumulation du capital public peut étre une
source de performance a ’exportation manufacturiere et si cette relation dépend de la frontiere
technologique. Suivant une littérature récente sur la croissance endogene, nous testons si la non
rivalité inhérente aux biens d’infrastructures bénéficie différemment au secteur manufacturier
selon la capacité technologique des pays. Contrairement au chapitre 2, le chapitre 3 saisit plus
I’effet du capital public sur les exportations en utilisant un échantillon relativement large et hé-
térogene composé de pays développés et en développement. Analyser le capital public revét d’'un
enjeu méthodologique et d'une importance théorique. Dans ce chapitre, nous privilégions 1’idée
d’un facteur de type « création d’atmosphére » qui améliore la productivité totale des facteurs.
Nous estimons un modele d’interactions entre dotations et intensités factorielles a la Romalis
(2004). La spécificité du modele de Romalis tient a son encrage sur les modeles néoclassiques
qui lui permet de prendre en compte le rdle de 'interaction factorielle dans l'explication des
avantages comparatifs. Pour implémenter cette méthodologie, nous utilisons des données indus-
trielles agrégées en seize secteurs suivant une classification internationale HS89/1992 type par
industrie, trente-cinq pays et sur la période allant de 1999 & 2013.

Au-dela de Deffet positif des interactions entre intensité et disponibilité factorielle qui confirme
la prédiction de la théorie des proportions factorielles, nous montrons que le capital public joue
un role différencié dans la capacité a exporter des biens manufacturés selon la position tech-
nologique des pays. Loin de la frontiere technologique, le capital public agit positivement dans
les performances a ’exportation manufacturiére. Le méme effet n’est pas observé dans les pays
proches de cette frontiere. En contrélant par les IDE, nos estimations montrent par ailleurs que
Iidentification d’un effet positif de l'infrastructure résiste a la prise en compte de la fragmen-
tation internationale de la production. Nous identifions méme que l'infrastructure est capable
d’amplifier I'effet positif des IDE dans les exportations manufacturieres. Nous montrons égale-
ment & travers une analyse sur un horizon temporel glissant, un effet positif au fil des années
du capital public dans les pays loin de la frontiére technologique. Ce qui, a nouveau, n’est pas
le cas dans les pays proches de cette frontiere. En conclusion, nous retenons que la source des

performances a ’exportation manufacturiére ne réside pas seulement dans 1'utilisation intensive
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d’un facteur traditionnel (au sens de bien privé) relativement abondant dans un pays. Elle est
également favorisée par des facteurs non rivaux qui viennent augmenter l'efficacité des autres
facteurs de production.

Le chapitre 4 élargit la notion d’infrastructure, habituellement entendue comme du capital
physique financé publiquement, pour insister sur les services qu’offrent ce facteur particulier
(réseaux de télécommunications, de transport, d’énergie, sécurisation des usines, etc.). Nous
postulons que le capital humain rend accessible le service offert par le capital physique public.
Le chapitre offre une illustration théorique de la complémentarité entre capital humain et capital
public puis teste empiriquement cette idée dans la spécialisation manufacturiere. Nous supposons
que le capital public n’entre pas directement dans le processus de production des biens finals. 11
est plutot demandé par les producteurs des biens finals via le service intermédiaire (infrastructure
publique). Le service intermédiaire est, quant a lui, considéré comme un facteur de production
qui entre directement dans le processus de production des biens finals. Ce service intermédiaire
est un intrant composit qui utilise a la fois du capital public et humain.

En vue d’apprécier le role du capital humain comme modulateur conditionnant 1'utilisation
effective de I'infrastructure publique dans la spécialisation manufacturiere, nous mobilisons théo-
riquement un cadre néoclassique d’avantage comparatif élargit au capital humain pour prédire la
structure de spécialisation. Ce cadre élargit permet de saisir le lien de complémentarité entre les
deux formes de capitaux. Ce lien a également été confirmé empiriquement a travers ’estimation
d’équation réduite dérivée d’'un modele d’interactions entre dotations et intensité factorielle. A
I’aide d’un panel de 16 industries des 35 pays de notre échantillon, les tests empiriques a diffé-
rents niveaux de spécifications montrent que pour les pays dont la dotation en capital humain
est relativement élevée, l'effet de I'infrastructure publique sur 'avantage comparatif dans le sec-
teur manufacturier est tres important. Concrétement, dans un pays ol la dotation en capital
humain est trés élevée, une augmentation de 1% du stock de I'infrastructure publique améliore
Pavantage comparatif de 1.55%, toutes choses étant égales par ailleurs. En revanche, un pays qui
a une faible dotation en capital humain, une hausse de 1% du stock de 'infrastructure publique
entraine une amélioration de I'avantage comparatif de 0.384%. Cet effet est encore plus impor-
tant, lorsque nous contrélons les chocs spécifiques aux pays au cours du temps ou Lorsque nous
prenons en compte les retards dans nos régressions. Nos résultats sont particulierement impor-
tants pour les pays en développement, en 'occurrence les pays africains, car ils suggeérent que

ces pays peuvent développer leur secteur manufacturier en opérant les infrastructures publiques.
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Chapitre

Dynamique de spécialisation et échanges

commerciaux : revue de littérature

Alors que les pays développés ont enregistré une progression du commerce intra-régional
et un développement du commerce avec le reste du monde, la part de I’Afrique ' dans le com-
merce mondial demeure faible. Avec I'intégration régionale, caractérisée par une émergence et
un renforcement de groupements régionaux a travers tout le continent, I’Afrique en 'occurrence
I’Afrique Sub-Saharienne et du Nord espérait augmenter la taille de ses marchés et assurer le
bien-étre associé a I'augmentation des échanges commerciaux. Mais au fil des années, la position
commerciale de I’Afrique au plan international n’a véritablement pas changé. Avec moins de 5%
de la part du commerce mondial (voir graphique 1.1 ci-dessous), I’Afrique apparait dans son
ensemble comme le continent le moins inséré dans le commerce international. Derniére cette
stagnation au niveau agrégé, ces constats globaux ne sauraient rendre compte des disparités
qui existent si bien entre pays, par période et entre secteurs que nous traitons plus tard et qui
motivent d’ailleurs nos différentes analyses. Ce qui laisse penser que le cadre le plus intéressent
a traiter est bien celui-la. Nous avons beau pensé aux autres secteurs d’activités tels que les ser-
vices, il y a toujours les produits agricoles et les mines qui occupent une place importante dans
la structure économique des pays africains. Nous utilisons les périodes les plus récentes pour
nos différentes analyses parce que c’est sur ces périodes qu’il y a des mutations intéressantes a

explorer..

1. L’Afrique Sub-Saharienne et du Nord.
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GRAPHIQUE 1.1 — Part de I’Afrique dans le commerce mondial 1982-2018 en % du
commerce mondial
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Source : Construit par l'auteur a partir des données de UNCTAD-Stat

Malgré ces hétérogénéités, on distingue des traits tels que les spécialisations dans les produits
primaires qui caractérisent la structure des échanges de I’Afrique. Les pays africains sont souvent
connus pour leur forte spécialisation dans la production des matieres premieres agricoles et mi-
nieres qui constitue plus de la moitié de leurs exportations. L’exportation des matiéres premieres
africaine provient de I'industrie extractive et des produits agricoles en raison de leurs potentiali-
tés naturelles (sous-sol riche et terres agricoles fertiles) et leur abondante main-d’ceuvre. Comme
le disait David Ricardo : « [...] chaque pays produit les choses qui s’accordent le mieuz avec son
climat, sa situation et ses autres avantages naturels ou artificiels [...] », ou encore que « s’il
est plus aisé de cultiver du blé en Angleterre qu’en Pologne c’est soit en raison de leur plus
grande fertilité du sol, soit par l'intelligence plus grande de l'ouvrier, ou la supériorité de ses
instruments » (Ricardo, 1817, p.125).

L’échange de ces produits se fait principalement avec des partenaires extérieurs, en parti-
culier avec les économies émergentes (Amérique, Europe et Asie), et devient de plus en plus
important ces dernieres années. A titre illustratif, entre 2000 et 2015, les échanges de I’ Afrique
Sub-Saharienne et du Nord avec Iextérieur sur les produits primaires ont quintuplé en valeur 2.
Les échanges commerciaux entre I'Inde et I’ Afrique ont quintuplé en cing ans pour atteindre plus
de 30 milliards USD en 2007. Les relations commerciales entre la, Chine et I’ Afrique étaient infé-
rieures a 1 milliard USD en 1999 alors qu’elles ont atteint 10 milliards USD en 2000 et ont décuplé

depuis 2000 jusqu’a nos jours 3. Ce type d’échange est fondé sur le commerce inter-branche, c’est-

2. Voir Chaponniére (2014)
3. Pour plus de détails, voir Hugon (2010).
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a-dire I’échange de produits différents, caractérisé par une exportation des matieres premieres
et une importation des produits manufacturés en provenance des pays industrialisés.

Selon les théories traditionnelles de 1’échange?, les éléments qui justifient les échanges com-
merciaux inter-branche entre pays sont principalement les différences technologiques et en dota-
tions des facteurs de production qui sont a l’origine des avantages comparatifs des pays, c’est-a-
dire des avantages en matiere du colit d’opportunité associé a la spécialisation de la production
nationale dans une branche donnée. Ce type de commerce a récemment repris en raison de la
participation croissante des économies émergentes au commerce mondial et du fait que les pays
en développement, en I’occurrence africains, continuent d’échanger avec les pays développés. Les
flux bilatéraux les plus importants en matiere de commerce inter-branche en Afrique sont la rela-
tion commerciale Chine-Afrique. La Chine a elle seule assure 10% du commerce vers le continent
africain et 10% du marché d’exportation africain®. Les cas des Etats-Unis—Banglandesh et du
Chili—Japon en sont également des exemples.

Puisque le commerce de ces pays est un commerce de forte spécialisation dans les produits
agricoles et miniers, le cadre néoclassique d’avantage comparatif mettant en avant la différence
en dotations factorielles semble a priori étre mieux adapté pour examiner les déterminants de la
spécialisation africaine et comprendre son évolution spécialisation au cours du temps. En effet,
le commerce intra-branche africain n’étant pas suffisamment développé, l'utilisation d’un cadre
théorique fondé sur « les nouvelles théories de 1’échange » serait moins pertinente. Ce type de
cadre s’intéresse a I’échange de biens similaires (fondamentalement entre pays similaires) et met
en avant le role de la concurrence imparfaite, de la différenciation de produits, de la présence des
économies d’échelle et de I'innovation, comme éléments explicatifs de I’échange. Or ces éléments
sont caractéristiques de la production industrielle et donc moins représentés dans la structure
des pays Africains, surtout les moins avancés.

Les théories traditionnelles des avantages comparatifs ont été présentées fondamentalement
d’un point de vue statique, mais il nous intéresse aussi dans cette these d’observer 1’évolution
des avantages comparatifs au cours du temps. D’ailleurs, la politique d’intégration de I’ Afrique
telle que définie par la SCADD avait des attentes dynamiques dans la mesure ol elle s’attendait
a ce que les bienfaits de I'intégration économique passent par la valorisation de I'accumulation
du capital humain et des infrastructures. Plus généralement, selon I’accumulation des facteurs
de production, elle méme guidée par la spécialisation des pays, il est possible d’attendre une

évolution de leur structure de production au cours du temps. Ceci a été mis en avant par toute

4. Les théories de David Ricardo et d’Heckscher-Ohlin-Samuelson.
5. Voir Renard et al. (2011), Chaponniere (2006) et Lafargue (2007).

19



1.1. ECHANGES COMMERCIAUX ET SPECIALISATION DES PAYS AFRICAINS

une littérature s’intéressant d’un point de vue théorique a la dynamique de spécialisation, et
plus précisément aux changements de I’ensemble des possibilités de production. Cette littérature
révele explicitement le role que peuvent jouer les différentes formes de capital dans I’évolution de
la spécialisation. L’accumulation de ces formes de capital permet ainsi d’expliquer, d’une part,
la trajectoire de spécialisation des pays a long terme, et d’autre part, les possibilités de gains a

I’échange des pays.

Nous présentons dans ce chapitre ces fondements théoriques de la dynamique de spécia-
lisation ainsi que les différentes preuves empiriques apportées par la littérature. Le chapitre
commence par un bref retour sur la situation économique et commerciale de quelques pays
africains. La deuxiéme section présente les différents travaux théoriques sur les déterminants
néoclassiques de la spécialisation tout en accordant un intérét particulier aux applications faites
sur les cas des pays africains. La section revisite ensuite les modeles intégrant les aspects dy-
namiques dans les théories traditionnelles de 1’échange, notamment fondé sur des avantages
comparatifs néoclassiques. La troisiéme section met en avant deux formes particuliéres de capi-
tal, en I'occurrence le capital humain et le capital public, facteurs dont leur accumulation peut

modifier substantiellement I’ensemble des possibilités de production des pays.

1.1. Echanges commerciaux et spécialisation des pays
africains

Dans cette section, nous passons en revue la situation économique et commerciale des diffé-
rents blocs régionaux d’Afrique tout en accordant un intérét particulier aux quatre zones éco-
nomiques d’Afrique Sub-Saharienne et du Nord que sont 'UEMOA, la CEDEAO, la CEMAC
et P'UMA. 1l s’agit principalement de montrer que dans ces espaces économiques, les pays ont
une forme particuliere de spécialisation de production caractérisée par une spécialisation relati-
vement similaire et tournée majoritairement vers 'agriculture, les mines et le pétrole. Comme
nous l'avons annoncé, ceci permet de justifier I'utilisation du cadre d’avantage comparatif pour

expliquer et comprendre la spécialisation africaine et son évolution au cours du temps.

20



1.1. ECHANGES COMMERCIAUX ET SPECIALISATION DES PAYS AFRICAINS

1.1.1. Situation économique et commerciale de 'UEMOA

Créée le 10 Janvier 1994 & Dakar au Sénégal, 'Union Economique et Monétaire Ouest Afri-
caine (UEMOA) s’est fixée pour objectif la création d’un espace harmonisé et intégré au sein
duquel une libre circulation des personnes, des biens, des services et des facteurs de production
est totalement assurée pour les pays membres que sont : le Bénin, le Burkina-Faso, la Cote
d’Ivoire, la Guinée-Bissau, le Mali, le Niger, le Sénégal et le Togo. Depuis sa création, le niveau
de performance économique demeure faible malgré les reformes et les plans stratégiques adop-
tés. Le taux de croissance reste relativement faible par rapport a d’autres zones économiques
de la sous-région africaine. Cependant, quelques performances économiques sont enregistrées et
méritent d’étre signalées. En effet, TUEMOA a amorcé depuis 2012 un dynamisme de 'activité
économique qui s’est poursuivit jusqu’en 2018 avec un taux de croissance de 6,6% 9. Ce dyna-
misme économique est porté par une bonne performance dans tous les secteurs de I’économie. La
bonne tenue du secteur primaire s’explique par la hausse de la production agricole consécutive
qui résulte des programmes nationaux de développement agricole dans les Etats membres. Le
secteur secondaire, quant bien méme embryonnaire, est porté par la dynamique du secteur des
batiments et travaux publics, la poursuite des travaux d’infrastructures de base et le dynamisme
des industries extractives. Les performances du secteur tertiaire sont le résultat du développe-
ment et de I’évolution du commerce, essentiellement le commerce des produits agricoles.

Globalement, la structure économique de 'UEMOA est fortement caractérisée par le secteur
primaire dominé par 'activité agricole; le secteur industriel et le secteur tertiaire dominé par
lactivité de commerce et les services. En effet, pour I'union dans son ensemble, la structure de
I’économie n’a pratiquement pas changé depuis le début des années 2000 jusqu’a 2014. Comme
I'illustre le graphique 1.2 ci-dessous, le secteur des services ou tertiaire (hors les impots et
taxes sur les produits) reste prépondérant. Sur la période 2011-2014, ce secteur représente en
moyenne 45,5% du PIB contre 44,4% pour la période 2001-2010. Pourtant bien avant cette
période, lagriculture était le secteur le plus représentatif de "'UEMOA. Ce changement illustre
bien la transformation structurelle entamée par certains pays africains dans les années 1999,
caractérisée par une migration de la main-d’ceuvre agricole vers le secteur des services. Ce qui

suggere que l'industrie a été contournée.

6. Voir le rapport de la surveillance multilatérale 2018 de 'UEMOA.
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GRAPHIQUE 1.2 — Evolution des parts sectorielles dans le PIB de I'Union
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Source : Département des Politiques Economiques et de la Fiscalité Intérieure de la

Commission de 'UEMOA

Par ailleurs, une observation particuliere de la situation économique pays par pays révele
une certaine disparité au sein des pays et montre que la structure de I’économie differe d’un Etat
membre a un autre, comme le montre le graphique 1.3. On note ainsi que le secteur primaire
représente plus de 40% du PIB au Niger et en Guinée Bissau alors qu’il ne représente que 12% au
Sénégal sur la période 2011-2015. Cette hétérogénéité dans la distribution de la part des secteurs
dans le PIB par pays reflete les déterminants nationaux de la spécialisation de production dans
une branche donnée. Elle justifie notre analyse et également en partie I'utilisation de la valeur
ajoutée des secteurs dans le PIB comme proxy de la spécialisation de production dans ’analyse
de l'évolution de la spécialisation africaine (voir chapitre 2).

Le profil commercial de 'UEMOA est caractérisé par une faible part du commerce intra-
UEMOA et un niveau élevé des échanges extra-UEMOA, en 'occurrence avec les autres pays
africains et surtout avec lextérieur. Selon la BCEAO, en 2018, les échanges commerciaux de
biens de ’ensemble des pays de "'UEMOA se sont élevés a 52,8 milliards d’euros, en augmentation
de +7,4% par rapport a 'année précédente. Malgré ces performances, les échanges intracommu-

nautaires demeurent faibles autour de 14%, largement en deca de I'objectif communautaire de

25%.
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GRAPHIQUE 1.3 — Parts sectorielles dans le PIB pour les Etats membres et 'Union :
Moyenne 2011-2014
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Source : Département des Politiques Economiques et de la Fiscalité Intérieure de la
Commission de 'UEMOA. Voir légende a travers le graphique 1.2 ci-dessus.

Les exportations de 'UEMOA sont principalement destinées vers ’Europe et les autres pays
africains. De méme, les importations de 'union proviennent majoritairement d’Europe, d’Asie
et de certains pays africains autres que ceux de 'UEMOA. La structure des exportations de
I'union est essentiellement marquée par une part importante des produits miniers (pétrole, or et
uranium) et agricoles dans la vente totale des marchandises. La hausse des parts importantes des
produits miniers est imputable a 1’or, alors que celle des produits agricoles est principalement
portée par le cacao, le coton et I’anacarde. En 2017, ces trois produits représentent & eux seuls,
plus de 4/5 des exportations agricoles. Les biens de 'union sont destinés pour pres de la moitié a
I’Europe avec 44,1% du total des exportations de 'UEMOA en 2017. L’Afrique reste la seconde
destination des exportations de 1'union avec 26,1% du total des exportations. Les principaux
produits exportés vers ce continent sont principalement l'or, les produits pétroliers et les pro-
duits chimiques. Le tableau 1.1 offre un apercu de la répartition géographique des exportations
de 'UEMOA entre 2007 et 2017 en pourcentage (%). Pour ce qui concerne les importations, elles
sont essentiellement composées de biens de consommation, d’équipements, de produits énergé-
tiques et de biens intermédiaires. En 2017, les biens de consommations représentaient 29% du
total des importations de 'UEMOA, 24,3% pour les biens d’équipement, 19,1% pour les produits

énergétiques et 18,6% pour les biens intermédiaires. Comme le montre le tableau 1.2, la plupart
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de ces biens sont importés d’Europe, d’Asie, des pays d’Afrique et d’Amérique. L’Europe est

au premier rang des principaux fournisseurs de 'UEMOA, suivie d’Asie et I’Afrique occupe la

troisieme place.

TABLEAU 1.1 — Répartition géographique des exportations de 'UEMOA 2007-2017 (en

)

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
EUROPE 457 40.9 448 410 423 409 409 382 435 4386 441
AFRIQUE 32,2 36,3 32,2 36,0 303 356 344 353 30,5 282 26.1
AMERIQUE 71 8,7 8.1 9,5 1.9 83 86 7.8 73 8.2 79
ASIE 12,6 11.0 10,8 1.2 13.9 14,0 14,2 16,6 17.2 189 205
AUTRES PAYS 24 3.1 4.1 23 1.6 13 18 21 15 1.1 14
TOTAL EXPORT FOB 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Source : BCEAQ, Statistiques douaniéres

TABLEAU 1.2 — Répartition géographique des importations de 'UEMOA 2007-2017 (en

)
2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
EUROPE 438 405 409 408 433 412 394 391 409 40,5 425
AFRIQUE 180 209 182 187 155 191 188 18,1 142 12,7 12,6
AMERIQUE 82 99 95 98 98 111 18 114 76 83 6,6
ASIE 216 261 280 280 269 272 288 294 353 373 371
OCEANIE 84 26 3<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>